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RESUMEN
El presente trabajo de investigacion tuvo como objetivo general determinar la
influencia de la elaboracion del plan de negocio para el logro de la competencia resuelve
problemas de cantidad en estudiantes de la Institucion Educativa N° 50056 Tupac Amaru II

Pomacanchi.

Este trabajo pertenece a una investigacion de tipo aplicativa, con un nivel
experimental y un disefio pre experimental, el cual busca determinar la influencia de la
elaboracion del plan de negocio (sobre la crianza de cuyes a través de un modulo de

aprendizaje) para el logro de la competencia resuelve problemas de cantidad.

Teniendo como muestra de 24 estudiantes del quinto grado de seccion Unica de la
Institucion Educativa 50056 Tupac Amaru II de Pomacanchi de la provincia de Acomayo,
conformado por un grupo experimental. Para la recopilacion de datos se utilizé una prueba
de desempefio, como pre-test y post-test teniendo un indice de confiabilidad de 0,727. Los
datos obtenidos en el pretest fueron de referencia para determinar el prondstico y el post-
test permitid vislumbrar los resultados de eficacia de la elaboracion del plan de negocio. El
analisis de los datos descriptivos fueron procesados a través del programa Excel 2019 SPSS
version 27, y para el analisis inferencial se utiliz6 prueba de normalidad de Shapiro Wilk, y
la prueba Wilcoxon donde el p valor resulté 0,000, y este al ser menor que 0,050, permitio
desestimar la hipdtesis nula y aceptar la hipotesis alterna, concluyendo que existe una
diferencia significativa a favor de los resultados del post test, dado que se obtuvo el valor

de 0,740. En consecuencia, existe una influencia significativa de la elaboracion del plan de
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negocio para el logro de la competencia resuelve problemas de cantidad en estudiantes de la

Institucion Educativa N° 50056 Tupac Amaru II Pomacanchi.

Palabras claves: Plan de negocio, Competencia resuelve problemas de cantidad,

Matematica, Emprendimiento Educativo.
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ABSTRACT
The objective of this research work was to determine the influence of the
development of the business plan to achieve the competence that solves quantity problems

in students of the N° 50056 Tupac Amaru II Pomacanchi Educational Institution.

This work belongs to an application-type research, with an experimental level and a
pre-experimental design, which seeks to determine the influence of the development of the
business plan (on the raising of guinea pigs through a learning module) for the achievement

of the competition solves quantity problems.

Taking as a sample 24 fifth grade students from a single section of the Educational
Institution 50056 Tupac Amaru II in Pomacanchi, Acomayo, thus forming the experimental
group. To collect data, a performance test is used, such as pretest and posttest, having a
reliability index of 0.727. The data obtained in the pretest was a reference to determine the
forecasts and the posttest allowed us to glimpse the effectiveness results of the development
of the business plan. The analysis of the descriptive data was through the Excel 2019 Spss
version 27 program, and for the inferential analysis, Shapiro Wilk's normality test was
used, and the Wilcoxon test where the p value is 0.000, and is less than 0.050, with this
rejects the null hypothesis and accepts the alternative hypothesis, concluding that there is a
significant difference in favor of the results of the post test, given that the value of 0.740
was obtained, consequently there is a significant influence of the preparation of the
business plan for the Achievement of competence solves quantity problems in students of

the N° 50056 Tupac Amaru Il Pomacanchi Educational Institution.
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Keywords: Business plan, Competition solves quantity problems, Math,

Educational Entrepreneurship.
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INTRODUCCION

El presente trabajo investigativo surge a la problematica constante de los bajos
resultados en el area de matematica evidenciados en los exdmenes en el Programa para la
evaluacion Internacional de Estudiantes (PISA), Evaluacion Censal de Estudiantes ECE y
las Evaluaciones Censales de Estudiantes Regionales (ECER) de Cusco. Es mas
preocupante en zonas rurales, esta cuestion no solo es debido a la pandemia COVID-19
sino a muchos factores, entre ellos al uso inadecuado de las estrategias. Ante ello se plantea
como propuesta el Plan de negocio para el logro de la competencia resuelve problemas de
cantidad en estudiantes de la Institucion Educativa N° 50056 Tupac Amaru II -Pomacanchi
2023, cuyo objetivo es determinar la influencia de la elaboracion del plan de negocio para
el logro de la competencia resuelve problemas de cantidad en estudiantes. La investigacion

contiene seis capitulos abordados de la siguiente forma:

Capitulo I: contiene el area de investigacion, ambito de estudio, descripcion de la
realidad problematica, formulacion del problema, justificacion de la investigacion,

objetivos de la investigacion y delimitacion y limitaciones de la investigacion.

Capitulo II: comprende el estado de arte de la investigacion, bases tedricas y el

marco conceptual.

Capitulo III: incluye la hipotesis, las variables y operacionalizacion de variables.

Capitulo I'V: metodologia, constituido por tipo, nivel y disefio de investigacion,
poblacion y unidad de andlisis, técnicas de recoleccion de informacion, técnicas de analisis
e interpretacion de la informacion y técnicas para demostrar la verdad o falsedad de las

hipotesis planteadas.
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Capitulo V: resultados de la investigacion.

Capitulo VI: la discusion, conclusiones, sugerencias, bibliografia y anexo.



CAPITULO I
PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA
1.1. Ambito de estudio: localizacién politica y geografica
Con respecto a la localizacion politica y geografica de este trabajo de investigacion
se realizd en la region Cusco, Provincia de Acomayo, Distrito de Pomacanchi, el cual se
encuentra a 3.692 m.s.n.m., con las siguientes coordenadas geograficas de 13° 55' 8"
Latitud sur y 71° 40' 58" Longitud Oeste, limitando por el norte con el distrito de
Pampamarca provincia de Yanaoca, por el sur con el distrito de Acos, por el este con el
distrito de Sangarara ambos de la provincia de Acomayo y por el oeste con el distrito de
Omacha provincia de Paruro, Pomacanchi es el distrito mas poblado de la provincia de
Acomayo. La investigacion se llevo a cabo concretamente en la Institucion Educativa N°
50056 Tupac Amaru I, ubicado en el mismo poblado de Pomacanchi, en la calle Jesus
Triunfador, situado en la entrada al distrito de Pomacanchi pueblo y pertenece a la UGEL

Acomayo.

Los habitantes de este lugar se dedican a la agricultura, ganaderia, crianza de
animales menores y produccion de queso. Los nifios son participe de estas actividades que

sus padres realizan.

1.2. Descripcion de la realidad problematica
En una sociedad cada vez mas competitiva, debido a la globalizacion y otros

factores, para estar acorde a estas exigencias se requiere de personas competentes en todo



ambito, uno de estos, es ser competente en matematica, las cuales estan presente en todo

campo por ejemplo empresarial, politico, financiero, tecnologico y en la vida cotidiana.

Actualmente existen estandares en el campo educativo, los cuales delimitan la
competitividad entre los paises, uno de los sistemas que evalta los resultados educacionales

es PISA que se encarga de evaluar competencias de matematica, lectura y en ciencias.

Tras un analisis comparativo desarrollado por el Ministerio de Educacion
(MINEDU) del gobierno peruano en el 2022, respecto a la competencia de matematica,
Perti a nivel internacional es uno de los paises que bajo en los resultados en relacion al afo
2018, en los examenes internacionales de PISA 2022. Citado por MINEDU (2022)
menciona,“En 2022, la media promedio del Pert en Matematica se redujo en 9 puntos
respecto de 2018 (diferencia estadisticamente significativa)” (p.37). Los resultados
obtenidos demuestran que en matematica la ensefianza y aprendizaje en matematica cayo en

estos ultimos afos, demostrando una situacion alarmante y de preocupacion.

Asimismo, se ha determinado en el Pert, segin MINEDU (2022) la existencia de
una brecha de los resultados en el area de matematica entre la zona urbana y rural, “Los
estratos privado muestra una medida promedio de 437, urbano de 401, publico 475 y rural
345 por lo que los estratos privado y urbano reportan mejores resultados que los estratos
publico y rural” (p. 39). Este confirma la percepcion de que si existe una diferencia
marcada entre la educacion urbano y rural. A partir de estos resultados se puede afirmar que
es importante plantear nuevas estrategias innovadoras para mejorar la ensefianza

aprendizaje en el area de matematica y otras areas.



A nivel nacional se evaliia ECE para medir los logros de aprendizajes, aplicado a
estudiantes de 2do y 4to grado en primaria y secundaria en las areas de matematica,
Comunicacion y Ciencia y Tecnologia, Estas evaluaciones estan a cargo del MINEDU a

través de la Oficina de Medicion de la Calidad de los aprendizajes (UCM).

Segun MINEDU (2019) los resultados de la ECE, el promedio en el area de
matematica especificamente en el 4to grado, del afio 2019 muestra que los estudiantes se
encuentra en 34% en el nivel satisfactorio, 42% en proceso, 15.9% en inicio y 8.1 % previo
al inicio, estos resultados nos demuestran que mas de la mitad de los estudiantes no logra

los aprendizajes esperados.

Segiin MINEDU (2019) los resultados muestran a nivel regional en el area de
matematica, el 2019 los estudiantes alcanzaron el nivel satisfactorio 41.7%, 40.6% en
proceso, 13.3% en inicio y 4.4% previo al inicio, se puede apreciar que mas de la mitad de

los estudiantes no alcanzaron los aprendizajes esperados.

A nivel de la Institucion Educativa N° 50056 Tupac Amaru II los estudiantes al
encontrarse en una zona rural presentan deficiencias en la resolucion de problemas de
cantidad del area de matematica, no resuelven satisfactoriamente ejercicios asignados en
clase y tareas de reforzamiento, muestran dificultad en la comprension, interpretacion y
deduccion de problemas matematicos, ademas no pueden medir, estimar y desarrollar
conversiones de la masa de objetos y presentan bajo nivel en el razonamiento matematico.
Debido al uso inadecuado de materiales didacticos y aplicacion de estrategias por parte de
los docentes, por otro lado, las sesiones de aprendizaje no son significativas ni responden a

las necesidades de los estudiantes y existe escaso acompafiamiento de los padres en el



aprendizaje de los estudiantes. Lo que genera bajo rendimiento en el area de matematica,
perdida de interés por el area y frustracion en el proceso de aprendizaje generando algunas

veces ausentismo injustificado a la Institucion Educativa.

Frente a ello se propone en el proceso de ensefanza y aprendizaje en el area de
Matematica para que el aprendizaje sea significativo y didactico bajo la estrategia de la
elaboracion de un plan de negocio ajustado a la realidad de la zona de intervencion en el
que se combina este plan con la competencia resuelve problemas de cantidad, siendo este
una estrategia que desarrolla la capacidad de resolucion de problemas que parte de una

situacion vivencial.

Con este proyecto se logrd no sdlo una influencia significativa en la competencia
resuelve problemas de cantidad, sino también el desarrollo de aptitudes y actitudes

emprendedoras trascendentales para la vida laboral de los estudiantes.

1.3. Formulacion del problema

1.3.1. Problema general
(Como influye la elaboracion del plan de negocio para el logro de la
competencia resuelve problemas de cantidad en los estudiantes de Sto grado de

Primaria de la Institucion Educativa N° 50056 Tupac Amaru II Pomacanchi?

1.3.2. Problemas especificos
1. (Cdémo influye la elaboracion del plan de negocio para el logro de la capacidad
traduce cantidades a expresiones numéricas en los estudiantes de primaria N°

50056 Tupac Amaru II, Pomacanchi?



2. (Como influye la elaboracion del plan de negocio para el logro de la capacidad
comunica su comprension sobre los nimeros y las operaciones en los
estudiantes de primaria N° 50056 Tupac Amaru II, Pomacanchi?

3. (Coémo influye la elaboracion del plan de negocio para el logro de la capacidad
usa estrategias y procedimientos de estimacion y célculo en los estudiantes de
primaria N° 50056 Tupac Amaru II, Pomacanchi?

4. (Como influye la elaboracion del plan de negocio para el logro de la capacidad
argumenta afirmaciones sobre las relaciones numéricas y las operaciones en los

estudiantes de primaria N° 50056 Tupac Amaru II, Pomacanchi?

1.4. Justificacion de la investigacion
El siguiente trabajo se realiz6 con el fin de contribuir el logro de competencia

resuelve problemas de cantidad del area de matematica.

1.4.1. Justificacion Tedrica

Uno de los objetivos de la educacion segun la Ley Nro 28044, (2003) es
“Desarrollar actividades laborales y econdomicas que le permitan organizar su proyecto
de vida y contribuir al desarrollo del pais” (p.11). Dicho objetivo en su mayoria no se
logra en la Educacion basica regular, por ello se planted esta estrategia de elaborar un

plan de negocio el cual contribuird a cumplir dicho objetivo.

Las estrategias segiin Nolasco, (2014) “Se definen como los procedimientos o
recursos utilizados por los docentes para lograr aprendizajes significativos en los
alumnos...el empleo de diversas estrategias de ensefianza permite a los docentes lograr

un proceso de aprendizaje activo, participativo, de cooperacion y vivencial” (s/p). En



ese sentido esta investigacion reforzd mas esta concepcion, ya que el elaborar un plan
de negocio requirid6 la participacion activa y colaborativa entre estudiantes, asi el
aprendizaje permitid la movilizacion de las capacidades de la competencia resuelve
problemas de cantidad de manera creativa, innovadora, competente y motivadora. Al
analizar su efectividad, el plan de negocio puede convertirse en una estrategia eficaz

para emplear en el proceso de ensenanza-aprendizaje en el drea de matematica.

1.4.2. Justificacion Practica

Este trabajo investigativo se llevo a cabo con el fin de mejorar el logro de la
competencia resuelve problemas de cantidad en niflos de Sto grado de primaria, porque
se observa que la mayoria de los nifios esta en el nivel, en inicio, por lo cual surge la
necesidad de valerse de estrategias para mejorar sus aprendizajes. El elaborar un plan de
negocio, requirid que los nifios, analicen su entorno, realicen estimaciones, realicen
proyecciones, presupuestos, entrevistas, analisis de datos, etc., todas estas acciones
requiri6 el empleo de las expresiones y modelos matematicos basados en la
competencia resuelve problemas de cantidad, en consecuencia, los nifios lograron
movilizar sus capacidades, asimismo los nifios y docentes trabajaron el area de

matematica de manera activa y significativa.

1.4.3. Justificacion Metodologica

Para evidenciar la efectividad de esta estrategia, se empled la investigacion pre-
experimental tomando solo un grupo experimental, en este caso el 5to grado de primaria
de la Institucion Educativa N° 50056 Tupac Amaru II, en primera instancia se evalud

los aprendizajes en el area de matematica respecto a la competencia resuelve problemas



de cantidad para tener conocimiento de sus logros respecto a esta competencia a través
de un pre-test, a partir de ello se desarrollo6 el plan de negocio por sesiones en base a un
moédulo de aprendizaje en funcion al logro de competencia planteada. Finalmente se

evaluo ¢l logré de esta competencia matematica a través de un post-test.

1.4.4. Justificacion Social

La sociedad actual requieren ciudadanos competentes, con capacidad de
solucion y preparados para enfrentar diferentes retos laborales, politicos, sociales,
econdémicos y emocionales, en esa linea se desarroll6 el presente trabajo de
investigacion, cuyo objetivo fue el logro de la competencia resuelve problemas de
cantidad, a través de la elaboracion del plan de negocio sobre la crianza de cuyes,
siendo de gran alcance porque no solo logro el aprendizaje significativo del area de
matematica sino que también aportd conocimientos y habilidades para emprender y
mejorar el negocio de la crianza de cuyes que se encuentra inmerso en la realidad de los
estudiantes, de esta forma permitiendo desarrollar competencias matematicas y
emprendedoras, propiciando asi la calidad educativa y formando ciudadanos con

mejores condiciones de vida preparados para enfrentar esta sociedad.

1.5. Objetivos de la investigacion
1.5.1. Objetivo General
Determinar la influencia de la elaboracion del plan de negocio para el logro
de la competencia resuelve problemas de cantidad en estudiantes de la Institucion

Educativa N° 50056 Tupac Amaru Il Pomacanchi.



1.5.2. Objetivos especificos

1. Determinar la influencia de la elaboracion del plan de negocio
para el logro de la capacidad traduce cantidades a expresiones numéricas en
los estudiantes de primaria N° 50056 Tupac Amaru II, Pomacanchi.

2. Determinar la influencia de la elaboracion del plan de negocio

para el logro de la capacidad comunica su comprension sobre los numeros y

las operaciones en los estudiantes de primaria N° 50056 Tupac Amaru II,

Pomacanchi.

3. Determinar la influencia de la elaboracion del plan de negocio para el
logro de la capacidad usa estrategias y procedimientos de estimacion y calculo en
los estudiantes de primaria N° 50056 Tupac Amaru II, Pomacanchi.

4. Determinar la influencia de la elaboracion del plan de negocio para el
logro de la capacidad argumenta afirmaciones sobre las relaciones numéricas y las

operaciones en los estudiantes de primaria N° 50056 Tupac Amaru II, Pomacanchi.

1.6. Delimitacion de la investigacion

La delimitacion de este trabajo de investigacion se aplicé en el ambito educativo
especificamente en el drea de matematica en la competencia resuelve problemas de
cantidad para lograr aprendizajes significativos a través de la elaboracion un plan de
negocio sobre la crianza de cuyes, esto se desarrolld de acuerdo al disefio pre-experimental
donde se tiene un solo grupo, en esta investigacion se eligio al 5to grado de primaria de la
Institucion Educativa N° 50056 Tupac Amaru Il de Pomacanchi, comprendié una muestra

de 24 estudiantes a quienes se tomo una prueba pre-test, luego se realizo 15 sesiones



conjuntamente con un médulo de aprendizaje sobre la crianza de cuy, seguidamente se dio

otra prueba post-test.

1.7. Limitaciones de la investigacion

>

>

>

Poca informacion respecto a la investigacion.

Se brind6 poco tiempo para el desarrollo de las sesiones.

No se pudo realizar algunas sesiones en el campo de aplicacion como por
ejemplo en el galpén de cuyes.

Falta de compromiso de algunos estudiantes y padres en la elaboracion del
plan de negocio.

Efectos negativos del emprendimiento, creacion de negocios informales
generando evasion de impuestos que afecta a la economia y desarrollo del

7

Peru.
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CAPITULO 11

MARCO TEORICO CONCEPTUAL
2.1. Estado del arte de la investigacion

2.1.1. Internacional

Lima (2023), desarrollo el trabajo investigativo de postgrado Matematicas
para la Educacion Basica: El aprendizaje basado en proyectos y su relacion con las
competencias y habilidades matematicas en alumnos de primer grado de la escuela
secundaria general 12 de Octubre de Atltzayanca, Tlaxcala durante el ciclo escolar
2022-2023, su objetivo general fue utilizar el Aprendizaje Basado en Proyectos
(ABP) como estrategia situada para consolidar los aprendizajes esperados,
desarrollando habilidades y competencias en la educacion secundaria en la
asignatura de matematicas. Cuya investigacion es descriptiva de corte transversal
con una muestra de 12 estudiantes. Obteniendo el siguiente resultado. La estrategia
ideal para favorecer el desarrollo de competencias y habilidades matematicas es el
ABP, ya que provoc6 cambios sustantivos en el aula y pas6 de un aprendizaje
memoristico a un aprendizaje interactivo, dando como resultado que el 75% ha
logrado adquirir el aprendizaje esperado, por otra parte, tres alumnos no lograron
realizar todas las actividades, por ende, no lograron adquirir el aprendizaje como se
tenia previsto representando estos el 25% y lleg6 a la conclusion respecto a su
objetivo que se reconocid que una estrategia ideal para favorecer el desarrollo de
competencias y habilidades matematicas es el ABP, ya que provoco cambios
sustantivos en el aula y paso de un aprendizaje memoristico a un aprendizaje

interactivo.
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Castilla et 41.(2020) desarrollaron una investigacion mixta que vincul6 datos
cuantitativos y cualitativos, de tipo cuasi-experimental y analitico: Emprendemat, su
influencia en el desarrollo de competencias econdmica-financieras en la juventud de
la region del Catatumbo, con el objetivo general de crear una estrategia pedagdgica
para fortalecer las competencias matematicas de educacion econdmica y financiera
en estudiantes. La metodologia que se realiz6 fue una prueba pre-test y post-test
para identificar las habilidades de los estudiantes para enfrentarse a situaciones de la
vida relacionadas con la educacion econdmica y financiera que a la vez llevaron a
evaluar competencias (decision, administracion y planeacion), se utilizé un
segundo instrumento entrevista relacionadas con la educaciéon econdmica y
financiera, para la implementacion de la propuesta se aplicaron varios talleres
distribuidos en las fases de analisis de concepciones, disefio de propuesta y, analisis
de resultados. Al realizar una relacion comparativa en resultados de pre-test y el
post-test hubo una diferencia significativa en puntajes pretest y postest, p < 0.05, lo
que significa que la estrategia didactica mejoro el pensamiento critico, matematico,
econdmico; permitid avances en la aplicacion de la matematica financiera, asi
como, mejora en estrategias de planeacion, organizacion y toma de decisiones
basada en evidencias para iniciar emprendimientos, induciéndoles a
implementaciones de mejora continua y gestion de calidad, se comprueba la
efectividad de la educacion financiera y econdmica como estrategia didactica para
el aprendizaje de matematica. Su primera conclusion fue el EMPRENDEMAT
influye en el desarrollo del pensamiento matematico, financiero y creativo de los

estudiantes sujetos de estudio. Las estrategias aplicadas mejoran el rendimiento
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académico en matematicas, fortalece las competencias educativas econémicas y
financieras, asi como las habilidades técnicas utilizadas en la administracion y
gerencia de una idea de negocio; genera estados de flujo en los estudiantes
caracterizados por su alta motivacion, toma de decisiones basadas en evidencias,

concentracion, interés, creatividad, curiosidad y capacidad de sintesis.

2.1.2. Nacional

Arias (2021), desarrollo el trabajo investigativo postgrado para optar grado
académico de Maestro en Psicologia Educativa denominado: Aprendizaje basado en
proyectos para mejorar competencias matematicas en estudiantes de secundaria de
una institucion educativa publica de Huanta, 2021. Su objetivo general fue
determinar la influencia del aprendizaje basado en proyectos en la mejora de
competencias matematicas , lo cual se concreto con una investigacion aplicada con
un diseflo pre experimental, su muestra conto con 17 estudiantes, llegando a su
segunda conclusion: La influencia del aprendizaje basado en proyectos en la
competencia resuelve problemas de cantidad es positiva, ya que al comparar los
valores de pre test y pos test se vieron diferencias significativas y el programa
aplicado fue efectivo, se logré comprobar la hipdtesis alterna, ya que esta
metodologia de aprendizaje basado en proyectos mejora significativamente dicha
competencia en los estudiantes dando los siguientes resultados en el post test se
evidencia que ningln estudiante se encuentra en inicio, el 46.2% de estudiantes se
encuentran en proceso, el 30.8% de estudiantes se localizan en logro previsto y los
estudiantes que se encuentran en logro destacado representan el 23%. Asimismo

afirma en su conclusion que se logré determinar el objetivo principal, ya que en los
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estudiantes participantes de esta investigacion, se evidencia la influencia positiva de
la metodologia educativa aprendizaje basado en proyectos y la mejora de las
competencias matematicas, en ese sentido se corrobora con los aportes tedricos
sobre el tema, se valida que los proyectos de aprendizaje deben surgir de situaciones
reales que generen interés y compromiso por parte de los estudiantes para un
aprendizaje significativo, esta metodologia educativa es una alternativa efectiva
para el abordaje del curriculo ya que se cifie al enfoque por competencias resultando

apropiado para la ensefianza de la matematica.

2.1.3. Local

Ochoa (2019), ejecuto el trabajo de investigacion pregrado para optar el
titulo profesional de Licenciatura, el cual titula: Motivacion personal y capacidades
emprendedoras de los estudiantes del nivel de Educacion secundaria del Centro
Rural de formacién en alternancia Otyarira Oneakotana Enkanirira de la Comunidad
de Yomentoni, distrito de Echarate, provincia de la Convencion, Cusco 2018. El
objetivo principal de este estudid fue determinar la relacion de la motivacion
personal con las capacidades emprendedoras de los estudiantes, esta investigacion
se plasmo con un investigacion descriptivo correlacional de disefio no experimental,
con una muestra de 39 estudiantes, sostuvo su primera conclusion, los resultados
validan la relacion de la motivacion personal de los estudiantes del nivel de
educacion secundaria con el desarrollo de sus capacidades emprendedoras en el
CFRA Otyarira Oneakotana Enkanirira, donde es posible obtener un mejor
despliegue de las capacidades tales como la iniciativa, autoconfianza, creatividad,

perseverancia, toma de decisiones y responsabilidad social cuando existe un interés
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propio que nace del estudiantes por lograr desarrollar forma optima el proyecto
productivo del cual se hace cargo, especificamente es necesario que los docentes se
enfoquen en la motivacion intrinseca, haciendo notar la diferencia de la motivacion

extrinseca.

Aragon y Tacuri (2019), elaboraron su trabajo de investigacion pregrado
para optar el titulo profesional de Licenciatura, titulada: Desarrollo de proyectos
productivos y capacidades emprendedoras de los estudiantes del centro rural de
formacion en alternativa Waynakunaq Rikcharinan Wasi de la comunidad de
Muiapata, provincia de Quispicanchis-Cusco. El objetivo principal fue determinar
el nivel de relacion entre el desarrollo de proyectos productivos y las capacidades
emprendedoras, dicha investigacion se elabor6 con un investigacion descriptivo
correlacional de disefio no experimental y transversal, con una muestra de 77
estudiantes, y tuvieron como primera conclusion que los resultados determinan la
relacion que existe entre el desarrollo de proyectos productivos y las capacidades
emprendedoras, donde uno de los objetivos primordiales de la educacion en
alternativa es generar el emprendimiento y la insercion laboral de los jovenes de las
zonas rurales a través de la implementacion y ejecucion de proyectos productivos, lo
cual es desarrollado por los estudiantes del nivel de educacion secundaria, que en el
desarrollo se debe exponer aquellas habilidades y capacidades que le permitan
emprender y generar sus propios ingresos, en este contexto se hace necesario que
los proyectos productivos deben generar el desarrollo de sus capacidades y

habilidades de emprendimiento, de tal forma que en el proceso de ejecucion de los
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proyectos productivos se debe forjar la autoconfianza, creatividad, innovacion,

perseverancia el trabajo en equipo y responsabilidad social.

2.2 Bases teodricas

2.2.1 Teoria de Aprendizaje
La teoria de Lev Vigotsky estd enfocado en que el estudiante aprende del
medio que lo rodea y es pieza fundamental para su aprendizaje, Vigotsky citado por

Chaves (2001), senala:

Que, en el desarrollo psiquico del nifio y la nifia toda funcién aparece en
primera instancia en el plano social y posteriormente en el psicoldgico, es decir se
da al inicio a nivel interpsiquico entre los demas y posteriormente al interior del
nifio y de la nifia en un plano intrapsiquico, en esta transicion de afuera hacia dentro

se transforma el proceso mismo, cambia su estructura y sus funciones. (p. 60)

Se puede indicar que los nifios aprenden de lo que perciben en su medio
luego al interiorizar estos aprendizajes se desenvuelven autbnomamente, por ello
para que el aprendizaje se eficiente y efectivo los docentes deben desarrollar el
proceso de ensefianza aprendizaje de acuerdo al contexto que se encuentran los

nifos, para que los aprendizajes sean significativos.

También seglin esta teoria Chaves (2001), menciona que:

Dentro de esta teoria se percibe al infante como un ente social, activo,
protagonista y producto de multiples interrelaciones sociales en las que ha

participado a lo largo de su vida. El infante es una persona que reconstruye el
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conocimiento, el cual primero se da en el plano interindividual y posteriormente en

el plano intraindividual para usarlo de manera autonoma. (p. 63)

2.2.2. Plan de negocio
Para elaborar o replantear un negocio es necesario una herramienta de
direccion, el cual nos permita tener claro nuestras metas, objetivos que se desea
lograr con el emprendimiento asimismo un punto clave es saber si el negocio sera
rentable, y si el emprendimiento esta en marcha el hecho es reconocer las
deficiencias existentes, para luego mejorar los procesos que requieran, de ahi la

importancia de contar con un plan de negocio.

Segun Dominguez (2019), menciona que el desarrollo del plan de negocio

ayuda a

Definir con claridad qué se va a ofrecer al mercado, como se hara, a quién se
le va a vender, como se va a vender y de qué forma se va a generar ingresos. Es una
herramienta de andlisis que permitird saber quién eres, como lo haces, a qué costo,

con qué medios y qué fuentes de ingresos vas a tener. (p.24)

Como menciona Dominguez, el plan de negocio no solo nos ayuda a
identificar nuestro publico o mercado objetivo, sus condiciones, necesidades e
intereses, Sino que nos permite precisar quienes somos, con qué recursos contamos,
como es nuestro proceso de comercializacion, nuestras fuentes de recursos
financieros y cuanto se obtendra por nuestro emprendimiento, todos estos aspectos

determinaran el valor de nuestra idea de negocio.
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También Joanidis (2017), asevera que el plan de negocio demanda 3

conceptos basicos como son:

*Los fines, El fin es a lo que se quiere llegar, es la esencia de aquello que se

quiere encarar.

*El medio, es todo aquello que tenemos que poner en practica para llegar a

los fines. Son proyectos, acciones, operaciones, que nos llevan a concretar dicho fin.

*Los recursos, es todo aquello que necesita la organizacion para poder

instrumentar los medios para alcanzar el fin. (p. 34-35)

El elaborar un plan de negocio requiere de estos 3 conceptos como menciona
Joanidis, porque esto le dara viabilidad a nuestra idea de negocio asimismo de ello

dependera la marcha y el éxito de la empresa.

Ademas, Joanidis (2017), resalta que;

De la mano de la planificacion esté el andlisis... Al analizar las situaciones,
vemos todas las aristas de un problema, vemos la mayor cantidad posible de
variables y entonces podemos tomar una decision con mas informacién o al menos

con un mayor analisis de las alternativas (p.35).

Una ventaja del plan de negocio es que nos dard un panorama amplio sobre
el negocio que se desea emprender, como que recursos seran necesarios para el
producto o servicio, conocimiento de la oferta y demanda, asi como de posibles

limitaciones que puedan presentarse para dicho negocio, toda la informacion
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brindada a través del plan de negocio sera de gran contribucion para analizar y

tomar decisiones acertadas y objetivas.

Cabe sefialar que antes de realizar un plan de negocio es de vital importancia

tomar en cuenta:

El mercado

Para iniciar un emprendimiento es necesario contemplar el mercado que
segun Gomez (2006) menciona que es un “conjunto de mecanismos a través de los
cuales entran en contacto los compradores y vendedores de un bien para
comercializarlo” (p. 5). Para iniciar un negocio es indispensable identificar el
espacio donde se desarrollara el emprendimiento siendo este fisico o virtual,

asimismo determinar la oferta y demanda.

La oferta

La oferta conforman todas las personas que brindan un producto o servicio a
los clientes, por lo que es importante ya que permite saber quienes ofrecen el mismo
producto o servicio que se desea vender, segin Gomez (2006) son las “Unidades de
un bien ofrecidas por el productor/vendedor a un determinado precio” (p. 15). Es
relevante evaluar quienes son los ofertantes en el rubré que se desea emprender
esto para estar medir nuestra competitividad en cuanto a precio, calidad,

rentabilidad, proveedores y demas factores para tener éxito en el emprendimiento.

precio.
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La demanda

La demanda es lo requieren o necesitan los clientes o consumidores segun
Gomez (2006) son “Las distintas cantidades de un determinado bien que los
consumidores desean adquirir a los diferentes precios” (p. 6). Para un
emprendimiento se debe estar atento a las demandas de los futuros clientes se debe
evaluar sus necesidades e intereses, para poder ser pertinentes al ofrecer un producto

o servicio de acuerdo a sus expectativas y brindar productos o servicios de calidad.

Idea de negocio

Todo negocio ya sea de productos o servicios, se origina primero en una idea
de negocio el cual surge a través de identificar una necesidad no cubierta por el
mercado o no cumple las expectativas del cliente, dicha idea se convertira en un
negocio si solo se ejecuta, de acuerdo con Fernandez citado por Dominguez ( 2019),
afirma que para concebir una idea de negocio es necesario responder a tres

preguntas:

-.De qué sera la empresa? Para ser empresario se necesita un producto o
servicio que satisfaga una necesidad y una razon social o sociedad mercantil para
comercializarlo, por ello, se debe hacer un previo analisis de qué se quiere ofrecer y

de qué manera se planea hacerlo.

-.Quiénes seran los clientes? Si ya se tiene claro lo que se quiere vender o
el servicio que se desea ofrecer, el siguiente paso es determinar a quién se quiere

llegar, es decir, el publico objetivo.



20

-, Como voy a ofrecer mis productos? Una vez que ya se tiene claro
quiénes seran los clientes, y lo que se va a vender, se podra determinar como se va a

hacer, por ejemplo, en una tienda, Internet, puerta a puerta o desde casa. (p.12)

Una vez que se forjo la idea de negocio, para que esta tenga lineamientos

claros, medibles y alcanzables; enseguida se desarrollara el plan de negocio.

2.2.2.1 Estructura del plan de negocio
Para elaborar el plan de negocio tiene una estructura seguin Dominguez (2019),

contiene:

1. Desarrollo de la idea de negocio y modelo de negocio, a su vez
involucra los siguientes aspectos.

-Modelo de negocio, es una herramienta precisa que de manera evidente
brinda un analisis de la razon de ser de la empresa.

-Propuesta de valor, responde a tres preguntas: ;Como la empresa,
producto o servicio soluciona el problema o necesidad de tu cliente? ;Qué
beneficios debe esperar el cliente de tu servicio? ;Por qué te debe elegir y no a

tu competencia? ;Cual es tu valor diferencial?

-Actividades clave, estas van direccionadas a establecer y brindar
propuestas de valor, captar mercados, conservar la relacion con los clientes y

generar ingresos.

-Resumen ejecutivo, expone en qué se fundamenta el negocio de modo

general y sencilla, la viabilidad del negocio.
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-Mision, expresa la razon de ser de toda empresa.

-Vision, propone lo que la empresa desea lograr en un futuro, se plantea

a tres o cinco afos, hacia donde se quiere llegar.

-Valores, comprende la filosofia de una empresa para lograr el éxito.

-Ventaja competitiva, es el valor diferenciado del producto o servicio,

en relacion con otros del mercado.

-Objetivos, Es el fin que se anhela lograr y dirige los recursos y

esfuerzos para realizar la mision.

-Estrategias, Es un analisis de las fortalezas, debilidades, oportunidades

y amenazas de la empresa, producto o servicio que ofrecemos.

-FODA Es un analisis de las fortalezas, oportunidades, debilidades y

amenazas de la empresa, producto o servicio que ofrecemos.

-Normatividad y base legal, comprende el marco legal de una empresa

abarca normas y reglamentaciones.

Moédulo de Administracion, comprende
-Clientes, son los que necesitan nuestro producto o servicio.
-Tamafio del mercado, es determinar a los quienes compraran nuestros
productos o servicios que ofrecemos”.
-Segmentacion de mercado, es reconocer el publico objetivo.
-Ubicacion del negocio Es el lugar propicio para el desarrollo de la

empresa tomando en cuenta, clientes, proveedores, etcétera.
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-Canales de distribucion, reconoce el canal de distribucion.

-Analisis de la competencia, es una fase del estudio de mercado de una
empresa.

-Relacion con los clientes Es el trato con los clientes y conservar un
vinculo 6ptimo.

-Publicidad y promocion son las formas para dar a conocer el
servicio/producto.

-Posibilidades de desarrollo de nuevos negocios Son las diferentes

opciones que posee un negocio para prosperar y ampliar.

3. Mo6dulo de produccion, abarca

-Proveedores son empresas que proveen bienes que requerimos para

entregar nuestros productos a nuestros clientes.

-Requerimientos de espacio Es el espacio que se demanda para

desarrollar el proceso de produccion o servicios.

-Inversion en equipo y maquinaria Es la maquinaria y equipo que
se necesita para para entregar de manera oportuna y con calidad los

productos o servicios.

-Descripcion de los materiales de produccion es la determinacion
de los materiales o herramientas que necesitamos para brindar de manera

adecuada y con calidad los productos o servicios.
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-Diagramas de flujo Es un bosquejo que permite visualizar como se

realizaran los procesos.

4. Modulo de personal comprende:

-Reclutamiento y seleccion de personal Es el estudio de los

atributos que debe tener cada colaborador.

-Contratacion e induccién de personal, son las clausulas con las
cuales se contrata al personal sin faltar la Ley del Trabajo, y también se

describe concerniente al trabajo.

-Capacitacion es brindar conocimientos y habilidades a los

colaboradores para que elaboren sus actividades con alto indice de calidad.

-Evaluacion del desempeiio, es establecer aspectos para incentivar

los esfuerzos y dedicacion de cada colaborador.

5. Mddulo financiero estad conformado por

-Estructura de costos y gastos Son estrategias y tacticas que logran

proponer precios competitivos, a través de la deduccion de costos y gastos.

-Estado de resultados Es una herramienta que muestra si se obtuvieron

pérdidas o ganancias en determinados tiempos.

-Flujo de ingresos y egresos, es un estado financiero que proporciona

analiza- cudnto dinero entra y sale del negocio y se muestra de manera periddica.
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-Balance general Es un estado financiero que permite examinar como se

encuentra la situacion financiera de la empresa en un tiempo dado. (p. 24-28)

2.2.2.2. Importancia del plan de negocio

El plan de negocio puede tener varias estructuras, el que se presentd
anteriormente es uno completo, pero pueden ser mas simples; cabe indicar que el
plan de negocio segun el Instituto Peruano de Evaluacion, Acreditacion y
Certificacion de calidad de la Educacion Bésica (IPEBA, 2013) “El instrumento
mas poderoso para crear una empresa es la teoria y la practica de elaborar un plan de

negocio” (p. 91). Por ende, elaborar el plan de negocio es el soporte para emprender.

Entonces resulta importante elaborar un plan de negocio que no solo es
escribir lo que uno necesita para emprender, sino que para elaborarlo requiere una
investigacion previa que sera un respaldo a nuestros objetivos, también IPEBA

(2013) indica que

La filosofia basica del plan de negocio, y no por sencilla menos potente, es
que una persona que quiere poner una empresa, tiene que tener la capacidad
de crearla primero en el papel; si no es capaz de crearla en el papel,

seguramente no le va a ir muy bien en la practica. (p. 91)

Esta aseveracion es real ya que segun estudios realizados respecto a los
emprendimientos muchos de ellos no tienen sustento en el tiempo, sino que solo
duran meses o afios, esto debido que los negocios inician empiricamente, asi lo
informa Rumbo Economico (2023) “Es relevante revisar la durabilidad y

proyeccion de éxito de estos negocios. El tltimo informe técnico de Demografia
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Empresarial de INEI revela que en realidad son muy pocos los que logran subsistir

mas de un afio” (p. 1).

2.2.2.3. Caracteristicas del plan de negocio

El plan de negocio es un documento orientador para toda persona que quiera

emprender 0 mejorar su negocio, asimismo presenta caracteristicas que segin Agila

et al. (2018) son los siguientes:

X/
L X4

<

<

<
o

L X4

X/
L X4

X/
L X4

X/
L X4

X/
L X4

Definir diversas etapas que faciliten la medicion de sus resultados.
Establecer metas a corto y mediano plazos.

Definir con claridad los resultados finales esperados.

Establecer criterios de medicion para saber cudles son sus logros.
Identificar posibles oportunidades para aprovecharlas en su aplicacion.
Involucrar en su elaboracion a los ejecutivos que vayan a participar en su
aplicacion.

Nombrar un coordinador o responsable de su aplicacion.

Prever las dificultades que puedan presentarse y las posibles medidas
correctivas.

Tener programas para su realizacion.

Ser claro, conciso e informativo. (p. 4)

2.2.2.4. Emprendimiento educativo

El Pert es un pais emprendedor, muchos de los peruanos se encaminaron en

esta via debido a la necesidad, descubriendo sus habilidades y capacidades en la

practica del negocio, esta realidad podria cambiar si en la Educacion Basica Regular
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se adquiriria dichas habilidades, seria de gran ayuda para los estudiantes y para el

Pais ya que los negocios son un gran impulsor para la economia de nuestra patria.

Segun E1 Rumbo Economico (2023)

El Peru atn es reconocido como el cuarto pais con mas emprendedores en el
mundo, segun el estudio de Ipsos Global Advisor del 2023 que considera a
mas de 5.5 millones de peruanos registrados, quienes continiian apostando

por una independencia al modelo tradicional de trabajo. (p.1)

Podemos afirmar que la actividad econdmica donde mas peruanos estan
imbuidos es el emprendimiento por lo que es necesario que los nifos y jévenes
adquieran cualidades, habilidades y conocimientos sobre los negocios, lo cual
coadyuvara en su vida futura. Asimismo, Rumbo Economico (2023) sefiala que
“Este 2023 por las cifras de la Cdmara de Comercio de Lima (CCL), en las que se
resalta que 4 de cada 10 peruanos entre 18 y 64 afios es empresario o propietario de
una nueva empresa” (p. 1). Las cifras sefialadas demuestran que hay una necesidad
de la educacion empresarial que ayude a los nifios y adolescentes que en un futuro
estarn inmersos en el mundo empresarial por consiguiente de acuerdo a Rumbo
Economico (2023), “La educacion complementaria es una alternativa bastante
atractiva para desarrollar una cultura emprendedora donde se busque potenciar
habilidades como el pensamiento critico, la creatividad y la resolucion de
problemas” (p.1). Estas habilidades son parte de los enfoques de la Educacion

Basica Regular.
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El emprendimiento no solo podria convertirse en una herramienta para el
desarrollo del pais por ende un sustento economico para los futuros nifios y jovenes
del pais, sino que puede contribuirles de antemano adquirir cualidades para
enfrentarse a la sociedad, asi también el emprendimiento seglin Paternina “Desde un
enfoque de desarrollo humano integral, permite a la comunidad educativa construir
conocimientos y desarrollar habitos, actitudes y valores necesarios para generar
acciones orientadas al mejoramiento personal y a la transformacion del entorno y de
la sociedad” (2018, p.2). Este desarrollo a través del emprendimiento es lo que
busca la Educacion Peruana que el nifio se forme integralmente por lo es una

estrategia de gran validez para los nifios y adoslescentes del pais.

A lo largo de los afos se sabe que los adolescentes al culminar la Educacion
Basica Regular no se sienten preparados para enfrentarse al mundo laboral, a pesar
de ello se encuentrar en la necesidad de sumergirse en el mundo laboral, y muchas
veces se frustan y sienten que el colegio no les ensefio a preparse para la realidad,
por ello dea acuerdo a Paternina El emprendimiento logra“orientar el elemento
vocacional y, el proyecto de vida, y desde estas bases aumentar las oportunidades
derivadas del proceso formativo, donde las personas adquieran herramientas
conceptuales y procedimentales utiles para su interaccion con el medio” (2018, p.2).
Se vislumbra que el emprender ayuda no solo a adquirir habilidades sino que orienta
a los estudiantes acerca de su devenir profesional y brinda herramientas no solo de

conocimiento sino lo practico trascendentales para interactuar con la sociedad.
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La educacion peruana tien el objetivo de desarrollo de capacidades
emprendedoras y se plasma en un de los perfiles de egreso de la EBR segtin el
MINEDU(2017) “El estudiante gestiona proyectos de emprendimiento econémico o
social de manera ética, que le permiten articularse con el mundo del trabajo y con el
desarrollo social, econdmico y ambiental del entorno”(p. 17), dicho perfil se puede
concretar a través del area curricular de Educacion para el trabajo, de acuerdo a

MINEDU (2010) sus propositos son:

-Desarrollar en los estudiantes competencias laborales para ejercer
una funcién productiva y empresarial en una actividad econdémica del
pais.

-Desarrollar capacidades y actitudes para el emprendimiento, la
creatividad y la polivalencia, lo que permitira a los egresados generar
su propio puesto de trabajo y capitalizar las oportunidades que brinda
el mercado global.

-Dotar a los estudiantes de una base cientifica y tecnologica que les
permita, no solo enfrentar los cambios, sino también su movilizacion
en el mercado laboral dentro de un sector productivo o familia

profesional. (p, 12)

Es posible cumplir dichos propositos con el plan de negocio propuesto en
esta investigacion, como se menciono anteriormente el pais es emprendedor, por lo

que es de relevancia imbuir a los estudiantes desde el nivel primario en estos
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campos educativos que seran para el beneficio no sélo de ellos, sino de su familia y

sociedad.

2.2.2.5. Los 5 argumentos para implementar la educacion emprendedora

Los argumentos para que se implante la educacion emprendedora en

la Educacion Basica Regular segun IPEBA (2013) son los siguientes:

1.

Peru es un pais emprendedor, una realidad admitida
internacionalmente. En toda la superficie nacional se crean
alrededor de 130,000 empresas cada afo, pero la gran parte de
ellas son microempresas informales y de subsistencia que no
pueden brindar ingresos convenientes a sus duefios ni
trabajadores. El sistema educativo no colabora en nada por
cambiar o impedir la formacion de varias empresas sin
rendimiento cada afio, solo desconocen tales hechos, y aumenta la
realidad de miseria e informalidad.

El establecimiento de nuevas empresas, especialmente si son
innovadoras, es fundamento de desarrollo econdémico y social, en
todos los paises. Se ha comprobado histéricamente que los paises
que mas han progresado son los mas innovadores y
emprendedores.

Segun la UNESCO para la educacion mundial, de acuerdo al

“Informe Delors”, se propuso que uno de los cinco pilares para
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alcanzar una educacion para debe estar acorde a las exigencias del
siglo XXI, y es el “aprender a emprender”.

4. Es conveniente crear una organizacion fructifera y una economia
asentada en una extensa clase media productiva y empresarial,
logrando la propagacion de pequefias y medianas empresas
(PYME), asi también la creacidon continua de empresas por
jovenes.

5. Predisponer a las futuras generaciones para afrontar situaciones
que delimitan y obstaculizan el pensamiento complejo y critico
como los medios de comunicacién. Una educacion emprendedora
que ofrezca una notable autonomia en las decisiones de los

jovenes, y que obtenga una actitud mas critica y rebelde. (p.7-8)

Uno de los objetivos de la educacion seglin la Ley Nro 28044 es “Desarrollar
actividades laborales y economicas que le permitan organizar su proyecto de vida y

contribuir al desarrollo del pais” (2003, p.11).

2.2.3. Competencia resuelve problemas de cantidad

2.2.3.1. Area Curricular de Matematica

La matematica es un area que esta incluido dentro de Educacion Basica
Regular, es un area de importancia en la formacién de todo nifio, no solo es vital
para el logro de aprendizajes dentro del centro educativo, sino para la vida cotidiana

y formacion profesional de los nifios.

Segan MINEDU (2017), la matematica es una
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Actividad humana y ocupa un lugar relevante en el desarrollo del
conocimiento y de la cultura de las sociedades... sustenta una creciente
variedad de investigaciones en las ciencias, las tecnologias modernas y otras,

las cuales son fundamentales para el desarrollo integral del pais. (p. 230)

La matematica es la base de las demaés ciencias, asimismo ser competente en
esta area permitira que, a través de las ciencias, un pais logré su desarrollo en todos
los campos. Nuestro pais necesita un desarrollo mas progresivo, por lo que la

formacion de los futuros ciudadanos en esta area es de gran importancia.
También el MINEDU (2017), menciona que el aprendizaje en matematica

Contribuye a formar ciudadanos capaces de buscar, organizar, sistematizar y
analizar informacion, para entender e interpretar el mundo que los rodea,
desenvolverse en ¢l, tomar decisiones pertinentes y resolver problemas en
distintas situaciones, usando de forma flexible estrategias y conocimientos

matematicos. (p. 230)

El logr6 de aprendizajes en esta area permitira que los nifios adquieran
competencias y capacidades que los ayudaran afrontar situaciones en su diario vivir

y su vida futura. El enfoque de esta area es la resolucion de problemas.

2.2.3.2. Matematica en zona rurales
Las matematicas en zonas rurales muestras resultados preocupantes
que no solo son debido a la pandemia, sino que siempre fue una

preocupacion para la educacion peruana, segin INFOBAE
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El Ministerio de Educacion, present6 los resultados de la Evaluacion
Muestral de Estudiantes (EM) 2022.Estos hallazgos, en el nivel
satisfactorio, revelaron que en el 4to grado de primaria solo el 12.2 %
de estudiantes lograron aprendizajes en lectura y solo el 11.3 % en
matematica...Estos resultados son mas bajos que la EM 2019 y las
brechas entre estudiantes de IE urbanas y rurales se han incrementado

en favor de las primeras. (2023, p. 1)

En estos resultados se puede ver que en el nivel primaria de zonas
rurales respecto al area de matematica se demuestra que mas de la mayoria
de los nifios no logran el nivel satisfactorio. Es una realidad latente el cual se
debe mejorar a través de estrategias que van acorde a sus necesidades y

realidad de los estudiantes que se encuentran en zonas rurales.

Ademas de acuerdo al INFOBAE sefiala que la educacion debe estar

centrada

En las y los nifios, y sus familias, reconociendo sus necesidades y
fortaleciendo el abanico de potencialidades que tiene para crecer y
desarrollarse integralmente. Por lo tanto, es importante desplegar
esfuerzos en ofrecer proyectos educativos contextualizados, dentro y
fuera de las escuelas y con el trabajo articulado de los actores
involucrados para valorar y reforzar las identidades culturales,

ofreciendo estrategias e instrumentos que puedan gestionar en la
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construccion y realizacion de sus propios proyectos de vida. (2023,

p-D

Dicha informacion sefiala que la educacion en zonas rurales deben
ser conforme a la realidad conociendo sus necesidades, potencialidades para
luego integrarlos en proyectos educativos contextualizados, los cuales
lograran un aprendizaje significativo, por ende mejorar los resultados

presentados en el area de matematica.

2.2.3.3. Competencia del area curricular de matematica

Segun Alsina (2018), la competencia matematica “Es la habilidad
para utilizar de forma comprensiva y eficaz los conocimientos matematicos
aprendidos en la escuela en todas las situaciones de la vida cotidiana en las
que dichos conocimientos son necesarios” (p.11). Como menciona el autor
ser competente es actuar de manera habil y eficaz en situaciones de la vida
cotidiana, y esto serd posible solo si los nifios dominen conocimientos

matematicos y puedan actuar segiin el contexto.

Segun el Ministerio de Educacion de Peru afirma que para el logro de
los aprendizajes el area de Matematica es imprescindible desarrollar
competencias que de acuerdo a MINEDU, es “La facultad que tiene una
persona de combinar un conjunto de capacidades a fin de lograr un propdsito
especifico en una situacion determinada, actuando de manera pertinente y
con sentido ético” (2017, p. 21). Acorde al MINEDU un nifio alcanzara ser

competente cuando movilice las capacidades segun los escenarios a los que
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se presente el nifio, su actuar deber ser idoneo. Esta facultad se desarrollara
durante toda la Educacion Bésica Regular tanto en el nivel primario y
secundario. Las competencias son 4, en esta investigacion se desarrollara

una competencia que es el siguiente acorde a MINEDU.

2.2.3.4. Competencia resuelve problemas de cantidad

Segin MINEDU

Consiste en que el estudiante solucione problemas o plantee nuevos
problemas que le demanden construir y comprender las nociones de
nimero, de sistemas numéricos, sus operaciones y propiedades.
Ademas, dotar de significado a estos conocimientos en la situacion y
usarlos para representar o reproducir las relaciones entre sus datos y
condiciones. Implica también discernir si la solucion buscada
requiere darse como una estimacion o calculo exacto, y para ello
selecciona estrategias, procedimientos, unidades de medida y
diversos recursos. El razonamiento 16gico en esta competencia es
usado cuando el estudiante hace comparaciones, explica a través de
analogias, induce propiedades a partir de casos particulares o

ejemplos, en el proceso de resolucion del problema. (2017, p. 232)

2.2.3.5 Capacidades
Esta competencia implica la combinacion de las capacidades que
como sefiala MINEDU “Son recursos para actuar de manera competente.

Estos recursos son los conocimientos, habilidades y actitudes que los
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estudiantes utilizan para afrontar una situacion determinada” (2017, p. 30).
El hecho de poseer dichos recursos garantizara la competencia de los
estudiantes, como se muestra no solo importa los conocimientos sino las
habilidades que los nifios puedan desarrollar o tener como talentos, asi las
actitudes también son importantes. La competencia resuelve problemas de

cantidad comprende 4 capacidades, que de acuerdo a MINEDU son

-Traduce cantidades a expresiones numéricas: es
transformar las relaciones entre los datos y condiciones de un
problema a una expresion numérica (modelo) que reproduzca las
relaciones entre estos; esta expresion se comporta como un sistema
compuesto por nimeros, operaciones y sus propiedades. Es plantear
problemas a partir de una situacion o una expresion numérica dada.
También implica evaluar si el resultado obtenido o la expresion
numérica formulada (modelo), cumplen las condiciones iniciales del

problema.

-Comunica su comprension sobre los nimeros y las
operaciones: es expresar la comprension de los conceptos numéricos,
las operaciones y propiedades, las unidades de medida, las relaciones
que establece entre ellos; usando lenguaje numérico y diversas
representaciones; asi como leer sus representaciones e informacion

con contenido numérico.
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-Usa estrategias y procedimientos de estimacion y calculo:
es seleccionar, adaptar, combinar o crear una variedad de estrategias,
procedimientos como el calculo mental y escrito, la estimacion, la
aproximacion y medicion, comparar cantidades; y emplear diversos

recursos.

-Argumenta afirmaciones sobre las relaciones numéricas y
las operaciones: es elaborar afirmaciones sobre las posibles
relaciones entre numeros naturales, enteros, racionales, reales, sus
operaciones y propiedades; basado en comparaciones y experiencias
en las que induce propiedades a partir de casos particulares; asi como
explicarlas con analogias, justificarlas, validarlas o refutarlas con

ejemplos y contraejemplos. (2017, p. 232)

2.2.3.6. Desempeiios de quinto grado de primaria

Cabe resaltar que para desarrollar dichas capacidades es necesario
desarrollar los desempefios que conforme a MINEDU “Son descripciones
especificas de lo que hacen los estudiantes respecto a los niveles de
desarrollo de las competencias (estandares de aprendizaje). Son observables
en una diversidad de situaciones o contextos” (2017, p.38). Los desempefios
nos permitirdn concretizar el logro de las competencias, porque se podra
visualizar la combinacion de las capacidades y también sera posible su
medicidn, para la presente investigacion se elegira las que corresponde al 5to

grado de primaria, de acuerdo al MINEDU (2017), son los siguientes.
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Cuando el estudiante resuelve problemas de cantidad y se encuentra
en proceso hacia el nivel esperado del ciclo V, realiza desempefios

como los siguientes:

- Establece relaciones entre datos y una o mas acciones de agregar,
quitar, comparar, igualar, reiterar, agrupar y repartir cantidades, para
transformarlas en expresiones numéricas (modelo) de adicion,
sustraccion, multiplicacion y division con numeros naturales, y de

adicion y sustraccion con decimales.

- Establece relaciones entre datos y acciones de dividir la unidad o
una cantidad en partes iguales, y las transforma en expresiones
numéricas (modelo) de fracciones y de adicion, sustraccion y

multiplicacion de estas.

- Expresa con diversas representaciones y lenguaje numérico

(numeros, signos y expresiones verbales) su comprension de:

* El valor posicional de un digito en nimeros de hasta seis
cifras, al hacer equivalencias entre decenas de millar,
unidades de millar, centenas, decenas y unidades; asi como
del valor posicional de decimales hasta el décimo, su

comparacion y orden.

* Los multiplos de un nimero natural y la relacion entre las
cuatro operaciones y sus propiedades (conmutativa, asociativa

y distributiva).



38

* La fraccion como parte de una cantidad discreta o continua y

como operador.

* Las operaciones de adicion y sustraccion con numeros

decimales y fracciones.

* Emplea estrategias y procedimientos como los siguientes:

- Estrategias heuristicas.

* Estrategias de calculo: uso de la reversibilidad de las
operaciones con numeros naturales, estimacion de productos y
cocientes, descomposicion del dividendo, amplificacion y
simplificacion de fracciones, redondeo de expresiones decima
- les y uso de la propiedad distributiva de la multiplicacion

respecto de la adicion y division.

- Mide, estima y compara la masa de los objetos (kilogramo) y el
tiempo (décadas y siglos) usando unidades convencionales
(expresadas con naturales, fracciones y decimales); y usa
multiplicaciones o divisiones por multiplos de 10, asi como
equivalencias, para hacer con - versiones de unidades de masa y

tiempo.

- Realiza afirmaciones sobre las relaciones (orden y otras) entre

numeros naturales, decimales y fracciones; asi como sobre relaciones
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inversas entre operaciones, las cuales justifica con varios ejemplos y

sus conocimientos matematicos.

- Justifica su proceso de resolucion y los resultados obtenidos.

(2017, p. 240- 241)

2.3. Marco conceptual

Plan de negocio

Definir con claridad qué se va a ofrecer al mercado, como se hara, a
quién se le va a vender, como se va a vender y de qué forma se va a generar
ingresos. Es una herramienta de analisis que permitird saber quién eres, como lo
haces, a qué costo, con qué medios y qué fuentes de ingresos vas a tener. Segiin

Dominguez (2019)

Educacion Empresarial

La educacion empresarial desde un enfoque de desarrollo humano integral,
permite a la comunidad educativa construir conocimientos y desarrollar héabitos,
actitudes y valores necesarios para generar acciones orientadas al mejoramiento
personal y a la transformacion del entorno y de la sociedad” conforme a Paternina

(2018)

Matematica

La matematica es una actividad humana y ocupa un lugar relevante en el
desarrollo del conocimiento y de la cultura de las sociedades... sustenta una

creciente variedad de investigaciones en las ciencias, las tecnologias modernas y



40

otras, las cuales son fundamentales para el desarrollo integral del pais. De acuerdo a

MINEDU (2017)

Competencia matematica

La competencia matematica “Es la habilidad para utilizar de forma
comprensiva y eficaz los conocimientos matematicos aprendidos en la escuela en
todas las situaciones de la vida cotidiana en las que dichos conocimientos son

necesarios” Segin Alsina (2018).

Competencia resuelve problemas de cantidad

Consiste en que el estudiante solucione problemas o plantee nuevos
problemas que le demanden construir y comprender las nociones de nlimero, de
sistemas numéricos, sus operaciones y propiedades. Ademas, dotar de significado a
estos conocimientos en la situacion y usarlos para representar o reproducir las
relaciones entre sus datos y condiciones. Implica también discernir si la solucion
buscada requiere darse como una estimacion o calculo exacto, y para ello selecciona
estrategias, procedimientos, unidades de medida y diversos recursos. El
razonamiento 16gico en esta competencia es usado cuando el estudiante hace
comparaciones, explica a través de analogias, induce propiedades a partir de casos
particulares o ejemplos, en el proceso de resolucion del problema. De acuerdo a

MINEDU (2017)

Capacidades

Son recursos para actuar de manera competente. Estos recursos son los
conocimientos, habilidades y actitudes que los estudiantes utilizan para afrontar una

situacion determinada, Conforme a MINEDU (2017).
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Desempeiios de quinto grado de primaria

Son descripciones especificas de lo que hacen los estudiantes respecto a los
niveles de desarrollo de las competencias (estandares de aprendizaje). Son

observables en una diversidad de situaciones o contextos Segun MINEDU (2017)
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CAPITULO III

HIPOTESIS Y VARIABLES
3.1. Hipdtesis
3.1.1. Hipotesis general
Existe una influencia significativa de la elaboracion del plan de negocio para
el logro de la competencia resuelve problemas de cantidad en estudiantes de la

Institucion Educativa N° 50056 Tupac Amaru II Pomacanchi.

3.1.2. Hipétesis especificas

1. Existe una influencia significativa de la elaboracion del plan de negocio para
el logro de la capacidad traduce cantidades a expresiones numéricas en los
estudiantes de primaria N° 50056 Tupac Amaru, Pomacanchi.

2. Existe una influencia significativa de la elaboracion del plan de negocio para
el logro de la capacidad comunica su comprension sobre los niimeros y las
operaciones en los estudiantes de primaria N° 50056 Tupac Amaru,
Pomacanchi.

3. Existe una influencia significativa de la elaboracion del plan de negocio para
el logro de la capacidad usa estrategias y procedimientos de estimacion y
calculo en los estudiantes de primaria N° 50056 Tupac Amaru, Pomacanchi.

4. Existe una influencia significativa de la elaboracion del plan de negocio para
el logro de la capacidad argumenta afirmaciones sobre las relaciones
numéricas y las operaciones en los estudiantes de primaria N° 50056 Tupac

Amaru, Pomacanchi.



3.2. Identificacion de Variables e indicadores

1. Variable Independiente
Plan de negocio
2. Variable Dependiente

Competencia Resuelve Problemas de Cantidad

3.3. Operacionalizacion de variables
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Operacionalizacion de Variable Independiente.
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VARIABLE

DEFINICION
CONCEPTUAL

DEFINICION
OPERACIONAL

DIMENSIONES

PROCESO DE
APLICACION

MODULO DE APRENDIZAJE DE
EL PROCESO DE APLICACION

V.I. PLAN DE
NEGOCIO.

Definir con
claridad qué se va
a ofrecer al
mercado, cOmMo se
hara, a quién se le
va a vender, cOmo
se va a vender y de
qué forma se va a
generar ingresos.
Es una herramienta
de analisis que
permitira saber
quién eres, cOmo
lo haces, a qué
costo, con qué
medios y qué
fuentes de ingresos
vas a tener.
Dominguez (2019)

El plan de negocio
es una herramienta
de analisis que
involucra varios
modulos que a su
vez posee items que
deben investigar y
ser procesados para
luego tener una
vision general sobre
el emprendimiento
que se desea
concretar.
Dominguez (2019)

Desarrollo de la
idea de negocio

-Identifica su idea de negocio
-Comprende que es el plan
de negocio

Moédulo de
Administracion

-Realiza el resumen
ejecutivo, mision y vision
-Determina Objetivos y
FODA

Moédulo de
Mercadotecnia

-Define al cliente.
-Identifica el Tamaifio de
mercado.

-Segmenta el mercado.
-Identifica los canales de
distribucion.

-Analiza la competencia.
-Determina la promocién y
publicidad para su negocio.

Mobdulo de
produccién

-Determina a sus
proveedores.

-Determina requerimientos
de espacio para el negocio.
-Identifica la inversion en
equipo y maquinaria.

- Describe los materiales de
produccion.

-Determina el precio.

Moédulo financiero

- Realiza el estado de
resultados del primer aflo.
- Realiza el estado de flyjo.

Sesion nro. 1: Aprendemos qué es una
idea de negocio e identificamos nuestra
idea de negocio.

Sesion nro. 2: Aprendemos que es un
plan de negocio, resumen ejecutivo,
mision y vision.

Sesion nro. 3: Establecemos nuestros
objetivos y FODA de nuestro negocio.
Sesion nro. 4: Definimos a nuestro
cliente por medio de una encuesta.
Sesion nro. 5: Recopilamos informacion
sobre nuestro cliente.

Sesion nro. 6: Identificamos el tamafio
de nuestro mercado y lo segmentamos.
Sesion nro. 7: Identificaremos los
canales de distribucidn, nuestra
competencia y promocion y publicidad.
Proyecto nro. 8: Seleccionamos a
nuestro proveedor

Sesion nro. 9: Determinamos el espacio
para nuestro negocio.

Sesion nro.10 Calculamos la inversion
en equipo y maquinaria

Sesion nro.11 Calculamos la inversion
en los materiales de produccion

Sesion nro.12 Definimos el precio de
nuestro producto.

Sesion nro. 13 Aprendemos a elaborar
un estado de resultados del primer afio.
Sesion nro. 14 Elaboramos el estado de
flujo

Sesion nro.15 Presentamos nuestro
negocio.




Cuadro de Operacionalizacion de Variables Dependiente.
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VARIABLE DEFINICION DEFINICION DIMENSIONES INDICADORES ALTERNATIVA | INDICE
CONCEPTUAL OPERACIONAL
V.D Consiste en que el El estudiante Traduce cantidades | - Establece relaciones entre datos y Logro destacado | AD=18-
COMPETENCIA estudiante soluciona problemas | a expresiones acciones de agregar, quitar, comparar, 20
RESUELVE solucione o plantea nuevos numéricas igualar, reiterar, agrupara y repartir Logro esperado
PROBLEMAS DE problemas o plantee | problemas de su cantidades para transformarlas en A=14-17
CANTIDAD nuevos problemas | contexto o realidad expresiones numéricas de niimeros En proceso
que le dgmanden tomandq en cuenta naturales y de adicion y sustraccion B=11-13
construir y la,s nociones de con decimales. En inicio
comprender las MIMEFO, SStemas Comunica su - Expresa con diversas C=0-10

nociones de
numero, de
sistemas numeéricos,
dotar significado a
estos
conocimientos y
usarlos para
representar las
relaciones entre sus
datos y
condiciones.
Implica también
discernir una
estimacion o
calculo exacto, y
para ello selecciona
estrategias,
procedimientos,
unidades de medida
y diversos recursos.
MINEDU (2017).

numeéricos, dota
significado a estos
conocimientos y usa
para representar las
relaciones entre sus
datos y condiciones.
También discierne,
estima para ello
selecciona
estrategias,
procedimientos,
unidades de medida
y diversos recursos.
MINEDU (2017).

comprension sobre
los niimeros y las
operaciones

representaciones y lenguaje numérico
su comprension de: La fraccion como
parte de una cantidad discreta o
continua, las operaciones de adicién y
sustraccion con nimeros decimales y
fracciones.

Usa estrategias y
procedimientos de
estimacion y
céalculo.

- Emplea estrategias heuristicas y de
calculo y procedimientos como:
estimacion de productos y cocientes,
amplificacion y simplificacion de
fracciones, redondeo de expresiones
decimales.

-Mide, estima y compara la masa de
los objetos (kilogramo) usando
unidades convencionales (expresadas
con naturales, fracciones y
decimales), asi como equivalencias,
para hacer conversiones de unidades
de masa y tiempo.

Argumenta
afirmaciones sobre
las relaciones
numéricas y las
operaciones

-Realiza afirmaciones sobre las
relaciones entre niumeros naturales,
decimales y fracciones, y justifica su
proceso de resolucion y los resultados
obtenidos.
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CAPITULO IV

METODOLOGIA

4.1. Tipo de investigacion
La presente investigacion es de enfoque cuantitativo y corresponde a la
investigacion de tipo aplicativo, el cual aporta a dar una solucién a un problema
concreto que se identifica, asimismo Sanchez y Reyes sefialan que dicha
investigacion “Se caracteriza por su aplicacion de conocimientos teoricos a

determinada situacion concreta” (2017, p. 44).

Para aplicar los conocimientos a través de un método o estrategia, y en
consecuencia solucionar el problema segiin Sanchez y Reyes, indican que primero
este tipo de investigacion “Busca conocer para hacer, para actuar, para construir,
para modificar, le preocupa la aplicacion inmediata sobre una realidad
circunstancial” (2017, p. 45). Para ello se elabor6 el plan de negocio a través de
sesiones juntamente con un mdodulo de aprendizaje sobre la crianza de cuyes en los

nifios del 5to grado de primaria.

4.2. Nivel de investigacion
Segtin el nivel de investigacion de este proyecto es un estudio experimental.
Como menciona Hernandez et al. (2014) , aseveran que este tipo de estudio en
“Sentido cientifico del término, se refiere a un estudio en el que se manipulan
intencionalmente una o mas variables independientes ... para analizar las

consecuencias que la manipulacion tiene sobre una o mas variables dependientes”

(p. 129).
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En dicha investigacion se empled la estrategia de la elaboracion del plan de
negocio sobre la crianza de cuyes el cual se desarroll6 a través de sesiones para
corroborar la influencia significativa para el logro de competencia resuelve

problemas de cantidad.

4.3. Diseiio de Investigacion
El disefio de investigacion de este trabajo es experimental y seglin el grado
de control es de disefio pre-experimental a su vez corresponde al disefio pre-test
post-test con un solo grupo donde Sanchez y Reyes (2017), menciona que este
disefio
Implica tres pasos a ser realizados por parte del investigador, 1. una
medicidn previa de la variable dependiente a ser estudiada (pre-test) (O1), 2.
Introduccidn o aplicacion de la variable independiente o experimental (X) a

los sujetos del grupo, y 3. Una nueva medicion de la variable dependiente en

los sujetos (post-test) (02). (p. 133)
M Ol—X — 02

(o) = 02

En dicho trabajo se tom¢ el 5to grado de primaria de seccion Unica, donde se

aplico un pre-test y un post-test.

En este proyecto la variable a ser evaluada es la competencia resuelve

problemas de cantidad y solo se aplicd a una seccion el tratamiento experimental, el
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cual es la elaboracion del plan de negocio. El esquema de este disefio es el

siguiente:

M: Muestra 5to grado seccion tnica
O1: Pre-Test
0O2: Post- Test

X: Plan de negocio.

4.4. Poblacion y unidad de analisis

4.4.1. Poblacion de estudio
Para el presente trabajo de investigacion se tomo en cuenta la Institucion Educativa

primaria N°50056 Tupac Amaru II de Pomacanchi, Acomayo.
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Tabla 1 Poblacion de estudiantes de la Institucion Educativa N°50056 Tupac Amaru

II Pomacanchi

INSTITUCION EDUCATIVA  SECCION POBLACION %

ler grado A 13 9.2 %
ler grado B 11 7,8 %
2do grado A 12 8,5 %
2do grado B 13 9,.2%
3er grado A 11 7,8 %
3er grado B 10 7,1%
4to grado U 22 15,6 %
Sto grado U 24 17 %
6to grado A 15 10,6 %
6to grado B 10 7,1 %
TOTAL 141 100 %

Nota. Nomina de matricula la IE N° 50056 Tupac Amaru II.

4.4.2. Tamafio de muestra y técnica de seleccion de muestra
Para esta investigacion se tomd como muestra al 5to grado de seccidn Unica de nivel

primario de la Institucién Educativa N° 50056 Tupac Amaru II, Pomacanchi.

Tabla 2 Muestra de estudiantes del 5to grado de la IE 50056 Tupac Amaru II
Pomacanchi

Institucion Grado y Sexo Muestra % del Total

Educativa Seccion

Tupac Sto Masculino 13 24 17%

Amaru II Seccion Femenino 11

50056 unica

Total 24 24 17%

Nota. Nomina de matricula de la IE N° 50056 Tupac Amaru II Pomacanchi
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La técnica que se utilizd para el muestreo de esta investigacion es de tipo no

probabilistico intencional, segun Hernandez et 4l. (2014) menciona esta técnica es “La

eleccion de los casos no depende de que todos tengan la misma posibilidad de ser elegidos,

sino de la decision de un investigador o grupo de personas que recolectan los datos”

(p-190). En este trabajo se eligio al 5to grado de primaria en la Institucién N° 50056 Tupac

Amaru II Pomacanchi, ya que existe solo un grado, asimismo se tomd porque los nifios de

esta edad y ciclo estan en la capacidad de realizar un plan de negocio.

4.5. Técnicas de recoleccion de informacion

Tabla 3 Técnica e instrumento

VARIABLE TECNICA
INDEPENDIENTE

INSTRUMENTO

Plan de negocio Observacion

1.Lista de cotejo: Mediante este instrumento se
verificd el aprendizaje de la competencia resuelve
problemas de cantidad de acuerdo a cada dimension
segin los indicadores estipulados en la
operacionalizacion de variables que figuran en el
programa curricular de Educacion Primaria, dichos
aprendizajes estan relacionados al plan de negocio.

2.Sesiones de aprendizaje: Las sesiones fue
desarrollado por la docente, cada sesion abordo los
elementos del plan de negocio relacionadas a la
competencia resuelve problemas de cantidad, los
nifios a su vez trabajaron en un modulo donde figura
los elementos de un plan de negocio, asi como las
caracteristicas importantes de la crianza de cuyes, del
cual se trato el plan de negocio.

Sesion nro. 1: Aprendemos qué es una idea de
negocio e identificamos nuestra idea de negocio.
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Sesion nro. 2: Aprendemos que es un plan de
negocio, resumen ejecutivo, mision y vision

Sesion nro. 3: Establecemos nuestros objetivos y
FODA de nuestro negocio.

Sesion nro. 4: Definimos a nuestro cliente por medio
de una encuesta.

Sesion nro. 5: Recopilamos informacion sobre
nuestro cliente.

Sesion nro. 6: Identificamos el tamafio de nuestro
mercado y lo segmentamos.

Sesion nro. 7: Identificaremos los canales de
distribucion, nuestra competencia y promocioén y
publicidad.

Proyecto nro. 8: Seleccionamos a nuestro proveedor

Sesion nro. 9: Determinamos el espacio para nuestro
negocio.

Sesion nro.10: Calculamos la inversion en equipo y
maquinaria

Sesion nro.11 Calculamos la inversidon en los
materiales de produccion

Sesion nro.12 Definimos el precio de nuestro
producto.

Sesion nro. 13 Aprendemos a elaborar un estado de
resultados del primer afio.

Sesion nro. 14 Elaboramos el estado de flujo

Sesion nro.15 Presentamos nuestro negocio.

VARIABLE TECNICA INSTRUMENTO

DEPENDIENTE

Competencia Encuesta El instrumento de esta investigacion es una prueba de
resuelve desempefio, validada por 3 expertos, consta de 20

preguntas, relacionadas a la competencia resuelve
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problemas de problemas de cantidad seguin los indicadores a los
cantidad cuales se enfoca esta investigacion. Esta prueba se
tom6 al inicio y final de la aplicacion del plan de
negocio, posteriormente se evalu6 los resultados en
base a la escala de calificacion segin MINEDU, que
son:
Logro destacado AD=18-20
Logro esperado ~ A=14-17
En proceso B=11-13
En inicio C=0-10
Se eligio estos baremos porque son aplicados en la
educacion actual en la EBR del Peru, también
porque los nifios son evaluados de esta manera en la

institucion.

4.5.1. Validez de instrumento

Para aplicar un instrumento la validez es de importancia porque demostrara su
efectividad de la misma, de acuerdo a Sanchez y Reyes (2017) menciona que “un
instrumento tiene validez de contenido cuanto los items que lo integran constituyen una
muestra representativa de los indicadores de la propiedad que mide” (p.167). Y esto se
lograra a través de juicio de expertos, quien en esta ocasion se solicitd la conjetura de los

siguientes:
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Tabla 4 Validacion de instrumento
Experto % Valoracion cualitativa
Dra. Luz Maria Cahuana Fernandez 86,11 Excelente
Dra. Elizabeth Dueiias Pareja 91 Excelente
Dr. Gregorio Cornejo Vergara 88,33  Excelente
Promedio 88,48  Excelente

4.5.2. Confiabilidad

El coeficiente o fue propuesto en 1951 por Cronbach como un estadistico para
estimar la confiabilidad de una prueba, o de cualquier compuesto obtenido a partir de la
suma de varias mediciones. El coeficiente a depende del nimero de elementos k de la

escala, de la varianza de cada item del instrumento sz , y de la varianza total s2 , siendo su

férmula:

k ZijZ
a_k—1<1_ s2

Para interpretar el valor del coeficiente de los coeficientes de confiabilidad

usaremos la siguiente tabla.

Tabla 5 Rangos de interpretacion del coeficiente de confiabilidad
Rango Calificacion
Por debajo de 0,60 Inaceptable
0.60 a 0.65 Indeseable
0.65a0.70 Minimamente aceptable
0.70 2 0.80 Respetable
0.80 a2 0.90 Muy buena

Nota: DeVellis (2003) en (Landero & Gonzalez, 2006)
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Tabla 6 Confiabilidad Alfa de Cronbach para la variable Resuelve problemas de
cantidad

Alfa de Cronbach N de elementos

Traduce cantidades a  expresiones 0,713 06
numéricas
Comunica su comprension sobre los 0,758 04

numeros y las operaciones

Usa estrategias y procedimientos de 0,801 06
estimacion y calculo

Argumenta  afirmaciones sobre las 0,721 04
relaciones numeéricas y las operaciones

Competencia resuelve problemas de 0,727 20
cantidad

Nota: Paquete estadistico Spss version 27

Dado la estimacion de confiabilidad se determind como resultado 0.7 el cual es

considerado que el instrumento es Respetable.

4.6. Técnicas de analisis e interpretacion de la informacion

Para determinar los resultados una vez obtenido los datos, se procedio6 a tabular
tomando en cuenta el software de Excell 2019 Spss version 27. De igual manera se
consider? la estadistica descriptiva e inferencial, la misma que incluye tablas y grafico para
corroborar la influencia de la variable plan de negocio en la variable competencia resuelve
problemas de cantidad, con lo cual es posible confrontar las hipotesis planteadas, realizando

la respectiva interpretacion de los resultados obtenidos.
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4.7. Técnicas para demostrar la verdad o falsedad de las hipotesis planteadas
En esta investigacion se utilizé la Prueba de hipotesis estadistica o también llamada
docimasia de hipotesis, especificamente en esta investigacion se hizo uso de la prueba de

normalidad de Shapiro Wilk, y la prueba Wilcoxon para resultados no paramétricos.
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CAPITULO V

RESULTADOS

5.1. Resultados descriptivos
Para los resultados se tom¢ la prueba de desempeiio pre-test y post-test el cual

estaba constituido por 20 preguntas relacionado a la competencia resuelve problemas de

cantidad y sus capacidades.

5.1.1 Resultados para la variable Competencia resuelve problemas de cantidad

Tabla 7 Resultado del logro de la Competencia resuelve problemas de cantidad
Pre test Post test
f % f %
) En inicio 20 83,3% 8 33,3%
Competencia resuelve
En proceso 1 4.2% 7 29,2%
problemas de
. Logro esperado 3 12,5% 7 29,2%
cantidad
Logro destacado 0 0,0% 2 8,3%
Total 24 100,0% 24 100,0%

Nota: Prueba de desempeiio
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Figura 1 Resultado del logro de la Competencia resuelve problemas de cantidad

En inicio En proceso

Nota:Programa Spss v. 27

Analisis e interpretacion de resultados

Los resultados para la variable Competencia resuelve problemas de cantidad
muestran que en el pre test el 83,3% de los estudiantes se ubican en la categoria de En
inicio, mientras que el 12.5% tienen un Logro esperado, el 4.2% en la categoria de En
proceso y 0% en Logro destacado; en tanto que en el post test, los resultados ponen en
evidencia que tras la aplicacion del plan de negocio, el 33.3% de los estudiantes se ubican
En inicio, el 29.2% En proceso, otro 29.2% un logro esperado y el 8.3% tienen logro
destacado. De lo que se puede inferir que la aplicacion de la elaboracion del plan de
negocio como estrategia para el logro de la competencia resuelve problemas de cantidad
fue importante y significativo ya que los nifios movilizaron sus capacidades de manera
eficiente y eficaz, mostrandose que gran porcentaje de estudiantes ya no estd En inicio, de
igual forma se observa mayor cantidad de estudiantes En proceso y Logro esperado y un

porcentaje minimo en el Logro destacado.
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5.1.2 Resultados para la dimension Traduce cantidades a expresiones numéricas de la

Competencia resuelve problemas de cantidad

Tabla 8 Resultados para la dimension Traduce cantidades a expresiones numéricas
Pre test Post test
f % f %

Dimension Traduce  En inicio 10 41,7% 5 20,8%
cantidades a En proceso 3 12,5% 2 8,3%
expresiones Logro esperado 9 37,5% 7 29,2%
numéricas Logro destacado 2 8,3% 10 41,7%

Total 24 100,0% 24 100,0%

Nota: Programa SPSS v.27

Figura 2 Resultados para la dimension Traduce cantidades a expresiones numéricas

En inicio En proceso

Nota: Programa SPSS v.27
Analisis e interpretacion de resultados

Los resultados para la dimension Traduce cantidades a expresiones numéricas

muestran que en el pre test el 41,7% se ubican en el nivel de En inicio, el 37,5% presentan
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un Logro esperado, el 12,5% En proceso, y el 8,3% Logro destacado; en tanto, se tiene que
para el post test los resultados muestran que el 41,7% de los estudiantes se ubican en Logro
destacado, el 29,2% en el nivel de Logro esperado, el 20,8% de los estudiantes En inicio y
el 8,3% En proceso. De los datos estimados se puede deducir que el plan de negocio como
estrategia para el logro de la capacidad traduce cantidades a expresiones numéricas es
considerablemente significativo ya que en el Logro esperado se tiene un moderado nimero
de estudiantes y en el Logro destacado existe una enorme diferencia de porcentajes del

post-test respecto al pre-test.

5.1.3 Resultados para la dimension Comunica su comprension sobre los niimeros y las

operaciones de la Competencia resuelve problemas de cantidad

Tabla 9 Resultados para la dimension Comunica su comprension sobre los nimeros y

las operaciones

Pre test Post test
f % f %
En inicio 16 66,7% 11 45,8%
Comunica su En proceso 2 8,3% 0 0,0%
comprension sobre
los nﬁmeros y las Logro esperado 3 12,5% 9 37,5%
operaciones
Logro destacado 3 12,5% 4 16,7%
Total 24 100,0% 24 100,0%

Nota: Programa SPSS v.27
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Figura 3 Resultados para la dimension Comunica su comprension sobre los numeros

y las operaciones

En inicio En proceso

Nota: Programa SPSS v.27

Analisis e interpretacion de resultados

Los resultados para la dimension Comunica su comprension sobre los nimeros y las
operaciones muestran que en el pre test el 66,7% de los estudiantes se ubican En inicio, el
12,5% Logro esperado y otro 12,5% Logro destacado y el 8,3% En proceso; asimismo se
tiene que, para los resultados del post test, el 45,8% de los estudiantes estan En inicio, el
37,5% logro esperado, el 16,7% logro destacado y 0% En proceso. De los datos mostrados
se puede inferir que la aplicacion del plan de negocio como estrategia para el logro de la
capacidad comunica su comprension sobre los nimeros y las operaciones es significativo
porque se ve que un poco mas de la mitad de los estudiantes logro aprendizajes esperados y

destacados.
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5.1.4 Resultados para la dimension Usa estrategias y procedimientos de estimacion y

calculo de la Competencia resuelve problemas de cantidad

Tabla 10 Resultados para la dimension Usa estrategias y procedimientos de estimacion
y célculo
Pre test Post test
f % f %
En inicio 18 75,0% 9 37,5%
Usa estrategias y En proceso 2 8,3% 6 25,0%
procedimientos de
. ., ; Logro esperado 3 12,5% 7 29,2%
estimacion y calculo
Logro destacado 1 4.2% 2 8,3%
Total 24 100,0% 24 100,0%

Nota: Programa SPSS v.27

Figura 4 Resultados para la dimension Usa estrategias y procedimientos de

estimacion y calculo

En inicio En proceso

Nota: Programa SPSS v.27
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Analisis e interpretacion de resultados

Los resultados para la dimension Usa estrategias y procedimientos de estimacion y
calculo, muestran que del total de estudiantes en el pre test el 75,0% se ubican En inicio, el
12,5% Logro esperado, el 8,3% En proceso y el 4,2% Logro destacado, mientras que el post
test, se tiene que el 37,5% se ubican En inicio, el 29,2% Logro esperado, 25,0% En
proceso, y el 8,3% Logro destacado. De lo que se puede deducir que la aplicacion del plan
de negocio como estrategia para el logro de la capacidad usa estrategias y procedimientos
de estimacion y célculo tiene una influencia moderada a pesar de ello se puede ver una
diferencia de la ubicacion En inicio del pre-test respecto al post test, por otro lado, un
modico grupo de estudiantes alcanzo el logro esperado y un reducido porcentaje el logro

destacado.
5.1.5 Resultados para la dimension Argumenta afirmaciones sobre las relaciones

numéricas y las operaciones de la Competencia resuelve problemas de cantidad

Tabla 11 Resultados para la dimension Argumenta afirmaciones sobre las relaciones

numeéricas y las operaciones

Pre test Post test
f % f %
Argumenta afirmaciones En inicio 22 91,7% 14 58,3%
sobre las relaciones En proceso 0 0,0% 5 20,8%
numéricas y las Logro esperado 2 8,3% 3 12,5%
operaciones Logro destacado 0 0,0% 2 8,3%
Total 24 100,0% 24 100,0%

Nota: Programa Spss v.27
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Figura 5 Resultados para la dimension Argumenta afirmaciones sobre las relaciones

numéricas y las operaciones

En inicio En proceso

Nota: Programa SPSS v.27

Analisis de resultados

Los resultados para la dimensiéon Argumenta afirmaciones sobre las relaciones
numéricas y las operaciones, muestran que del total de estudiantes en el pre test el 91,7% se
ubico en logro en inicio, el 8,3% logro esperado, el 0% En proceso y Logro destacado, en
tanto que para el post test, el 58,3% se ubico En inicio, 20,8% En proceso, 12,5% Logro
esperado y el 8,3% en Logro destacado. De lo se puede deducir que la aplicacion del plan
de negocio como estrategia para el logro de la capacidad argumenta afirmaciones sobre las
relaciones numéricas y las operaciones es moderadamente significativo si bien no se logrd
grandes resultados en el logro esperado y destacado, se evidencia una diferencia del logro
en inicio en el post-test respecto al pre-test que casi en su totalidad de los estudiantes estaba

en este item.
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5.2. Resultados Inferenciales

5.2.1 Pruebas de normalidad

Ho: Los datos de la variable Competencia resuelve problemas de cantidad y

sus dimensiones provienen de una distribucion normal

Ha: Los datos de la variable Competencia resuelve problemas de cantidad y

sus dimensiones no provienen de una distribucion normal

Tabla 12 Resultados para la prueba de Normalidad de Shapiro Wilk para la variable

Competencia resuelve problemas de cantidad

Shapiro-Wilk

Estadistico gl Sig.

Traduce cantidades a expresiones numéricas ,803 24 ,000

Comunica su comprension sobre los numeros y las operaciones ,657 24 ,000

Usa estrategias y procedimientos de estimacion y calculo ,584 24 ,000

Pre test Argumenta afirmaciones sobre las relaciones numéricas y las 316 24 ,000
operaciones

Competencia resuelve problemas de cantidad ,460 24 ,000

Traduce cantidades a expresiones numéricas ,789 24 ,000

Comunica su comprension sobre los niumeros y las operaciones ,762 24 ,000

Usa estrategias y procedimientos de estimacion y calculo ,844 24 ,002

Post test Argumenta afirmaciones sobre las relaciones numéricas y las 728 24 ,000
operaciones

Competencia resuelve problemas de cantidad ,859 24 ,003

Nota: Elaboracion propia a partir de la base de datos de la prueba de desempefio

En la tabla anterior se presentan los resultados para la prueba de normalidad de
Shapiro Wilk, en la que se aprecia que los p valores tanto para la dimension Competencia
resuelve problemas de cantidad y sus dimensiones, en el pre test y post test, presentan

distribucion diferente a la normal, por tanto, se usé la prueba de hipotesis de Wilcoxon para
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muestras relacionadas, para analizar la diferencia en la variable Competencia resuelve
problemas de cantidad segun pre test y post test.

5.2.2 Prueba de hipotesis general

Ho: La Competencia resuelve problemas de cantidad en el pre test y post test
son equivalentes

Ha: La Competencia resuelve problemas de cantidad en el pre test y post test
no son equivalentes

Tabla 13 Resultados para la prueba Wilcoxon para muestras independientes en la

variable Competencia resuelve problemas de cantidad

Competencia resuelve problemas de R de Rosenthal
cantidad Pos test — (Tamano del efecto)
Competencia resuelve problemas de

cantidad Pre test

Z -3,626°
Sig. asintética(bilateral) ,000 0,740
a. Prueba de rangos con signo de Wilcoxon

b. Se basa en rangos positivos.

Nota: Programa SPSS v.27

Nivel de significancia: 0,050 (5%)
p-valor (Sig. bilateral): 0,000

Conclusion: Dado que el p valor es de 0,000, y es menor que 0,050,
rechazamos la hipotesis nula y aceptamos la hipdtesis alterna, por tanto, se concluye
que existe diferencia significativa en la Competencia resuelve problemas de
cantidad entre los resultados del pre test y post test, asimismo la r de Rosenthal nos

muestra que el tamano de la diferencia es alto, a favor de los resultados del post test,
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dado que se obtuvo el valor de 0,740. Reflejandose que la elaboracion del plan de
negocio sobre la crianza de cuyes ayudo significativamente en el cambio de sus
notas y aprendizajes en esta competencia en los estudiantes de 5to grado de primaria

de esta institucion.

5.2.3 Prueba de hipdtesis especificas

A. Hipaotesis especifica 1

Ho: La dimension Traduce cantidades a expresiones numéricas en el pre test y post

test son equivalentes

Ha: La dimension Traduce cantidades a expresiones numéricas en el pre test y post

test no son equivalentes

Tabla 14 Resultados para la prueba Wilcoxon para muestras independientes en la

dimension Traduce cantidades a expresiones numéricas

Traduce cantidades a expresiones R de Rosenthal
numéricas Pos test — (Tamano del efecto)
Traduce cantidades a expresiones

numéricas Pre test

V4 -2,576°
Sig. asintotica(bilateral) ,010 0,526
a. Prueba de rangos con signo de Wilcoxon

b. Se basa en rangos positivos.

Nota: Programa SPSS v.27

Nivel de significancia: 0,050 (5%)

p-valor (Sig. bilateral): 0,000
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Conclusion: Dado que el p valor es de 0,0100, y es menor que 0,050, rechazamos la
hipdtesis nula y aceptamos la hipotesis alterna, por tanto, se concluye que existe diferencia
significativa en la dimension Traduce cantidades a expresiones numéricas entre los
resultados del pre test y post test, asimismo la r de Rosenthal nos muestra que el tamafio de
la diferencia es moderado a favor de los resultados del post test, dado que se obtuvo el valor

de 0,526.

B. Hipétesis especifica 2

Ho: La dimension Comunica su comprension sobre los nimeros y las

operaciones en el pre test y post test son equivalentes

Ha: La dimension Comunica su comprension sobre los ntimeros y las

operaciones en el pre test y post test no son equivalentes

Tabla 15 Resultados para la prueba Wilcoxon para muestras independientes en la

dimension Comunica su comprension sobre los nimeros y las operaciones

Comunica su comprension sobre los R de Rosenthal
numeros y las operaciones Post test - (Tamaiio del efecto)
Comunica su comprension sobre los

numeros y las operaciones Pre test

4 -2,580°
Sig. asintética(bilateral) ,035 0,527
a. Prueba de rangos con signo de Wilcoxon

b. Se basa en rangos positivos.

Nota: Programa SPSS v.27

Nivel de significancia: 0,050 (5%)

p-valor (Sig. bilateral): 0,035
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Conclusion: Dado que el p valor es de 0,035, y es menor que 0,050,
rechazamos la hipotesis nula y aceptamos la hipotesis alterna, por tanto, se concluye
que existe diferencia significativa en la dimension Comunica su comprension sobre
los numeros y las operaciones entre los resultados del pre test y post test, asimismo
la r de Rosenthal nos muestra que el tamafio de la diferencia es moderado, a favor

de los resultados del post test, dado que se obtuvo el valor de 0,527.
C. Hipotesis especifica 3

Ho: La dimension Usa estrategias y procedimientos de estimacion y calculo

en el pre test y post test son equivalentes

Ha: La dimension Usa estrategias y procedimientos de estimacion y calculo

en el pre test y post test no son equivalentes

Tabla 16 Resultados para la prueba Wilcoxon para muestras independientes en la

dimension Usa estrategias y procedimientos de estimacion y calculo

Usa estrategias y procedimientos de R de Rosenthal
estimacion y calculo Pos test - Usa (Tamaiio del efecto)
estrategias y procedimientos de estimacion
y célculo Pre test
Z -3,289°
Sig. asintotica(bilateral) ,001 0,671

a. Prueba de rangos con signo de Wilcoxon

b. Se basa en rangos positivos.
Nota: Programa SPSS v.27

Nivel de significancia: 0,050 (5%)

p-valor (Sig. bilateral): 0,001
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Conclusion: Dado que el p valor es de 0,001, y es menor que 0,050,
rechazamos la hipotesis nula y aceptamos la hipotesis alterna, por tanto, se concluye
que existe diferencia significativa en la dimension Usa estrategias y procedimientos
de estimacion y célculo entre los resultados del pre test y post test, asimismo la r de
Rosenthal nos muestra que el tamafio de la diferencia es moderado alto, a favor de

los resultados del post test, dado que se obtuvo el valor de 0,671.

D. Hipotesis especifica 4

Ho: La dimension Argumenta afirmaciones sobre las relaciones numéricas y

las operaciones en el pre test y post test son equivalentes

Ha: La dimension Argumenta afirmaciones sobre las relaciones numéricas y

las operaciones en el pre test y post test no son equivalentes

Tabla 17 Resultados para la prueba Wilcoxon para muestras independientes en la

dimension Argumenta afirmaciones sobre las relaciones numeéricas y las operaciones

Argumenta afirmaciones sobre las R de Rosenthal
relaciones numéricas y las operaciones (Tamaiio del efecto)
Post test - Argumenta afirmaciones sobre

las relaciones numéricas y las operaciones

Pre test
Z -3,186°
Sig. asintotica(bilateral) ,001 0,650

a. Prueba de rangos con signo de Wilcoxon

b. Se basa en rangos positivos.
Nota: Programa SPSS v.27

Nivel de significancia: 0,050 (5%)

p-valor (Sig. bilateral): 0,001
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Conclusion: Dado que el p valor es de 0,001, y es menor que 0,050,
rechazamos la hipotesis nula y aceptamos la hipotesis alterna, por tanto, se concluye
que existe diferencia significativa en la dimension Argumenta afirmaciones sobre
las relaciones numéricas y las operaciones entre los resultados del pre test y post
test, asimismo la r de Rosenthal nos muestra que el tamafio de la diferencia es
moderado alto, a favor de los resultados del post test, dado que se obtuvo el valor de

0,650.
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CAPITULO VI
DISCUSION
El objetivo general de la presente investigacion fue determinar la influencia de la
elaboracion del plan de negocio para el logro de la competencia resuelve problemas de

cantidad en estudiantes de la Institucion Educativa N°50056 Tupac Amaru II Pomacanchi.

Dado los resultados obtenidos se determin6 que la influencia de la elaboracion del
plan de negocio mejord significativamente en la competencia resuelve problemas de
cantidad tomando en cuenta que los estudiantes en el pre test el 83,3% de estudiantes
estaba En inicio, 12,5% Logro esperado, 4,2 % Logro en proceso y 0% Logro destacado,
luego de la aplicacion del plan de negocio la prueba post test dio los siguientes resultados
el 33,3% de estudiantes obtuvo logro en inicio, 29,2% logro en proceso, 29,2% logro
esperado y 8,3% logro destacado, asimismo el p valor es de 0,000, y es menor que 0,050,
por tanto se rechaza la hipotesis nula y se acepta la hipotesis alterna, de ello se deduce que
existe una diferencia significativa en la Competencia resuelve problemas de cantidad entre
los resultados del pre test y post test, también la r de Rosenthal nos muestra que el tamafio
de la diferencia es alto, a favor de los resultados del post test, dado que se obtuvo el valor
de 0,740. De lo que se infiere a mayor aplicacion del plan de negocio mejor el resultado en

la competencia resuelve problema de cantidad.

Al respecto Lima (2023) en su investigacion tuvo como objetivo utilizar el
Aprendizaje Basado en Proyectos (ABP) como estrategia situada para consolidar los
aprendizajes esperados, desarrollando habilidades y competencias en la educacion

secundaria en la asignatura de matematicas. Obteniendo como conclusion principal que la
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estrategia ideal para favorecer el desarrollo de competencias y habilidades matematicas es
el ABP, ya que provocd cambios sustantivos en el aula y pasé de un aprendizaje
memoristico a un aprendizaje interactivo, dando como resultado que el 75% ha logrado
adquirir el aprendizaje esperado y un 25 % no lograron adquirir el aprendizaje previstos, en
la presente investigacion se obtuvo menor cantidad de resultados en porcentajes teniendo
una diferencia de 37.5%. pero en ambas investigaciones se determind una influencia

significativa.

Por otra parte Castilla et 41.(2020) en su estudio investigativo determinaron el
objetivo de crear una estrategia pedagogica para fortalecer las competencias matematicas
de educacion econdmica y financiera en los estudiantes. Al realizar una comparativa en sus
resultados de pre-test y el post-test hubo una diferencia significativa en puntajes pretest y
postest, donde p<0.05, lo que significa que la estrategia didactica mejord el pensamiento
critico, matematico, economico y se comprueba la efectividad de la educacion financiera y
econdmica como estrategia didactica para el aprendizaje de matematica. En esa misma

linea se obtuvo los mismos resultados en la investigacion presentada.

Asimismo, Arias (2021), desarrollo una investigacion para determinar la influencia
del aprendizaje basado en proyectos en la mejora de competencias matematicas, llegando a
la conclusién que esta metodologia de aprendizaje basado en proyectos mejora
significativamente dicha competencia evidenciandose en los resultados del post test que
ningun estudiante se encuentra en inicio, el 46.2% de estudiantes se encuentran en proceso,
el 30.8% de estudiantes se localizan en logro previsto y los estudiantes que se encuentran

en logro destacado representan el 23%. Al comparar con la invesgacion presentada los
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resultados son medianamente diferentes pero se llega a la misma conclusion que el
aprendizaje basado en proyectos asi como el plan de negocio son significativos para el

logro de la competencia resuelve problemas de cantidad.

Por lo tanto podemos afirmar que la investigacion realizada esta acorde a estos
diferentes trabajos de investigacion concluyendo que la elaboracion del plan de negocio
sobre la crianza de cuyes tiene una influencia significativa para el logro de la competencia

resuelve problemas de cantidad.
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CONCLUSIONES

Primera: Existe una influencia significativa de la elaboracion del plan de negocio
para el logro de la competencia resuelve problemas de cantidad en estudiantes de la
Institucion Educativa N° 50056 Tupac Amaru II Pomacanchi, demostrandose en los
resultados pre-test y post-test donde en el pre test el 83,3% de los estudiantes se ubican en
la categoria de En inicio, el 12.5% tienen un Logro esperado, mientras que el 4.2% en la
categoria En proceso y 0% en Logro destacado; en tanto que en el post test, los resultados
ponen en evidencia que tras la aplicacion del plan de negocio, el 33.3% de los estudiantes
se ubican En inicio, el 29.2% esta En proceso, otro 29.2% En Logro esperado y el 8.3%
tienen Logro destacado, asimismo el tamafo de efecto seglin el coeficiente R de Rosenthal

se obtuvo el valor de 0,740.

Segunda: Existe una influencia significativa de la elaboracion del plan de negocio
para el logro de la capacidad traduce cantidades a expresiones numéricas en los estudiantes
de primaria N° 50056 Tupac Amaru, Pomacanchi, donde los resultados para la dimension
Traduce cantidades a expresiones numéricas muestran que en el pre test el 41,7% se ubican
en el nivel de En inicio, el 37,5% presentan un Logro esperado, el 12,5% En proceso, y el
8,3% Logro destacado; en tanto, se tiene que para el post test los resultados muestran que el
41,7% de los estudiantes se ubican en Logro destacado, el 29,2% en el nivel de Logro
esperado, el 20,8% de los estudiantes En inicio y el 8,3% En proceso, el tamafio de efecto

segun constata a partir del coeficiente R de Rosenthal se obtuvo el valor de 0,526.

Tercera: Se concluye que existe una influencia significativa de la elaboracion del

plan de negocio para el logro de la capacidad comunica su comprension sobre los nimeros
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y las operaciones en los estudiantes de primaria N° 50056 Tupac Amaru, Pomacanchi
teniendo los siguientes resultados para la dimensiéon Comunica su comprension sobre los
numeros y las operaciones muestran que en el pre test el 66,7% de los estudiantes se ubican
En inicio, el 12,5% Logro esperado y otro 12,5% Logro destacado y el 8,3% En proceso;
asimismo se tiene que, para los resultados del post test, el 45,8% de los estudiantes estdn En
inicio, el 37,5% logro esperado, el 16,7% logro destacado y 0% En proceso, el tamafio de

efecto a partir del coeficiente R de Rosenthal obtuvo el valor de 0,527.

Cuarta: Se concluye que existe una influencia significativa de la elaboracion del
plan de negocio para el logro de la capacidad usa estrategias y procedimientos de
estimacion y célculo en los estudiantes de primaria N° 50056 Tupac Amaru, Pomacanchi,
demostrados en los resultados para la dimension Usa estrategias y procedimientos de
estimacion y calculo, muestran que del total de estudiantes en el pre test el 75,0% se ubican
En inicio, el 12,5% Logro esperado, el 8,3% En proceso y el 4,2% Logro destacado,
mientras que el post test, se tiene que el 37,5% se ubican En inicio, el 29,2% Logro
esperado, 25,0% En proceso, y el 8,3% Logro destacado y el tamafio de efecto a partir del

coeficiente R de Rosenthal se obtuvo el valor de 0,671.

Quinta: Se concluye que existe una influencia significativa de la elaboracion del
plan de negocio para el logro de la capacidad argumenta afirmaciones sobre las relaciones
numeéricas y las operaciones en los estudiantes de primaria N° 50056 Tupac Amaru,
Pomacanchi, los resultados para la dimension Argumenta afirmaciones sobre las relaciones
numéricas y las operaciones, muestran que del total de estudiantes en el pre test el 91,7% se

ubico en logro en inicio, el 8,3% logro esperado, el 0% En proceso y Logro destacado, en



tanto que para el post test, el 58,3% se ubico En inicio, 20,8% En proceso, 12,5% Logro
esperado y el 8,3% en Logro destacado y el tamafio de efecto a partir del coeficiente R de

Rosenthal se obtuvo el valor de 0,650.
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SUGERENCIAS

1. Se recomienda a la Institucién Educativa N° 50056 Tupac Amaru II
de Pomacanchi, Acomayo emplear la elaboracion del plan de negocio como
estrategia de aprendizaje para la competencia resuelve problemas de cantidad ya
que permite el aprendizaje significativo en el area de matematica.

2. Se recomienda a los profesores de Educacion primaria incluso al
nivel secundario el uso del plan de negocio como estrategia de aprendizaje para la
competencia resuelve problemas de cantidad y demas competencias del area de
matematica, ya que logra el aprendizaje significativo no s6lo en matematica sino en
otras areas curriculares.

3. Se recomienda emplear el plan de negocio como estrategia didactica
para abordar las capacidades de la competencia resuelve problemas de cantidad,
asimismo al elegir el plan de negocio debe estar acorde a la realidad o de interés de
los estudiantes.

4. Se recomienda al Ministerio de Educacion implementar el pilar
fundamental para la educacion aprender a emprender que es trascendental para la
realidad actual de los estudiantes de la Educacion Bésica Regular.

5. Se recomienda a los docentes capacitarse en el campo del

emprendimiento para asi ser fuente de apoyo para los estudiantes.
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ANEXOS
Matriz de consistencia
TITULO PROBLEMA GENERAL OBJETIVO HIPOTESIS VARIABLES METODOLOGIA
GENERAL GENERAL
(Cémo influye la elaboracion Existe una influencia VI= Plan de Enfoque:
del plan de negocio para el i ) ) significativa de la elaboracion negocio Cuantitativo
logro de la competencia Determlr}z’ir lainfluencia de la | 4q| plan de negocio para el o
Plan de | resuelve problemas de elabor.ac‘lon del plan de logro de la competencia Tipo: Aplicativo
negocio para cantidad en los estudiantes de | P¢80¢10 para el logro de la resuelve problemas de cantidad | pimensiones: .
1 logro de la | t© grado de primaria de la competencia resue'lve en estudiantes de la Institucion vael..
¢l logro de la problemas de cantidad en - Desarrollo de | Experimental

competencia
resuelve
problemas de
cantidad en
estudiantes
de la
institucion
educativa N°
50056 Tupac
Amaru II -
Pomacanchi
2023

Institucion Educativa N°

estudiantes de la Institucion

Educativa N° 50056 Tupac

50056 Tupac Amaru II . . Amaru II Pomacanchi.
Pomacanchi? Educativa N° 50056 Tupac

Amaru II Pomacanchi.
PROBLEMA ESPECIFICO | OBJETIVO ESPECIFICO HIPOTESIS ESPECIFICAS

1. ;Como influye la
elaboracion del plan de
negocio para el logro de
la capacidad traduce
cantidades a expresiones
numéricas en los
estudiantes de primaria
N° 50056 Tupac Amaru
II, Pomacanchi?

1. Determinar la influencia
de la elaboracion del plan
de negocio para el logro
de la capacidad traduce
cantidades a expresiones
numéricas en los
estudiantes de primaria
N° 50056 Tupac Amaru
11, Pomacanchi.

1. Existe una influencia
significativa de la
elaboracion del plan de
negocio para el logro de la
capacidad traduce
cantidades a expresiones
numéricas en los
estudiantes de primaria N°
50056 Tupac Amaru II,
Pomacanchi.

la idea de
negocio.

-Modulo de
Administracion.

-Modulo de
Mercadotecnia.

-Médulo de
produccion.

- Médulo
financiero

Disefio: Pre-
experimental

M: O1 X 02
Donde:

M: Muestra Sto
grado de primaria
seccion unica

O1: Pre-Test

X: Plan de negocio
0O2: Post- Test
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(Como influye la
elaboracion del plan de
negocio para el logro de
la capacidad comunica su
comprension sobre los
numeros y las
operaciones en los
estudiantes de primaria
N° 50056 Tupac Amaru
II, Pomacanchi?

Determinar la influencia
de la elaboracion del plan
de negocio para el logro
de la capacidad comunica
su comprension sobre los
numeros y las operaciones
en los estudiantes de
primaria N° 50056

Tupac Amaru II,
Pomacanchi.

Existe una influencia
significativa de la
elaboracion del plan de
negocio para el logro de la
capacidad comunica su
comprension sobre los
numeros y las operaciones
en los estudiantes de
primaria N° 50056 Tupac
Amaru II, Pomacanchi.

(Cémo influye la
elaboracion del plan de
negocio para el logro de
la capacidad usa
estrategias y
procedimientos de
estimacion y calculo en
los estudiantes de
primaria N° 50056 Tupac
Amaru II, Pomacanchi?

Determinar la influencia
de la elaboracion del plan
de negocio para el logro
de la capacidad usa
estrategias y
procedimientos de
estimacion y calculo en
los estudiantes de
primaria N° 50056 Tupac
Amaru II, Pomacanchi.

Existe una influencia
significativa de la
elaboracion del plan de
negocio para el logro de la
capacidad usa estrategias y
procedimientos de
estimacion y calculo en los
estudiantes de primaria N°
50056 Tupac Amaru II,
Pomacanchi.

(Como influye la
elaboracion del plan de
negocio para el logro de
la capacidad argumenta
afirmaciones sobre las
relaciones numéricas y
las operaciones en los
estudiantes de primaria
N° 50056 Tupac Amaru
II, Pomacanchi?

Determinar la influencia
de la elaboracion del plan
de negocio para el logro
de la capacidad
argumenta afirmaciones
sobre las relaciones
numéricas y las
operaciones en los
estudiantes de primaria
N° 50056 Tupac Amaru
11, Pomacanchi.

Existe una influencia
significativa de la
elaboracion del plan de
negocio para el logro de la
capacidad argumenta
afirmaciones sobre las
relaciones numéricas y las
operaciones en los
estudiantes de primaria N°
50056 Tupac Amaru II,
Pomacanchi.

Variable
Dependiente:
Competencia
resuelve
problemas de
cantidad

Dimensiones:

- Traduce
cantidades a
expresiones
numéricas.

- Comunica su
comprension
sobre los
nimeros y las
operaciones.

- Usa
estrategias y
procedimientos
de estimacion y
calculo.

- Argumenta
afirmaciones
sobre las
relaciones
numéricas y las
operaciones.

Poblacion: 141
estudiantes de la IE
N° 50056 Tupac
Amaru II
Pomacanchi.

Muestra: 24
estudiantes del
quinto grado de
primaria seccion
unica de la IE N°
50056 Tupac
Amaru II
Pomacanchi.

Técnica:
Encuesta

Instrumento:
Prueba de
desempefio pre-test
y post-test
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numéricas y las

operaciones

obtenidos.

VARIABLE DIMENSIONES | INDICADORES N° DE | ITEM VALOR INSTRUM
ITEMS DE CADA | ENTO
ITEM
VARIABLE 1.Traduce - Establece relaciones entre datos y acciones de | 6 1,2,3,4,5,6 -1,6 (4) Prueba de
DEPENDIENTE cantide}des a | agregar, quitar, comparar, igqalar, reiterar, 2345(@3) | desempefio
expresiones agrupara y  repartir  cantidades  para
numéricas transformarlas en expresiones numéricas de
COMPETENCIA numeros naturales y de adicion y sustraccion con
decimales.
RESUELVE 2. Comunica su |- Expresa con diversas representaciones y | 4 8,9,10,11 Q)
PROBLEMAS DE | comprension sobre | lenguaje numérico su comprension de: La
CANTIDAD los nimeros y las | fraccion como parte de una cantidad discreta o
operaciones continua, las operaciones de adicion y
sustraccion con numeros decimales y fracciones.
3. Usa estrategias y | - Emplea estrategias heuristicas y de calculo y 6 12,13,14, -12(2)
procedimientos de | procedimientos como: estimacion de productos 15.16.17 13,17 3)
estimacion ¥ | y cocientes, amplificacion y simplificacion de T ’
calculo fracciones, redondeo de expresiones decimales. -14,15,16
-Mide, estima y compara la masa de los objetos 4)
(kilogramo) usando unidades convencionales
(expresadas con naturales, fracciones 'y
decimales), asi como equivalencias, para hacer
conversiones de unidades de masa y tiempo.
4, Argumenta | -Realiza afirmaciones sobre las relaciones entre | 4 7,18,19,20 | (5)
afirmaciones sobre | numeros naturales, decimales y fracciones, y
las relaciones | justifica su proceso de resolucion y los resultados
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Instrumentos

PRUEBA PARA LA EVALUACION DE LA COMPETENCIA
RESUELVE PROBLEMAS DE CANTIDAD

1. Juana fue a la feria de Pomacanchi donde vendié 154 cuyes. Si su amiga Maria hubiera
vendido 1/7 de lo que vendio Juana, las dos hubieran vendido la misma cantidad. ¢ Cuantos
cuyes vendié Maria?

a) 132
b) 135
c 177
d) 170
2. En el chakuy de vicufias de Pomacanchi, David trasquilo 135 vicuiias, Mario 10 vicuiias mas
que David y Juan 12 vicuias mas que Mario. ¢ Cudntas vicuias se trasquilo en total?

a) 425
b) 427
c) 437
d) 157
3. Para el desfile del 28 de Julio en Pomacanchi, Valeria alquilo sombreros tipicos, cada uno a
5 soles, si ese dia alquilo 35 sombreros. ¢ Cuantos soles gano Valeria ese dia?
a) S/.40
b) S/.175
c) S/.165
d) S/.180
4. Para el campeonato reldmpago por fiestas patrias en Pomacanchi se presentaron 48
equipos, si en Pomacanchi existen 2 estadios deportivos ¢ Cuantos equipos participaran en
cada estadio?
a) 20
b) 96
c) 24
d) 22
5. Por fiestas patrias Juan obtuvo propina de sus tios y primos que visitaron Pomacanchi, el
recibid las siguientes cantidades en céntimos y soles: 0,30, 1,50, 0,80, 3,70, 5,20 y 0,90.
¢Cuanto de dinero pudo juntar Juan?
a) S/.12,00
b) S/.11,50
c) S/.12,40
d) S/.12,10
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Por fiestas patrias el padrino de Mariana le dio 10,00 soles de propina, ella decidid
comprarse lo siguiente articulos: un chocolate S/. 0,70, una canchita S/. 0,50, una torta S/.
1,00, un lapizS/. 1,00 y colores S/. 5,50. Luego de sus compras ¢ Cuanto le queda a Mariana?
a) S/.1,00

b) S/.1,50

c) S/.1,20

d) S/.1,30

En el desfile de 28 de Julio en Pomacanchi, Juana vendié 1 entero y 30/15 de torta, su
hermana vendié 11/15. {Cuantas tortas vendieron? Resuelve el problema y explica por
qué.

En una bandeja estan las siguientes frutas

Las manzanas ¢Qué cantidad representan del total de frutas?

a) 7/10
b) 10/7
c) 7/3
d) 3/7

Raul partio su torta de cumpleafios en 15 partes, pero sélo vinieron 7 amigos. ¢ Qué
cantidad en fracciones le quedo? Representa la fraccion y responde.

Respuesta:
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10. Marleni vio en la tienda los siguientes objetos

S/. 30,00 S/. 15,50 S/. 30,00 S/.4,70

¢Cuénto necesita para comprar la mufieca y el reloj? Marca la opcidn correcta

a) b) c)

11. Maribel pesa 45,50 kilogramos su amiga Juana pesa 1,30 kilogramos menos que Maribel.
éCudnto pesa Juana?
a) 44kg.
b) 45kg
c) 44,2kg
d) 44,5kg
12. Escribe las equivalencias

1 kilo

1 metro

1 hora

144

13. Relaciona las equivalencias segun corresponda

(el
HeE
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14. En el concurso de danzas de los barrios de Pomacanchi gandé el barrio Pumachapi, y por ello
se le otorgd 1 quintal de arroz (cada quintal tiene 50 kilos), Si en el barrio Pumachapi existen
50 socios. ¢A cuantos gramos le toca a cada uno?
a) 450 gr.
b) 500gr.
c) 1,000 gr.
d) 550gr.

15. Para construir un galpén de cuy, Juan utilizé 5 rollos, cada rollo mide 20 metros, Si le falto
1/8. ¢ Cudntos metros le falta a Juan?

a) 4m.

b) 2,5m

c) 2m

d) 5m

16. Juan desea emprender el negocio de venta de cuy, para ello necesita 5 machos que cuestan
cada uno S/ 32,50 y 30 hembras y su costo es S/ 27,50. Estima écuanto necesita Juan para
comprar los cuyes?

a) Aproximadamente S/1,050

b) Aproximadamente S/ 1,000

c) Aproximadamente S/ 700

d) Aproximadamente S/ 500

17. Redondea las siguientes cantidades

5,87 [>
14,02 |:>
20,52 |:>

18. Completa con los simbolos > <, segln corresponda

)

2,10
| —
S

14,9

—

2,5

14,7

)

1,2

——

OO0
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Juanay sus 2 hermanas se repartieron la papa que cosecharon repartiendo de la siguiente
manera Juana obtuvo 1/2, su hermana Marta 1/3 y Berta 2/3, la reparticion éserd posible
realizarlo?

a) Si, porque

b) No, porque

Mirta llevé al mercado 35,00 soles de los cuales gasto lo siguiente: S/. 7,00 de tarwi, S/.
5,00 de papa, cebolla S/. 5,00, arroz S/. 7,00, carne S/. 8,50, tomate S/.2,50, ajo S/. 1,50,
segun los datos brindados ¢ Mirta podra comprar todo lo que requiere?

a) Si, porque

b) No, porque
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MODULO DE

K

APRENDIZAJE

~ MI PLAN DE NEGOCIO

CRIANZA DE CUYES

[ Nombre:
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1. ;QUE ES UNA IDEA DE NEGOCIO?

Ve el siguiente video: https://www.youtube.com/watch?v=hdXa34XPsZw

Responde segun el video que es una idea de negocio

Una caracteristica principal de un negocio es que debe dar ingresos mayores a los
que hayas invertido inicialmente y, para saberlo, debes llevar el control de finanzas.

Revisa los siguientes casos:

RESOLUCION

[ éEstard ganando? éCudnto esta ganando? ]

RESOLUCION

¢Cudnto esta ganando?
¢Consideras que su negocio esta generandole ganancias?



https://www.youtube.com/watch?v=hdXa34XPsZw

Para elegir una idea de negocio te proporcionamos una manera de evaluar la cual te ayudard a
validar tu idea.

93

¢Qué idea de negocio tiene las mejores condiciones para emprender?




2. NUESTRO PLAN DE NEGOCIO

. Qué es un plan de negocio?

Es un documento a través del cual la persona que va a emprender describe el
detalle de como funcionara su negocio y todo lo que necesita para ponerlo en
marcha.

JPara qué sirve un plan de negocio?

* Plasmar tu idea de negocio.

* Evaluar tu negocio.

* Comunicar en qué consiste tu negocio.

* Identificar las posibilidades de éxito que tiene tu negocio.

* Gestionar un préstamo para iniciar tu negocio.

2 Cuales son las habilidades emprendedoras?

94



3. ELABORAMOS NUESTRO PLAN DE NEGOCIO
Iniciamos nuestro proyecto realizando:

a)PORTADA que incluye la denominacion de la empresa o el proyecto, asi como el nombre y la
informacion de contacto de su autor o autores.

b) TABLA DE CONTENIDO
Ofrece una vision general de los temas
que se trataran en el plan.
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¢) MODULO DE ADMINISTRACION
* Resumen ejecutivo

se trata de una explicacion breve y formal de lo que sera tu empresa, es decir, cuales son sus
objetivos y por qué piensas que tendra éxito.

* Mision

Es una expresion que establece la razon de ser de una empresa, es conocer la forma en que esta espera
trascender en la sociedad de la que forma parte.4 ;Quién debe elaborar la mision? La mision es
construida por los directivos o duefios y su equipo de trabajo mas cercano, revisando que cumpla con
el marco legal de la empresa y no invada otras areas de competencia. De esta forma, la mision debe
especificar:

* /Quién soy?

* /Qué hago?

* ;Para quién lo hago?

* ;Por medio de qué lo hago?

* ;Para qué lo hago?

Ejemplo

Una empresa responsable y comprometida con cada uno de nuestros clientes. Dedicada al
disefo, fabricacién y distribucion de muebles con un alto acabado en madera. Para la comunidad
del municipio de Ecatepec. Brindando un servicio integral, garantizandolo con la calidad de sus
procesos y acabados, siempre apoyados con el desarrollo continuo de sus integrantes.

Ahora construye tu misién de tu negocio

* /Quién soy?

* /Qué hago?

* ;Para quién lo hago?

* ;Por medio de qué lo hago?

* ;Para qué lo hago?

* Vision
Es el enunciado que expresa la direccion que se desea tomar en el futuro, es la meta que nos
proponemos de tres a cinco afios, hacia donde se quiere llegar, como quisiéramos ser, cGmo nos

vamos a ver y como se van a expresar de nosotros los clientes o usuarios del servicio o producto
que ofrecemos. La vision debe especificar:

* ,Como nos gustaria ser y como nos gustaria que nos describieran en el futuro?
+ /,Como nos gustaria que los clientes se expresaran de nosotros?
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* /Cudl es la cualidad que quisiéramos que nos distinguiera?

* ;Hacia donde queremos cambiar?

+ /Cudles son nuestros valores?

* /Qué es lo que nos compromete en los siguientes tres o cinco afios?
Ejemplo

El pino y el roble, aspira contar en 2019 con un local mdas grande y apropiado que le permita
desarrollar de manera éptima su trabajo y, por ende, ser una de las mejores opciones del
municipio de Ecatepec, por medio de su disefio, fabricacién y distribucién de muebles con un alto
acabado en madera, siempre en beneficio de sus clientes.

Elabora la vision de tu negocio

*Objetivos

Es un planteamiento de algo que necesitamos lograr en un tiempo determinado en beneficio de la

empresa; este nos permite identificar hacia donde deben dirigirse los recursos y esfuerzos para dar

cumplimiento a la mision, tratandose de una organizacion, o a los propositos institucionales si se trata

de las categorias programaticas. Expresion cualitativa de un proposito en un periodo determinado; el
1>

objetivo debe responder a la pregunta “qué” y “para qué”. En programacion es el conjunto de
resultados cualitativos que el programa se propone alcanzar mediante determinadas acciones.

Para los objetivos generales se utilizan mas de dos verbos en innitivo (ar, er, ir) y se recomienda que
su redaccion sea breve y contestar el ;qué? y ;para qué? Para los objetivos especicos se utiliza solo
un verbo en innitivo y su redaccion se deriva del objetivo general, coadyuvando al mismo, se
recomienda que su redaccion sea breve.

Ejemplo
OBJETIVO GENERAL

Diseiiar, fabricar y distribuir en 2019, muebles de madera en alto acabado en el municipio de Ecatepec
y municipios aledafios, con la finalidad de satisfacer las necesidades, gustos y preferencias de cada
uno de nuestros clientes.

Objetivos especificos:

* Capacitar al personal en las nuevas técnicas y métodos de disefio asistido por computadora.

* Asistir a cursos y seminarios de disefio de muebles en madera que permita mejorar nuestros
productos.

* Consultar revistas especializadas sobre disefio y fabricacién de muebles en madera

 Implementar técnicas vanguardistas en el disefio y fabricacion de muebles en madera
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* Elaborar una pagina Web, que nos permita difundir nuestros disefios a todo el publico.
* Identificar los mejores canales de distribucion para nuestros productos.
*FODA

La sigla FODA se compone de las siguientes palabras:

* Fortalezas (factores criticos positivos con los que se cuenta), estas son cuestiones internas de la
empresa.

* Oportunidades (aspectos positivos que podemos aprovechar utilizando nuestras fortalezas), estas
son cuestiones externas a la empresa.

* Debilidades (factores criticos negativos que se deben eliminar o reducir), son cuestiones internas
de la empresa.

* Amenazas (aspectos negativos externos que podrian obstaculizar el logro de nuestros objetivos),
son cuestiones externas a la empresa.

.
Ejemplo
FODA
Fortalezas Debilidades
== . . B, 4 _ B
- Contar con un variado y especializado = No contar con los suficientes recursos
equipo para la fabricacion de nuestros para cubrir las demandas de todo el
discfios. municipio.
= Tener una ampilia cartera de clientes. = No contar con una terminal bancaria.
- Disponer de un lugar fisico (taller). - Reguerir mas personal y mejor
para desarrollar nuestras actividades. calificado.
= Tener experienciade 15 anosen el = No contar con el equipo de reparto
ramo. adecuado.
« Necesitar instalaciones mas amplias.
— = NS A
Oportunidades Asmenazas
/’- Disefiar y fabricar en serie pmductos\ " - No cumplir con las expectativas de =2y
para el hogar y la oficina. cada uno de nuestros clientes.
- Dedicarse a la fabricacién de articulos = Existir mayor competencia en el
en aluminio y herreria. mercado. 2
= Realizar ventas a crédito de nuestros = No poder cubrir los precios de los
aci-hisia insumos y suministros en el mercado.
N =2 e A
.
Elabora el FODA de tu negocio

OPORTUNIDADES AMENAZAS
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d) MODULO DE MERCADOTECNIA
* EL MERCADO

El mercado es el conjunto de actividades de intercambio, como la compra y venta de productos y
servicios.

Juanita ha identificado el mercado para sus productos. Veamos:

El mercado, basicamente, funciona en virtud de la relacion que exista entre la oferta y la demanda, es
decir, el precio de los productos y servicios, estd determinado por la oferta que los diversos
proveedores realizan y cudl es la demanda, por parte de los consumidores.

Es importante determinar y conocer a nuestro consumidor o dicho de otra manera nuestro cliente, a
quien se ofrecera nuestro producto.

*El cliente

El cliente es la persona, empresa u organizacion que adquiere o
compra de forma voluntaria productos o servicios que necesita o
desea para si mismo, para otra persona o para una empresa u
organizacion; por lo cual, es el motivo principal por el que se
crean, producen, fabrican y comercializan productos y servicios.

[ ¢Como identificamos a nuestros clientes? ]

Define quienes serian tus posibles clientes

Identificar quienes son aquellas personas que tienen cierta necesidad de un producto o servicio que
mi empresa puede satisfacer.

Define qué técnicas utilizaras para recoger informacion de las personas que
seran tus clientes y competidores
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Para conocer mejor a tus clientes utilizaremos técnicas que nos ayude a corroborar sus interés y
necesidades de nuestros clientes.

1. Encuesta
Es una técnica de recojo de datos, que reune un conjunto de preguntas dirigidas a un
determinado numero de personas que seran clientes y competidores, y que busca obtener
informacién sobre un tema determinado. Se puede utilizar la encuesta para identificar
necesidades de los clientes, habitos de consumo, etc.

Pasos para elaborar tu encuesta:

1. Define el objetivo de la encuesta. Es importante que busques validar la necesidad que has
identificado de tu idea de negocios.

2. Una vez definido el objetivo de la encuesta, elabora las preguntas que te ayudaran a obtener
la informacion. Te sugerimos elaborar 10 preguntas.
-9 seran preguntas cerradas (con opciones a elegir por cada pregunta).
- 1 sera pregunta abierta, para que los potenciales clientes se expresen libremente

3. Identifica a las personas que podrias encuestar. Te sugerimos considerar lo siguiente:
* Las personas que seran usuarias del problema identificado y que serian tus potenciales
clientes.

4. Identifica el medio y el mejor momento para ejecutar la encuesta.

MODELO DE ENCUESTA
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REALIZAMOS NUESTRA ENCUESTA PARA NUESTROS CLIENTES POTENCIALES

2. Observacion

La observacion es una técnica complementaria a las encuestas que permite mirar al detalle el
comportamiento de las personas que seran potenciales clientes y el desempefio de las personas
competidoras; asi podras identificar todo aquello que por lo general no te dicen, ya sea en una encuesta
0 en una entrevista.

Pasos a seguir:

Paso 1. Define a quiénes y en donde realizaras la observacion.

Paso 2. Elabora una guia de observacion, sobre los puntos en los que deberas enfocarte. Por
ejemplo:

* Clientes: ;qué compra? ;Cémo lo compra?

» Competidores: ;como trabajan? ;Qué venden? ;A qué precios? ;Qué publicidad utiliza? ;Cual es
su valor agregado?

Paso 3. Visita los lugares que suelen frecuentar tus clientes potenciales.
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Paso 4. Visita los locales de tu competencia, el mercado, centros comerciales u otros
establecimientos.
Paso 5: Registra los hallazgos en un documento

Paso 3 Extrae conclusiones

En este paso deberas identificar las principales conclusiones del’estudio de mercado que se
desprendan por cada una de las técnicas utilizadas. Es importe que clasifiques las conclusiones
referidas a las personas que seran potenciales clientes.

Para extraer conclusiones nos valemos de la tabla de frecuentas y grafico de barras.

Actualice tu idea de negocio

A partir de las conclusiones del estudio de mercado, ;qué cambios tendras que realizar en tu
producto o servicio? ; Tus clientes siguen siendo los mismos? ;Es necesario replantear tu idea de
negocio?

*Tamaifio del mercado
Para determinar el tamafio del mercado, te sugerimos realizar los siguientes calculos.
a. Identifica el mercado potencial maximo que podemos captar con nuestro producto o servicio.

b. Identifica el mercado que podemos conseguir a corto y mediano plazo, en forma realista
considerando los recursos con los que cuenta nuestro negocio actualmente.
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*Segmentacion del mercado

Esto se refiere a dividir el mercado en grupos con caracteristicas y necesidades semejantes para
ofrecer una oferta diferenciada y adaptada a cada uno de los grupos objetivo.

*Canales de distribucion

(Qué son los canales de distribucion? Son las vias elegidas por una empresa para que sus productos
lleguen a sus consumidores.

Los elementos implicados dentro de un canal de distribucion suelen ser el productor, mayorista,
minorista y consumidor final. Al establecer un canal hay que conocer los distintos intermediarios y
como pueden influir en este:

* Productor. Es la empresa que crea o elabora el producto que se va a comercializar.

* Mayorista. Empresas con gran capacidad de almacenamiento que compran al productor para
revender el articulo. Esta reventa no suele destinarse al consumidor final.

* Minorista. También conocido como detallista, son las empresas pequefias que compran el
producto al productor o al mayorista para venderlo al consumidor. Es el Gltimo eslabon del canal de
distribucion.

Un minorista tiene un contacto directo con el cliente final, por ello puede influir enormemente en
las ventas de los productos que estan comercializando. La forma en que se presenta la distribucion
de nuestros productos es la siguiente:
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* Analisis de la competencia.
. Qué es el analisis de la competencia?

El analisis de la competencia es una forma de evaluar las fortalezas y las debilidades de los
competidores que existen en tu mismo mercado con el objetivo de obtener una ventaja frente a ellos.

Resulta complicado emprender un nuevo negocio sin antes haber analizado a las empresas que se
dedican a lo mismo, para asi mejorar algunos aspectos y conseguir una ventaja respecto a ellos. Por
esto es importante analizar a la competencia.

El anélisis de la competencia empieza por buscar respuesta a las siguientes preguntas:

* /Quiénes son nuestros competidores? y ;Quiénes son nuestros competidores potenciales?
* /Cuadles son las posiciones de los competidores ya establecidos en el mercado?

+ /Cuales son sus empujes y sus objetivos de estrategia?

* /Cuales son sus estrategias a corto y a largo plazo?

* /Cuadles son sus debilidades y fortalezas?

Para identificar la competencia se realizara con las técnicas aplicas en la identificacion de nuestros
clientes.

*Promocion y publicidad

Para realizar la promocion y publicidad es conveniente contar con estrategias que nos permita
determinar cuales seran las acciones por seguir. La publicidad y las promociones solo deben
desarrollarse después de haber terminado el resto de la planeacion de marketing.
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¢) MODULO DE PRODUCCION
.Qué es un plan de produccion?

Consiste en el detalle de como se van a producir los productos o los servicios que te has
propuesto vender, los recursos que necesitaras adquirir para producirlos, asi como el
costo de cada uno de los recursos involucrados.

*Proveedores

Para llevar un proceso productivo adecuado es importante contar con buenos proveedores. Un
proveedor es la persona o empresa que surte a otras empresas con existencias (articulos),
necesarios para el desarrollo de su actividad, los cuales seran transformados para venderlos
posteriormente.

(Qué hace a un proveedor ser bueno?
- Para muchas compaiiias en crecimiento, este factor se concentra en el precio.

- La confiabilidad es un factor claver que buscar. Un proveedor eciente y de confianza siempre
enviara la cantidad correcta de articulos, tal como lo prometid, en el tiempo convenido y en buen
estado.

-La estabilidad es otro indicador que te servira de guia al momento de elegir la mejor opcion.
Por ejemplo, el hecho de que una compafiia conserve largo tiempo a sus altos directivos es una
buena sefial. Y si ademas tiene una reputacion solida con el resto de sus clientes, entonces es un
indicio prometedor de que se trata de una organizacion estable.

-Por otro lado, no olvides la ubicacién. Si ordenas mercancia a alguien que se encuentra a varios
kilémetros de distancia de tu negocio, puede tomar mas tiempo en llegar la carga y generar cargos
de envio adicionales, sobre todo cuando necesites algo con urgencia.



ANALIZA A TU PROVEEDOR
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Proveedor A

Proveedor B

Proveedor C

Precio

Confiabilidad

Estabilidad

Ubicacion

Total

*Requerimientos de espacio para el negocio

El diagrama de flujo se realiza de acuerdo con la capacidad con el espacio destinado para la
elaboracion de nuestro producto segln la proyeccion realizada.

Dibuja el espacio y distribucién donde se criaran a los cuyes segtin los requerimientos.
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Ejemplo

*Inversion en equipo y maquinaria (Ejemplo)

Identifica el equipo y maquinaria que utilizaras para la producion del produc
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Conocemos un poco del producto que ofreceremos para ello toma la
informacion que se presenta.

Cuy

El cuy, es un animal
viviparo, por lo que hay que atender un periodo de gestacion, y es mamifero por lo que sus
crias requieren de leche materna para sobrevivir. Puede tener mas de dos crias, pero solo tiene
dos tetillas para amamantarlas. Su crianza, se concentra en la costa y sierra de nuestro pais.
Su carne es usada en la alimentaciéon humana de algunos paises latinoamericanos, como
Colombia, Bolivia, Ecuador y Pert.

Dada la importancia que tienen las carnes en la alimentacion del hombre, el cuy, debido a su
rapida reproduccion y crianza econdmica, ofrece atractivas perspectivas para contribuir a
mejorar el nivel nutricional de la poblacion.

CRIANZA TECNIFICADA

Para criar técnicamente a los cuyes es necesario ordenar la crianza, en otras palabras,
manejarlos en un ambiente techado, con buena iluminacién y ventilacion para un mejor
control de la temperatura interna.

Deben estar protegidos, evitando el ingreso de depredadores, como perros, gatos, o ratas, que
puedan atacarlos. Las pozas o corralitos de crianza de cuyes permite separarlos por clases, es
decir, los adultos (reproductores) y las crias.

Los cuyes son mas resistentes al frio que al calor, ambientes calurosos con temperaturas
superiores a 29 °C los debilitan, pudiendo incluso causar su muerte, siendo las mas
vulnerables hembras con prefiez avanzada. En la construccion de las pozas debe utilizarse
materiales disponibles en la zona, puede ser ladrillo, adobe o madera con malla. También,
puede utilizarse jaulas. Con instalaciones adecuadas puede duplicar la produccion de las
reproductoras.
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Para que la produccion de nuestro producto sea rentable es importante conocer el proceso
mas adecuado segun los especialistas. Por ello se debe tomar en cuenta lo siguiente:

EMPADRE

El empadre, consiste en juntar al mejor cuy macho
con las hembras que estén listas para iniciar su
reproduccion. Las hembras se consideran listas
para empadrarse cuando alcanzan 700 gramos a los
2.5 meses de edad. Mientras que, el cuy macho
reproductor debe ser mayor y mas grande que las
hembras; por lo menos debe tener 3 meses de edad.
Las hembras reproductoras se mantienen con el
macho todo el tiempo. A esto se llama empadre
continuo.

El celo se presenta cada 16 dias y en esa etapa la hembra esté apta para que el macho la cubra.
El empadre debe realizarse en pozas de 1.5 m de largo x 1.0 m de ancho x 0.45 m de alto.



GESTACION Y PRENEZ

110

La gestacion dura 67 dias, se inicia cuando la hembra queda prefiada y finaliza con el parto.
Durante la gestacion las crias se desarrollan dentro del vientre materno, pudiendo las madres
incrementar hasta en 50 % de su peso, si gestan 5 crias. Las hembras prefiadas no deben ser
molestadas en su ambiente de crianza, cualquier ruido puede hacer que corran y se maltraten.
No deben ser movidas de su poza, ni ser colgadas del cuello, todo ello puede conducir a un
parto prematuro o aborto. Otra causa de un posible aborto en las hembras gestantes, es una
precaria alimentacion y/o no contar con agua en cantidad suficiente. Se recomienda
alimentarlas con un forraje de buena calidad, garantizando siempre la disponibilidad de

nutrientes y agua.

PARTO

Concluida la gestacion viene el parto. Cada
hembra puede parir de 1 a 5 crias, lograrlas
depende del buen manejo, y suministro de
alimento y agua. Luego del parto, la madre
limpia a las crias, come la placenta e induce
la lactancia. Los cuyes nacen completos, es
decir con pelo, ojos abiertos y oidos
funcionales. Inician su consumo de
alimento sobre el 4to o 5to dia. La mayoria
de los partos se presentan por la noche. Las
hembras que paren durante el dia, deben
estar tranquilas para que el nacimiento de
las crias concluya con éxito, siendo
limpiadas rapidamente. Es recomendable
completar la racion diaria de las madres
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con un alimento concentrado (afrecho o granos partidos). Si hace mucho calor se les debe

colocar agua a su disposicion.

Empadre

Después del parto Para poder aprovechar el
celo después del parto, el macho debe
permanecer con las hembras todo el tiempo.
Es decir, la hembra debe parir en presencia del
cuy macho, solo asi se aprovecha el celo que
presenta la hembra después del parto. Al
mantener a los reproductores en empadre
continuo, se debe lograr mas crias en menos
tiempo. Bajo estas condiciones de crianza, las
hembras reproductoras deben recibir una
buena alimentacion, de tal manera que puedan
responder a las exigencias de una mayor y
mejor produccion. Este sistema de crianza
intensiva, debe considerar la condicion

corporal de la hembra al momento del parto y posterior peso después de la lactancia. De no
encontrarse en buenas condiciones, no puede lograrse la siguiente camada. Si la camada es
numerosa, la hembra baja mucho de peso por la exigencia de una mayor produccion de leche.

*Lactancia

Las crias, comienzan a  mamar
inmediatamente después de nacer. Las
madres disponen de tan solo dos tetillas
para amamantar a sus crias, durante las dos
primeras semanas después del parto, las
hembras producen buena cantidad de leche.
La lactancia puede durar de 2 a 3 semanas,
dependiendo del tamafio de las crias y del
clima donde son criados. En climas frios, se
dejan a las crias con sus madres durante tres
semanas, con la finalidad de que les
proporcionen calor.

Las madres, permiten el amamantamiento
de otras crias. La lactancia colectiva resulta
ventajosa porque se logran mas crias,

teniendo varias hembras con sus crias juntas en una misma poza. Las hembras de camadas
menos numerosas, de una o dos crias, suelen amamantar a las crias de otros partos mas
numerosos. Durante la lactancia, debe de protegerse a las crias para lograr el mayor numero
posible de gazapos. Dentro de la poza deben colocarse cercas gazaperas, buscando evitar el

atropello de las crias y la falta de alimento.

*PDestete



El destete, es una practica que
debe  realizarse siempre;
consiste en separar a los
lactantes de las madres y
agruparlos por sexo, edad y
tamafio.

Debe realizarse en la segunda o
tercera semana de edad.
Cuando las madres dejan de
producir leche y las crias tienen
la capacidad de consumir
alimento.

Al separar a las crias de sus
madres, se debe registrar el

peso de las crias, las que duplicaran su peso entre el nacimiento y el destete.
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Asimismo, resulta imprescindible determinar el sexo de las crias, para que puedan ser
correctamente ubicadas en las pozas o jaulas de recria. Para conocer el sexo del cuy, se pone
al animal de espaldas, presionando ligeramente la zona de la ingle, de adelante hacia atras. Si
el cuy es macho, se observa la forma de U con un punto en el centro; si es hembra, se observa
la forma de una Y. Al ubicar a los machos, que son de la misma edad, debe marcarse a los de
mayor peso para evaluarlos durante su crecimiento; estos seran los futuros reproductores.

Recria

La recria, es la etapa de crecimiento
comprendida desde el destete hasta que salen
al mercado o entran al empadre. A los cuyes,
durante esta etapa se les denomina cuyes en
crecimiento y acabado. La recria dura seis
semanas, durante la tercera y cuarta semana el
crecimiento es muy rapido, pudiendo casi

duplicar su peso de destete.
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Seleccion de reproductores

Durante la recria, puede apreciarse el buen crecimiento de algunos animales. Para el
reemplazo del plantel, se escogen a los animales de mayor tamafio al destete y que hayan
presentado un idoneo desarrollo durante la recria. Se debe considerar la conformacion que
tiene el animal, se busca una cabeza corta, un buen desarrollo muscular y que no sean
polidactilos, deben tener 4 dedos en las patas delanteras y 3 en las patas traseras.

En la seleccion de cuyes machos, si

fueron separados por grupos de

destetados grandes, medianos y chicos,

se debe escoger al mas grande de los

ejemplares. Se debe recordar, siempre

marcar al mejor animal para mantenerlo

como reproductor.

Para el caso de la seleccion de cuyes
hembras, se deben seleccionar las
mejores hembras de los tres grupos, se
eligen a las hembras que presenten mejor
crecimiento. Cabe resaltar, que las
hembras mas pequefas al destete, no
siempre van a ser malas reproductoras,
por lo general ellas provienen de camadas mas numerosas.

Seleccion de cuyes para consumo
Los cuyes que no son utilizados

como reproductores, son
destinados al mercado para el
consumo.

La carne de cuy es muy nutritiva

y sabrosa. La carne que llega al

mercado para el consumo, deben

provenir de cuyes de recria y tener

entre 8 a 10 semanas de edad. El

peso vivo al momento del

beneficio no debe ser menor de

850 g, para lograr carcasas de no

menos de 600 g.

Las hembras reproductoras deben

ser seleccionadas a través de su

vida reproductiva. Si no tienen

crias o si tienen y no sobreviven,

deben eliminarse. La carne que

producen los cuyes de descarte resulta menos tierna que la de los jovenes, tienen mas grasa
y resultan en mayor peso. El peso de estos animales tiende a ser superior a los 1.5 kilogramos
y pueden obtenerse hasta 6 presas.
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Alimentacion

La alimentacion de los cuyes, se realiza a base de pastos, debido a una alta preferencia por estos. Los
pastos, actilan también como fuente de agua, por lo que, cuando el pasto no es fresco hay que tener
la precaucion de suministrar agua.

Un cuy adulto necesita media taza diaria de agua, aproximadamente, por ello debe proporcionarse
200 gramos de pasto fresco por animal. De preferencia, el pasto es proporcionado en dos partes: una
en la mafiana y otra en la tarde.

Cuando los pastos no son de buena calidad, o no se dispone en cantidad suficiente, es recomendable
agregar otros alimentos. A este sistema de alimentacion se le denomina “alimentacion mixta”. Estos
alimentos complementarios, pueden ser granos partidos, subproductos industriales o un concentrado,
preparados mediante la mezcla de insumos como afrecho, maiz, soya, harina de alfalfa, entre otros.
Con una alimentacién compuesta de solo de forraje el crecimiento del cuy es lento.

Causas de mortalidad
La baja productividad y la mortalidad se presentan por
diferentes causas, entre ellas: el mal manejo, factores genéticos,
mala alimentacion, enfermedades y la sumatoria de factores,
que incluyen el medio ambiente.
El mal manejo se puede dar por peleas y por competencia por
alimentos. Cuando se separan a los cuyes en lotes de diferentes
tamafios, los mas pequefios son los que, comiinmente, sufren el
abuso de los mas grandes. Esto genera la debilidad de los
pequefios, que pueden enfermar y morir.
Una de las causas de mortalidad, es el factor genético, que puede
ocasionar malformaciones y partos distocicos; sobre todo
cuando se utilizan bases genéticas de cuyes machos grandes con
hembras mas chicas.
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Un mal manejo es exponer a sus cuyes a riesgos sanitarios. El lugar de crianza, debe ser
seguro para no dar acceso a vectores y plagas, pues trasmiten enfermedades que afectan a los
cuyes.

Medio ambiente

Todas las especies, requieren instalaciones que les permitan el confort térmico necesario para
poder expresar su potencial productivo. Los cuyes no deben de tener ni mucho frio, ni mucho
calor; resulta necesario poder manejar la temperatura interna.
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La altura de los galpones, debe hacerse de acuerdo a la ubicacion de la crianza. Si la
temperatura tiende a subir, se deben construir techos de mayor altura. También, se
recomienda el uso de cortinas, para un mejor manejo de la ventilacion.

Los cuyes son mas sensibles al calor que al frio. No soportan las temperaturas altas, sobre 29
°C presentan estrés de calor o “hipertermia”. Con calor las hembras bajan su fertilidad, si
estan al inicio de la gestacion, abortan y si estan proximas al parto, mueren. Durante la
lactancia, por el calor la madre no consume alimento, bajando su produccion de leche y
ocasionando la muerte de las crias. Por otro lado, el frio puede contrarrestarse
proporcionandole alimento con energia, al animal, y evitar la “hipotermia”.

Siempre tenga un termometro para determinar la temperatura del ambiente de crianza. Si hay
calor, ventile, suministre agua y forraje fresco

Enfermedades
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ENFERMEDADES INFECCIOSAS
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*Diagrama de flujo de procesos

Ejemplo

Realiza tu flujo de procesos.
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Determina las caracteristicas que debe tener los cuyes que seran para la venta.

Determina la comida balanceada que se gasta a la semana por cada cuy
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.Qué son los costos?

Los costos son todo aquello que interviene en la fabricacion de los productos y los costos
pueden clasificarse en fijos y variables:

* Costos fijos. Los que siempre tienes que pagar, independientemente de lo que produzcas,
vendas o0 no.

* Costos variables. Los que tendras que pagar segun la cantidad de productos o servicios a
producir.

Detalla tus costos fijos y variables para la produccion para cuyes
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Ejemplo
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Ponle precio
. Como calcular el precio?
El precio es el valor monetario que le asignaras a tu producto o servicio al momento de

venderlo. Es decir, lo que tus clientes te pagaran.

.Qué es el punto de equilibrio?

Es un concepto financiero que te ayuda a visualizar en qué momento tus ventas logran cubrir todos
tus costos. A partir de ese momento, todo lo que sigas vendiendo te generara ganancias. Su calculo
es sencillo, solo necesitas hacer dos operaciones basicas. Basta recordar los siguientes nimeros que

ya has calculado anteriormente:
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Estado financiero

ESTADO DE FLUJO EFECTIVO PROYECTADO

El estado de flujo de efectivo indica la liquidez y la solvencia general de un negocio.
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Ya eres un
emprendedor
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TITULO DE LA SESION DE APRENDIZAJE
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2. PROPOSITOS Y EVIDENCIAS DE APRENDIZAJE:

MATEMATICA
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¢ Traduce cantidades a mas acciones de expresiones propuestos en
expresiones numéricas. agregar, quitar, , para | numéricas de | el modulo y
+« Comunica su transformarlas en adicionar y sustraer | ficha.
comprension sobre los expresiones con nimeros
nameros y las numéricas de decimales en los
operaciones. adicion, sustraccion, | ejercicios
% Usa estrategias y con decimales. planteados.
procedimientos de -Expresa con -Expresa con
estimacioén y calculo. diversas diversas
% Argumenta afirmaciones | representaciones y el | representaciones el
sobre las relaciones lenguaje numérico valor posicional en
numéricas y las del valor posicional | decimales hasta dos
operaciones de los decimales digitos en los
hasta dos digitos. gjercicios
planteados.
% Gestiona su aprendizaje de | * Propone al menos Técnica/Instrumento

manera autonoma

Define metas de aprendizaje.
Organiza acciones
estratégicas para alcanzar sus
metas de aprendizaje.
Monitorea y ajusta su
desempefio durante el proceso
de aprendizaje

7
0.0

X3

%

7
0.0

una estrategia para
realizar la encuesta y
procesar la
informacion,
asimismo, explica
cOmo se organizard
para lograr las metas.

Lista de cotejo




128

ENFOQUE TRANSVERSAL: | Enfoque Igualdad de Género
Valores Actitudes y/o acciones observables
. Reconoce y valora las emociones y necesidades
Empatia .
afectivas de los otros.
. Qué necesito hacer antes de planificar? .Qué recursos o materiales se utilizaran?

M Leer el programa curricular.

M Preparar material respecto al tema

M Preparar la lista de cotejo través del cual se
les evaluara.

Portafolio, cuaderno de trabajo, lapiz,
borrador, tajador, etc.

Plumones

Formato de encuesta

Lista de cotejo Anexo 1

Ficha de ejercicios.

NN K

3. DESARROLLO DE LA SESION:

Secuencia de actividades

Inicio
10 minutos

& La docente inicia la sesion saludando carifiosamente a los estudiantes,
menciona que empezara con el curso de matematica.
& Se indica los materiales que se usara para la clase de hoy y que estén
preparados.
A continuacion, la docente presenta un video
https://web.facebook.com/watch/?v=998434381277269

Luego de ello se realizara las siguientes preguntas:
La docente comunica el propodsito de la sesion: “Aprendemos qué es una idea
de negocio e identificamos nuestra idea de negocio”.Seguidamente la docente
da a conocer los acuerdos de convivencia que propusieron para el afio:
v' Participamos levantando la mano.
v Escuchamos con respeto la opinion de mis compafieros.
v’ Realizamos las actividades para presentarlo oportunamente.
Asimismo, se comunica lo que se evaluara a los estudiantes:
e Establezco relacion de agregar y quitar a expresiones numéricas de
adicionar y sustraer con numeros decimales en los ejercicios planteados.
e Expreso con diversas representaciones el valor posicional en decimales
hasta dos digitos en los ejercicios planteados.

Desarrollo
30 minutos

v" La docente sefiala que tengan sus modulos de aprendizaje para
trabajar se insta que tengan en cuenta el titulo de la clase del dia de
hoy” “Aprendemos qué es una idea de negocio e identificamos
nuestra idea de negocio”.” asi también se recalca la fecha.

v La docente muestra ejemplos sobre decimales en la vida cotidiana, y
se realiza las siguientes preguntas ¢ Qué tiene en comun estos
ejemplos? Luego pedira que puedan colocar en el valor posicional.

Familiarizacion con el problema
& La docente presenta el problema de la ficha el ejercicio 1



https://web.facebook.com/watch/?v=998434381277269
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% A continuacion, la docente para asegurar que los nifios
comprendieron el problema realizara las siguientes preguntas: ;de
qué trata el problema?, ;qué datos nos brinda?, ;Cual es la
pregunta?

Busqueda y ejecucion de estrategias

v" La docente ayuda a buscar estrategias de solucion planteando las
siguientes preguntas:

v ;como podrias representar los regalos que recibio Maria?, el primero
sera concreto y luego representacion grafica al realizar en la ficha,
posteriormente se presentara otras estrategias.

Socializacion de representaciones

v' La profesora pide a dos nifios socializar como realizaron el
problema, para ello se realizara las siguientes preguntas: ;Cual fue el
primer paso que realizaste para resolver el problema? ;Te ayudo el
tablero posicional ;Te dificulto sumar los decimales? ;Qué otra
estrategia hubieras aplicado?

v La docente recuerda que es importante comprender el problema para
resolver, primer paso saber la incognita, luego saber los datos, luego
escoger la estrategia y posicionar en el tablero posicional.

Reflexion y formalizacion

v Seguidamente se realiza las siguientes preguntas: ;Qué pasos
seguimos para resolver el problema? ;Te ayudo el hecho de ordenar
tus datos? ;Las estrategias utilizadas fueron tutiles? ;Qué estrategia
te ayudo a resolver el problema?

Planteamiento de otros problemas
& Los nifios resolveran otros ejercicios en el médulo de aprendizaje y en

la ficha.
Cierre & La profesora pregunta a dos estudiantes las siguientes preguntas:
5 minutos - {Como resolviste los ejercicios planteados?

- {Como te puede ayudar esta informacion en tu vida?
Felicito a los estudiantes por su dedicacion en la clase de hoy.
La docente da recomendaciones para que sigan cuidando su salud.
& La docente se despide con cada uno de los estudiantes hasta una
siguiente clase.

4. REFLEXIONES DEL DOCENTE SOBRE EL APRENDIZAJE:

% ;Qué avances tuvieron mis estudiantes en esta actividad?

% (;Qué dificultades tuvieron mis estudiantes en esta actividad?

% ;Qué aprendizajes debo reforzar en la siguiente actividad?

% ;Qué actividades, estrategias y materiales funcionaron a distancia?

ANEXO 1
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LOS DECIMALES
éQué es un Numero Decimal?
Los numeros decimales representan parte de la unidad, constan de una parte entera y una parte decimal.
Parte entera

e Representa la unidad, va antes de la (,) — a su izquierda. Esta compuesta por las unidades, decenas,
centenas, etc.
Parte decimal

e Esla parte en que se ha dividido la unidad. Los nUmeros van después de la (,) — a su derecha. Esta
compuesta por décimas, centésimas, milésimas, diez milésimas

EJERCICIOS

1. Mariatiene ahorrados S/. 15,25. Mafiana es su cumpleafios y su madre le va a regalar S/. 10
y su abuelo, S/.23,50. ¢ Cuanto dinero tendrd Maria mafiana después de recibir los regalos?

2. Llaura se ha comprado una camiseta que cuesta S/. 9,90 y una falda que cuesta S/.19,99. Si
ha pagado con un billete de S/. 50, ¢ cuanto dinero le han devuelto en la tienda?

3. Un ciclista ha recorrido 145,8 km en la primera etapa, 136,65 km en la segunda etapa y

162,62 km en una tercera etapa. ¢ Cuantos kildémetros le quedan por recorrer si la carrera es
de 1 000 km?
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4. Laurahacomprado una tela de 12,5 m para hacer un disfraz y su prima compro otra de 8,23
m. ¢ Cudnta tela han comprado entre las dos? ¢ Cuantos metros de tela ha comprado Laura
mas que su prima?

5. Une las sumas y restas con su resultado

17258+ 13,73 17258-17,13 “ | 547+3548 54,7-3548 763+58 763-58

1,83 154,85 ' 90,18 | 186,31 19,22 13,43

6. Juana pesa 23,50 kg, su hermana Carla pesa 10, 23 kg. mas que Juana, y su hermano Julio
pesa 5, 41 kg menos que Carla ¢ Cual es el peso de los tres hermanos?



SESION DE APRENDIZAJE N°2

1. DATOS INFORMATIVOS

NEHNANRX

Area

Institucion Educativa: Tupac Amaru II
Docente practicante : Ayde Ccorahua Quico
Grado y Seccion
Fecha de aplicacion : 20-09-2023

: 5°

: Comunicacion
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TITULO DE LA SESION DE APRENDIZAJE

“Aprendemos sobre el plan de negocio, resumen ejecutivo, mision y vision”

2. PROPOSITOS Y EVIDENCIAS DE APRENDIZAJE:

COMUNICACION

Competencias/ - Criterio. d N ;,Q.ué 1os dard

Capacidades Desempeiios evaluacion eVIdenc.las.de
aprendizaje?

“Lee diversos tipos | -Identifica informacién | -Identifica la | -El nifio identifica la

de textos escritos en | explicita, relevante y acentuacion acentuacion

su lengua materna” | complementaria que se | prosodica y | prosddica 'y

-Obtiene informacion | encuentra en distintas ortografica ortografica al realizar

del texto escrito. partes del texto. -Establece  relacion | las actividades de la

-Infiere ¢ interpreta -Establece relaciones logica de la | sesion vy ficha.

informacion del logicas entre las ideas acentuacion

texto. del texto escrito, como ortografica al

-Reflexiona y evaltia | intencion, finalidad. reconocer en el texto

la forma, el -Opina sobre el y realizar actividades

contenido y contexto
del texto.

contenido del texto.

de la ficha.

-Opina  sobre el
contenido de la
informacién
brindada.

Gestiona su

aprendizaje de

manera autéonoma

¢ Define metas de
aprendizaje.

¢+ Organiza acciones
estratégicas para
alcanzar sus metas
de aprendizaje.

+* Monitorea y ajusta
su desempefio
durante el proceso
de aprendizaje

* Organiza estrategias y
procedimientos que se
propone en funcion del
tiempo y los recursos
necesarios para alcanzar
la meta.

Técnica/Instrument
0

Lista de cotejo
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ENFOQUE .
TRANSVERSAL: Enfoque Igualdad de Género
Valores Actitudes y/o acciones observables
Disposicién a actuar de modo que se dé a cada quien lo que le
Justicia corresponde, en especial a quienes se ven perjudicados por las
desigualdades de género.

- Qué necesito hacer antes de planificar?

.Qué recursos o materiales se
utilizaran?

-Leer el programa curricular. -Cuaderno de trabajo, lapiz, borrador,
-Preparar la lista de cotejo través del cual se les | tajador, etc.

evaluara.

-Plumones
-Lista de cotejo Anexo 1
-Ficha de acentuacion.

3.

DESARROLLO DE LA SESION:

Secuencia de actividades

Inicio # La docente iniciara saludando a los estudiantes, menciona que empezara con el
10 minutos curso de comunicacion.
% Se indica los materiales que se usara para la clase de hoy y que estén
preparados.
& La docente recordara a los nifios sobre qué es idea de negocio, luego de ello
realizaran un cuestionario de la pag del modulo.
« Posteriormente la docente escribira la palabra fabricar y podrén y pediré a dos
nifios separar en silabas, luego preguntara ;donde lleva la mayor fuerza de voz?
(Por qué la palabra podran lleva tilde y fabricar no?
& Seguidamente la docente comunica el propdsito de la sesion: Aprenderemos la
acentuacion prosodica y ortografica.
Seguidamente la docente da a conocer los acuerdos de convivencia
v" Participamos levantando la mano.
v Escuchamos con respeto la opinion de mis compaiieros y la docente.
v Realizamos las actividades para presentarlo oportunamente.
Asimismo, se comunica lo que se evaluara a los estudiantes:
o Identifique la acentuacion prosodica y ortografica
e Estableci relacion logica de la acentuacion ortogréfica al reconocer en el texto
y realizar actividades de la ficha.
e Opine sobre el contenido de la informacion brindada.
Desarrollo La docente sefiala que tengan sus cuadernos y demas utiles para trabajar se insta a que
35 minutos | recordar el titulo de la clase del dia de hoy

“Aprendemos sobre el plan de negocio, resumen ejecutivo, mision y vision” asi
también se recalca la fecha.

ANTES DE LA LECTURA
La docente pedira a los nifios leer la pagina 5 de su modulo y también preguntara ;A
qué tipo de texto pertenece esta informacion? ;jSobre qué creen que trata el plan de
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negocio? ;Al leer el titulo de que crees que nos informara? ;Qué creen que
aprenderemos?

DURANTE LA LECTURA

La docente primeramente leera el plan de negocio, todos los demas escucharan, en el
transcurso de la lectura subrayara las palabras que llevan tilde. luego Los nifios daran
sus opiniones sobre el plan de negocio. Si hay palabras que no entienden la docente
explicara con ejemplos.

DESPUES DE LA LECTURA

La docente pedira a 5 nifios escribir en la pizarra dos palabras que encontraron con tilde
Luego de ello la docente les brindara la ficha sobre la acentuacion. Todos leeran la
informacién y pondran las palabras de texto en circulo las palabras agudas, graves,
esdrtjulas y sobreesdrtijulas, de diferentes colores.

Cierre
10 minutos

& La profesora pregunta a dos estudiantes las siguientes preguntas:
- (Qué aprendimos hoy?
- (Qué dificultades tuviste?
-¢Cémo lo superaste?
Felicito a los estudiantes por su dedicacion en la clase de hoy.
& La docente se despide con cada uno de los estudiantes hasta una siguiente
clase.

4. REFLEXIONES DEL DOCENTE SOBRE EL APRENDIZAJE:

& (;Qué avances tuvieron mis estudiantes en esta actividad?

% ;Qué dificultades tuvieron mis estudiantes en esta actividad?

% ;Qué aprendizajes debo reforzar en la siguiente actividad?

% (;Qué actividades, estrategias y materiales funcionaron a distancia?

ANEXO
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EL ACENTO
Es la mayor intensidad con que se pronuncia una de las silbas de la palabra.

El Acento puede ser
e Prosddico: Consiste en la mayor fuerza de voz con que se pronuncia la silaba de una
palabra. Su caracter es fonico.
¢ Ortografico: Es la rayita oblicua o tilde que se coloca sobre la vocal de la silaba tonica. Y se
clasifica segun la ubicacion del acento, las palabras se clasifican en:

Ejercicios

Tilda adecuadamente las siguientes palabras, luego escribe en el circulo la inicial S a las
sobresdrijulas, E a las esdrujulas, G a las graves o A a las agudas.
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SESION DE APRENDIZAJE N°3

e DATOS INFORMATIVOS
M Institucion Educativa: Tupac Amaru II

M Docente practicante : Ayde Ccorahua Quico
M Grado y Seccion

: 5°

M Fecha de aplicacion : 25-09-2023

M Area

: Personal Social
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TITULO DE LA SESION DE APRENDIZAJE

“Establecemos nuestros FODA y objetivos de nuestro negocio”

e PROPOSITOS Y EVIDENCIAS DE APRENDIZAJE:

PERSONAL SOCIAL
Competencias/ ~ Criterio. d N ;,Q.ué 1os dara
- Desempeiios evaluacion evidencias de
Capacidades .
aprendizaje?
“CONSTRUYE SU -Explica sus -Identifica y -El nifio realiza sus
IDENTIDAD” caracteristicas explica sus FODA personal y
++ Se valora a si personales (cualidades, | fortalezas empresarial, asi
mismo. gustos, fortalezas y debilidades, como sus objetivos.
+ Autorregula sus limitaciones), las cuales | oportunidades y
emociones. le permiten definir y amenazas los
+» Reflexionay fortalecer su identidad cuales le permiten
argumenta con relacion a su fortalecer su
éticamente. familia. identidad.
% Vive su -Identifica sus

sexualidad de
manera integral y
responsable de
acuerdo a su
etapa de
desarrollo y
madurez

objetivos a corto
plazo.

Gestiona su aprendizaje

de manera auténoma

¢ Define metas de
aprendizaje.

% Organiza acciones
estratégicas para
alcanzar sus metas de
aprendizaje.

+ Monitorea y ajusta su
desempefio durante el
proceso de
aprendizaje

¢ Organiza estrategias y
procedimientos que se
propone en funcion del
tiempo y los recursos
necesarios para alcanzar
la meta.

Técnica/Instrume
nto

Lista de cotejo
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ENFOQUE
TRANSVERSAL: Enfoque de Derechos
Valores Actitudes y/o acciones observables

Conciencia de

Disposicion a conocer, reconocer y valorar los derechos individuales y

derechos colectivos que tenemos las personas en el ambito privado y publico.
. Qué necesito hacer antes de planificar? ,Qué recursos o materiales se utilizaran?
-Leer el programa curricular. -Cuaderno de trabajo, lapiz, borrador,
-Preparar la lista de cotejo través del cual se les tajador, etc.
evaluara. -Plumones

-Lista de cotejo Anexo 1

-Ficha del FODA y objetivos

e DESARROLLO DE LA SESION:

Secuencia de actividades

Inicio & La docente iniciara saludando a los estudiantes, menciona que empezara
10 minutos con el curso de Personal Social, se indica los materiales que se usara para
la clase de hoy y que estén preparados.

& La docente preguntara si alguien escucho alguna vez sobre el FODA luego
preguntara a dos nifios cuales cree que son sus fortalezas o actividades
que hace bien y sus debilidades o acciones que podria mejorar. Luego
preguntara si alguien escucho alguna vez sobre el FODA.

& Seguidamente la docente comunica el propdsito de la sesion:
Aprenderemos nuestro FODA personal y objetivos.

Seguidamente la docente da a conocer los acuerdos de convivencia

v’ Participamos levantando la mano.

v Escuchamos con respeto la opinion de mis compaiieros y la docente.
v’ Realizamos las actividades para presentarlo oportunamente.
Asimismo, se comunica lo que se evaluara a los estudiantes:

e Identifica y explica sus fortalezas debilidades, oportunidades y amenazas
los cuales le permiten fortalecer su identidad.

e Identifica sus objetivos a corto plazo.

Desarrollo La docente sefiala que tengan sus cuadernos y demas utiles para trabajar se insta a
30 minutos | que recordar el titulo de la clase del dia de hoy “Establecemos nuestros FODA y

objetivos de nuestro negocio.

PROBLEMATIZACION

La docente presenta la siguiente pregunta ;Como podemos nos podemos conocer
nuestras capacidades y limitaciones que tenemos?

ANALISIS DE LA INFORMACION

La docente recabara las respuestas y propuestas luego dara a conocer la matriz
FODA a través de un video. https://www.youtube.com/watch?v=0vFbKA37Beg
Luego se leera los conceptos en el médulo de aprendizaje. Seguidamente los nifios
realizaran su FODA personal.



https://www.youtube.com/watch?v=0vFbKA37Beg
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Luego de ello se jugara a los dardos y preguntara la docente ;Cual fue tu objetivo?
Después de ello se leera informacion de los objetivos en el modulo posteriormente
los nifios escribiran sus objetivos a corto plazo.

ACUERDOS Y TOMA DE DECISIONES
La docente pedira a todos los nifios escribir el FODA y sus objetivos de sus
emprendimientos.

Cierre
5 minutos

& La profesora pregunta a dos estudiantes las siguientes preguntas:
- (Qué aprendimos hoy?
- ¢ Qué dificultades tuviste?
-¢Coémo lo superaste?
Felicito a los estudiantes por su dedicacion en la clase de hoy.
& La docente se despide con cada uno de los estudiantes hasta una siguiente
clase.

e REFLEXIONES DEL DOCENTE SOBRE EL APRENDIZAJE:

% ;Qué avances tuvieron mis estudiantes en esta actividad?

% (Qué dificultades tuvieron mis estudiantes en esta actividad?

&% (;Qué aprendizajes debo reforzar en la siguiente actividad?

% ;Qué actividades, estrategias y materiales funcionaron a distancia?




SESION DE APRENDIZAJE N°4

e DATOS INFORMATIVOS
M Institucion Educativa: Tupac Amaru II
M Docente practicante : Ayde Ccorahua Quico

M Grado y Seccion

: 5°

M Fecha de aplicacion : 27-09-2023

M Area

: Comunicacion
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TIiTULO DE LA SESION DE APRENDIZAJE

“Definimos a nuestro cliente por medio de una encuesta”

e PROPOSITOS Y EVIDENCIAS DE APRENDIZAJE:

COMUNICACION

Competencias/ 3 Criterio de evaluacion ;,Q.ue nos dara
. Desempeiios evidencias de

Capacidades

aprendizaje?

“Escribe diversos
tipos de textos en su

-Adecua el texto a la
situacién comunicativa

-Adecua el texto para una
encuesta.

-El nifio realiza
su encuesta de

lengua materna” considerando el -Escribe la encuesta de forma

-Adectia el texto a la propodsito comunicativo. | forma coherente y coherente,

situacion -Escribe textos de forma | cohesionada. cohesionada

comunicativa. coherente y cohesionada | -Utiliza recursos utilizando los

-Organiza y desarrolla | -Utiliza recursos gramaticales y recursos

las ideas de forma gramaticales y ortograficos en su gramaticales.

coherente y ortograficos encuesta.

cohesionada.

-Utiliza convenciones

del lenguaje escrito de

forma pertinente.

-Reflexiona y evalua la

forma, el contenido y

contexto del texto

escrito.

% Gestiona su ¢ Organiza estrategias y Técnica/Instru
aprendizaje de procedimientos que se mento

manera
auténoma
-Define metas de
aprendizaje.
-Organiza acciones
estratégicas para
alcanzar sus metas de
aprendizaje.
-Monitorea y ajusta su
desempefio durante el
proceso de aprendizaje

propone en funcion del
tiempo y los recursos
necesarios para alcanzar
la meta.

Lista de cotejo
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ENFOQUE .
TRANSVERSAL: Enfoque Igualdad de Género
Valores Actitudes y/o acciones observables
Tgualdad y dignidad Esjcudlantes varones y mujeres juenen las mismas responsabilidades en el
cuidado de los espacios educativos que utilizan.
. Qué necesito hacer antes de planificar? ,Qué recursos o materiales se utilizaran?
-Leer el programa curricular. -Cuaderno de trabajo, lapiz, borrador,
-Preparar la lista de cotejo través del cual se les tajador, etc.
evaluara. -Plumones
-Lista de cotejo Anexo 1

e DESARROLLO DE LA SESION:

Secuencia de actividades

Inicio & La docente iniciara saludando a los estudiantes, menciona que empezara con
10 minutos el curso de comunicacion.
& Seindica los materiales que se usara para la clase de hoy y que estén
preparados.
& La docente preguntara ;Qué partes tiene una encuesta? ;Cual es el objetivo de
una encuesta?
& Seguidamente la docente comunica el propdsito de la sesion: Aprenderemos a
definir a nuestros clientes a través de una encuesta
Seguidamente la docente da a conocer los acuerdos de convivencia
v’ Participamos levantando la mano.
v Escuchamos con respeto la opinion de mis compafieros y la docente.
v Realizamos las actividades para presentarlo oportunamente.
Asimismo, se comunica lo que se evaluara a los estudiantes:
e Adecue el texto para una encuesta.
e Escribi la encuesta de forma coherente y cohesionada.
e Utilice recursos gramaticales y ortograficos en su encuesta.
Desarrollo La docente sefiala que tengan sus cuadernos y demas utiles para trabajar se insta a que
30 minutos | recordar el titulo de la clase del dia de hoy

“Definimos a nuestro cliente por medio de una encuesta “asi también se recalca la
fecha.

PLANIFICACION
& La docente mostrara un video
https://www.youtube.com/watch?v=WRmnj4T6h5Sw&t=1s
& Posteriormente la docente preguntara ;Qué vieron en el video? ;quiénes
forman el mercado? ;Como creen que podemos conocer a nuestros clientes?
& Luego se recordara las partes de la encuesta y luego se realizara las siguientes
preguntas ;Qué escribiremos? ;Para que escribiremos? ;Como escribiremos?

TEXTUALIZACION



https://www.youtube.com/watch?v=WRmnj4T6h5w&t=1s
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La docente pedira a los nifos leer el modulo 11 y 12, luego en grupo desarrollaran su
encuesta para los posibles clientes teniendo en cuenta la coherencia, cohesion y reglas
gramaticales.

REVISION

La docente pedira a un grupo leer su encuesta y todos ayudaran a dar el visto bueno
caso contrario daran opiniones para mejorar, luego la docente revisara la encuesta de
cada grupo, si encuentra fallas la docente invitara a reflexionar para que puedan
corregir.

Cierre
5 minutos

& La profesora pregunta a dos estudiantes las siguientes preguntas:
- /Qué aprendimos hoy?
- . Qué dificultades tuviste?
-¢Coémo lo superaste?
La docente felicita a los estudiantes por su dedicacion en la clase de hoy.

e REFLEXIONES DEL DOCENTE SOBRE EL APRENDIZAJE:

&% (;Qué avances tuvieron mis estudiantes en esta actividad?

&% (;Qué dificultades tuvieron mis estudiantes en esta actividad?

% ;Qué aprendizajes debo reforzar en la siguiente actividad?

% (;Qué actividades, estrategias y materiales funcionaron a distancia?




SESION DE APRENDIZAJE N°5

1. DATOS INFORMATIVOS

Docente practicante
Grado y Seccion
Fecha de aplicacion
Area

NENARN

Institucion Educativa: Tupac Amaru II

: Ayde Ccorahua Quico
: 5°

: 03-10-23

: Matematica
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TITULO DE LA SESION DE APRENDIZAJE

Recopilamos informacion sobre nuestro cliente

2. PROPOSITOS Y EVIDENCIAS DE APRENDIZAJE:

MATEMATICA
T i Crlterlo.s’ de ;,Q.ue nos dara
; Desempeiios evaluacion evidencias de
Capacidades ..
aprendizaje?
Resuelve problemas de - Establece - Establece relacion de | -Resuelve los
cantidad. relaciones entre datos | datos de dividir la problemas

% Traduce cantidades a
expresiones
numéricas.

¢ Comunica su

comprension sobre los

numeros y las
operaciones.

Usa estrategias y

procedimientos de

estimacion y calculo.

Argumenta

afirmaciones sobre las

relaciones numéricas y

las operaciones

7
0.0

7
0.0

y acciones de dividir
la unidad o una
cantidad en partes
iguales, y las
transforma en
expresiones
numéricas como
fracciones de
adicion.

unidad o una cantidad
en partes iguales, y las
transforma en
fracciones de adicion
al representar con
material concreto,
grafico y simbodlico de
fracciones.

propuestos en
clase y en la ficha.

7
0.0

Gestiona su aprendizaje
de manera autonoma
Define metas de
aprendizaje.

Organiza acciones
estratégicas para alcanzar
sus metas de aprendizaje.
Monitorea y ajusta su
desempefio durante el
proceso de aprendizaje

7
0.0

X3

A

X3

A

* Propone al menos
una estrategia para
realizar la encuesta y
procesar la
informacion,
asimismo, explica
cOmo se organizard
para lograr las metas.

Técnica/Instrumento

Lista de cotejo
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ENFOQUE TRANSVERSAL: Enfoque Orientacion al bien comin
Valores Actitudes y/o acciones observables
Los estudiantes demuestran solidaridad con sus compafieros en
Solidaridad toda situacion en la que padecen dificultades que rebasan sus
posibilidades de afrontarlas.
. Qué necesito hacer antes de planificar? . Qué recursos o materiales se utilizaran?
M Leer el programa curricular. M Portafolio, cuaderno de
M Preparar material respecto al trabajo, lapiz, borrador,
tema tajador, etc.
M Preparar la lista de cotejo Plumones

Formato de encuesta
Lista de cotejo Anexo 1
Ficha de ejercicios.

través del cual se les evaluara.

NN

3. DESARROLLO DE LA SESION:

Secuencia de actividades

Inicio
10 minutos

& La docente inicia la sesion saludando carifiosamente a los estudiantes,
menciona que empezara con el curso de matematica.

« Se indica los materiales que se usara para la clase de hoy y que estén
preparados.

A continuacion, la docente pregunta respectos a sus encuestas realizadas ;Como
les fue con las encuestas? ;Qué dificultades tuvieron? ;Coémo los superaron?
Luego se mostrara un video https://www.youtube.com/watch?v=A1-G1AoCruY y
se preguntara ;Por qué es importante conocer a nuestros clientes?
La docente comunica el proposito de la sesion: “Aprendemos a caracterizar a
nuestros clientes”. Seguidamente la docente da a conocer los acuerdos de
convivencia que propusieron para el afio:
v’ Participamos levantando la mano.
v Escuchamos con respeto la opinion de mis compafieros.
v' Realizamos las actividades para presentarlo oportunamente.
Asimismo, se comunica lo que se evaluara a los estudiantes:
e Estableci relacion de datos de dividir la unidad o una cantidad en partes
iguales, y las transforma en fracciones de adicion al representar con
material concreto, grafico y simbolico de fracciones.

Desarrollo
30 minutos

v La docente sefiala que tengan sus modulos de aprendizaje para trabajar
se insta que tengan en cuenta el titulo de la clase del dia de hoy”
“Aprendemos a caracterizar a nuestros clientes. asi también se recalca
la fecha.

Familiarizacion con el problema
& La docente presenta el problema ;Qué fraccion de sus encuestados
compra cuyes por que les gusta? ;Qué fraccion de sus encuestados



https://www.youtube.com/watch?v=A1-G1AoCruY

145

consumen cuy por sus propiedades nutritivas? ;Qué fraccion de sus
encuestados consumen en familia?

& A continuacion, la docente para asegurar que los nifios comprendieron
el problema realizard las siguientes preguntas: ;de qué trata el
problema?, ;como se representa una fraccion? ;Cudles son sus partes?

Busqueda y ejecucion de estrategias

v La docente ayuda a buscar estrategias de solucion planteando las
siguientes preguntas:

v ;como podrias representar en fracciones a tus encuestados?, ;Como
recopilarias la informacion de tus encuestados? Luego de ello la
docente realizara un tablero donde se procedera a recopilar la
informacion, asimismo realizara una actividad donde los niflos
recordaran las fracciones con material concreto con manzanas y
mandarinas, luego graficamente y simbolicamente.

v Luego de ello los nifios responderan a las preguntas planteadas.

Socializacion de representaciones
v La profesora pide a dos nifios socializar como realizaron el problema,
para ello se realizara las siguientes preguntas: ;Cual fue el primer paso
que realizaste para resolver el problema? ;Te ayudo el hecho de
recordar las caracteristicas de las fracciones propias e impropias? ;Te
dificulto sumar las fracciones? ;Qué otra estrategia hubieras aplicado?
v La docente recuerda que es importante comprender el problema, asi
como saber los conceptos clave para resolver las preguntas.
Reflexion y formalizacion
v Seguidamente se realiza las siguientes preguntas: ;Qué pasos seguimos
para resolver el problema? ;Te ayudo el hecho de ordenar tus datos?
(Las estrategias utilizadas fueron utiles? ;Qué estrategia te ayudo a
resolver el problema?
Planteamiento de otros problemas
& Los nifios resolveran otros ejercicios de la ficha

Cierre & La profesora pregunta a dos estudiantes las siguientes preguntas:
5 minutos - ;Como resolviste los ejercicios planteados?
- ;Coémo te puede ayudar esta informacion en tu vida?
Felicito a los estudiantes por su dedicacion en la clase de hoy.
La docente da recomendaciones para que sigan cuidando su salud.
& La docente se despide con cada uno de los estudiantes hasta una siguiente
clase.
4. REFLEXIONES DEL DOCENTE SOBRE EL APRENDIZAJE:
& ;Qué avances tuvieron mis estudiantes en esta actividad?
& ;Qué dificultades tuvieron mis estudiantes en esta actividad?
& ;Qué aprendizajes debo reforzar en la siguiente actividad?
& ;Qué actividades, estrategias y materiales funcionaron a distancia?
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ANEXO

EJERCICIOS

1. Violeta bebio 6/8 litros de leche en la mafiana y 5/8 litros en la tarde, ;cuanta leche tomo en total?

2. Viviana vendié 3 2/7 pliegos de cartulina el martes y 4 4/7 pliegos el miércoles. ;Cuanta
cartulina vendi6 en total?

3. En el cumpleaiios de Ramiro, David comi6 1/4 de la torta, Alejandro 5/6 y Ramiro 6/8 ;Cuanta
torta comieron entre los tres?

4. suma las fracciones

8 2



SESION DE APRENDIZAJE N°6

1.DATOS INFORMATIVOS

M Institucion Educativa: Tupac Amaru II
M Docente practicante: Ayde Ccorahua Quico

M Grado y Seccion: 5°

M Fecha de aplicacion: 05-10-23

M Area : Matematica
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TITULO DE LA SESION DE APRENDIZAJE

Identificamos el tamafio de nuestro mercado y lo segmentamos.

2.PROPOSITOS Y EVIDENCIAS DE APRENDIZAJE:

MATEMATICA
Competencias/ i Crlterlo‘s' de ;,Q.ue nos dara
. Desempeiios evaluacion evidencias de
Capacidades .
aprendizaje?
Resuelve problemas de - Establece - Establece relacion de | -Resuelve los
cantidad. relaciones entre datos | datos y acciones y las | problemas

¢ Traduce cantidades a
expresiones
numéricas.

¢ Comunica su
comprension sobre los
numeros y las
operaciones.

% Usa estrategias y
procedimientos de
estimacion y calculo.

< Argumenta

afirmaciones sobre las

relaciones numéricas y

las operaciones

y acciones de,
agrupar cantidades,
para transformarlas
en expresiones
numéricas de
multiplicacion.
-Estima y compara el
tiempo dias, meses y
afios usando
unidades
convencionales.

transforma en
multiplicacion.
-Estima y compara el
tiempo, en dias,
semanas, meses y afios
usando el calendario.

propuestos en
clase y en la ficha.

7
0.0

Gestiona su aprendizaje
de manera auténoma
Define metas de
aprendizaje.

Organiza acciones
estratégicas para alcanzar
sus metas de aprendizaje.
Monitorea y ajusta su
desempefio durante el
proceso de aprendizaje

X3

%

7
0.0

7
0.0

* Propone al menos
una estrategia para
realizar la encuesta y
procesar la
informacion,
asimismo, explica
cOmo se organizara
para lograr las metas.

Técnica/Instrumento

Lista de cotejo
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ENFOQUE TRANSVERSAL: Enfoque Biisqueda de la Excelencia
Valores Actitudes y/o acciones observables

Docentes y estudiantes utilizan sus cualidades y recursos al
Superacion Personal maximo posible para cumplir con éxito las metas que se

proponen a nivel personal y colectivo.
. Qué necesito hacer antes de planificar? . Qué recursos o materiales se utilizaran?
-Leer el programa curricular. -Portafolio, cuaderno de trabajo, lapiz,
-Preparar material respecto al tema borrador, tajador, etc.
-Preparar la lista de cotejo través del cual se les -Plumones
evaluara. -Lista de cotejo Anexo 1

-Ficha de ejercicios.

3.DESARROLLO DE LA SESION:

Secuencia de actividades

Inicio
10 minutos

& La docente inicia la sesion saludando carifiosamente a los estudiantes,
menciona que empezara con el curso de matematica.

& Se indica los materiales que se usara para la clase de hoy y que estén
preparados.

A continuacion, la docente pregunta ¢ Saben cudntos dias tiene una semana?
(Cudntos dias tiene el afio? ;Cudntos meses tiene un trimestre?
La docente comunica el propdsito de la sesion: “Aprenderemos a estimar en base
a las unidades de medida del tiempo superiores a un dia”. Seguidamente la
docente da a conocer los acuerdos de convivencia que propusieron para el afo:
v" Participamos levantando la mano.
v Escuchamos con respeto la opinion de mis compafieros.
v Realizamos las actividades para presentarlo oportunamente.
Asimismo, se comunica lo que se evaluara a los estudiantes:
e Estableci relacion de datos y acciones y las transforma en multiplicacion.
e Estime y compara el tiempo, en dias, semanas, meses y afios usando el
calendario.

Desarrollo
30 minutos

v" La docente sefiala que tengan sus modulos de aprendizaje para trabajar se
insta que tengan en cuenta el titulo de la clase del dia de hoy”
“Identificamos el tamafio de nuestro mercado y lo segmentamos. asi
también se recalca la fecha.

Familiarizacion con el problema
# La docente lee el modulo de aprendizaje sobre el tamafio de mercado, el
cual debe hallarse sabiendo la poblacion de Pomacanchi y las cantidades
de cuyes que consumirian por mes. Ante ello el problema a resolver Los
pobladores de "Pomacanchi tiene la capacidad de compra de
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cuyes. Si el cuy de un 1 kilo cuesta S/.25,00 soles ;Cuanto
seria el ingreso anual en el distrito de Pomacanchi?

& A continuacion, la docente para asegurar que los nifios comprendieron
el problema realizard las siguientes preguntas: ;de qué trata el
problema?, ;jsaben cuantos meses tiene el afio? ;Qué operacion
realizariamos para saber el ingreso anual en el distrito de Pomacanchi?

Busqueda y ejecucion de estrategias

v" La docente ayuda a buscar estrategias de solucion planteando las
siguientes preguntas:

v ;cémo podrias solucionar este problema?, ;Qué estrategia de solucion
utilizarias? Luego de ello la docente brindara la ficha de la unidad de
tiempo mayores a un dia.

v" Luego de ello los nifios resolveran el problema, posteriormente
realizando el tamafio de mercado en sus modulos. Luego leerdn la parte
de segmentacion de mercado asi también veran un video sobre ello y
escribiran a quienes se enfocaran sus ventas en sus modulos

Socializacion de representaciones
v' La profesora pide a dos nifios socializar como realizaron el problema,
para ello se realizara las siguientes preguntas: ;Cual fue el primer paso
que realizaste para resolver el problema? ;Te ayudo el hecho de saber las
unidades de tiempo mayores a un afio? ;Te dificulto realizar la operacion
de multiplicacion? ;Qué otra estrategia hubieras aplicado?
v" La docente recuerda que es importante comprender el problema, asi
como saber los conceptos clave para resolver las preguntas.
Reflexion y formalizacion
v’ Seguidamente se realiza las siguientes preguntas: ;Qué pasos seguimos
para resolver el problema? ;Te ayudo el hecho de ordenar tus datos?
(Las estrategias utilizadas fueron utiles? ;Qué estrategia te ayudo a
resolver el problema?
Planteamiento de otros problemas
& Los nifios resolveran otros ejercicios de la ficha entregada

Cierre
5 minutos

& La profesora pregunta a dos estudiantes las siguientes preguntas:
- . Como resolviste los ejercicios planteados?
-¢Qué dificultades tuviste?
- /Cémo te puede ayudar esta informacion en tu vida?
Felicito a los estudiantes por su dedicacion en la clase de hoy.
La docente da recomendaciones para que sigan cuidando su salud.
& La docente se despide con cada uno de los estudiantes hasta una siguiente
clase.

0

O I I

REFLEXIONES DEL DOCENTE SOBRE EL APRENDIZAJE:

.Qué avances tuvieron mis estudiantes en esta actividad?

.Qué dificultades tuvieron mis estudiantes en esta actividad?

.Qué aprendizajes debo reforzar en la siguiente actividad?

.Qué actividades, estrategias y materiales funcionaron a distancia?
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ANEXO

UNIDADES DE TIEMPO
Lapsos de mayores a un dia

e 1 semana equivale a 7 dias

e 1 quincena equivale a 15 dias

e 1 mes equivale a 30 o 31 dias (el mes de febrero tiene 28 dias y 29 dias cada 4 afigs)
e 1 afio equivale a 12 meses 0 365 dias (366 los afios bisiestos)
e 1 bimestre equivale a 2 meses

e 1 trimestre equivale a 3 meses

e 1 cuatrimestre equivale a 4 meses

e 1 semestre equivale a 6 meses

e 1 lustro son 5 afios

e 1 década son 10 aiios

e 1 siglo son 100 afios

e 1 milenio son 1.000 afios

Ejercicios

1. Juan compro 7 taps por dia, si el compro taps por una quincena ;Cuantos taps tiene Juan?

2. Maria compro 5 vacas por afio, después de 4 lustros ;Cudntas vacas tendra?

3. Berta tenia 20 ovejas, si cada en semestre nacid 15 ovejas, en 4 semestres ;cuantas ovejas
tendra?

4. Si Marcos ahorraria S/. 0,10 céntimos por dia ;jcuanto ahorraria en todo el afio?



SESION DE APRENDIZAJE N°7

1.DATOS INFORMATIVOS

M Institucion Educativa: Tupac Amaru II

M Docente practicante : Ayde Ccorahua Quico
M Grado y Seccion . 5°

M Fecha de aplicacion : 06-10-23

M Area : Matematica
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TITULO DE LA SESION DE APRENDIZAJE

Identificaremos los canales de distribucion, nuestra competencia y promocion y publicidad.

2.PROPOSITOS Y EVIDENCIAS DE APRENDIZAJE:

MATEMATICA
Competencias/ i Crlterlo‘s' de ‘;Que nos dara
. Desempeiios evaluacion evidencias de
Capacidades E—
aprendizaje?
Resuelve problemas de cantidad. - Establece - Establece -Resuelve los
¢+ Traduce cantidades a relaciones entre datos | relacion de problemas
expresiones numéricas. y acciones de datos y propuestos en la

+« Comunica su comprension
sobre los nimeros y las
operaciones.

¢ Usa estrategias y
procedimientos de
estimacion y calculo.

¢ Argumenta afirmaciones
sobre las relaciones

agregar, quitar, para
transformarlas en
expresiones
numéricas de adicion
y sustraccion,

- Justifica su proceso
de resolucion y los
resultados obtenidos.

acciones y las
transforma en
operaciones de
cambio 1y 2.
-Justifica su
proceso de
resolucion al
explicar el

ficha.

numéricas y las operaciones procedimiento
realizado.
+ Gestiona su aprendizaje de * Propone al menos Técnica/Instrumento

manera autonoma

Define metas de aprendizaje.

» Organiza acciones estratégicas
para alcanzar sus metas de
aprendizaje.

Monitorea y ajusta su desempefio
durante el proceso de aprendizaje

7
0.0

oo

7
0.0

una estrategia para
realizar la encuesta y
procesar la
informacion,
asimismo, explica
cOmo se organizard
para lograr las metas.

Lista de cotejo

ENFOQUE TRANSVERSAL:

Enfoque Ambiental

Valores

Actitudes y/o acciones observables

Justicia y solidaridad

Docentes y estudiantes realizan acciones para identificar los
patrones de produccion y consumo de aquellos productos
utilizados de forma cotidiana, en la escuela y la comunidad.
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.Qué necesito hacer antes de planificar? . Qué recursos o materiales se utilizaran?
-Leer el programa curricular. -Portafolio, cuaderno de trabajo, lapiz,
-Preparar material respecto al tema borrador, tajador, etc.
-Preparar la lista de cotejo través del cual se les -Plumones
evaluara. -Lista de cotejo Anexo 1

-Ficha de ejercicios.

3.DESARROLLO DE LA SESION:

Secuencia de actividades

Inicio
10 minutos

& La docente inicia la sesion saludando carifiosamente a los estudiantes,
menciona que empezara con el curso de matematica.

« Seindica los materiales que se usara para la clase de hoy y que estén
preparados.

A continuacion, la docente pregunta ;Saben como llega el queso Pomacanchino desde
el productor hasta la casa de los consumidores? ;Cudl es la mejor leche para ustedes?
(A quién se denomina competidor? ;Quién es el competidor del aceite Cocinero?
La docente comunica el propoésito de la sesion: “Aprenderemos a resolver problemas
de cambio 1 y 2”. Seguidamente la docente da a conocer los acuerdos de convivencia
que propusieron para el afo:
v' Participamos levantando la mano.
v Escuchamos con respeto la opinion de mis compaiieros.
v Realizamos las actividades para presentarlo oportunamente.
Asimismo, se comunica lo que se evaluara a los estudiantes:
o Establece relacion de datos y acciones y las transforma en operaciones de
cambio 1 y 2.
o Justifica su proceso de resolucion al explicar el procedimiento realizado.

Desarrollo
30 minutos

La docente sefiala que tengan sus modulos de aprendizaje para trabajar se insta que
tengan en cuenta el titulo de la clase del dia de hoy” “Identificaremos los canales de
distribucidn, nuestra competencia y promocion y publicidad”. asi también se recalca
la fecha.

Familiarizacion con el problema

& La docente muestra un video sobre los canales de distribucion
https://www.youtube.com/watch?v=HwIr|PTEnQM&t=7s
luego de ello pregunta ;Creen que el precio sera igual en todos los tipos de canal
de negocio?

% Luego de ello presenta el problema.

& Juan productor de queso Pomacanchino vende sus quesos en su local de
Pomacanchi a los clientes a S/17.00 soles, a sus clientes de los mercados de
Cusco vende S/.1.50 mas que en Pomacanchi, y los vendedores del mercado
venden a los consumidores finales S/.3.00 soles mas que en Pomacanchi, ;Juan a
cuanto vende a sus clientes de los mercados de Cusco? ;A cudnto compra el
queso un consumidor final que compra del mercado?

& de qué trata el problema?, ;Qué datos nos proporcionan? ;Qué nos pide resolver
el problema?



https://www.youtube.com/watch?v=HwIr1PTEnQM&t=7s
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Busqueda y ejecucion de estrategias

« La docente ayuda a buscar estrategias de solucion planteando las siguientes
preguntas:

& ;como podrias solucionar este problema?, ;Qué estrategia de solucion utilizarias?
(Qué operacion realizariamos para resolver el problema? Luego de ello la docente
brindaré la ficha sobre problemas de cambio 1 y 2, los nifios resolveran el
problema segun los pasos que nos dan en la ficha.

& Luego de ello los nifios resolveran a la pregunta inicial justificando sus respuestas
(Creen que el precio serd igual en todos los tipos de canal de negocio? ;Por qué
creen que el precio sube cuando el producto es vendido por varios intermediarios?

Socializacion de representaciones

& La profesora pide a dos nifios socializar como realizaron el problema, para ello se
realizard las siguientes preguntas: ;Cual fue el primer paso que realizaste para
resolver el problema? ; Te ayudo el hecho de saber las los pasos de los problemas
de cambio 1;Te dificulto realizar este problemas de cambio 1? ;Qué otra
estrategia hubieras aplicado?

« La docente recuerda que es importante comprender el problema, asi como saber
los conceptos clave para resolver las pregunta

Reflexion y formalizacion

% Seguidamente se realiza las siguientes preguntas: ;Qué pasos seguimos para
resolver el problema? ; Te ayudo el hecho de ordenar tus datos? ;Las estrategias
utilizadas fueron ttiles? ;Qué estrategia te ayudo a resolver el problema?

Planteamiento de otros problemas
& Los nifios resolveran otros problemas de cambio 2.
% Asimismo, la docente hablara sobre los competidores y la promocion y

publicidad de sus negocios.

Cierre & La profesora pregunta a dos estudiantes las siguientes preguntas:
5 minutos - {Como resolviste los ejercicios planteados?
- Qué dificultades tuviste?
- ;Coémo te puede ayudar esta informacion en tu vida?
Felicito a los estudiantes por su dedicacion en la clase de hoy.
La docente da recomendaciones para que sigan cuidando su salud.
& La docente se despide con cada uno de los estudiantes hasta una siguiente
clase.

6. REFLEXIONES DEL DOCENTE SOBRE EL. APRENDIZAJE:

& ;Qué avances tuvieron mis estudiantes en esta actividad?

& ;Qué dificultades tuvieron mis estudiantes en esta actividad?

& ;Qué aprendizajes debo reforzar en la siguiente actividad?

& ;Qué actividades, estrategias y materiales funcionaron a distancia?

ANEXO
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PROBLEMAS PAEYV (Problemas aritméticos de enunciados verbales)
CAMBIO 1, Aumenta la cantidad inicial y se pregunta la cantidad final.

Cantidad Inicial

Cantidad final

EJERCICIOS

1. Juan productor de queso Pomacanchino vende sus quesos en su
local de Pomacanchi a los clientes a S/17.00 soles, a sus clientes de
los mercados de Cusco vende S/.1.50 mas que en Pomacanchi, y los
vendedores del mercado venden a los consumidores finales
S/.3.00 soles mas que en Pomacanchi, ¢Juan a cuanto vende a sus
clientes de los mercados de Cusco? ;A cuanto compra el queso un
consumidor final que compra del mercado?

Cantidad Inicial Cantidad final

Cantidad Inicial Cantidad final

2. Berta trasquilo a sus ovejas, El primer habia trasquilado 15 ovejas, El segundo
dia trasquilo 7 ovejas mas que el primer dia y el tercer dia 9 ovejas mas que el
segundo dia. ;Cuantas ovejas trasquilo en total?

Cantidad Inicial Cantidad final

3. El perro de Marina pesaba 12,85 kilogramos y ha engordado 7,45 kilogramos ;Cuanto pesa
ahora?

Cantidad Inicial O

CAMBIO 2, Se disminuye la cantidad inicial y se pregunta la cantidad final.

Cantidad final

Cantidad Inicial Cantidad final
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EJERCICIOS
1.Maria tenia S/ 100,00 soles para comprar los ttiles escolares a su hijo
y gasto en lo siguiente: 5 cuaderno a S/. 35,80, lapiceros S/. 4,60, colores
S/. 7,50, un juego de reglas S/. 6,80 y plumones S/. 13,70. Luego de sus

compras ;Cuanto de vuelto tendria? Q

Cantidad Inicial Cantidad final

2.Mirta tenia S/. 40,00 soles al ir al mercado gasto lo siguiente: S/. 8,00 de
papa, S/. 6,30 de zapallo, cebolla S/. 5,70, arroz S/. 7,80, carne S/. 8,50,
tomate S/.5,50, ajo S/. 1,50, segin los datos brindados ;Mirta podra

comprar todo lo que requiere? :

*Si, porque

*No, porque

3. Un agricultor compro papa a S/. 535,45 soles. Pero le descontaron S/. 24,48 soles por su
gran compra que hizo ;Cudntos pagari al final este agricultor?

Cantidad Inicial Cantidad final




SESION DE APRENDIZAJE N°8

NENANN

1.DATOS INFORMATIVOS

Docente practicante
Grado y Seccion
Fecha de aplicacion
Area

Institucion Educativa: Tupac Amaru II

: Ayde Ccorahua Quico
: 5°

: 10-10-23

: Matematica
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TITULO DE LA SESION DE APRENDIZAJE

Conocemos nuestro producto a comercializar

2.PROPOSITOS Y EVIDENCIAS DE APRENDIZAJE:

MATEMATICA
Competencias/ i Crlterlo‘s' de ;,Q.ue nos dara
. Desempeiios evaluacion evidencias de
Capacidades S
aprendizaje?
Resuelve problemas de - Mide, estima y - Mide, estima vy |-Mide,estimay
cantidad. compara la masade | compara la masa de | compara con
+ Traduce cantidades a | los objetos objetos utilizando una | objetos concretos,
expresiones (kilogramo usando balanza y expresa en |y también
numéricas. unidades nimero naturales, | resuelve los

Comunica su
comprension sobre los
numeros y las
operaciones.

Usa estrategias y
procedimientos de
estimacion y calculo.
Argumenta
afirmaciones sobre las
relaciones numéricas y
las operaciones

convencionales
(expresadas con
naturales, fracciones
y decimales)

fracciones y decimales.

problemas en la
ficha

X3

A

7
0.0

7
0.0

Gestiona su aprendizaje
de manera auténoma
Define metas de
aprendizaje.

Organiza acciones
estratégicas para alcanzar
sus metas de aprendizaje.
Monitorea y ajusta su
desempefio durante el
proceso de aprendizaje

* Revisa la aplicacion
de las estrategias, los
procedimientos y los
recursos utilizados,
en funcion del nivel
de avance, para
producir los
resultados esperados.

Técnica/Instrumento

Lista de cotejo
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ENFOQUE TRANSVERSAL: Enfoque Ambiental
Valores Actitudes y/o acciones observables
Aprecio, valoracion y disposicion para el cuidado a toda forma
Respeto a toda forma de vida de vida sobre la Tierra desde una mirada sistémica y global,
revalorando los saberes ancestrales.
.Qué necesito hacer antes de planificar? . Qué recursos o materiales se utilizaran?

M Leer el programa curricular.

M Preparar material respecto al tema

M Preparar la lista de cotejo través del cual se les
evaluara.

Portafolio, cuaderno de trabajo, lapiz,
borrador, tajador, etc.

Plumones

Lista de cotejo Anexo 1

Ficha de ejercicios.

Balanza.

NRANRN K

3.DESARROLLO DE LA SESION:

Secuencia de actividades

Inicio
10 minutos

& La docente inicia la sesion saludando carifiosamente a los estudiantes,
menciona que empezara con el curso de matematica.

« Seindica los materiales que se usara para la clase de hoy y que estén
preparados.

La docente mostrard un cuy, ya que este es el producto del cual se esta realizando el
plan de negocio preguntara ;Qué animal es? ;Es un mamifero u oviparo? ;En cuanto
tiempo logra tener 800 gramos? ;Cuanto come un cuy al dia? ‘;Saben cémo se
reconoce si es hembra o macho? ;Cuanto creen que pese este cuy? La docente sus
saberes previos

La docente comunica el proposito de la sesion: “Medimos el peso de los objetos.
Seguidamente la docente da a conocer los acuerdos de convivencia que propusieron
para el afio:

v’ Participamos levantando la mano.

v Escuchamos con respeto la opinion de mis compaiieros.

v Realizamos las actividades para presentarlo oportunamente.
Asimismo, se comunica lo que se evaluara a los estudiantes:

e Medi, estime y compare la masa de objetos utilizando una balanza y exprese
en numero naturales, fracciones y decimales.

Desarrollo
30 minutos

La docente sefiala que tengan sus modulos de aprendizaje para trabajar se insta que
tengan en cuenta el titulo de la clase del dia de hoy” “Conocemos nuestro producto
a comercializar”. asi también se recalca la fecha.

Familiarizacion con el problema
# La docente pondra en una mesa, una naranja, una mandarina, un celular, un
cuaderno y un papel, luego pedira a todos que puedan ordenar del peso menor
a mayor.
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& Luego preguntara ;Qué pueden hacer primero para ordenar de menor a
mayor? ;como podemos averiguar el peso de estos objetos?
Busqueda y ejecucion de estrategias
v La docente ayuda a buscar estrategias de solucion planteando las
siguientes preguntas:
v' ;Coémo podriamos estar seguros de los pesos de los objetos?, ;Qué
instrumento podemos utilizar para conocer el peso exacto de los objetos?

v" Luego de ello la docente mostrara una balanza donde podran juntamente
con los nifios ordenar de acuerdo al peso que cada objeto tiene.

Socializacion de representaciones
v’ La profesora pide a dos nifios socializar como pudieron resolver el
problema, para ello realizar la metacognicion pregunta lo siguiente ;Cual
fue el primer paso que realizamos para resolver el problema? ;Te ayudo el
hecho de estimar segun tu criterio? ;La balanza te ayudo a cerciorarte de lo
que estimaste? ;Qué otra estrategia hubieras aplicado?
Reflexion y formalizacion
v" La docente entregara una ficha sobre la unidad de masa dando a conocer
que es el gramo y el kilogramo, asimismo como estas medidas pueden ser
equivalentes tanto en fracciones y también en decimales. Luego preguntara
las unidades de masa ;crees que son necesarias en nuestra vida diaria?
(Doénde podemos aplicar la informacion que aprendimos?
Planteamiento de otros problemas
& Los nifios resolveran los ejercicios de la ficha.
# Los nifios proponen otros objetos para comparar sus pesos.

Cierre
5 minutos

& La profesora pregunta a dos estudiantes las siguientes preguntas:
- {Como resolviste los ejercicios planteados?
-¢Qué dificultades tuviste?
- ;Coémo te puede ayudar esta informacion en tu vida?
Felicito a los estudiantes por su dedicacion en la clase de hoy.
La docente da recomendaciones para que sigan cuidando su salud.
& La docente se despide con cada uno de los estudiantes hasta una siguiente
clase.

e REFLEXIONES DEL DOCENTE SOBRE EL APRENDIZAJE:

% ;Qué avances tuvieron mis estudiantes en esta actividad?

& ;Qué dificultades tuvieron mis estudiantes en esta actividad?

& ;Qué aprendizajes debo reforzar en la siguiente actividad?

% ;Qué actividades, estrategias y materiales funcionaron a distancia?

ANEXO




159

UNIDADES DE MASA

La unidad principal de las unidades de masa es el KILOGRAMO.
Hay unidades de medida de masa mayores que el kilogramo y se les llama MULTIPLOS, y a las
menores, SUBMULTIPLOS.

Las unidades de masa mas usuales en el comercio son:
El kilogramo = Se simboliza con kg.

Elgramo = Sesimboliza con g.
El kilogramo es igual a mil gramos.
Observa el cuadro de multiplos y submultiplos del kilogramo -=
Multiplos Unidad Principal | Submultiplos
Tonelada Kilégramo gramo Miligramo
t. Kg. g. mg.
1t=1,000 kg 1kg=1,000g lg. 1g.=1,000mg
Ejercicios
1. Une con una flecha cada unidad
5 kg () ® | 10,000 kg
| G
63 kg [ o 32 kg
~——
| G
10 kg o ® | 5,000kg
~——
78000kg | @ ® | 63,000 kg
32000kg | @ 0 78 kg
2. Observay completa
Un kilogramo equivale a [ ] g.
1 kgequivalea [ ] g.
2
1 kgequivale a [ ] g.
u
3. Completa segun sus equivalencias
2kg = g. || 8kg.= 24 kg. =
Solucidn
2x1000=2000
2kg. =2 000 kg.
0 2 medios kg. = kg. 0 3kg.ycuarto= kg.
0 Uncuartodekg. = g. 0 1kg.ymedio= k
0 2kiloy medio = kg.
0 Medio kilo= g.



SESION DE APRENDIZAJE N°9

1. DATOS INFORMATIVOS
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M  Institucion Educativa: Tupac Amaru II
M Docente practicante: Ayde Ccorahua Quico
M Grado y Seccion: 5°
M Fecha de aplicacion: 10-10-23
M Area : Matematica
TITULO DE LA SESION DE APRENDIZAJE
Seleccionamos a nuestro proveedor
2. PROPOSITOS Y EVIDENCIAS DE APRENDIZAJE:
MATEMATICA
ey i Criterios de evaluacién Z,Q“é n(.)s dara
. Desempeios evidencias de
Capacidades o .
aprendizaje?
Resuelve problemas de | - Estrategias de - Utiliza estrategias de -Resuelve
cantidad. calculo: estimacion de | célculo de estimacion de | problemas de
« Traduce cantidades a productos y cocientes. | productos y cocientes en | estimaciones de la
expresiones numéricas. -Justifica su proceso de | los ejercicios de la ficha. | ficha y justifica
+« Comunica su resolucion y los -Justifica su proceso de oralmente su
comprension sobre los resultados obtenidos. resolucion. resolucion.
nameros y las
operaciones.
«  Usa estrategias y
procedimientos de
estimacion y calculo.
« Argumenta afirmaciones
sobre las relaciones
numéricas y las
operaciones
% Gestiona su aprendizaje de | * Determina metas de Técnica/Instrumento

manera autonoma

Define metas de aprendizaje.
Organiza acciones
estratégicas para alcanzar sus
metas de aprendizaje.
Monitorea y ajusta su
desempeiio durante el
proceso de aprendizaje

7 7
0.0 0.0

7
0.0

aprendizaje viables,
asociadas a sus
necesidades,
prioridades de
aprendizaje y recursos
disponibles, que le
permitan lograr la
tarea.

Lista de cotejo
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ENFOQUE TRANSVERSAL: Enfoque Ambiental

Valores Actitudes y/o acciones observables

Justicia y solidaridad

Docentes y estudiantes impulsan acciones que contribuyan al ahorro
del agua y el cuidado de las cuencas hidrograficas de la comunidad,
identificando su relaciéon con el cambio climatico, adoptando una
nueva cultura del agua.

evaluara.

. Qué necesito hacer antes de .Qué recursos o materiales se
planificar? utilizaran?
-Leer el programa curricular. -Portafolio, cuaderno de trabajo, lapiz, borrador,
-Preparar material respecto al tema tajador, etc.
-Preparar la lista de cotejo través del cual se les -Plumones

-Lista de cotejo Anexo 1
-Ficha de ejercicios.
-Laptop

-video

3. DESARROLLO DE LA SESION:

Secuencia de actividades

Iniciol0
minutos

& La docente inicia la sesion saludando cariflosamente a los estudiantes, menciona
que empezara con el curso de matematica.

« Seindica los materiales que se usara para la clase de hoy y que estén
preparados.

La docente mostrara un video
https://www.youtube.com/watch?v=J5Ey034WI0k ,
Luego preguntara ;Qué es el proveedor? ;Qué nos proveera a nuestro
negocio? ;Quiénes podrian ser nuestros proveedores en Pomacanchi?
La docente comunica el proposito de la sesion: “Estimaremos
multiplicaciones y divisiones” Seguidamente la docente da a conocer
los acuerdos de convivencia que propusieron para el afio:

v’ Participamos levantando la mano.

v Escuchamos con respeto la opinién de mis compafieros.
v Realizamos las actividades para presentarlo oportunamente.
Asimismo, se comunica lo que se evaluara a los estudiantes:
e  Utilice estrategias de calculo de estimacion de productos y cocientes en los
ejercicios de la ficha.
e  Justifique mi proceso de resolucion.

Desarrollo
30 minutos

La docente sefiala que tengan sus médulos de aprendizaje para trabajar
se insta que tengan en cuenta el titulo de la clase del dia de hoy”
“Seleccionamos a nuestro proveedor asi también se recalca la fecha.

Familiarizacion con el problema
% La docente presenta el siguiente problema: Mariluz compra afrecho para sus
cuyes de la tienda Toda barato a S/. 2,80 el kg. Si compra 20 kilos
(Aproximadamente cuanto pagard en total?, si esta tienda esta cerrada va a



https://www.youtube.com/watch?v=J5Ey034Wl0k
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la Agroveterinaria Pomacanchino el kilo le cuesta S/ 2,40 el kg. si compra
20 kilos /Aproximadamente Cuanto pagara en total? ;Cudl de estas tiendas
seria un buen proveedor? Luego preguntara ;Qué operacion pueden realizar
para determinar al mejor proveedor?

Bisqueda y ejecucion de estrategias

v La docente ayuda a buscar estrategias de solucion planteando las siguientes
preguntas:

v' (Como podriamos averiguar qué proveedor es el mejor?, ;Qué operaciones
realizariamos para resolver el problema?

v Luego de ello la docente dara la ficha para que todos puedan resolver la
docente recuerda sobre el peso y masa, asimismo pedira los datos que se
proporciona para resolver. Luego los nifios resolveran escribiendo en sus
fichas realizando la multiplicacion y comparacion de precios.

Socializaciéon de representaciones
v La profesora pide a los nifios socializar como pudieron resolver el problema,
para ello realizar la metacognicion pregunta lo siguiente ;Cual fue el primer
paso que realizamos para resolver el problema? ;Te ayudo el hecho de
realizar la multiplicaciéon? ;Como determinaste que es el mejor proveedor?
(Qué otra estrategia hubieras aplicado?
Reflexion y formalizacion
v La docente dara a conocer que es la estimacion de productos y cocientes,
asimismo preguntara /crees que estimar en nuestra vida diaria? ;Donde
podemos aplicar la informacion que aprendimos?
Planteamiento de otros problemas
& Los nifios resolveran los ejercicios de la ficha.

Cierre & La profesora pregunta a dos estudiantes las siguientes preguntas:
5 minutos - (Como resolviste los ejercicios planteados?
-, Qué dificultades tuviste?
- (Como te puede ayudar esta informacion en tu vida?
Felicito a los estudiantes por su dedicacion en la clase de hoy.
La docente da recomendaciones para que sigan cuidando su salud.
& La docente se despide con cada uno de los estudiantes hasta una siguiente clase.

REFLEXIONES DEL DOCENTE SOBRE EL APRENDIZAJE:

.Qué avances tuvieron mis estudiantes en esta actividad?

,Qué dificultades tuvieron mis estudiantes en esta actividad?

. Qué aprendizajes debo reforzar en la siguiente actividad?

.Qué actividades, estrategias y materiales funcionaron a distancia?

b b P

ANEXO
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ESTIMACION DE MULTIPLICACION (PRODUCTO)
Estimar productos es encontrar un valor cercano al resultado de una multiplicacion, para ello usamos el
redondeo de uno o dos factores.
Redondeo: es una técnica que nos permite conocer el nimero mas proximo o cercano segliin una posicion
dada. Ejemplo: 567 ;Esta mas cerca al 500 o 600? ;Cual es su centena mas cercana?

EJERCICIOS

1. Mariluz compra afrecho para sus cuyes de la tienda Toda barato a S/. 2,80 el kg. Si compra 20 kilos
(Aproximadamente cuanto pagara en total?, si esta tienda esta cerrada va a la Agroveterinaria
Pomacanchino el kilo le cuesta S/ 2,40 el kg. si compra 20 kilos ;jAproximadamente Cuanto pagara
en total? ;Cual de estas tiendas seria un buen proveedor?

Tienda Todo
Barato

Agroveterinaria
Pomacanchino

[ ]

2. Un atleta de alto rendimiento quema 533 calorias en una hora de trabajo. Si diariamente trabaja 3
horas. ;Cuantas calorias aproximadamente gasta?

3. Adinerado tiene 2 bolsas con 356 monedas ;Cuantas monedas
aproximadamente tiene?

4. 1 kilo de naranja cuesta S/. 2,60 kg, ;Cuanto pagaremos aproximadamente si compramos 4 kg?
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ESTIMACION DE DIVISION (COCIENTES)

Para estimar una division redondeamos el dividendo, el divisor o a los dos al orden de
unidad mas cercano.

EJERCICIOS

- Estima el valor del cociente en las siguientes divisiones:

6.973:2 14.009:7 1985:5 5.995: 30 1.005: 4

30.- Si tenemos 73 cerezas para repartir en 7 platos, {cudntas cerezas colocaremos
aproximadamente en cada plato?

81.- Enun campo se han recogido 935 naranjas y las han colocade en 30 bolsas. ¢Cuantas
naranjas hay aproximadamente en cada bolsa?

32.- Relaciona cada divisién con su cociente aproximado:

468: 5 150
610 : 4 100
975 : 2 200

1392:7 500



SESION DE APRENDIZAJE N°10

NENENENEN

1. DATOS INFORMATIVOS

Institucion Educativa: Tupac Amaru I1
Docente practicante: Ayde Ccorahua Quico

Grado y Seccion: 5°

Fecha de aplicacion: 13-10-23

Area : Matematica
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TITULO DE LA SESION DE APRENDIZAJE

Determinamos el espacio para nuestro negocio

2. PROPOSITOS Y EVIDENCIAS DE APRENDIZAJE:

expresiones numéricas.

Comunica su
comprension sobre los
nameros y las
operaciones.

Usa estrategias y
procedimientos de
estimacion y célculo.
Argumenta
afirmaciones sobre las
relaciones numéricas y
las operaciones

comprension de: La
fraccién como parte de
una cantidad discreta o
continua.

una cantidad discreta o
continua.

MATEMATICA
. Criterios de ; Qué nos dara
Competencias/ . iy "Q. q
. Desempefios evaluacion evidencias de
Capacidades ..
aprendizaje?
Resuelve problemas de - Expresa con diversas | - Expresa con diversas -Resuelve
cantidad. representaciones y representaciones la problemas de
¢ Traduce cantidades a lenguaje numérico su fraccion como parte de fracciones

discretas y
continuas en la
ficha.

R/
0.0

R/

0.0

0
0‘0

Gestiona su aprendizaje
de manera auténoma
Define metas de
aprendizaje.

Organiza acciones
estratégicas para alcanzar
sus metas de aprendizaje.
Monitorea y ajusta su
desempeiio durante el
proceso de aprendizaje

* Determina metas de
aprendizaje viables,
asociadas a sus
necesidades,
prioridades de
aprendizaje y recursos
disponibles, que le
permitan lograr la
tarea.

Técnica/Instrumento

Lista de cotejo
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ENFOQUE .

TRANSVERSAL: Enfoque Igualdad de Género

Valores Actitudes y/o acciones observables
Estudiantes varones y mujeres tienen las mismas

Igualdad y dignidad responsabilidades en el cuidado de los espacios educativos
que utilizan.

. Qué necesito hacer antes de planificar?

.Qué recursos o materiales se

utilizaran?
-Leer el programa curricular. -Portafolio, cuaderno de trabajo, lapiz, borrador,
-Preparar material respecto al tema tajador, etc.

-Preparar la lista de cotejo través del cual se les evaluara. | -Plumones

-Lista de cotejo Anexo 1
-Ficha de ejercicios.
-wincha

3. DESARROLLO DE LA SESION:

Secuencia de actividades

Inicio & La docente inicia la sesion saludando carifiosamente a los estudiantes, menciona
10 minutos que empezara con el curso de matematica.
# Seindica los materiales que se usara para la clase de hoy y que estén
preparados.
La docente preguntara: ;En qué espacios se crian los cuyes? ;Cuanto estiman
que mide el perimetro de las jaulas de los cuyes? ;Con qué objeto de medicion
podemos medir exactamente los perimétros?
La docente comunica el proposito de la sesion: “Diferenciamos la fraccion
discreta y continua” Seguidamente la docente da a conocer los acuerdos de
convivencia que propusieron para el afo:
v’ Participamos levantando la mano.
v Escuchamos con respeto la opinién de mis compafieros.
v’ Realizamos las actividades para presentarlo oportunamente.
Asimismo, se comunica lo que se evaluara a los estudiantes:
e Exprese con diversas representaciones la fraccion como parte de una cantidad
discreta o continua.
Desarrollo La docente sefala que tengan sus modulos de aprendizaje para trabajar se insta que
30 minutos tengan en cuenta el titulo de la clase del dia de hoy” “Determinamos el espacio para

nuestro negocio” asi también se recalca la fecha.

Famiiliarizacion con el problema

« La docente presenta una persona formado con diferentes formas
geométricas como rectangulos, tridangulos y cuadrados y se pide a los nifios
sacar cada figura y escribir sus caracteristicas que conocen como sus lados,
aristas y perimetros.
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& Luego preguntara ;Qué pueden hacer para medir el perimetro de cada figura
geométrica?
Busqueda y ejecucion de estrategias
v" La docente ayuda a buscar estrategias de solucion planteando las siguientes
preguntas:
v ;Cuantos lados tiene las figuras geométricas?, ;Con qué podemos medir
cada figura geométrica?
v Luego de ello la docente mostrara una regla con el cuél se medira cada
figura.
Socializacion de representaciones
v" La profesora da las fichas y explicara las unidades de medida luego pedira a
un nifio que socialice a través de las siguientes preguntas ;Cual fue el primer
paso que realizamos para resolver el problema? ;Te ayudo la regla para
medir? ;Crees que es importante conocer las unidades de medida? ;Qué otra
estrategia hubieras aplicado?
Reflexion y formalizacion
v La docente entregara una ficha sobre la unidad de medida de longitud dando
a conocer que es el centimetros, metros, asimismo como estas medidas
pueden ser exactas o inexactas. Luego preguntara las unidades de longitud
(crees que son necesarias en nuestra vida diaria? ;Donde podemos aplicar la
informacion que aprendimos?
Planteamiento de otros problemas
Los nifios mediran la longitud de la pizarra
Los nifios resolveran los problemas de la ficha

Cierre
5 minutos

La profesora pregunta a dos estudiantes las siguientes preguntas:

- ;Coémo resolviste los ejercicios planteados?

- Qué dificultades tuviste?

- ;Como te puede ayudar esta informacion en tu vida?

-Se pide a los nifios dibujar el espacio de sus jaulas para cuyes dentro de un
plano estimando sus perimetros

La docente da recomendaciones para que sigan cuidando su salud.

La docente se despide con cada uno de los estudiantes hasta una siguiente clase.

L I I

ANEXO

REFLEXIONES DEL DOCENTE SOBRE EL APRENDIZAJE:

.Qué avances tuvieron mis estudiantes en esta actividad?

. Qué dificultades tuvieron mis estudiantes en esta actividad?

.Qué aprendizajes debo reforzar en la siguiente actividad?

. Qué actividades, estrategias y materiales funcionaron a distancia?
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UNIDADES DE MEDIDA DE LONGITUD

La unidad principal para medir la longitud es el metro.

Para medir objetos mas pequefios o grandes tenemos las medidas de longitud: los multiplos y los
submultiplos del metro.

Los multiplos son las unidades de medida mas grandes que el metro. Son el decametro, el
hectometro y el kilometro. Hay mas pero de momento solo vamos a ver estas.

Los submultiplos son las unidades de medida mas pequefias que el metro. Son el decimetro, el
centimetro y el milimetro.

EJERCICIOS
Para construir un galpén de cuy, Juan utilizoé 6 rollos, cada rollo mide 20 metros, Si le falto 1/2.
(Cuantos metros le falta a Juan?

Berta tiene una cinta que mide 6,20 metros, ella repartira esta cinta a sus 4 compaifieras teniendo cada
una 1/4 ;A cuantos metros le tocara a cada una?

Escribe < > = segln corresponde



SESION DE APRENDIZAJE N°11

1. DATOS INFORMATIVOS

Grado y Seccion: 5°

NENENENEN

Area: Matematica

Institucion Educativa: Tupac Amaru II
Docente practicante: Ayde Ccorahua Quico

Fecha de aplicacion: 16-10-23
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TITULO DE LA SESION DE APRENDIZAJE

Calculamos la inversion en equipo y maquinaria

2.PROPOSITOS Y EVIDENCIAS DE APRENDIZAJE:

MATEMATICA
Criterios de evaluaciéon | ;Qué nos
Competencias/ TRt dara
Capacidades evidencias de
aprendizaje?
Resuelve problemas de - Expresa con diversas | - Expresa con monedas -Resuelve
cantidad. representaciones y y billetes su comprension | problemas de
« Traduce cantidades a lenguaje numérico su de la adicién y adiccion y
expresiones numéricas. comprension de: las sustraccion de nimeros sustraccion de
« Comunica su operaciones de adiciéon | decimales. nimeros
comprension sobre los y sustraccion con decimales con
numeros y las nimeros decimales. monedas y

operaciones.

< Usa estrategias y
procedimientos de
estimacion y calculo.

« Argumenta afirmaciones
sobre las relaciones
numéricas y las
operaciones

billetes en la
ficha.

7
0.0

Gestiona su aprendizaje de
manera auténoma

Define metas de aprendizaje.
Organiza acciones
estratégicas para alcanzar sus
metas de aprendizaje.
Monitorea y ajusta su
desempefio durante el
proceso de aprendizaje

7
0.0

X3

A

X3

%

* Determina metas de
aprendizaje viables,
asociadas a sus
necesidades,
prioridades de
aprendizaje y recursos
disponibles, que le
permitan lograr la
tarea.

Técnica/Instrumento

Lista de cotejo
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TiA(lzlg\IIJERS AL: Enfoque Orientacion al Bien Comin
Valores Actitudes y/o acciones observables
Los estudiantes comparten siempre los bienes disponibles para ellos en
Equidad y Justicia los espacios educativos (recursos, materiales, instalaciones, tiempo,
actividades, conocimientos) con sentido de equidad y justicia.

. Qué necesito hacer antes de planificar?

,Qué recursos o materiales se

utilizaran?
-Leer el programa curricular. -Portafolio, cuaderno de trabajo, lapiz, borrador,
-Preparar material respecto al tema tajador, etc.

-Preparar la lista de cotejo través del cual se les evaluara. | -Plumones

-Lista de cotejo Anexo 1
-Ficha de ejercicios.
-Laptop

3.DESARROLLO DE LA SESION:

Secuencia de actividades

Inicio
10 minutos

& La docente inicia la sesion saludando carifiosamente a los estudiantes, menciona que
empezara con el curso de matematica.

& Seindica los materiales que se usara para la clase de hoy y que estén preparados.

La docente indicara que jugaran la papa se quema, quien se quede con la pelota, la
docente mostrara billetes y monedas peruanas y preguntara: ;Qué cantidad
representa este billete? ;Qué cantidad representa esta moneda? ;Como se representa
S/. 20,20 con billetes y monedas? ;Como se representa S/. 45,257
La docente comunica el proposito de la sesion: “Sumamos y restamos nimeros
decimales usando monedas y billetes” Seguidamente la docente da a conocer los
acuerdos de convivencia que propusieron para el afo:

v’ Participamos levantando la mano.

v Escuchamos con respeto la opinién de mis compafieros.

v Realizamos las actividades para presentarlo oportunamente.
Asimismo, se comunica lo que se evaluara a los estudiantes:

e Exprese con monedas y billetes mi comprension de la adicion y sustraccion de

numeros decimales.

Desarrollo
30 minutos

La docente sefiala que tengan sus modulos de aprendizaje para trabajar se insta que
tengan en cuenta el titulo de la clase del dia de hoy” “Calculamos la inversion en equipo
y maquinaria” asi también se recalca la fecha.

Familiarizacion con el problema
% La docente presenta el problema que esta en la ficha
& Luego preguntara ;De qué trata el problema? ;Qué datos nos proporcionan?
(Qué nos pide solucionar? ; Qué harian para solucionar este problema?
Busqueda y ejecucion de estrategias
v La docente ayuda a buscar estrategias de solucion planteando las siguientes
preguntas:
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v (Qué estrategias utilizarian para solucionar este problema?, ;Qué monedas
pueden suma S/. 2,50? ;Para realizar las sumas correctas existe otra
estrategia para solucionar? Se presentara el tablero posicional.

v Luego de ello la docente pedira a los nifios ordenar las monedas y billetes de
mayor a menor segun su valor.

v Seguidamente tomaran turnos para solucionar el total en monedas y luego
poner en el tablero posicional para hacer las respectiva suma.

Socializacién de representaciones
v La profesora pide a dos nifios socializar como pudieron resolver el problema,
para ello realizar la metacognicion pregunta lo siguiente ;Cual fue el primer
paso que realizamos para resolver el problema? ;Te ayudo el tablero
posicional a resolver el problema? ;Es bueno conocer el valor de las moneda
y billetes? ;Qué otra estrategia hubieras aplicado?
Reflexion y formalizacion
v La docente entregara una ficha sobre el sistema monetario y d a a conocer
que los billetes y monedas de nuestro pais, luego pregunta ;crees que es
necesaria esta informacion en nuestra vida diaria? ;Donde podemos aplicar
la informacién que aprendimos?
Planteamiento de otros problemas
Los nifios resolveran los ejercicios de la ficha.

Cierre
5 minutos

La profesora presenta wordwall para corroborar los aprendizajes del dia de hoy
La docente felicita a los estudiantes por su dedicacion en la clase de hoy.

b b P

ANEXO

REFLEXIONES DEL DOCENTE SOBRE EL APRENDIZAJE:

.Qué avances tuvieron mis estudiantes en esta actividad?

., Qué dificultades tuvieron mis estudiantes en esta actividad?

.Qué aprendizajes debo reforzar en la siguiente actividad?

.Qué actividades, estrategias y materiales funcionaron a distancia?




El simbolo del sol (S/.)

SISTEMA MONETARIO
Las unidades monetarias se utilizan para determinar el valor econémico de los bienes y servicios.
Facilita las operaciones comerciales de compra y
venta.
La unidad monetaria del Pert es el sol.

Hay billetes de 10 soles, 20 soles, 50 soles, 100
soles y 200 soles.

Hay monedas de 5 centimos, 10 centimos, 20

centimos, 50 centimos, 1 sol, 2 soles y 5 soles.
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Ejercicios
1. Pedro compro los siguientes equipos y materiales para criar sus cuyes:
Material o cantidad Precio Total en billetes y monedas
equipo S/.
Comedero 4 2,50
de ceramica
Bebedero de 4 2,00
ceramica
Pala recta 1 24,00
Escobas 1 7,50
Rastrillo 1 15,00
Badilejo 1 5,80
Jaba de 1 45,00
transporte
Martillo 1 14,70
Maderas 2 atados 120,90
Malla 1 rollo 150,00
Clavos % Kkilo 5,40
Gazapero 2 30,00
TOTAL

.Cuanto gastara Pedro en materiales y equipos?
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Completa
10 soles = 5,50 soles +

30 soles = 13,80 soles +

150 soles = 80,40 soles +

Rodea los billetes y monedas necesarios para comprar los juguetes

Responde a las preguntas
., Cuantas monedas de 50 céntimos se necesitan para tener 2 soles?

,Cuantas monedas de 20 céntimos equivalen a una moneda de 5 soles?

.Cuantos monedas de 2 soles se necesitan para tener 50 soles?
. Cuantos billetes de 50 soles se necesitan para tener 2,000 soles?

Escribe la cantidad que corresponde

( )
- J
4 )
g J
( )
\- /
( )




SESION DE APRENDIZAJE N°12

1. DATOS INFORMATIVOS

Docente practicante
Grado y Seccion
Fecha de aplicacion
Area

NNNNX

Institucion Educativa:
: Ayde Ccorahua Quico
. 5°

: 18-10-23

: Matematica

Tupac Amaru II
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TITULO DE LA SESION DE APRENDIZAJE

Calculamos la inversion en los materiales de produccion

2. PROPOSITOS Y EVIDENCIAS DE APRENDIZAJE:

MATEMATICA
Criterios de .Qué nos
Competencias/ eyt evaluacién dara
Capacidades evidencias de
aprendizaje?
Resuelve problemas de -Realiza - Resuelve ejercicios y | -Resuelve

cantidad.

% Traduce cantidades a
expresiones numéricas.

++ Comunica su
comprension sobre los
numeros y las
operaciones.

% Usa estrategias y
procedimientos de
estimacion y calculo.

% Argumenta afirmaciones
sobre las relaciones
numéricas y las
operaciones

realiza afirmaciones
sobre la relacion entre
numeros naturales,
decimales y fracciones
y justifica los procesos
de resolucion.

afirmaciones sobre
las relaciones entre
numeros naturales,
decimales y
fracciones, y
justifica su proceso
de resolucion y los
resultados
obtenidos

ejercicios en la
fichay
justifica
oralmente su
proceso de
resolucion.

X3

%

7
0.0

7
0.0

X3

%

Gestiona su aprendizaje de
manera autonoma

Define metas de
aprendizaje.

Organiza acciones
estratégicas para alcanzar
sus metas de aprendizaje.
Monitorea y ajusta su
desempefio durante el
proceso de aprendizaje

* Explica el proceso, | Técnica/Instrumento

los procedimientos,
los recursos
movilizados, las
dificultades, los
ajustes y cambios que
realiz6 y los
resultados obtenidos
para llegar a la meta.

Lista de cotejo
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ENFOQUE TRANSVERSAL: Enfoque de Derechos
Valores Actitudes y/o acciones observables
Disposicion a conversar con otras personas, intercambiando
Dialogo y concertacion ideas o afectos de modo alternativo para construir juntos una
postura comun.
.Qué necesito hacer antes de planificar? ,Qué recursos o materiales se utilizaran?
-Leer el programa curricular. -Portafolio, cuaderno de trabajo, lapiz,
-Preparar material respecto al tema borrador, tajador, etc.
-Preparar la lista de cotejo través del cual se les -Plumones
evaluara. -Lista de cotejo Anexo 1
-Ficha de ejercicios.
-Laptop
-Videos

3.DESARROLLO DE LA SESION:

Secuencia de actividades

Inicio
10 minutos

# La docente inicia la sesion saludando carifiosamente a los estudiantes, menciona
que empezara con el curso de matematica.

& Se indica los materiales que se usara para la clase de hoy y que estén preparados.

La docente mostrara un video https://www.youtube.com/watch?v=teOsghgpRfl luego
preguntara lo siguiente ;Qué necesitamos para elaborar un producto? ;Qué es un costo?
(Qué costos estan inmersos en la produccion?
La docente comunica el propoésito de la sesion: “Aprendemos la relacién entre
numeros naturales, decimales y fracciones” Seguidamente la docente da a conocer
los acuerdos de convivencia que propusieron para el afio:

v" Participamos levantando la mano.

v Escuchamos con respeto la opinion de mis compafieros.

v’ Realizamos las actividades para presentarlo oportunamente.
Asimismo, se comunica lo que se evaluara a los estudiantes:

e Resolvi ejercicios y afirmo sobre la relacion entre nimeros naturales, decimales
y fracciones y justifico mi proceso de resolucion.

Desarrollo
30 minutos

La docente sefiala que tengan sus modulos de aprendizaje para trabajar se insta que
tengan en cuenta el titulo de la clase del dia de hoy” “Calculamos la inversion en los
materiales de produccion
Familiarizacion con el problema
& La docente presenta el problema que esta en la ficha sobre los costos
variables



https://www.youtube.com/watch?v=teOsghqpRfI
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& Luego preguntara ; De qué trata el problema? ;Qué datos nos
proporcionan? ;Qué nos pide solucionar? ; Qué harian para solucionar este
problema?

Busqueda y ejecucion de estrategias

v" La docente ayuda a buscar estrategias de solucion planteando las siguientes
preguntas:

v' /Qué estrategias utilizarian para solucionar este problema?, ;Cuéanto
consume un cuy al dia? ;Qué operacion realizariamos para saber el costo de
pasto y afrecho que consumiria diariamente?

v Todos los nifios pesaran el pasto y afrecho determinando cuanto necesitan
para el alimento diario y cudl es su costo.

Socializacion de representaciones
v La profesora pide a dos nifios socializar como pudieron resolver el
problema, para ello realizar la metacognicion pregunta lo siguiente ;Cual
fue el primer paso que realizamos para resolver el problema? ;Te ayudo el
tablero posicional a resolver el problema? ;’Cual es la relacion de los
decimales y nimero enteros? ;Qué relacion hay entre las fracciones y los
decimales?
Reflexion y formalizaciéon
v La docente entregara una ficha sobre ejercicios de la relacion de los
decimales, nimeros enteros y fracciones, luego pregunta ;crees que es
necesaria esta informacién en nuestra vida diaria? ; Doénde podemos aplicar
la informacion que aprendimos?
Planteamiento de otros problemas
& Los nifios resolveran los ejercicios de la ficha.

Cierre
5 minutos

&5 La profesora presenta wordwall para corroborar los aprendizajes del dia de hoy
La docente felicita a los estudiantes por su dedicacion en la clase de hoy.

B I T

ANEXO

REFLEXIONES DEL DOCENTE SOBRE EL APRENDIZAJE:

.Qué avances tuvieron mis estudiantes en esta actividad?

. Qué dificultades tuvieron mis estudiantes en esta actividad?

.Qué aprendizajes debo reforzar en la siguiente actividad?

.Qué actividades, estrategias y materiales funcionaron a distancia?




Ejercicios
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1. Pedro desea determinar sus costos fijos y variables proyectandose en un mes. Ayuda a
Pedro a determinar dichos costos.

Costos Fijos

Inversion cantidad Precio S/. | Total
Luz 1

Agua 1

Alquiler de local 1

Personal de trabajo por 1

mes

Publicidad 1

TOTAL

Costos variables

Hallar los costos variables de un cuy al mes

*Pedro paga de el forraje por

, por metro cuadrado corta

(Cuanto seria el consto de consumo por cuy al mes?

Costo de alimentacion de pasto por cuy al mes?

*Pedro compra Y5 quintal de afrecho de la molinera a

¢, Cuanto seria el costo de consumo por cuy en un mes?

Costo de Alimentacién de Afrecho por cuy

Inversion cantidad Precio S/. Total
Pasto

Afrecho

vitaminas 1

Productos desinfectantes | 1 15,00

TOTAL



Diferentes representaciones

REPRESENTACION NUMERICA
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FRACCIONES DECIMAL

NUMERO
ENTERO

EREREREIEIS



SESION DE APRENDIZAJE N°13

NNNNN

1. DATOS INFORMATIVOS

Institucion Educativa
Docente practicante
Grado y Seccion
Fecha de aplicacion
Area
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: Tupac Amaru II

: Ayde Ccorahua Quico
: 5°

: 19-10-23

: Matematica

TITULO DE LA SESION DE APRENDIZAJE

Definimos el precio de nuestro producto

2.PROPOSITOS Y EVIDENCIAS DE APRENDIZAJE:

MATEMATICA
T i Crlterlo.s' de ;,Q‘ue n?s dara
. Desempeiios evaluacion evidencias de
Capacidades .
aprendizaje?
Resuelve problemas de - Emplea estrategias | - Emplea estrategias -Resuelve

cantidad.

7
0.0

7
0.0

7
0.0

Traduce cantidades a
expresiones
numéricas.

Comunica su
comprension sobre los
numeros y las
operaciones.

Usa estrategias y
procedimientos de
estimacion y calculo.
Argumenta
afirmaciones sobre las
relaciones numéricas y
las operaciones

heuristicas y de
calculo y
procedimientos
como: redondeo de
expresiones
decimales.

heuristicas y de
calculo para redondear
expresiones decimales

ejercicios en la
ficha utilizando
estrategias para
redondear
decimales

X3

A

7
0.0

7
0.0

X3

%

Gestiona su aprendizaje
de manera auténoma
Define metas de
aprendizaje.

Organiza acciones
estratégicas para alcanzar
sus metas de aprendizaje.
Monitorea y ajusta su
desempefio durante el
proceso de aprendizaje

* Explica el proceso,
los procedimientos,
los recursos
movilizados, las
dificultades, los
ajustes y cambios
que realizo y los
resultados obtenidos

para llegar a la meta.

Técnica/Instrumento

Lista de cotejo
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ENFOQUE TRANSVERSAL: Enfoque Inclusivo o Atencion a la Diversidad

Valores

Actitudes y/o acciones observables

Respeto por las diferencias

Reconocimiento al valor inherente de cada persona y de sus
derechos, por encima de cualquier diferencia

.Qué necesito hacer antes de planificar? .Qué recursos o materiales se utilizaran?
M Leer el programa curricular. M Portafolio, cuaderno de
M Preparar material respecto al trabajo, lapiz, borrador,

tema tajador, etc.

M Preparar la lista de cotejo M Plumones
través del cual se les evaluara. M Lista de cotejo Anexo 1
M Ficha de ejercicios.
M Laptop
M Videos

3.DESARROLLO DE LA SESION:

Secuencia de actividades

Inicio
10 vminutos

& La docente inicia la sesion saludando carifiosamente a los estudiantes,
menciona que empezara con el curso de matematica.

& Seindica los materiales que se usara para la clase de hoy y que estén
preparados.

La docente mostrara un video https://www.youtube.com/watch?v=0SSQ00¢ij4po
luego preguntara lo siguiente ;Qué es el precio? ;Qué se necita para determinar el
precio? ;Cudles son las formas de determinar el precio?
La docente comunica el proposito de la sesion: “Aprenderemos a redondear
expresiones decimales” Seguidamente la docente da a conocer los acuerdos de
convivencia que propusieron para el afio:

v’ Participamos levantando la mano.

v Escuchamos con respeto la opinion de mis compaiieros.

v Realizamos las actividades para presentarlo oportunamente.
Asimismo, se comunica lo que se evaluara a los estudiantes:

e Emplea estrategias heuristicas y de célculo para redondear expresiones
decimales

Desarrollo
30 minutos

La docente sefiala que tengan sus modulos de aprendizaje para trabajar se insta que
tengan en cuenta el titulo de la clase del dia de hoy” “Definimos el precio de nuestro
producto”
Familiarizacion con el problema
& La docente presenta el problema que esta en la ficha sobre la fijacion de
Precio de Venta.



https://www.youtube.com/watch?v=OSSQ0oej4po
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& Luego preguntara ;De qué trata el problema? ;Qué datos nos
proporcionan? ;Qué nos pide solucionar? ; Qué harian para solucionar
este problema?

Busqueda y ejecucion de estrategias

v La docente ayuda a buscar estrategias de solucion planteando las
siguientes preguntas:

v Qué estrategias utilizarian para redondear los costos dados en decimales?,
(Crees que existe en monedas S/ 0,18? ;Qué estrategia utilizariamos para
redondear dichos costos en decimales?

v Los nifios tendran monedas que la docente proporcionara y pegaran las
monedas redondeando en la pizarra, asimismo al lado se realizara un
tablero posicional que ellos dibujaran, donde simultaneamente se realizara
la respectiva suma.

Socializacion de representaciones

v La profesora pide a dos nifios socializar como lograron redondear los
decimales, para ello realizara la metacognicion preguntando lo siguiente
(Cual fue el primer paso que realizamos para resolver el problema? ;Te
ayudo el tablero posicional a resolver el problema? ;Te ayudado las
monedas a redondear decimales? ;Crees que son de utilidad esta
informacion?

Reflexion y formalizacion

v La docente pedira que todos resuelvan las actividades que hay en la ficha
sobre redondeo decimales, luego pregunta ;crees que es necesaria esta
informacioén en nuestra vida diaria? ;Donde podemos aplicar la
informacion que aprendimos?

Planteamiento de otros problemas
& Los nifios resolveran los demads ejercicios de la ficha.

Cierre
5 minutos

& La profesora presenta wordwall para corroborar los aprendizajes del dia de
hoy
La docente felicita a los estudiantes por su dedicacion en la clase de hoy.

O T I )

ANEXO

REFLEXIONES DEL DOCENTE SOBRE EL APRENDIZAJE:

.Qué avances tuvieron mis estudiantes en esta actividad?

.Qué dificultades tuvieron mis estudiantes en esta actividad?

.Qué aprendizajes debo reforzar en la siguiente actividad?

.Qué actividades, estrategias y materiales funcionaron a distancia?




REDONDEAMOS LOS DECIMALES.
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1. Pedro desea determinar el precio de venta de sus cuyes para ello determino los siguientes

costos.

Costos Fijos por cada cuy

Inversion

Precio S/. c/u

Precio en soles

Luz (S/6.00/32) 0,18

Agua (S/3.00/32) 0,09

Personal de trabajo por mes | 3,12

(S/100/32)

Publicidad (S/ 5/32) 0,15

TOTAL

Costos fijos de 32 cuyes
Costos variables por cada cuy

Inversion Precio S/. Total

Pasto por mes 1,20 1,24

Afrecho 5,31

Vitaminas (S/10/32) 0,31

Productos desinfectantes(S/ | 0,46

15/32)

, TOTAL

Costos variables por cada cuy
PRECIO DE VENTA

Costos Fijos

Costos Variables

Costos totales

Costos Totales D

Numero de cuyes 32 *

Costo por cada cuy

Costos por cada cuy

ganancia

Precio de Venta




Redondea los siguientes nimeros a la CENTESIMA.

0,675 =

1,823 =

23,569 =

4,691 =

35,387 =

7,384 =

15,966 =

125,865 =

87,653 =

183



SESION DE APRENDIZAJE N°14

1.DATOS INFORMATIVOS

Institucion Educativa
Docente practicante
Grado y Seccion
Fecha de aplicacion
Area

NNNNIN
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: Tupac Amaru II

: Ayde Ccorahua Quico
: 5°
:20-10-23
: Matematica

TITULO DE LA SESION DE APRENDIZAJE

Aprendemos a elaborar un estado de resultados del primer afio y el estado de flujo

2.PROPOSITOS Y EVIDENCIAS DE APRENDIZAJE:

MATEMATICA
e ) Criterio‘s' de ;,Q.ué n(.)s dara
Capicidades Desempeiios evaluacion ev1denc.1as. de
aprendizaje?
Resuelve problemas de - Establece - Establece relaciones | -Resuelve
cantidad. relaciones entre datos | entre datos y acciones | ejercicios en la
¢ Traduce cantidades a | y acciones de reiterar | de reiterar y repartir ficha de
expresiones y repartir cantidades | para transformar en multiplicacion y
numéricas. para transformarlas expresiones division.
% Comunica su en expresiones numéricas.
comprension sobre los | numéricas.
numeros y las
operaciones.
¢ Usa estrategias y
procedimientos de
estimacion y calculo.
% Argumenta
afirmaciones sobre las
relaciones numéricas y
las operaciones
% Gestiona su aprendizaje | ¢ Explica el proceso, | Técnica/Instrumento

X3

A

X3

A

7
0.0

de manera auténoma
Define metas de
aprendizaje.

Organiza acciones
estratégicas para alcanzar
sus metas de aprendizaje.
Monitorea y ajusta su
desempefio durante el
proceso de aprendizaje

los procedimientos,
los recursos
movilizados, las
dificultades, los
ajustes y cambios
que realizé y los
resultados obtenidos
para llegar a la meta.

Lista de cotejo
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ENFOQUE TRANSVERSAL: Enfoque Inclusivo o Atencion a la Diversidad

Valores Actitudes y/o acciones observables
Respeto por las diferencias Ni docentes ni estudiantes estigmatizan a nadie
.Qué necesito hacer antes de planificar? . Qué recursos o materiales se utilizaran?
M Leer el programa curricular. M Portafolio, cuaderno de
M Preparar material respecto al trabajo, lapiz, borrador,
tema tajador, etc.
M Preparar la lista de cotejo M Plumones
través del cual se les evaluara. M Lista de cotejo Anexo 1
M Ficha de ejercicios.
M Laptop

3.DESARROLLO DE LA SESION:

Secuencia de actividades

Inicio
10 minutos

& La docente inicia la sesion saludando carifiosamente a los estudiantes,
menciona que empezara con el curso de matematica.

« Seindica los materiales que se usara para la clase de hoy y que estén
preparados.

La docente mostrara un video https://www.youtube.com/watch?v=3rBpqzoW12o0
luego preguntard lo siguiente ;Qué es el estado de resultado? ;Qué nos permite
saber el estado de resultado? ;Para que nos servira?
La docente comunica el proposito de la sesion: “Aprenderemos a solucionar
operaciones de reiterar y repartir” Seguidamente la docente da a conocer los
acuerdos de convivencia que propusieron para el afo:

v' Participamos levantando la mano.

v Escuchamos con respeto la opinion de mis compaiieros.

v Realizamos las actividades para presentarlo oportunamente.
Asimismo, se comunica lo que se evaluara a los estudiantes:

e Establece relaciones entre datos y acciones de reiterar y repartir para
transformar en expresiones numeéricas.

Desarrollo
30 minutos

La docente sefiala que tengan sus modulos de aprendizaje para trabajar se insta que
tengan en cuenta el titulo de la clase del dia de hoy” “Aprendemos a elaborar un
estado de resultados del primer afio y el estado de flujo”
Familiarizacion con el problema
& La docente presenta el problema que esta en la ficha sobre la
elaboracion del estado de resultado y el estado de flujo.
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& Luego preguntard ;De qué trata el problema? ;Qué operaciones
realizariamos para realizar el estado financiero? ;Qué datos nos
brinda?

Busqueda y ejecucion de estrategias

v La docente ayuda a buscar estrategias de solucion planteando las
siguientes preguntas:

v Qué operacion realizamos para proyectar los ingresos a un afio?, ;Qué
operaciones nos ayudan a reiterar una cantidad? ;Qué operacion nos
ayuda a repartir cantidades?

v" Los nifios junto a la docente resolveran los estados financieros y estado
de flujo efectivo.

Socializacion de representaciones

v La profesora pide a dos nifios socializar como lograron determinar los
montos para un afio y que operaciones le pudo ayudar a reiterar y
repartir cantidades luego preguntara ;Como te das cuenta que debes
multiplicar una cantidad? ;Coémo te das cuenta que debes dividir una
cantidad ? ;Te ayudo estas operaciones a resolver el problema
planteado?

Reflexion y formalizacion
v La docente pedira que todos resuelvan las actividades que hay en la
ficha sobre ejercicios de multiplicacion y division y las reglas que se
debe seguir para llegar al dato correcto asimismo preguntara /crees que
es necesaria esta informacion en nuestra vida diaria? ;{Donde podemos
aplicar la informacion que aprendimos?
Planteamiento de otros problemas
& Los nifios resolveran los demads ejercicios de la ficha.

Cierre & La profesora presenta wordwall para corroborar los aprendizajes del dia de
5 minutos hoy
La docente felicita a los estudiantes por su dedicacion en la clase de hoy.
7. REFLEXIONES DEL DOCENTE SOBRE EL APRENDIZAJE:

O T I )

.Qué avances tuvieron mis estudiantes en esta actividad?

.Qué dificultades tuvieron mis estudiantes en esta actividad?

.Qué aprendizajes debo reforzar en la siguiente actividad?

.Qué actividades, estrategias y materiales funcionaron a distancia?

ANEXO



ESTADO DE RESULTADOS Y FLUJO EFECTIVO
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Pedro desea saber el estado de resultado de su negocio de cuyes asi mismo el flujo efectivo para ello
tiene los siguientes datos:

Ingresos proyectado a un afio

Producto Precio Cantidad Precio Total
por aiio

Cuy mas de 100g 24,00 36

Cuy para criar 7,00 20

TOTAL, INGRESOS POR ANO

Producto Monto Precio Total por afio
Costos fijos por mes

Costos Variables

TOTAL EGRESOS POR ANO

ESTADO DE FLUJO EFECTIVO

Producto

Monto

INGRESOS

EGRESOS

FLUJO EFECTIVO
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EJERCICIOS MULTIPLICACION

185 6.32 4.45 50.0 5.58
x0.78 X 24 x 73 x 0.066 x 0.065

EJERCICIOS DE DIVISION




SESION DE APRENDIZAJE N°15

1. DATOS INFORMATIVOS

Grado y Seccion

NNNNE

Area

Institucion Educativa: Tupac Amaru II
Docente practicante : Ayde Ccorahua Quico

: 5°

Fecha de aplicacion : 23-10-2023
: Comunicacion
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TITULO DE LA SESION DE APRENDIZAJE

“Presentamos nuestro negocio”

2.PROPOSITOS Y EVIDENCIAS DE APRENDIZAJE:

COMUNICACION

S i Criterio' fie ;,Q‘ué n?s dara

Tt Desempeiios evaluacion ev1denc.1as. de

aprendizaje?

“Se comunica oralmente en -Adectia su texto oral a la -Presenta su plan % Elnifio

su lengua materna” situacién comunicativa de negocio expone

-Obtiene informacion del texto | considerando el propdsito considerando su su plan

oral. comunicativo y algunas proposito de

Infiere e interpreta caracteristicas del género comunicativo negocio.

informacion del texto oral. discursivo. Elige el registro | utilizando

-Adecua, organiza y desarrolla | formal e informal de recursos de

las ideas de forma coherente y | acuerdo con sus algunas fuentes

cohesionada. interlocutores y el contexto; | como su médulo

-Utiliza recursos no verbales y | para ello, recurre a su de aprendizaje.

paraverbales de forma experiencia y a algunas

estratégica. fuentes de informacion

Interactia estratégicamente complementaria.

con distintos interlocutores.

-Reflexiona y evalua la forma,

el contenido y contexto del

texto oral.

% Gestiona su aprendizaje | ¢ Organiza estrategias y Técnica/Instru
de manera auténoma procedimientos que se mento

7
0.0

Define metas de
aprendizaje.

Organiza acciones
estratégicas para alcanzar
sus metas de aprendizaje.
Monitorea y ajusta su
desempefio durante el
proceso de aprendizaje

X3

A

X3

A

propone en funcion del
tiempo y los recursos
necesarios para alcanzar la
meta.

Lista de cotejo
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ENFOQUE .

TRANSVERSAL: Enfoque Igualdad de Género

Valores Actitudes y/o acciones observables

lgualdad y dignidad Do.centes y estudiantes no hacen distinciones discriminatorias entre varones y

mujeres.

. Qué necesito hacer antes de planificar? . Qué recursos o materiales se utilizaran?
M Leer el programa curricular. M Cuaderno de trabajo,
M Preparar la lista de cotejo través lapiz, borrador, tajador,

del cual se les evaluara. etc.

M Plumones
M Lista de cotejo Anexo 1

3.DESARROLLO DE LA SESION:

Secuencia de actividades

Inicio
5 minutos

Seguidamente la docente da a conocer los acuerdos de convivencia

Asimismo, se comunica lo que se evaluara a los estudiantes:

# La docente iniciara saludando a los estudiantes, menciona que
empezard con el curso de comunicacion.

« La docente hard una metacognicion sobre la elaboracion de un plan de
negocio y la importancia de la matematica en su proceso de
elaboracion.

& Luego la docente presentara un video
https://www.youtube.com/watch?v=IKIQHQRXCAs

& Después realizara preguntas: ;Qué te impresiono del video? ;Como
comunican sus ideas los expositores? ;Como es su voz de los
expositores? ;Como es sus lenguajes no verbales?

& Seguidamente la docente comunica el propoésito de la sesion:
Aprenderemos sobre la exposicion

v’ Participamos levantando la mano.
v Escuchamos con respeto la opinion de mis compaiieros y la docente.
v' Realizamos las actividades para presentarlo oportunamente.

e Presente mi plan de negocio considerando mi proposito comunicativo
utilizando recursos de algunas fuentes como el modulo de aprendizaje.

Desarrollo La docente sefiala que tengan sus cuadernos y demads ttiles para trabajar se
30 minutos | insta a que recordar el titulo de la clase del dia de hoy
“Presentamos nuestro negocio” asi también se recalca la fecha.

ANTES DEL DISCURSO
La docente mostrara un video
https://www.youtube.com/watch?v=rRAxfl._Nfeg ;Qué es una exposicion?

(Cuales son sus partes? Luego brindara una ficha de la exposicion.



https://www.youtube.com/watch?v=lKIQHQRXCAs
https://www.youtube.com/watch?v=rRAxfL_Nfeg
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DURANTE EL DISCURSO

Los nifios expondradn sus negocios con las recomendaciones dadas y materiales
que crean conveniente. Asimismo se propicia un clima de confianza a los
expositores y atencion a los demas nifios.

DESPUES DEL DISCURSO
La docente pedira a los oyentes que den opiniones sobre los negocios, que les
impacto y en que pueden mejorar

Cierre
10 minutos

& La profesora pregunta a dos estudiantes las siguientes preguntas:
- (Qué aprendimos hoy?
- (Qué dificultades tuviste?
-¢Cémo lo superaste?
Felicito a los estudiantes por su dedicacion en la clase de hoy.
& La docente se despide con cada uno de los estudiantes hasta una
siguiente clase

e REFLEXIONES DEL DOCENTE SOBRE EL APRENDIZAJE:

&% (;Qué avances tuvieron mis estudiantes en esta actividad?

% (;Qué dificultades tuvieron mis estudiantes en esta actividad?

% ;Qué aprendizajes debo reforzar en la siguiente actividad?

% (;Qué actividades, estrategias y materiales funcionaron a distancia?

ANEXO



LA EXPOSICION ORAL

Es una forma de la expresion oral que consiste en
exponer un discurso, cuyo mensaje tiene por
proposito la aceptacion y el conocimiento. La
emision va acompanada de la imagen sonora,
mimética y gestual y de movimientos.

La oratoria es el arte de hablar en publico.

A. Caracteristicas
-Lenguaje verbal y Iéxico.
-Volumen, tono y velocidad de voz
- Mimica o movimiento de las manos.

- Gesto: es la expresion del rostro reflejando estados de animo.

- Movimiento o desplazamiento escénico.
B. Elementos
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- Auditorio: las caracteristicas del publico oyente y del lugar influyen tanto en el tono como en el

contenido de lo que se va a decir.

- Intencioén: el proposito es convencer. La finalidad o intencion varia con el tipo de discurso.
- Tiempo: la duracion del discurso determina tanto su organizacion como su extension.
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Mapa del distrito de Pomacanchi, Provincia de Acomayo
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Validacion de instrumentos
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1S31-1S0d A 1S31-34d Vg3Ndd
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Fotografias

Estudiante con el médulo de
aprendizaje

Estudiantes durante la
sesion de clases
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Estudiantes preparandose para pesar al cuy

Estudiantes calculando el peso del cuy

Estudiantes midiendo
con una wincha el
espacio para criar un
galpdn de cuyes.
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Estudiantes presentando su plan de negocio Estudiante después de presentar su plan
denominado El qututo de Pomacanchi. de negocio llamado El buen cuy

[ Estudiantes al culmino de la presentacién de sus planes de negocio. }
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