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RESUMEN

La presente investigacion analiza los efectos de la pandemia de COVID-19 en la canasta
béasica alimentaria de las familias del distrito de Huepetuhe durante el periodo 20202021, en
un contexto caracterizado por perturbaciones econémicas, incremento de precios y limitaciones
en el acceso a bienes esenciales. El objetivo fue determinar la incidencia de la crisis sanitaria
en la asignacion del gasto familiar y en los patrones de consumo de alimentos. El estudio se
desarroll6 bajo un enfoque cuantitativo, de tipo aplicado, nivel descriptivo-correlacional y
disefio no experimental. La poblacion estuvo conformada por 2,144 familias, de las cuales se
selecciond una muestra de 92 hogares. Los resultados evidencian que la pandemia genero
transformaciones relevantes en la dindmica econdémica de los hogares, manifestadas en el
incremento y fluctuacion de los precios de productos esenciales, el aumento del gasto
alimentario y la reorientacion de las decisiones de consumo hacia bienes basicos. Asimismo,
las compras se concentraron principalmente en madres (51.1%) y padres (26.1%), con una
frecuencia semanal predominante y destinadas mayoritariamente al consumo familiar. No
obstante, los analisis estadisticos muestran relaciones debiles y no significativas entre las
variables estudiadas (r=0.199; p=0.057; p=—0.008; p=0.942), por lo que no se rechaza la
hipétesis nula. En conclusion, si bien se evidencian cambios en el comportamiento de consumo,
no se confirma un impacto estadisticamente significativo de la pandemia sobre la canasta basica,

debido a factores econdémicos locales que atenuaron sus efectos.

Palabras claves: COVID-19, Canasta basica alimentaria, Consumo familiar, Seguridad

alimentaria.



ABSTRACT

This research analyzes the effects of the COVID-19 pandemic on the basic food basket
of families in the Huepetuhe district during the period 2020-2021, in a context characterized by
economic disruptions, price increases, and limitations in access to essential goods. The objective
was to determine the impact of the health crisis on household spending and food consumption
patterns. The study was conducted using a quantitative, applied, descriptive-correlational
approach with a non-experimental design. The population consisted of 2,144 families, from
which a sample of 92 households was selected. The results show that the pandemic generated
significant changes in the economic dynamics of households, manifested in the increase and
fluctuation of prices of essential products, the rise in food expenditure, and the reorientation of
consumption decisions toward basic goods. Furthermore, purchases were concentrated
primarily among mothers (51.1%) and fathers (26.1%), with a predominantly weekly frequency,
and were mainly intended for family consumption. However, statistical analyses show weak
and non-significant relationships between the variables studied (r=0.199; p=0.057; p=—0.008;
p=0.942), therefore the null hypothesis is not rejected. In conclusion, although changes in
consumption patterns are evident, a statistically significant impact of the pandemic on the basic

food basket is not confirmed, due to local economic factors that mitigated its effects.

Keywords: COVID-19, Basic food basket, Household consumption, Food security.
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INTRODUCCION

La enfermedad respiratoria de Covid-19 estallé al comienzo del afio 2020 obligando a
la colectividad de los estados del universo a adoptar algunas decisiones sanitarias de
emergencia, incluido el distanciamiento social obligatorio, provocando la paralizacion de la
colectividad de los medios de transformacion de productos, y en consecuencia un gran impacto
sobre los ingresos nacionales y sobre la economia familiar peruana, escases de productos,
especulacion de precios, disminucion del empleo, paralizacion en la ejecucion del presupuesto
publico entre otros efectos que hoy en dia siguen afectando a las economias.

La llegada de la pandemia a nuestro pais provoc6 un impacto en los precios, lo cual
finalmente llevé a aplicar diversas medidas de resguardo sanitario. Estas medidas, como
respuesta a la emergencia, llevaron a un drastico descenso de la actividad econdémica. El
presidente Martin Vizcarra Cornejo decreto el confinamiento obligatorio de la poblacion en sus
hogares como parte de estas acciones, buscando contener la difusion de la reciente variante del
coronavirus. Este confinamiento implicé un aislamiento general del pueblo y la clausura de
fronteras como estrategias para combatir la epidemia.

Normas gubernamentales relativas a la restriccion de la libertad de circulacion dentro de
nuestro pais, asi como la interrupcion temporal de los puntos de abasto para el consumidor y
establecimientos comerciales, distintos de instituciones financieras, farmacias y tiendas de
productos de primera necesidad.

La impactante propagacion de la enfermedad respiratoria aguda, el COVID-19, ha
generado consecuencias significativas, intensificadas ain mas por el estallido del conflicto entre
Rusia y Ucrania. Estas naciones son fundamentales en la produccion de alimentos,

especialmente fertilizantes, cuyo incremento en los costos ha contribuido al alza conjunta en el
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costo de bienes y servicios esenciales. Este contexto ha acentuado los desafios econémicos y la
presion financiera, destacando la interconexion global entre la crisis sanitaria y los conflictos
geopoliticos. La escasez de productos como la urea que al menos en el caso peruano despues de
casi 2 afios de intentos de compra ninguna de los gobiernos ha podido adquirir este insumo
bésico para la siembra de productos agricolas que son muy indispensables dentro de un mercado
y por ende para la sociedad.

Este trabajo académico se divide en dos segmentos claves. EI primer apartado aborda la
exposicion del obstaculo, que circunscribe la caracterizacion detallada de la problemética y la
formulacién de interrogantes tanto de aspecto general como especificas. Ademas, se aborda el
Marco Tedrico Conceptual, que engloba la base teorica, el marco conceptual y el contexto de
investigacion. También se exploran las conjeturas, tanto generales como especificas, junto con
las variables y la operacionalizacion de estas. El apartado culmina con una representacion
minuciosa de las técnicas manejados para la investigacion y el diagnostico del &mbito de
estudio.

La segunda seccidn de la tesis se centra en los resultados y la discusion del capitulo
cuatro. Esta parte abarca el tratamiento, examen, interpretacion y debate de las deducciones
obtenidas, junto con la evaluacién de las conjeturas, tanto las generales como las especificas.
Ademas, se abordan aspectos clave como las conclusiones derivadas del estudio, las
recomendaciones pertinentes, las referencias bibliogréaficas y cualquier anexo relevante para la

investigacion.



CAPITULO I
PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA
1.1 Situacion problematica

La enfermedad epidémica de Covid-19 ha perturbado la economia, la salud y la
seguridad alimenticio de millones de hombres; teniendo como consecuencias esto no solo ha
inducido a un aumento significativo del desempleo y la pérdida de remuneraciones para varios
hombres, de igual forma ha cambiado los habitos de consumo del interesado y el incremento
general y constantes de los articulos comestibles y otros que afrontan. En lo que respecta las
decisiones de aislamiento social limito a los oferentes y a los consumidores de explicitos
articulos y, por lo tanto, a su valor monetario. Un sector de la poblacion dependia del trabajo
que realizaba dia a dia, como comerciantes informales, trabajadores sub contratados, entre otros,
cuyos ingresos dependian del trabajo diario y no les permitia generar algin tipo de ahorro y
garantizar una situacion de contingencia para sus hogares.

La situacion se observé exacerbada debido al alza en los gastos de los productos
elementales, atribuido a la composicién de escasez, especulacion y una sensacion de histeria
colectiva. Este fendmeno ha contribuido, a largo y mediano plazo, al crecimiento de la pobreza
econdmica y la incertidumbre alimentaria entre la poblacion del distrito de Huepetuhe.

El incremento progresivo del valor de articulos de primera necesidad afecta en gran
medida el bienestar de la existencia familiar en contexto que carece de fuentes de ingresos, que
suelen gastar mayor porcentaje de sus recursos economicos en adquisicion de productos
comestible. Inclusive un incremento infimo de recursos podria provocar que estos familiares

tomen decisiones dificiles sobre qué productos comprar y no otros, esto debido a que todos los



productos bésicos para la supervivencia de la poblacién son esenciales para la alimentacion
familiar.

La problemética local radica en las consecuencias generadas por la crisis sanitaria de la
COVID-19 en los productos esenciales de alimento hogarefio durante el periodo 2020-2021,
especialmente desde la perspectiva de las familias del distrito de Huepetuhe, situado en la
provincia del Manu, en la region de Madre de Dios. Esta crisis sanitaria ha provocado
perturbaciones significativas en la seguridad alimentaria, manifestandose a través de la escasez,
la variabilidad de precios y las dificultades econdmicas, lo cual afecta directamente el acceso
de las familias a alimentos esenciales. La comprension de estas circunstancias desde la vivencia
y realidad de las familias en el distrito de Huepetuhe es esencial para enfrentar de forma eficaz
los desafios locales procedentes de la pandemia.

1.2 Formulacién del problema
1.2.1 Problema general

¢ Cudles fueron los efectos fundamentales de la pandemia de COVID-19 en los bienes
de la canasta basica alimentaria que, provocada por la incertidumbre y el temor a la escasez en
la alimentacion familiar, llevaron a destinar una mayor parte del ingreso en la compra de
alimentos basicos en el distrito de Huepetuhe, en el Manu, region Madre de Dios, durante el
periodo 2020-2021?

1.2.2 Problemas especificos

¢Como es la tendencia del precio de los bienes de la canasta basica alimentaria durante

la pandemia de COVID-19 en el distrito de Huepetuhe, provincia del Manu, regién Madre de

Dios, durante 2020-20217?



¢Como es la distribucion de ingresos familiares antes y durante la pandemia de COVID-
19 en el distrito de Huepetuhe, provincia del Manu, region Madre de Dios, durante 2020-2021?
1.3 Justificacion de la investigacion

El estado peruano requiere tener estudios focalizados acerca del impacto sobre los
articulos imprescindibles de los bienes esenciales de la compra familiar y como esto ha afectado
a las familias del Distrito de Huepetuhe asi como la evolucidn de estos a través del tiempo desde
que el COVID 19 desde que llego al pais en ciudades y zonas rurales, dado que existe una gran
diferencia social, econdémica y cultural entre estas, dichos estudios deben estar orientados a
facilitar una visién méas especifica del estado hacia este problema, lo cual le permitira poder
aplicar politicas econémicas més acertadas para proteger el bienestar de las amplias masas del
pueblo.
1.3.1 Justificacion tedrica

En la investigacion actual, se evidencia en lo tedrico al abordar la insuficiencia de
entender como eventos globales, como la pandemia, impactan directamente en la vida cotidiana
de las familias a nivel local. Desde el ambito teorico, esta investigacion busca desentrafiar las
complejas interacciones entre la crisis sanitaria, la seguridad alimentaria y las destrezas de
adaptacion adoptadas por las familias en un entorno especifico. Al centrarse en el Distrito de
Huepetuhe, se contribuira a la literatura existente al proporcionar un analisis detallado y
contextualizado de los efectos socioeconémicos, permitiendo asi una comprensién mas precisa
de como las comunidades a nivel local enfrentan y se adaptan a los desafios generados por la
pandemia. Este enfoque tedrico busca generar conocimiento aplicable y orientar futuras
intervenciones y politicas que aborden las necesidades especificas de las familias en contextos

equivalentes.



1.3.2 Justificacion practica

En el contorno pragmatico, la exploracion sobre los "Efectos de la pandemia de COVID-
19 en la canasta basica alimentaria familiar” cobra relevancia al proporcionar informacion vital
para decidir adecuadamente y aplicar acciones concretas. EI conocimiento detallado de cémo la
pandemia ha afectado directamente a las familias en Huepetuhe permitira a los responsables de
formular politicas y programas disefiar estrategias especificas y adaptadas a las necesidades
locales. Al comprender los impactos précticos en la canasta basica alimentaria, se podran
desarrollar intervenciones mas efectivas, como subsidios alimentarios, programas de seguridad
alimentaria y apoyo financiero, orientados a mantener la estabilidad econémica de las familias
afectadas. Ademaés, esta investigacion préctica proporcionard informacion esencial para
organismos gubernamentales y organizaciones no gubernamentales que buscan implementar
medidas de recuperacion econémica en el &mbito comunitario.
1.3.3 Justificacion metodoldgica

En el aspecto metodoldgico, la basqueda sobre los "Efectos de la pandemia de COVID-
19 en la canasta basica alimentaria familiar” se justifica al proponer un enfoque riguroso y
sistematico para analizar los impactos de la pandemia en las practicas alimentarias y econémicas
de las familias locales. La eleccion de métodos cuantitativos y cualitativos permitird una
comprension holistica, capturando tanto las tendencias generales como las experiencias
individuales. La aplicacion de encuestas, entrevistas y posiblemente observaciones en el terreno
garantizara la recopilacion de datos exhaustivos y contextualmente relevantes. Ademas, la
seleccion de muestras representativas de las familias de Huepetuhe facilitara la extrapolacion

de los hallazgos hacia la poblacion en estudio. Este enfoque metodoldgico robusto se traducira



en hallazgos confiables y aplicables, brindando un fundamento firme para disefiar politicas y
ejecutar acciones especificas en el &mbito local.
1.4 Obijetivos de la investigacion
1.4.1 Objetivo general

Conocer los efectos fundamentales de la pandemia de COVID-19 en los bienes de la
canasta basica alimentaria que, provocada por la incertidumbre y el temor a la escasez en la
alimentacion familiar, llevaron a destinar una mayor parte del ingreso en la compra de alimentos
béasicos en el distrito de Huepetuhe, en el Manu, region Madre de Dios, durante el periodo 2020-
2021.
1.4.2 Obijetivos especificos

Conocer la tendencia del precio de los bienes de la canasta basica alimentaria durante la
pandemia de COVID-19 en el distrito de Huepetuhe, provincia del Manu, regién Madre de Dios,
durante 2020-2021.

Conocer la distribucién de ingresos familiares antes y durante la pandemia de COVID-

19 en el distrito de Huepetuhe, provincia del Manu, region Madre de Dios, durante 2020-2021.



CAPITULO 1l
MARCO TEORICO Y CONCEPTUAL
2.1. Bases teoricas
Canasta bésica familiar.

Miranda (2023) define “La Canasta Basica Alimentaria refleja el gasto necesario para
obtener los alimentos que cubran los requerimientos energéticos de la poblacién, asegurando un
equilibrio nutricional apropiado y en concordancia con los patrones alimentarios comunes”
(p-2).

De otro lado, INE (2023) mediante este documento se expone la Cesta Bésica
Alimentaria (CBA) y su costo de adquisicién, por producto y en total, sostiene que la:

La Canasta Béasica Alimentaria (CBA) se describe como un conjunto de alimentos

esenciales que representan el minimo indispensable para satisfacer, al menos, los

requerimientos energéticos y proteicos de una familia. Esta seleccion de alimentos se
adapta en la medida de lo posible al contexto cultural, poder adquisitivo, asi como a la

disponibilidad y precios locales de los alimentos (p.3).

Por un lado, Organizacién para la Cooperacion y el Desarrollo Econémicos “OECD”
(2021) la define de la siguiente forma:

La composicion de la canasta basica de alimentos se elabora con el propésito de atender

las necesidades energéticas medias de la poblacion de cada pais. Esto se logra utilizando

una estructura de bienes y precios basada en los patrones de consumos observados en un
grupo de referencia, ajustados mediante balances dietéticos fundamentales. La linea de
pobreza extrema se determina como el monto necesario para adquirir la canasta basica

de alimentos exclusivamente, sin incluir bienes y servicios adicionales. Por otro lado, la



linea de pobreza absoluta suma a los costos de la canasta alimentaria los relacionados

con los elementos no alimentarios (p.2).

Asimismo, Lozano | (2024) un escritor, tema intitulado “Canasta familiar: ;Qué es y por
queé es importante su actualizacion?” sostiene que la:

La canasta béasica se define como el grupo de bienes y servicios que el Instituto Nacional

de Estadistica e Informatica (INEI) identifica como los mas relevantes en el consumo

de las familias. Esta seleccion incluye elementos que han ganado importancia en los
hogares debido a diversas razones, como las preferencias o costumbres de consumo
regionales, productos de alta tecnologia y cambios en los precios relativos.

La "Canasta Béasica Alimentaria" (CBA) es un concepto utilizado en el ambito
econdmico y social para referirse a un grupo de alimentos bésicos que se califican
indispensables para satisfacer los requerimientos nutricionales primordiales de un individuo o
una familia durante un periodo determinado. Estos alimentos son seleccionados de manera que
proporcionen los nutrientes esenciales para mantener una dieta equilibrada y satisfacer los
requerimientos energéticos y proteicos.

La composicion especifica de la Canasta Basica Alimentaria puede variar segun factores
como la region geogréfica, las costumbres culturales, y las recomendaciones nutricionales. En
muchos paises, los gobiernos utilizan la Canasta Basica Alimentaria como referencia para
calcular el nivel de vida y examinar la condicion econdmica de los hogares, asi como para
establecer acciones y programas de apoyo social.

El seguimiento y analisis de la Canasta Basica Alimentaria son fundamentales para
comprender el acceso de la poblacion a alimentos esenciales y evaluar la capacidad adquisitiva

frente a los costos de los bienes esenciales. En resumen, la Cesta Basica Alimentaria es una



herramienta importante en la evaluacion de la calidad de vida y el bienestar econémico de la
poblacion.

Segun (INEI) para el afio 2020, se establece que el costo mensual de la canasta basica
familiar es de 360 nuevos soles por persona. Aquellas personas cuyos ingresos mensuales sean
inferiores a esta cifra se consideran en situacion de pobreza, al igual que los 9.820 millones de
habitantes en Per( que se encuentran en esta condicion.

Anteriormente a la epidemia, en el afio 2019, segun datos de INEI, el precio de la primera
cesta era de 352 nuevos soles, el 2,2% era pequefio que el inscrito a fines del afio sucedido. Es
importante sefialar que, para un familiar de 4 personas, el importe de la canasta familiar para la
adquisicion es del.440 nuevos soles al mes. En cierta medida, este precio es inferior al ingreso
mensual de algunos habitantes del Perd.

Cambio de la canasta basica familiar en el Peru.

Navarro C (2019) en su trabajo que lleva por titulo “Canasta familiar: composicion,
caracteristicas de la canasta familiar del poblador peruano a través del tiempo” explica que en
la crisis econdmica de Per alrededor de 1990, caracterizada por una hiperinflacion que alcanz6
el 7649.6%, la depreciacion significativa de la moneda condujo a la pérdida de su valor,
marcando un declive histérico. Este periodo se caracterizd por un aumento desmesurado en los
precios de bienes, resultando en la inaccesibilidad de la canasta basica de alimentos para la
poblacion en general. La estabilizacion del pais bajo un nuevo gobierno llevé a la priorizacion
de politicas para la reactivacion economica, descuidando los estudios sobre los productos
esenciales para la poblacion. No fue hasta el afio 2003, cuando la situacién del pais mostraba

signos de estabilizacion, que el INEI retomo sus esfuerzos para determinar el costo de la canasta



bésica de alimentos mediante la Encuesta Nacional de Hogares - ENAHO, valorizando los
precios de los productos que la conforman en soles.

De otro lado, Instituto Peruano de Economia (2010) en el articulo publicado sefiala que
hasta el final de 2009, se empleaba la canasta béasica definida en 1994. Entre mayo de 2008 y
2009, se llevd a cabo una actualizacion en la composicion y ponderaciones de la Canasta
Familiar con el propoésito de lograr una medicion méas precisa de la estructura de gastos
actualizada de los hogares. La nueva canasta ha conservado la composicidn previa, aunque se
han introducido cambios en las categorias y variedades, asi como en la estructura de los gastos
de consumo de los hogares. Estos cambios incluyen la disminucién de la importancia relativa
del gasto total en alimentos y bebidas, asi como el aumento de la importancia relativa de los
servicios, lo que permite una medicion mas precisa. En la actualidad, la canasta basica familiar
no solo incluye alimentos, sino también bienes, servicios, gas, transporte, entre otros.

La variacion de la Canasta esencial Familiar en el Peru es un indicador clave que refleja
la evolucién econdmica y la prosperidad de la poblacion a lo largo del tiempo. Este concepto,
que abarca Los recursos indispensables para cubrir las necesidades fundamentales de un hogar
promedio, ha experimentado cambios significativos influenciados por factores como la
inflacién, cambios en los costos de alimentos y ajustes en los patrones de consumo. La
comprensidn de esta evolucion no solo proporciona insights sobre las Situacion socioeconémica
de la poblacidn, sino que también es esencial para disefiar politicas efectivas que aborden la
pobreza y promuevan un acceso adecuado a los elementos esenciales para el bienestar familiar

de peruanos.



10

Elementos que influyen en el costo de la canasta basica familiar.

Los elementos son las razones que afectan el costo de la Canasta esencial del hogar, y
estos pueden incluir. Segin Quispe (2018) indica que hay dos elementos que afectan el precio
de la Canasta esencial del hogar y son:

Interno: Protestas en areas productivas como la agricultura y el comercio, paros de
transportistas y bloqueo de carreteras debido a condiciones climéticas, resultan en una pausa
temporal en la produccidn, dando lugar a una demanda no satisfecha de productos basicos y un
aumento en sus precios.

Externos: Aumento en el valor del petréleo, la depreciacion de la moneda nacional y el
alza del dolar, junto con la importacion de bienes extranjeros.

Los elementos que afectan el costo de la canasta esencial del hogar son diversos
elementos que influyen directa o indirectamente en los costos asociados con la compra de bienes
y servicios esenciales para el sustento de una familia. Entre estos factores se incluyen, por
ejemplo, Cambios en el costo de los alimentos, las variaciones en los escenarios econémicas y
laborales, asi como los ajustes en las tasas de cambio. Ademas, eventos como desastres
naturales, conflictos laborales o interrupciones en la cadena de suministro pueden también
Influir de manera importante en la determinacion de los precios de los bienes béasicos. En
conjunto, estos factores contribuyen de manera dindmica a la configuracién del monto total de
la cesta basica familiar, afectando el poder de las familias para atender sus requerimientos
fundamentales.

Componentes de la canasta basica familiar del Peru.

La Encuesta Nacional de Presupuestos Familiares (ENAPREF), explica que La cesta

familiar abarca doce categorias, siendo los alimentos el sector predominante con un peso
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significativo del 31.5%. Este estudio implica la visita a hogares tanto en Lima Metropolitana
como a nivel nacional, donde se administran cuestionarios que abordan desembolsos de
consumo de los hogares, ya sean diarios, mensuales, trimestrales o anuales. Este enfoque
posibilita la clasificacion del consumo segun distintos propositos.

e Alimentos y bebidas no alcoholicas

e Bebidas alcohdlicas y tabaco

e Prendas de vestir y calzado

e Alojamiento, agua, electricidad, gas y otros combustibles

e Muebles, articulos para el hogar y la conservacion del hogar

e Salud

e Transporte

e Comunicaciones

e Recreacion y cultura

e Educacion

e Restaurantes y Hoteles

e Bienes y servicios diversos.

Assuvez, de acuerdo con el INEI (2021), se clasifica en 8 amplios conjuntos de consumo,
que son los siguientes:

e Alimentos y bebidas, que engloba subgrupos de consumo como: Alimentos y
bebidas consumidos dentro del hogar; Alimentos y bebidas consumidos fuera del
hogar.

e Vestimenta y calzado, subdividido en: Telas y prendas de vestir; Calzado y

reparacion de calzado.
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e Alquiler de vivienda, combustibles y electricidad, con subgrupos que incluyen:
Alquiler, mantenimiento de la vivienda y consumo de agua; Energia eléctrica y
combustible.

e Mobiliario, enseres y mantenimiento del hogar, dividido en: Muebles, accesorios
fijos y reparaciones; Textiles para el hogar y otros accesorios; Electrodomésticos
y reparaciones; Vajilla, utensilios domésticos y reparaciones; Mantenimiento del
hogar; Servicio doméstico.

e Cuidado y conservacién de la salud, subdividido en: Productos medicinales y
farmacéuticos; Aparatos y equipos terapéuticos; Servicios médicos y similares;
Gastos por hospitalizacion y servicios similares; Seguros contra accidentes y
enfermedades.

e Transporte y comunicaciones, categorizado en: Equipos para el transporte de
personas; Gastos por utilizacion de vehiculos; Servicios de transporte;
Comunicaciones.

e Entretenimiento, servicios culturales y educacion, subdividido en: Equipos,
accesorios y reparacion; Servicios de entretenimiento y cultura; Libros,
periddicos y revistas; Servicios educativos.

e Otros bienes y servicios, divididos en: Bienes y servicios de cuidado personal,;
Otros bienes no especificados; Servicios de alojamiento; Viajes turisticos; Otros
servicios no especificados; Tabaco.

Ademas, Garcia (2022) explica que, en Peru el Instituto Nacional de Estadisticas e
Informética (INEI) establece la definicion de la "canasta basica de consumo”, la cual engloba

tanto alimentos como articulos no alimentarios, distribuidos en 12 grupos. Segun lo sefialado
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por el INEI (2022), la composicion global de esta canasta a nivel nacional abarca "todos los
productos seleccionados que forman parte del IPC, tanto en Lima Metropolitano como en las
25 ciudades del pais".

1. Alimentos y bebidas no alcohdlicas, 2. Bebidas alcohdlicas, tabaco y estupefacientes,

3. Prendas de vestir y calzado, 4. Alojamiento, agua, electricidad, gas y otros

combustibles, 5. Muebles, articulos para el hogar y para la conservacion de la vivienda,

6. Salud, 7. Transporte, 8. Comunicaciones, 9. Recreacion y cultura, 10. Ensefianza, 11.

Restaurantes y hoteles y 12. Bienes y servicios diversos (p.8).

La "canasta béasica familiar" en Peri comprende una seleccion especifica de bienes y
servicios esenciales que son representativos de los gastos basicos para una familia promedio.
Estos componentes abarcan tanto viveres como bienes no comestibles, organizados en
categorias especificas por el Instituto Nacional de Estadistica e Informética (INEI). La canasta

basica familiar es crucial para evaluar el costo de vida y medir la inflacion en el pais, sirviendo

como referencia para entender de qué manera las variaciones de precios influyen en el poder
adquisitivo de los habitantes. La actualizacion periodica de estos componentes permite realizar
analisis econémicos y ajustar politicas para asegurar una calidad de vida apropiada para la
sociedad peruana.

Pobreza monetaria.

Spicke P (2009) hace precision sobre la pobreza monetaria en su articulo que lleva por
titulo “definicion de pobreza: doce grupos de significados”.

Si la carencia de recursos esta vinculada a la pobreza, también se puede interpretar desde

una perspectiva econdémica. Entre los métodos mas comunes para evaluar la pobreza se

encuentra el andlisis de los ingresos, llegando al punto en que algunos expertos en
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ciencias sociales sostienen que la pobreza se equipara a la percepcion de ingresos bajos

(p.294).

Asimismo, INEI (2020), en su informe técnico precisa 3 indicadores para medir la
pobreza que se presente en el siguiente parrafo.

Para llevar a cabo la evaluacion de la pobreza monetaria, se emplean tres indicadores

desarrollados por Foster, Greer y Thorbecke (1984). El primero de ellos aborda la

incidencia de la pobreza (P0), que representa la proporcion de personas en situacion de
pobreza o extrema pobreza en relacion con la poblacidn total. En otras palabras, sefiala
la proporcion de la poblacion cuyos niveles de consumo se sitlan por debajo de los
umbrales de la linea de pobreza o extrema pobreza, segin corresponda. Este indicador
no considera la magnitud de la brecha entre el gasto de los pobres y la linea de pobreza,
ni examina la distribucién del gasto entre los pobres. Por ende, se complementa con la
medicion del indice de brecha de la pobreza (P1), que evalua la insuficiencia promedio
en el consumo de los pobres con respecto a la linea de pobreza, tomando en cuenta la
proporcion de la poblacién pobre en el total y la severidad de la pobreza (P2), que

cuantifica la desigualdad entre las personas en situacion de pobreza (p.36).

Carencia de recurso monetaria se indica a la situacion en la que los individuos no
disponen de los medios necesarios econdmicos suficientes para cubrir sus requerimientos
esenciales, tales como la alimentacién, alojamiento, educacion y los servicios de salud. Este
concepto se evalta mediante la medicidn de ingresos y gastos, y se expresa a menudo en relacion
con un umbral establecido, conocido como linea de pobreza. La pobreza monetaria se centra en

la escasez de fondos y la imposibilidad de los individuos para obtener acceso a un nivel minimo
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aceptable de bienestar material, lo que puede perjudicar su bienestar y oportunidades de
desarrollo.

Impacto del COVID 19 en la canasta basica mundial.

Segun la FAO (2019) la salud y los medios de vida estan amenazados por la pandemia
de COVID-19. Aunque en algunos paises la propagacion del virus ha disminuido y los casos
estan bajando, en otros lugares la enfermedad esta resurgiendo o extendiéndose rapidamente.
Este sigue siendo un problema global que requiere una respuesta coordinada de todos los paises.
Ademas, existe el riesgo de enfrentar una crisis alimentaria a nivel mundial que podria afectar
a cientos de millones de nifios y adultos en los préximos afios. Una de las causas significativas
de esta amenaza es la dificultad para acceder a alimentos debido a la disminucion de los
ingresos, la pérdida de remesas Yy, en ciertos casos, el aumento de los precios de los alimentos.

Asi mismo, la pandemia de COVID-19 ha afectado en un momento en el que la escasez
de alimentos y la malnutricion estaban en aumento, segln las evaluaciones recientes realizadas
por las Naciones Unidas. Es posible que hasta 132 millones de personas enfrenten la amenaza
de la hambruna a partir del afio 2020 y en los proximos periodos, como resultado del impacto
econdmico negativo causado por la enfermedad. Esta cifra se sumaria a los 690 millones de
personas que ya experimentan la falta de alimentos diarios. Ademas, aproximadamente 135
millones de personas enfrentan una inseguridad alimentaria aguda y requieren asistencia
caritativa de manera urgentel.

En las regiones que ya experimentaban problemas de hambre y otras crisis antes de la

pandemia, se observa un aumento en los precios de ciertos productos alimenticios a nivel local.

! Interrogantes constantes: enfermedad de Covid-19, su efecto en el consumo de alimento y la agricultura.
¢Tendréa el Covid-19 un efecto no deseado en la seguridad alimentaria mundial? — naciones unidas, FAO-2019
extraido de https://www.fao.org/2019-ncov/q-and-a/impact-on-food-and-agriculture/es/
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Este incremento se atribuye principalmente a desafios logisticos internos o dificultades en la
importacion en la mayoria de los casos?.

La crisis sanitaria por la COVID-19 provocé un efecto considerable en la canasta béasica
universal, afectando tanto la disponibilidad como la obtencion de alimentos esenciales. Las
alteraciones en las cadenas de abastecimiento, las restricciones comerciales y las perturbaciones
econdmicas han contribuido a variaciones en los costes de los viveres y falta en algunos lugares.
Ademaés, la pérdida de empleo y las variaciones en los hébitos de consumo han generado
presiones adicionales en la posibilidad de que las personas accedan a una alimentacion
apropiada. La atencion a la garantia alimentaria global se ha vuelto aun mas crucial, destacando
la necesidad de respuestas coordinadas a nivel mundial para abordar los desafios que la
pandemia ha impuesto a la cesta basica de viveres en todo el mundo.

Consumo de bienes normales e inferiores.

Los bienes normales para Quiroz (2016), en su libro que lleva por titulo
“Microeconomia” explica que:

Se refiere a bienes cuya demanda por parte del consumidor aumenta en una proporcion

igual o menor a su incremento en ingreso real. Por ejemplo, si el ingreso real de una

persona mejora en un 15% y su consumo de alimentos basicos aumenta en un 20% o

menos, entonces los alimentos basicos seran considerados bienes normales para ese

comprador (p.78).

SilaRxx 1 CP — DDxx 1

2 Preguntas comunes sobre la pandemia de COVID-19 y su influencia en la alimentacion y la agricultura.
¢Cudles seran las consecuencias actuales y futuras de la COVID-19 para la produccion de alimentos, las cadenas
de suministro agricola, pesquera y acuicola, asi como para los mercados? - Organizacion de las Naciones Unidas
para la Alimentacion y la Agricultura (FAO). Obtenido de https://www.fao.org/2019-ncov/q-and-a/impact-on-
food-and-agriculture/es/
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SilaRxx | CP — DDxx |
Por un lado, para Pindyck & Rubinfeld (2009) en el libro titulado “microeconomia” 7ma
edicidn explica de bienes normales.
Cuando la curva que relaciona la renta con el consumo muestra una inclinacion positiva,
la cantidad demandada aumenta a medida que la renta se incrementa. En consecuencia,
la elasticidad de la demanda con respecto a la renta es positiva. A medida que los
desplazamientos de la curva de demanda hacia la derecha son méas pronunciados, la
elasticidad-renta se vuelve mayor. En este contexto, estos bienes se clasifican como
"normales”, ya que los consumidores tienen la preferencia de adquirir cantidades
mayores de ellos cuando su ingreso aumenta (p.130).
Asimismo, para Quiroz B (2016), explica sobre los bienes inferiores y precisa los
siguientes:
Bienes inferiores son aquellos para los cuales la demanda disminuye a medida que
aumenta el ingreso real del comprador. Ejemplos de tales bienes incluyen productos
usados, articulos de marcas menos conocidas, prendas de vestir de baja calidad y
articulos relacionados con las necesidades basicas del hogar (p.78).
SilaRxx 1 CP — Dxx |
SilaRxx | CP — Dxx 1
De igual forma, para Pindyck R & Rubinfeld D (2009) los bienes inferiores en cuanto a
los consumos se originan por los siguientes:
En ciertos escenarios, la cantidad demandada disminuye a medida que la renta aumenta,
lo que se refleja en una elasticidad-renta de la demanda negativa. En estos casos, se

clasifica al bien como inferior, indicando que su consumo disminuye con el incremento
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de la renta. Por ejemplo, para algunas personas, las hamburguesas se consideran bienes

inferiores, ya que compran menos hamburguesas y optan por mas bistecs cuando su nivel

de ingresos aumenta (p.130).

El consumo de bienes normales e inferiores refleja como las elecciones de gasto de los
consumidores resultan afectadas por variaciones en sus ingresos. En el caso de bienes normales,
se observa un aumento en la cantidad demandada a medida que la renta del consumidor se
incrementa, indicando una relacién positiva entre ingresos y consumo. Estos bienes suelen ser
de mayor calidad, marcas reconocidas o productos considerados lujosos. Por otro lado, los
bienes inferiores muestran una reduccion en la demanda a medida que la renta aumenta,
revelando una relacion inversa entre ingresos y consumo. Los bienes inferiores suelen incluir
productos de menor calidad, marcas menos conocidas o articulos de segunda mano. Este
fendmeno destaca la importancia de comprender los patrones de consumo en funcion del nivel
de ingresos y tiene implicaciones significativas tanto para decidir adecuadamente de los
consumidores como para las estrategias empresariales y politicas econémicas.

Consumo de bienes complementarios y sustitutos.

Almoguera (2016) explica que los bienes complementarios son como se precisa en el
siguiente parrafo.

Estos bienes son aquellos que satisfacen simultaneamente una misma categoria de

necesidad y experimentan cambios en la demanda en la misma direccion. Cuando la

demanda de uno de estos bienes aumenta, también aumenta la demanda del otro. En
algunos casos, estos bienes pueden llegar a considerarse como una unidad Unica, como

ocurre con el café y la leche.
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Asimismo, para Pindyck & Rubinfeld (2009) los bienes complementarios se entienden
de la siguiente forma.
Los bienes se consideran complementarios cuando un aumento en el importe de uno de
ellos conduce a una reduccion en la demanda del otro. Por ejemplo, los automoviles y la
gasolina son ejemplos de bienes complementarios, ya que suelen ser utilizados juntos.
Cuando el precio de la gasolina disminuye, se observa un aumento en la cantidad
demandada de automdviles. De manera similar, las computadoras y los programas
informaticos se consideran bienes complementarios. A lo largo de la ultima década, el
precio de las computadoras ha experimentado una disminucion significativa, resultando
en un aumento no solo en las compras de computadoras, sino también en las
adquisiciones de paquetes informaticos (p.27).
Para concluir con bienes complementario a su vez Quiroz (2016) precisa que los bienes
complementarios:
Se ilustra como cambia la demanda de mercado del bien (X) cuando el precio del bien
(YY) aumenta, manteniendo constante el precio del bien (X). En este contexto, se
identifican como bienes complementarios, ya que un aumento en el precio del bien (Y)
resulta en una disminucion en la demanda del bien (X). Este fendmeno se refleja
mediante un desplazamiento de la curva de demanda desde el punto (A) al punto (B)
(p.105).
En lo que respecta los bienes sustitutos el académico Almoguera (2016) explica que son:
Estos bienes son aquellos que satisfacen necesidades similares, lo que permite que el
individuo los sustituya en su consumo segun sus precios relativos. Un ejemplo de esto

es el café y el té. En este tipo de bienes, un aumento en el precio de uno conduce a una
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disminucion en su consumo, mientras que se observa un aumento en el consumo del otro
bien.
También para Pindyck R & Rubinfeld D (2009) los bienes sustitutos se entienden de la
siguiente forma.
Los bienes se consideran sustitutivos cuando un aumento en el precio de uno de ellos
resulta en un incremento en la cantidad demandada del otro. Por ejemplo, el cobre y el
aluminio son ejemplos de bienes sustitutivos, ya que a menudo pueden reemplazarse
entre si en aplicaciones industriales. En este caso, si el precio del aluminio aumenta, se
espera un aumento en la cantidad demandada de cobre. De manera similar, la carne de
vacuno y la de pollo son consideradas bienes sustitutivos, ya que la mayoria de los
consumidores tienden a disminuir sus compras de uno y aumentar las del otro en
respuesta a cambios en los precios (p.27).
Finalmente, para Quiroz (2016) los bienes sustitutos se entienden de la siguiente forma:
Todos los bienes considerados no esenciales, de lujo o suntuarios exhiben una demanda
elastica. Por ejemplo, en el caso de paquetes turisticos, si su precio aumenta
significativamente, muchas personas optaran por renunciar a ellos y buscaran
alternativas para sus vacaciones. En cambio, si el precio disminuye, la demanda de estos
paquetes aumentara; se comportan como bienes sustitutos, similar al aceite de oliva, que
tiene un sustituto cercano en el aceite de girasol. Si el precio del aceite de oliva sube, es
probable que muchos consumidores opten por comprar aceite de girasol (p.115).
El consumo de bienes complementarios y sustitutos es fundamental en la economia y
refleja la interaccion de los consumidores con diferentes productos. Bienes complementarios

son aquellos cuya demanda se ve afectada de manera inversa; es decir, cuando si el costo de
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uno aumenta, el requerimiento del otro disminuye y viceversa. Por ejemplo, automdviles y
gasolina son bienes complementarios, ya que suelen utilizarse juntos. En cambio, los bienes
sustitutos son los que pueden cubrir la misma necesidad y, por lo tanto, la demanda de uno
aumenta cuando el precio del otro sube. Por ejemplo, si el precio del aceite de oliva aumenta,
los consumidores pueden optar por comprar aceite de girasol como sustituto. Estos conceptos
son esenciales para entender las elecciones de compra de los consumidores y tienen
implicaciones significativas en estrategias empresariales y politicas econdémicas.

La estabilidad de precios.

Coll F (2023) define que la estabilidad de precios se caracteriza por mantener un nivel
general de precios en una economia que permanece relativamente constante y predecible a lo
largo del tiempo. En términos simples, implica la ausencia de fluctuaciones significativas en la
inflacién o deflacion.

Banco central Europeo (2009) una revista académica titulada “Estabilidad de precios
¢porque es importante para ti? sefiala lo siguiente:

Cuando no hay presencia de inflacion o deflacion, se puede afirmar que existe

estabilidad de precios cuando, en términos generales, estos no experimentan variaciones

significativas y permanecen constantes a lo largo del tiempo. La estabilidad de precios
absoluta se puede identificar, por ejemplo, si con una cantidad fija, como 100 euros, es
posible adquirir la misma cesta de bienes que estaba disponible uno o dos afios atrés

(p.24).

Asimismo, Cuadrado y otros (2010) explican que:
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Para determinar si existe 0 no estabilidad de precios, es esencial seleccionar un indicador

de precios especifico y compararlo con su evolucion en el pasado. Sin embargo, cabe

destacar que esta evaluacion tiene un carécter relativo (p.168).

La estabilidad de precios se refiere a una condicion econdémica en la que el nivel general
de precios en una determinada economia se mantiene de manera relativamente constante y
predecible a lo largo del tiempo. En otras palabras, implica la ausencia de fluctuaciones
significativas en la inflacion o deflacion. En un contexto de estabilidad de precios, los
consumidores y las empresas pueden realizar proyecciones mas precisas sobre los costos y los
precios futuros, lo que facilita la toma de decisiones econémicas y contribuye a un entorno mas
predecible. Esta estabilidad no implica que los precios de bienes individuales no puedan
cambiar, sino que cualquier variacion se compensa de manera que el nivel general de precios se
mantenga en un rango aceptable. La estabilidad de precios es un objetivo clave para muchos
bancos centrales y gobiernos, ya que busca fomentar condiciones econémicas mas equitativas
y sostenibles.

Inflacion.

Gutiérrez & Zurita (2006) es el articulo cientifico “perspectivas sobre la inflacion”
explican como sigue:

La inflacion se refiere a un aumento general y constante en el nivel global de precios de

los bienes y servicios dentro de la economia. Por lo general, se cuantifica mediante la

variacion porcentual del indice de Precios al Consumidor (IPC), que evalda los precios

promedio de los articulos esenciales de consumo. Para determinar qué productos deben

formar parte de esta cesta representativa, se realiza comunmente una encuesta a una

muestra representativa de hogares. La composicion de la canasta utilizada para calcular



23

el IPC varia entre paises y refleja los diversos patrones de consumo e ingresos en cada

uno de ellos (p.81).

Asimismo, Blanchard y otros (2012) corroboran con el tema de inflacién monetaria.

La inflacion implica un constante aumento en el nivel general de precios en la economia,

conocido como nivel de precios. La tasa de inflacion se refiere a la velocidad con la que

estos precios aumentan. En sentido opuesto, la deflacion se caracteriza por una
disminucion continua del nivel de precios, equivalente a una tasa de inflacion negativa

(p.27).

Cuadrado y otros (2010) mencionan que la inflacién se describe como el aumento
generalizado del nivel de precios de bienes y servicios.

La mayoria de los escritores coinciden en caracterizar la inflacion como un incremento
en el nivel general de precios. Esta condicion debe cumplir con dos caracteristicas
fundamentales: en primer lugar, el aumento debe ser sostenido, descartando incrementos
temporales o coyunturales (como los causados por una mala cosecha), y, en segundo lugar,
como resultado de este aumento, se debe observar una disminucion en el poder adquisitivo del
dinero. En cuanto a la tasa de inflacion, se puede definir como el porcentaje de cambio en el
nivel general de precios entre dos periodos consecutivos. En otras palabras, se precisa como
sigue:

Tasa de inflacién Nivel general de precios (t) — Nivel general de precios(t — 1) 100
= *
asa demtacion Nivel general de precios (momentot — 1)

El nivel general de precios se refiere comunmente a un promedio ponderado de los
precios de todos los bienes y servicios intercambiados en una economia. Por lo tanto, es
una medida promedio, ya que no todos los precios aumentan ni lo hacen en la misma

proporcion. De hecho, las variaciones en los precios relativos proporcionan la
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informacion necesaria para que los agentes econémicos tomen decisiones informadas,
contribuyendo al equilibrio del sistema econdmico. Seria un error pensar que hay
inflacidén simplemente porque algunos precios han aumentado con el tiempo (p.169).
La inflacidn es un fendmeno econémico que se caracteriza por un aumento sostenido y
generalizado en el nivel de precios de bienes y servicios en una economia durante un periodo
de tiempo prolongado. Este incremento continuo repercute en la disminucion del poder
adquisitivo de la moneda, ya que con el tiempo se requiere una mayor cantidad de dinero para
adquirir los mismos bienes y servicios. La inflacion puede ser provocada por diversos factores,
como un exceso de demanda, costos de produccidn elevados, incrementos en la oferta de dinero,
entre otros. Gestionar adecuadamente la inflacion es crucial para mantener la estabilidad
econOmica, ya que niveles extremadamente altos o bajos pueden tener efectos perjudiciales en
el crecimiento econdémico y en la distribucion de ingresos.
La inflacion por via de la demanda agregada.
Parkin & Loria (2010) economistas de amplia trayectoria profesional sostienen que la:
La inflacion derivada de un aumento en la demanda agregada se denomina inflacion de
demanda. Esta surge cuando la demanda agregada se ve alterada debido a cambios en
los factores que la determinan, tales como la disminucién de la tasa de interés, un
aumento en la cantidad de dinero, un incremento en las compras gubernamentales, una
reduccion de impuestos, un aumento en las exportaciones o un incremento en la
inversion privada impulsada por un aumento en las ganancias anticipadas (p.300).
Cuadrado y otros (2010) menciona que la inflacion de demanda alude al concepto de
inflacion exclusivamente monetaria, originada por un aumento en la demanda de los

consumidores que supera la disponibilidad de bienes y servicios.
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Se hace referencia a la inflacion de demanda cuando se busca explicar el origen de la
inflacién a través de un exceso en la demanda agregada de bienes y servicios en
comparacion con su oferta agregada. Aunque dentro de esta perspectiva existen enfoques
divergentes, dependiendo del factor causal que finalmente impulse este proceso. En este
sentido, un desplazamiento de la curva de demanda agregada hacia la derecha,
generando un aumento en la produccion y los precios, puede originarse tanto por un
incremento en el gasto autbnomo como en la oferta monetaria. Este enfoque ha dado
lugar a tres grandes corrientes de pensamiento econdmico a lo largo del tiempo: la
clésica, la keynesiana y la monetaria, cada una con sus distintas interpretaciones (p.175).
La inflacion por demanda es un fendmeno econémico caracterizado por el aumento
generalizado y persistente de los precios de bienes y servicios en una economia, originado
principalmente por un exceso en la demanda agregada con respecto a la oferta agregada. En este
escenario, los consumidores aumentan su demanda de bienes y servicios a un ritmo que supera
la capacidad de produccion de la economia, generando presiones al alza en los precios. Este
desequilibrio entre la demanda y la oferta puede ser impulsado por diversos factores, como un
incremento en el gasto autdbnomo, una expansion de la oferta monetaria 0 cambios en otros
elementos que aumenten la demanda de bienes y servicios. La inflacién por demanda puede
tener repercusiones significativas en la estabilidad econémica y en el poder adquisitivo de la
moneda.
a. La explicacion clasica: la teoria cuantitativa.
Cuadrado y otros (2010) explican la inflacién por via de la demanda desde el enfoque
clasico. En este marco, David Hume desarrollo los fundamentos iniciales de la teoria,

sosteniendo que niveles moderados de inflacion podian incentivar la actividad economica.
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Posteriormente, estos planteamientos fueron retomados por los economistas clédsicos y
formalizados por Irving Fisher mediante la teoria cuantitativa del dinero.

En este sentido, Fisher establecid la siguiente identidad:

MxV=PxT

donde M representa la cantidad de dinero, V la velocidad de circulacion, P el nivel
general de precios y T el volumen de transacciones. Bajo el supuesto de que V' y T permanecen
constantes en el corto plazo, las variaciones en los precios se explican por cambios en la cantidad
de dinero, lo que se expresa como:

Py /Py =My [ My

Asimismo, esta teoria se sustenta en varios supuestos fundamentales, entre los que
destacan que el dinero actla principalmente como medio de pago, la produccion depende de
factores reales, los precios y salarios son flexibles y la economia tiende al pleno empleo
conforme a la Ley de Say. (p. 175)

Desde la perspectiva clasica, la inflacion por via de la demanda se produce cuando la
demanda total de bienes y servicios supera la capacidad productiva de la economia a largo plazo.
Este aumento en la demanda, impulsado por factores como el incremento del gasto pablico o el
consumo, ejerce presion sobre los precios al elevar la demanda por encima de la oferta
disponible. En este contexto, se espera que los precios suban a medida que la competencia por
los recursos y la capacidad de produccién se intensifica, dando lugar a un aumento generalizado
en los niveles de precios.

b. La explicacion keynesiana.

Con respecto a la inflacion por via de la demanda desde la perspectiva keynesiana,

Cuadrado J y otros (2010) menciona que apartir de la Crisis de 1929, la teoria clasica empez6 a
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ser reemplazada por los trabajos académicos de John Maynard Keynes. En esta nueva
perspectiva, se dejo de poner énfasis inicamente en la cantidad de dinero y el flujo de ingresos,
para centrarse en la relacion entre el flujo de ingresos y el flujo de gastos. Se argumentaba que,
durante periodos de escasez de empleo, las transacciones en efectivo tenian menos importancia,
ya que solo se observaria una influencia significativa en momentos de pleno empleo. Las
propuestas generales de Keynes buscaban abordar la Gran Depresion de 1929, ofreciendo
soluciones para la problematica de una produccion real que estaba considerablemente alejada
de la situacion de equilibrio, a diferencia de las corrientes clasicas. La aportacion de los
laureados con el Premio Nobel de Economia, Paul Samuelson y Robert Solow, se fundamentaba
en la premisa de que, si los salarios monetarios aumentan por encima de los niveles de
crecimiento de la productividad, esto se refleja en los precios, siguiendo una relacion de la
siguiente indole.

Tasa de inflacién
= Tasa de incremento de los salarios monetarios — Tasa de crecimiento de la productividad

Esto implica que en una economia con un nivel de productividad del 2%, un aumento de
los salarios monetarios del 6% deberia resultar en un aumento de la inflacion del 4%. La
adaptacion a una relacion entre precios y desempleo simplemente implicaba un
desplazamiento hacia la izquierda y hacia abajo de esa curva, como resultado de restar
la tasa de productividad existente en cada periodo. Esto se conecta bien con otra
formulacion keynesiana: los trabajadores no aceptan reducciones en sus salarios
monetarios; por el contrario, aprovechan las fases de crecimiento econdémico para
aumentarlos. La disminucion del salario real es causada por la inflacion, dando lugar al
fendbmeno conocido como ilusion monetaria. La expresion analitica de la curva de

Phillips, segln la perspectiva concebida por Samuelson y Solow, se presenta de la
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siguiente manera. = = —¢ (u — U-), Siendo: n = Tasa efectiva de inflacion. u = Tasa

efectiva de desempleo. u— = Tasa natural de desempleo. € = Coeficiente mayor que cero

(p.178).

La explicacion keynesiana sobre la inflacion se basa en la relacion entre la oferta y la
demanda agregada en una economia. Segun la teoria de John Maynard Keynes, la inflacion
puede ser resultado de un desequilibrio entre la demanda y la oferta de bienes y servicios. En
periodos de auge econdémico, la demanda puede superar la capacidad productiva, lo que lleva a
presiones inflacionarias. Keynes sostiene que los trabajadores, en general, resisten las
reducciones salariales, pero aprovechan los periodos de crecimiento para negociar aumentos.
Cuando la oferta no puede mantenerse al ritmo de la demanda, los precios tienden a subir,
creando asi la inflacion. Ademas, la teoria keynesiana sefiala que las fluctuaciones en la
demanda agregada pueden influir en la utilizacion de recursos productivos, generando
variaciones en los niveles de empleo y produccidn, lo que también puede afectar la dinamica
inflacionaria.

El papel de las expectativas en la inflacion monetaria.

Cuadrado y otros (2010) sostienen que:
El papel crucial de las expectativas en la lucha contra la inflacién ha sido esencial para
comprender la forma en que se propaga. A pesar de adoptar una postura muy rigurosa
en la emision de la moneda, la inflacion persistia en el tiempo y resultaba dificil de
erradicar. Esto se debe a la fuerte tendencia inflacionaria, lo que implica no solo vincular
la evolucion del nivel de precios con la cantidad de dinero circulante, sino también
considerar la trayectoria previa del fenomeno inflacionario y los efectos practicos de las

politicas antiinflacionarias. Si la confianza en estas politicas es escasa, las expectativas
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respecto a un nivel especifico de precios consagrado en los contratos seguiran en

aumento, generando una inclinacion hacia una mayor inflacion. Las expectativas seran

internas, ya que la tasa de inflacion se apartara de lo anticipado, llegando a niveles

perjudiciales para la economia (p.181).

Las expectativas desempefian un papel crucial en la inflacion monetaria al influir en el
comportamiento de los agentes econdmicos. Si hay confianza en las politicas antiinflacionarias,
las expectativas de los actores econémicos pueden mantenerse estables, contribuyendo a
controlar la inflacion. Sin embargo, si existe una falta de credibilidad en estas politicas, las
expectativas pueden generar un ciclo de retroalimentacién, donde la anticipacion de mayores
niveles de precios puede contribuir a un aumento real de la inflacion, complicando los esfuerzos
por mantener la estabilidad econémica.

Impactos de la inflacion sobre la distribucion de la renta y riqueza entre diferentes
grupos sociales.

Cuadrado y otros (2010) explican de la inflacion sobre la distribucion y riqueza en los
grupos de indole social.

Estos impactos se derivan de las diversas categorias de activos y pasivos en posesion de

los agentes econdmicos, manifestandose tanto entre individuos dentro del sector privado

como entre el sector privado y el pablico. En el ambito privado, se generan reajustes en
la distribucion de ingresos debido al retraso temporal en los salarios y las pensiones,
partiendo de la premisa de que estos ajustes ocurren con un retardo mayor en
comparacion con los aumentos de los precios. En cuanto a las redistribuciones de
riqueza, es crucial distinguir entre la posicion de deudor y acreedor, ya que la demora

en la adaptacion de los tipos de interés nominales a la inflacion implica que los deudores
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ven disminuido el valor de sus deudas, mientras que los acreedores sufren pérdidas en

el proceso. Las redistribuciones de ingresos y riqueza entre el sector publico y el privado,

que favorecen al primero, se originan principalmente por dos hechos (p.193).

La inflacion afecta la distribucion de ingresos y riqueza entre diversos grupos sociales
de manera significativa. En el sector privado, los reajustes en salarios y pensiones con un retardo
frente a los aumentos de precios generan redistribuciones de ingresos. Ademas, la demora en la
adaptacion de los tipos de interés nominales a la inflacion provoca que los deudores vean
devaluadas sus deudas, mientras que los acreedores sufren pérdidas. Estas variaciones impactan
en la equidad econémica y pueden generar desafios en la estabilidad financiera y social.

Impacto de la inflacién sobre la produccién y el empleo.

Cuadrado y otros (2010) exponen de la siguiente forma.
Los economistas que respaldan firmemente el principio de la "neutralidad del dinero™
sostienen que la inflacion, considerada como un fendmeno monetario, carece de efectos
macroecondmicos. No obstante, hay pruebas empiricas que contradicen esta postura,
demostrando que la inflacion si tiene impactos en la produccion y, por ende, en el
empleo. Por lo general, la inflacién afecta los costos de produccion, y las empresas se
ven obligadas a asumir estos aumentos de costos, lo que resulta en la pérdida de
competitividad. Cuando la inflacion afecta de manera desigual a diversas actividades
productivas, las areas con mayor competencia enfrentan dificultades para trasladar los

incrementos de costos a los precios, lo que provoca pérdida de beneficios, actividad y

empleo. Esto conduce a la direccidn de inversiones hacia sectores mas protegidos, pero

menos eficientes, con la consecuencia principal de pérdida de tejido industrial,

especialmente en el sector méas expuesto (p.194-195).
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La inflacion impacta significativamente en la produccién y el empleo al afectar los
costos de produccion, lo que resulta en la pérdida de competitividad para las empresas. Este
fendmeno se traduce en la internalizacion de incrementos de costos y pérdida de beneficios,
actividad y empleo, especialmente en sectores donde la competencia es mas intensa y trasladar
los aumentos de costos a los precios resulta mas dificil. Cuando la inflacion afecta de manera
desigual a distintas actividades productivas, se observa una reorientacion de las inversiones
hacia sectores méas protegidos, pero menos eficientes, provocando la pérdida de tejido industrial,
que es mas evidente en los sectores mas expuestos a estas presiones econémicas.

La expectativa segun Keynes.

John Maynar Keynes (1943), expresa en su obra “teoria general sobre carreras, intereses
y dinero” que:

Las incertidumbres desempefian un papel fundamental en un futuro del cual se tiene

escasa informacion, considerando que las decisiones humanas que pueden incidir en el

panorama futuro, ya sean de indole personal, politica o econdmica, pueden depender
exclusivamente de la matematica rigurosa, ya que no existen bases sélidas para realizar
este tipo de célculos. En otras palabras, la inversion en todas sus facetas pasa a depender
de la confianza generada en ese momento por parte de los empresarios, quienes son
altamente susceptibles a las noticias y rumores con el fin de salvaguardar sus propios
intereses, incluso si estos rumores o noticias carecen de una fundamentacion real. Lo
mismo ocurre a niveles mas reducidos con las familias, cuya existencia es innegable, ya
que a lo largo de su vida economica toman decisiones que tendran un impacto

significativo en los afios venideros. Estas decisiones humanas con respecto a los afios



32

futuros estan constantemente sujetas al capricho, al sentimentalismo o incluso al azar

(p.162-163).

La expectativa juega un papel crucial en su teoria econdmica. Para Keynes, las
decisiones econdmicas, en particular las de inversion, estan fuertemente influenciadas por las
expectativas sobre el futuro. El argumenta que estas expectativas no siempre se basan en
fundamentos racionales o en informacion completa, sino que también estdn moldeadas por la
confianza, la incertidumbre y las percepciones subjetivas. La incertidumbre sobre el futuro y la
influencia de las expectativas son elementos clave en la teoria keynesiana, destacando la
importancia de comprender la psicologia y la subjetividad en el comportamiento econdémico.

El plan de la demanda.

Krugman P, Wells R , & Gradd C (1953) explica como el propdsito de la demanda se
representa como un cuadro que indica la cantidad de bienes y servicios que los consumidores
estan dispuestos a comprar a diferentes precios. A medida que el precio de un bien o servicio
aumenta, la cantidad de personas dispuestas a adquirir disminuye. Si representamos este cuadro
en un grafico, colocamos los niveles de precios en el eje vertical y la cantidad de un producto
especifico en el eje horizontal. Cada par ordenado en el grafico corresponde a una entrada en la
tabla que muestra la relacién entre el precio y la cantidad demandada. La curva resultante en el
grafico tiene una pendiente negativa, lo que significa que, conforme al principio previamente
mencionado, a mayores precios, la cantidad demandada disminuye. Esta relacion, donde un
aumento en el precio lleva a una disminucion en la demanda, se conoce como la ley de la
demanda, aplicable en situaciones donde todo lo demés se mantiene constante (ceteris paribus).

El plan de la demanda se refiere a una representacion grafica o tabular que detalla la

cantidad de bienes y servicios que los consumidores estan dispuestos a adquirir a diferentes
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niveles de precio. En este plan, se establece que a medida que el precio de un articulo aumenta,
la cantidad demandada tiende a disminuir. La relacion entre el precio y la cantidad demandada
se ilustra cominmente mediante una curva descendente en un gréfico, y este concepto esta
fundamentado en la ley de la demanda, que sostiene que, Ceteris Paribus, un aumento en el
precio conduce a una disminucion en la cantidad demandada y viceversa.

2.1.Marco conceptual

Covid-19: La OMS (2020) “Refiriéndose a la abreviatura COVID-19, se describe como
una enfermedad infecciosa surgida durante la reciente pandemia de coronavirus. En la
actualidad, constituye una epidemia a nivel mundial que ha resultado en la pérdida de numerosas
vidas durante los dos afios que lleva presente”.

Crisis econémica: La crisis econémica se define como una etapa especifica dentro de
un ciclo econémico que se distingue por sus impactos adversos, como la recesién, contraccion
0 depresion econémica. Esto implica que hay una disminucion en la disponibilidad de dinero
en la economia (Etecé, 2022).

Inseguridad alimentaria: EI FAO (1996) define “La inseguridad alimentaria se refiere
a una limitada ingesta de alimentos, la cual puede ser de corta duracion, temporal o persistente”

Seguridad alimentaria: Banco Mundial (2020) define como “La seguridad alimentaria
se establece cuando todas las personas cuentan en todo momento con la capacidad fisica, social
y econdémica para acceder a alimentos adecuados, seguros y nutritivos que satisfacen sus
necesidades diarias de energia y preferencias alimentarias, promoviendo asi un estilo de vida
activo y saludable”.

Comportamiento alimentario: Osorio y otros (2002) sostienen, “Que los patrones de

alimentacion se asemejan a comportamientos normales fundamentados en: practicas



34

alimentarias, seleccion de alimentos a ingerir, métodos de preparacién culinaria y cantidad de
consumo. Implica la comprension de como, por qué, dénde, de qué manera, cuando y por qué
elegimos nuestros alimentos, asi como su impacto en la salud y el bienestar general”

Ingresos econdmicos: Andrade (2008) define “Se refiere a sumas abonadas a una
empresa en contrapartida por la adquisicion de sus productos o la provisién de servicios. Este
registro contable es diferente de los ingresos, que representan los fondos que la empresa recibe”
(p.350).

Canasta basica alimentaria (CBA): “La canasta basica engloba los articulos esenciales
y los servicios necesarios para que una familia promedio pueda mantenerse durante un periodo
especifico, usualmente mensual. Incluye rubros como alimentos, articulos de higiene,
vestimenta, atencion médica y transporte, entre otros. Este conjunto de elementos no solo sirve
como base para establecer el salario minimo, sino también como una herramienta para
supervisar los precios de los productos fundamentales” (Guzman, 2020).
2.2.Antecedentes de la investigacion.

El desarrollo de esta labor de investigacion académica se tom6 como base dos estudios
anteriores, los cuales sirvieron como punto de referencia para las discusiones posteriores.
2.2.1. Antecedentes Internacionales

Consumo, la pandemia de COVID-19 y su impacto en la disparidad del gasto en
los hogares colombianos.

Garzon J (2021), Realiza la investigacion academica con el objetivo de obtener el titulo
de Maestria en Economia, titulada "Consumo, Covid-19 y la influencia de la disparidad en el
gasto de los hogares colombianos”. Esta labor fue llevada a cabo en la Facultad de Ciencias

Economicas y Administrativas de la Universidad Pontificia Javeriana en el afio 2021.
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En el trabajo se tiene los siguientes objetivos generales: El propdsito de este estudio es
examinar la evolucién del consumo en los hogares colombianos a lo largo del tiempo y los
niveles de desigualdad, analizando la variacién en la distribucion del gasto en consumo,
evidenciada en la asignacion de ingresos en las canastas basicas y las preferencias domésticas.
El objetivo es identificar las disparidades en los niveles de consumo de los hogares y analizar
los cambios en el consumo durante el afio 2020, afectado por la pandemia y un impacto
significativo en los ingresos.

Asimismo, los objetivos especificos son: -Evaluar la proporcion del ingreso destinada
al consumo de distintas categorias de bienes en las actuales canastas bésicas, asi como
determinar la proporcion relativa al ingreso de cada hogar. -Analizar la variacién en el gasto de
consumo de los hogares en diferentes niveles de ingreso en comparacién con el afio 2017. -
Investigar el impacto de la pandemia en la demanda y consumo de los hogares segun sus niveles
de ingreso. -Especificar la evolucion del consumo de bienes relacionados con la COVID-19 en
distintos estratos de ingresos de los hogares.

-ldentificar los cambios en la desigualdad del consumo al considerar nuevas canastas de
bienes asociadas a la COVID-19. -Establecer una situacion previa en la distribucion del gasto
en consumo de los hogares, comparandola con la obtenida durante la emergencia sanitaria por
el COVID-19, y evaluar las diferencias entre ambas. Tiene como resumen: Las variables
relacionadas con el consumo y los fundamentos econémicos estan experimentando cambios
significativos en el presente, marcando un nuevo panorama econémico en 2021. Este escenario
se caracteriza por un fuerte impacto en los ingresos y un cambio en el comportamiento de los
hogares, atribuible a la pandemia de COVID-19. La evaluacion y medicion de los patrones de

gasto de los hogares proporcionan una vision detallada de las modificaciones en el consumo y
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la demanda de bienes y servicios. Utilizando bases de datos muéstrales estandarizadas actuales,
es posible analizar problematicas contemporaneas como la inequidad, la pobreza y la
desigualdad, ademas de facilitar comparaciones sobre la situacion de los hogares colombianos
en distintos momentos temporales. La actualizacion de la canasta de consumo y los cambios en
el comportamiento de los hogares son los impulsores de este proyecto, cuyo propdsito es
examinar una nueva etapa econdmica nacional. Esto se debe al impacto del COVID-19 en los
ingresos, las transformaciones en los habitos de consumo a lo largo de los afios, la evolucion de
la inequidad entre hogares y la medicidn del bienestar de los hogares colombianos. El objetivo
principal es estimar la magnitud del impacto y analizar en qué medida los hogares han tenido
que adaptarse a esta nueva realidad, comparando su situacion actual con la de periodos
anteriores.

2.2.2. Antecedentes nacionales

Examinar como la pandemia de COVID-19 ha influido en el comportamiento de
las restricciones de compra en el ambito del comercio electronico de supermercados en los
hogares de la ciudad de Lima.

Los autores: Chang J & Diaz J (2022) desarrollaron la tarea de investigacion para lograr
el grado de licenciado en Administracion, titulada “examinar como la pandemia de COVID-19
ha influido en el comportamiento de las restricciones de compra en el ambito del comercio
electrénico de supermercados en los hogares de la ciudad de Lima™ de la Universidad de Lima
la cual es de caracter cuantitativo y descriptivo.

Tiene el siguiente objetivo: Evaluar los cambios en las restricciones para la adquisicion
de productos de hogar en supermercados a través del comercio electrénico durante la crisis

provocada por el COVID-19. Los objetivos especificos comprenden: Cuantificar la influencia
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persistente 0 no de las barreras en la compra en linea por parte de los consumidores en Lima
Metropolitana, especificamente en supermercados. Identificar los factores esenciales que los
consumidores de Lima Metropolitana consideran relevantes para mantener su patron de
consumo en linea en supermercados una vez superada la crisis.

Tiene las siguientes conclusiones: - A partir de la investigacion, se puede inferir que,
entre las barreras de compra en linea analizadas, aquellas que tenian un impacto mas
significativo en la decision de compra antes del brote de la pandemia eran la imposibilidad de
ver y tocar los productos y las dificultades relacionadas con los tiempos de entrega. La primera
barrera afectaba en cierta medida al 64% de los encuestados, mientras que la segunda, con un
nivel de afectacion regular o superior, alcanzaba al 71% de los participantes en la decision de
compra. - Con base en el instrumento de investigacion, se puede validar la veracidad de la
hipotesis numero 1: anticipamos que todas las barreras de compra disminuiran y que este patron
se mantendra tras superar la crisis. La primera barrera, relacionada con la imposibilidad de ver
y tocar los productos, experiment6 una reduccién del nivel de afectacién, pasando del 64% al
47% (considerando los niveles 3, 4 y 5). La segunda barrera, asociada a dificultades en el pago
de pedidos, disminuyé de un 34% a un 25% de afectacion. Respecto a la barrera relacionada
con dificultades en los tiempos de entrega, que antes de la pandemia afectaba al 71% de los
encuestados, durante la crisis de la COVID-19 experiment6 una reduccion, llegando al 56%. La
barrera relacionada con la falta de familiaridad con plataformas virtuales se redujo de un 29%
a un 18%. Finalmente, la barrera con la menor reduccion fue el temor al robo de datos, con una
disminucion del 3%. - El estudio confirma la validez de la segunda hipoétesis: Los aspectos mas
cruciales que los consumidores esperaran de las empresas para continuar sus compras en linea

estaran vinculados a la capacidad de estas para ajustar sus ofertas en este canal, garantizando
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simultaneamente la seguridad y eficiencia en la compra y entrega de productos. Segun los
resultados del instrumento de investigacion, un 50% de los participantes considera altamente
probable continuar sus compras a traves de este canal en linea. Entre los factores cruciales para
permanecer en este canal, se destaca que el 65.9% de los encuestados valora significativamente
la mejora continua de las ofertas. Asimismo, se observa que el factor relacionado con la mejora
en la logistica de entrega es altamente valorado, con un 54.4% de respuestas positivas. -
Finalmente, hay que destacar un elemento no contemplado en la hipétesis, pero que es relevante
mencionar: la economia doméstica, sefialada por un 25.8% de los encuestados como un factor
a tener en cuenta.

2.2.3. Antecedentes Locales.

Los efectos del COVID-19 en la disparidad de la distribucién de ingresos en la
region Cusco durante el afio 2020.

Nauray y Palomino (2022), Realizaron una investigacion cientifica con el objetivo de
obtener el titulo de Economista, titulada " Los efectos del COVID-19 en la disparidad de como
se reparte el ingreso en la region Cusco durante el afio 2020", en la Universidad Andina del
Cusco. El alcance de este trabajo académico es descriptivo-correlacional, con un disefio
académico no experimental y un enfoque de estudio predominantemente numérico.

Los objetivos son como sigue: Determinar como el COVID-19 ha afectado la disparidad
en el reparto de ingresos en la Region del Cusco durante el afio 2020. Los objetivos especificos
son: -Examinar el patron de la tasa de positividad, incidencia y mortalidad causada por COVID-
19 en la region del Cusco a lo largo del afio 2020. -Evaluar como las cuarentenas focalizadas

han impactado en el monto de ingresos en la region del Cusco durante el afio 2020. - Examinar
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las fluctuaciones interanuales en el reparto de ingresos en la region del Cusco, comparando los
afios 2019 y 2020.

Las conclusiones del trabajo son: -Se ha observado que la crisis de la COVID-19 ha
aumentado la disparidad en el reparto de ingresos en la Region Cusco durante el afio 2020. El
coeficiente de Gini, que abarca de abril a diciembre, experimentd un incremento de 1 punto
porcentual entre 2019 y 2020, lo que resultd en un reparto de ingresos mas inequitativo durante
el periodo analizado, segun se infiere de los resultados expuestos en la tabla 7. Esta conclusion
esta relacionada con la hipotesis general. -La tasa de positividad, incidencia y mortalidad mostro
una tendencia a la baja hacia finales de 2020. Segun los resultados del modelo ARIMA
presentados en la tabla 9, estos indicadores presentan un proceso autorregresivo de orden 3 'y
un proceso integrado de orden 1. Esta conclusidn esta asociada a la hipotesis especifica 1. — Las
restricciones de movilidad implementadas durante el afio 2020 en la region del Cusco tuvieron
un impacto negativo en los ingresos de la poblacion. Segun los hallazgos, los ingresos
disminuyeron en un rango de 4,500 a 5,400 soles anuales en comparacion con el promedio anual
de 20,912 soles. En términos generales, esto representa una reduccion del ingreso anual de
alcanzando aproximadamente el 20% en los primeros 3 meses del confinamiento, segin lo
mostrado en la tabla 8. Esta conclusion esté relacionada con la hipétesis especifica 2. - Ademas,
se constatd un aumento en la disparidad de un afio a otro respecto a como se reparte el ingreso
en la regidn del Cusco entre los afios 2019 y 2020. Se identifico un incremento de 1.5% en el
coeficiente de Gini en abril, asi como aumentos significativos del 13% y 15% en mayo y junio,
indicando un impacto adverso en los ingresos que se intensificd con la prolongacion de la
cuarentena, segun se desprende a partir de lo mostrado en la tabla 7. Esta conclusion se relaciona

con la hipotesis especifica 3.
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2.2.4. Otros estudios vinculados al tema.

Impacto de la pandemia de COVID-19 en la adquisicion de articulos esenciales.

Cabrera M, Ochoa J, Ormaza J, & Quevedo M (2021) en el articulo académico tiene el
siguiente objetivo: El objetivo de esta investigacion es llevar a cabo un analisis bibliogréfico
centrada en investigaciones econdmicas y de consumo relacionadas con la pandemia, con el fin
de identificar sus efectos. La metodologia empleada consiste en examinar articulos provenientes
de investigaciones realizadas por otras entidades.

Las conclusiones fundamentales de esta revision bibliografica son las siguientes: -Se
han registrado tasas elevadas de desempleo, acompafiadas de una modificacion en los héabitos
de consumo. por parte de la poblacién. - Se ha registrado un incremento en el nimero de
personas contagiadas por COVID-19. -Existe una reduccion en los ingresos y, por ende, en el
nivel de consumo. -Tanto gobiernos como empresas se encontraban desprevenidos para
enfrentar una crisis sanitaria. -La innovacion se ha destacado como un factor crucial para
sobrevivir a la pandemia. - Ecuador implementé la ley humanitaria, que Considera la
disminucion de la Horario de trabajo en Algunas circunstancias; sin embargo, estas condiciones
han sido incumplidas por los empleadores, afectando Unicamente a los empleados. -Los
gobiernos necesitan reactivar la economia, requiriendo un equilibrio dentro de las actividades
productivas y el control de Infecciones.

El gasto en la canasta bésica de las familias el promedio en Ecuador se ha reducido desde
el inicio de la pandemia. -Se ha observado especulacion y aumento de precios en insumos
médicos y demas productos. -La exportacion de petroleo ha experimentado una disminucion. -
Sectores como la exportacion de camardn, cacao y banano se han visto afectados por la

pandemia. - Se ha registrado clausura de ciertas empresas. -Se han identificado practicas de
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corrupcion en el sector publico, particularmente relacionados con el sobreprecio de
medicamentos, insumos médicos y de bioseguridad. -El turismo, uno de los sectores clave para
reactivar la economia ecuatoriana, ha sido fuertemente afectado.

Informe Especial Numero 3: El Reto Social en la Era del COVID-19, elaborado por
la CEPAL de las Naciones Unidas.

La CEPAL, en su informe sobre los desafios sociales en tiempos de COVID-19, describe
la enfermedad y sus significativos impactos en la salud, asi como sus profundos efectos en el
crecimiento del PIB y el progreso nacional. Cuando la enfermedad llegé a America Latina y el
Caribe, lo hizo en un contexto de marcada desigualdad y fragilidad, mostrando una tendencia
creciente que afectd principalmente a la poblacién en condiciones de pobreza y pobreza
extrema. Se evidencié una cohesién social disminuida y una expresada insatisfaccion de las
personas.

Una leccion que la enfermedad deja es la necesidad de construir un Estado de bienestar
centrado en el derecho a la salud, superando la actual fragmentacion, descentralizacion y
comercializacion del sistema de salud. La importancia de que el Estado se desarrolle mas
ampliamente para abordar los problemas sociales y determinantes de la salud, especialmente las
necesidades dietéticas y nutricionales, también se destaca. La crisis del COVID-19 ha generado
malestar, desconfianza e insatisfaccion con la democracia en algunas personas, constituyendo
un peligro trascendental para la cohesion social. Se insta al Estado a promover un pacto social
que se enfoque en la felicidad y los derechos de personas de diferentes grupos de edad,
afrontando la crisis mediante una logica de proteccion e igualdad colectiva. Esto implica

contrarrestar con argumentos solidos en términos de costos y financiamiento.
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ElI COVID-19 no solo ha resaltado las limitaciones estructurales causadas por el modelo
econodmico actual, sino que también ha evidenciado las deficiencias de los procedimientos de
resguardo nacional y los sistemas de seguridad social en general. Se destaca la alta desigualdad
y vulnerabilidad de grandes segmentos de la poblacidn en estos paises, especialmente en las

zonas que experimentan inseguridad alimentaria cronica.
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CAPITULO I
HIPOTESIS Y VARIABLES
3.1.  Hipotesis
3.1.1. Hipotesis General

La pandemia del COVID-19, durante los afios 2020 y 2021, ha tenido efectos negativos
sobre el consumo de la canasta basica familiar alimentario debido a significativos incrementos
en los precios de los productos que contiene dicha canasta. Esta situacion, a su vez, ha sido
provocada por la incertidumbre y el temor de la escasez en la alimentacion familiar, llevando a
priorizar las compras de alimentos bésicos sobre otros productos de bienes inferiores. Esto ha
afectado de manera negativa a las familias del Distrito de Huepetuhe, Provincia del Manu,
Region Madre de Dios.

3.1.2. Hipotesis Especificas

La pandemia de COVID-19 gener0 escasez y variaciones en el precio de alimentos de
la canasta basica alimentaria dentro del mercado local en el distrito de Huepetuhe, impactando
directamente en la vida de los pobladores.

Debido al temor de la escasez de los productos de la canasta basica alimentaria, las
familias destinan mayores ingresos con respecto al afio anterior a comprar productos de primera
necesidad, en vista de que algunos perdieron sus empleos; sin embargo, el Estado facilité a
algunos de ellos bonos, lo que les permiti6 solventar sus gastos.

3.2.  ldentificacion de variables e Indicadores.
Variable dependiente I: Demanda de productos alimenticios basicos.

Variable independiente 11: Distribucion de ingresos y gastos familiares.
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3.3.  Operacionalizacion de las variables.
V: Dependiente. Variable Dimensiones Indicadores Preguntas Instrumentos
Efecto de la V.D.Demanda Compras Integrante de familia que realiza las ¢Durante la cuarentena que
pandemia de de productos. familiares. compras. integrante de la familia
COVID 19enla realiza las compras? Técnica
canasta bésica Dias a la semana que se realiza compras  ¢Durante la cuarentena con - Observacion
alimentaria familiar qué frecuencia realizaba - Encuesta
y efectos en las las compras?
familias. Prioridad de Relevancia de los productos. ¢QUEé tipo de productos
la demanda. compraba en la
cuarentena? Instrumentos

Demanda de productos pertenecientes a
la CBA.

¢Que productos compraba
en la cuarentena?

- Guia de observacion

- Cuestionario

Sustitucion e
la demanda.

Demanda de productos sustitutos.

¢ Qué productos empez6 a
comprar desde que inicio
en la cuarentena y antes no
lo compraba regularmente?

Precios de los

Precio de los productos antes de la

Cuél era el precio del

productos. pandemia. producto antes de la
pandemia.
Precio de los productos a inicios de la  Cudl era el precio del
pandemia. producto a inicios de la
pandemia.
Precio de los productos actualmente. Cuaél era el precio del
producto actualmente.
V.I. Ingresos y  Ingresos Ingreso percibido en la pandemia. Cuanto percibe como
gastos. Familiares. ingreso
Ingresos a partir de bonos. ¢Recibe algin bono del
estado? Técnica
Gastos Distribucion de los ingresos para gastos  Cuanto gastaba en los - Observacién
familiares. alimentarios antes de la pandemia. alimentos antes de la - Encuesta
pandemia.
Distribucion de los ingresos para gastos Cuanto gastaba en los
alimentarios a inicios de la pandemia. alimentos a inicios de la
pandemia. Instrumentos

Distribucion de los ingresos para gastos
alimentarios actualmente.

Cuanto gastaba en los
alimentos actualmente.

- Guia de observacion

- Cuestionario
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CAPITULO IV
MARCO METODOLOGICO
4.1.Ambito de investigacion.
4.1.1. Localizacion politica y geografica del distrito de Huepetuhe.

Ubicacion y acceso.

Huepetuhe, estd ubicado dentro de la provincia de Manu, limita al norte con el distrito
de Manu, al este con los distritos de Madre de Dios e Inambari, al sur con Inambari y al oeste
con Camanti en Cusco. El acceso a Huepetuhe se puede realizar a través de Puerto Maldonado,
Cusco o Puno. En todos los casos, el trayecto conduce hasta Mazuco, ubicado en el kilémetro
255 de la carretera interoceénica en la ruta Cusco-Puerto Maldonado. Desde este punto, se
efectia el traslado en automdvil hasta el puerto de Mazuco, un recorrido que toma
aproximadamente 10 minutos. Posteriormente, se cruza el rio Inambari en una embarcacion
equipada con motor fuera de borda, con una duracién de unos 10 minutos, hasta llegar a la
margen izquierda de dicho rio. Desde este punto, el viaje continda en camionetas 4x4 hasta la

ciudad de Huepetuhe, con un tiempo estimado de 1.5 horas (90 minutos) (PDC, 2017-2024 ).

Tabla 1

Ubicacion politica del distrito de Huepetuhe.
Distrito Huepetuhe
Provincia Manu
Departamento Madre De Dios
Nro de disposicién de creacion 27285
Fecha de creacion 09/06/2000
Distrito Huepetuhe
Altura capital (m.s.n.m) 417
Superficie (km2) 1478.42

Nota. Fuente: Plan de desarrollo concertado local Huepetuhe (2017-2024 ).
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Segun los datos mostrados en la tabla 1, se detallan las particularidades del distrito de
Huepetuhe, datos significativos que resultan pertinentes para establecer su posicién politica.

El distrito de Huepetuhe se encuentra situado en la provincia de Manu, perteneciente al
departamento de Madre de Dios en el sureste del Perl. Desde una perspectiva geografica,
Huepetuhe se sitda en una region de gran biodiversidad, caracterizada por su exuberante selva
tropical. Su posicion politica lo enmarca como parte integral del sistema administrativo y
gubernamental de la mencionada provincia y departamento, desempefiando un papel crucial en
la gestion y desarrollo local en esta parte del pais.

4.2. Tipo y nivel de investigacion

La presente investigacion es de tipo aplicada, ya que busca analizar los efectos de la
pandemia de COVID-19 en el consumo de la canasta basica alimentaria familiar, considerando
variables econémicas como los precios de los bienes y los ingresos familiares, con la finalidad
de generar conocimiento Util para la comprension de la realidad econémica de las familias del
distrito de Huepetuhe durante el periodo 2020-2021.

Asimismo, el estudio se enmarca dentro de un enfoque cuantitativo, debido a que se
emplearan datos numéricos relacionados con la variacion de precios y niveles de ingreso, 10s
cuales serdn analizados mediante procedimientos estadisticos para identificar cambios y
relaciones entre variables. Hernandez y otros (2018) Sostiene que “El método cuantitativo
emplea la recopilacion de datos para validar hipotesis mediante la medicién numérica y el
analisis estadistico. Su proposito radica en identificar patrones de comportamiento y verificar
teorias” (p.4).

El nivel de la investigacion es descriptivo - correlacional, ya que, en primer lugar, se

describiran las variaciones en los precios de los bienes de la canasta basica alimentaria y los
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cambios en los ingresos familiares; y, en segundo lugar, se analizara la relacion existente entre
estas variables y el consumo de alimentos durante la pandemia de COVID-109.
Los academicos, Hernandez y otros (2018) hacen referencia del alcance de la
investigacion descriptiva.
Frecuentemente, el objetivo del investigador se centra en explicar fenémenos,
situaciones, contextos y eventos, es decir, en proporcionar detalles sobre su naturaleza
y manifestaciones. L o0s estudios descriptivos buscan especificar las propiedades,
caracteristicas y perfiles de personas, grupos, comunidades, procesos, objetos u otros
fendmenos sujetos a andlisis. En otras palabras, su Unico proposito es medir o recopilar
informacion, ya sea de forma independiente o conjunta, sobre los conceptos o variables
a los que hacen referencia, sin pretender indicar como se relacionan entre si (p.92).
Por otro lado, la investigacion explicativa segiin Guevara y otros (2020) es.
La investigacion explicativa se caracteriza por buscar relaciones causales; su objetivo
no se limita a describir o abordar un problema, sino que se esfuerza por identificar sus
causas fundamentales. Este tipo de investigacion puede emplear tanto disefios
experimentales como no experimentales. En la investigacion experimental, se pone
énfasis en el control del fendmeno estudiado, utilizando el razonamiento hipotético-
deductivo. Para ello, se recurre a muestras representativas, se implementa un disefio
experimental como estrategia de control y se utiliza una metodologia cuantitativa para
el analisis de los datos (p.165).
Se aclara que la presente investigacion, es correlacion se entiende como el grado de
relacion existente entre las variaciones en los precios de los bienes de la canasta béasica

alimentaria y los cambios en los ingresos familiares, respecto al consumo de alimentos por parte
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de las familias del distrito de Huepetuhe durante el periodo 2020-2021. En ese sentido, el
estudio busca determinar si existe una asociacion entre dichas variables; es decir, si el
incremento en los precios y la variacién en los ingresos familiares se relacionan con cambios
en la proporcion del gasto destinado a la adquisicién de alimentos bésicos. Cabe precisar que
esta relacion no implica necesariamente causalidad, sino que permite identificar la intensidad y
direccion del vinculo entre las variables analizadas.

Por un lado, esta investigacion posee un disefio no experimental y se caracteriza por su
enfoque transversal.

Asi mismo, Hernandez y otros (2018) explican que, “La investigacion no experimental
es un tipo de estudio que se lleva a cabo sin la manipulacion intencionada de variables,
centrandose Unicamente en la observacion de fendmenos en su entorno natural con el propdsito
de analizarlos” (p.152).

Por definitiva, Hernandez y otros (2018) sostienen que los disefios transversales
descriptivos exploran la frecuencia de las modalidades, categorias o niveles de una 0 més
variables en una poblacion. Estos estudios son exclusivamente descriptivos en su naturaleza
(p.158).

El disefio de investigacidén no experimental, también conocido como disefio descriptivo,
se caracteriza por estudiar fendémenos sin manipular deliberadamente variables. Se enfoca en
observar y describir situaciones Tal como se presentan en su hébitat, sin intervencién activa del
investigador. Por otro lado, un disefio de corte transversal implica la recopilacion de
informacion en un solo punto en el tiempo, examinando diferentes variables en un momento
determinado. Este tipo de disefio presenta un panorama de la situacion en un momento dado,

permitiendo la descripcion y analisis de la prevalencia de ciertos fendmenos en una poblacion.
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Ambos enfoques son valiosos en la investigacion social y cientifica para comprender y describir
aspectos particulares de fendmenos sin alterar su curso natural.
4.3.Poblacion de estudio.

Arias y otros (2017) manifiestan es relevante reconocer la poblacién como unidad de
andlisis.

Una poblacién de estudio se refiere a un conjunto especifico, delimitado y accesible de

casos que seran el objeto de referencia para la seleccion de muestras, siguiendo un

conjunto de criterios predefinidos. Es importante destacar que, al hablar de la poblacién
de estudio, el término no se limita exclusivamente a seres humanos; también puede
abarcar animales, muestras biolGgicas, registros, hospitales, instalaciones, hogares,
organizaciones, entre otros. Para este Gltimo caso, podria ser mas adecuado utilizar un

término similar en el &mbito de estudio correspondiente (p.202).

Segun, censos nacionales 2017: X1I de poblacién, VII de vivienda y |11 de comunidades,
La poblacidn del distrito de Huepetuhe, conformada por hombres y mujeres, asciende a un total
de 8,574 habitantes. Considerando que el tamafio promedio del hogar en el distrito es de cuatro
(4) personas por familia, se estima que la poblacion estd conformada por aproximadamente
2,144 familias, las cuales constituyen la poblacion de estudio de la presente investigacion.

4.4. Tamano de la muestra.

De acuerdo con Sucasaire (2022), se establece que, en muchos casos, resulta
impracticable examinar todos los elementos de la poblacion en un estudio. Esto se debe a
limitaciones en el control de diversos factores, como el tiempo y otros recursos. Dadas estas
dificultades, se optd por encuestar solamente a una porcion de la poblacion, es decir, utilizar

una muestra aleatoria (p.16).
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Se tomd en cuenta una muestra representativa de las familias residentes en la
jurisdiccion del distrito de Huepetuhe, ubicado en la provincia del Manu, departamento de
Madre de Dios. La determinacion del tamarfio de la muestra se realiz6 considerando como unidad
de andlisis a la familia (hogar) y no a individuos aislados, debido a que la investigacion se
orienta al andlisis de la canasta bésica alimentaria familiar.

De acuerdo con los Censos Nacionales 2017, la poblacion total del distrito asciende a 8
574 habitantes. Considerando un tamafio promedio de cuatro (4) personas por familia, se estimd
una poblacion aproximada de 2 144 familias, valor que fue utilizado como tamafio poblacional
(N) para el célculo del tamafio de la muestra.

El tamafio de la muestra se determind mediante la aplicacién de la formula estadistica

para poblaciones finitas, la cual se presenta a continuacion:

N= 2144 (familias)
7= 1.96 (nivel de confianza ,
- 95%) n = Z“.P.q.N
E2(N-1)+Z2.P.q
P= 50%
Q= 50% Donde:
E= 10%

n = Tamafio de la muestra.
N = Poblacion de familias del distrito de Huepetuhe (2144 familias).
p = Probabilidad a favor (se utiliz6 0.5)
g = Probabilidad en contra (se utiliz 0.5)
Z = Nivel de confianza al 95% (valor Z = 1.96)
E = Error de estimacion permitido (10%).
El tamafo de la muestra se calculé utilizando la formula de Fisher para poblaciones

finitas, considerando una seleccion aleatoria de familias. Al reemplazar los valores en la
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formula, se obtuvo un tamafio muestral de 92 familias, las cuales conforman la muestra efectiva

del presente estudio.

(1.96)% % 0.5 = (0.5) * 2144
n= 2 2
0.10% * (2144 — 1) + 1.96“ = 0.5 = (0.5)

n=91.7=92

Entonces tenemos, n (muestra/ nimero de familias x casa) = 92.

Cabe precisar que el margen de error del 10% (E = 0.10) fue considerado en el calculo
del tamafio de la muestra debido a las limitaciones operativas propias del contexto de la
pandemia de la COVID-19, tales como las restricciones de movilidad, el distanciamiento social
obligatorio y las dificultades de acceso a los hogares del distrito de Huepetuhe.

La adopcion de este margen de error permitio garantizar la viabilidad del trabajo de
campo, manteniendo un nivel de confianza del 95%, criterio metodoldgicamente aceptado en
estudios socioecondmicos realizados en contextos excepcionales y con poblaciones territoriales
amplias.

En consecuencia, el tamafio de la muestra qued6 conformado por 92 familias del distrito
de Huepetuhe, considerando como unidad de anélisis al hogar. Cada familia estuvo representada
por un miembro adulto, quien brindé informacion en nombre del ndcleo familiar.

La investigacion se centrd principalmente en hogares conformados, en promedio, por
cuatro (4) integrantes, de acuerdo con la informacién demografica del distrito. En tal sentido, el
estudio permitié analizar los impactos de la pandemia de la COVID-19 en la canasta basica
alimentaria familiar durante el periodo 20202021, desde la perspectiva de los hogares del

distrito de Huepetuhe, provincia del Manu, region Madre de Dios.
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Para la recoleccion de la informacion se administré un cuestionario estructurado a 92
familias, integradas por padres, madres, hijas e hijos, cuyos miembros desempefian diversas
actividades econdmicas, tanto como amas de casa, trabajadores dependientes e independientes,
asi como profesionales, estudiantes y comerciantes.

El muestreo realizado fue de tipo probabilistico, basado en una seleccion aleatoria de
familias, donde cada hogar de la poblacion tuvo una probabilidad conocida de ser incluido en
la muestra, lo que permitio realizar inferencias estadisticas sobre la poblacion de estudio.
4.5.Métodos e instrumentos para la obtencién de datos.

4.5.1. Métodos de investigacion.

“La encuesta se presenta como una técnica de investigacion empleada para obtener datos
de amplios conjuntos de individuos. Se trata de una herramienta flexible y sencilla que posibilita
a los investigadores adquirir informacién acerca de las conductas, actitudes, opiniones y
caracteristicas demograficas de los grupos especificos que se investigan” (Medina, y otros,
2023).

En este trabajo de investigacion cientifica, se aplican las siguientes metodologias de
investigacion académica, las cuales se describen a continuacion.

e Observacion.
e Encuesta.
4.5.2. Instrumentos de investigacion.

“Un cuestionario se convierte en una herramienta valiosa para la recoleccion de
informacidn y tiene una amplia aplicacion en diversos ambitos, abarcando la investigacion, la
evaluacion, la educacion y la valoracion del rendimiento” (Medina, y otros, 2023). Los

instrumentos de investigacion son:
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e Cuestionario.
4.6.Precision y fiabilidad de los instrumentos.

La validez y confiabilidad son aspectos cruciales al evaluar instrumentos de medicion
en investigaciones sobre la demanda de productos alimenticios basicos y la distribucion de
recursos y desembolsos familiares. En el contexto de la demanda de productos alimenticios, La
validez indica la habilidad del instrumento para medir con exactitud las preferencias y conductas
de los consumidores. En cuanto a la distribucién de ingresos y gastos familiares, la validez
implica que el instrumento capture de manera fiel la situacion financiera de las familias. Por
otro lado, la confiabilidad se refiere a la consistencia y estabilidad de las mediciones,
asegurando que los resultados sean coherentes y reproducibles en diferentes momentos o
grupos. La aplicacion cuidadosa de procesos de disefio, prueba y analisis estadisticos contribuira
a garantizar datos precisos y confiables para realizar analisis significativos en estos &mbitos de
estudio.

Segun Hernandez y Pascual (2017), la validez de un instrumento de investigacion se
logra al garantizar la confiabilidad durante su aplicacion, incorporando los criterios pertinentes
necesarios.

A fin de validar un instrumento de investigacion, como una encuesta, es necesario

asegurar la total confiabilidad durante su aplicacion. Este procedimiento de validacion

asegura que, al implementar la encuesta, se obtendran resultados fidedignos que seran
atiles para la elaboracion de autoevaluaciones en el ambito del sistema de gestion

ambiental y otras areas de conocimiento (p.159).

Variable 1: demanda de productos alimenticios basicos.
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La variable de andlisis se recopila mediante un cuestionario compuesto por 2 preguntas
cerradas y 5 preguntas destinadas a obtener informacion numérica. En total, se emplean 7
preguntas estructuradas que resultan fundamentales para recolectar datos destinados al analisis
y presentacion posterior de la informacion.

Para determinar fiabilidad de herramienta de investigacion, se utilizé en una muestra de
92 familias y se valido para este grupo mediante el Alfa de Cronbach, logrando un valor de
0,983. Esto permite concluir que las preguntas del cuestionario presentan consistencia interna
excelente entre las preguntas formuladas, facilitando la proyeccion de los hallazgos de la
investigacion del especifico a lo general.

Tabla 2
E.F. Demanda de productos alimenticios basicos.

Estadisticas de fiabilidad

Alfa de Cronbach N de elementos
0,983 92

Nota. Elaboracion propia con datos de la encuesta analizados en SPSS.
Variable 2: Distribucion de ingresos y gastos familiares.

En relacion con esta variable, se incluyen seis (6) preguntas abiertas disefiadas para

obtener datos numéricos que estén relacionados con el nivel de ingreso y los gastos antes,
durante y después de la pandemia.

Para su estimacion de fiabilidad se emple6 en una muestra de 92 familias; En esta
muestra se valido con el Alfa de Cronbach, obteniéndose un valor de 0,796. Esto permite
concluir que las preguntas del cuestionario presentan consistencia interna aceptable entre las
preguntas formuladas, facilitando el alcance de los hallazgos de la investigacion del especifico

a lo general.
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Tabla 3
E.F. Distribucion de ingresos y gastos familiares.

Estadisticas de fiabilidad

Alfa de Cronbach N de elementos
0,796 92

Nota. Elaboracion propia con datos de la encuesta analizados en SPSS.
4.7. Métodos para analizar e interpretar la informacion
4.7.1. Meétodos de analisis

Las técnicas analiticas consisten en apartar los componentes clave de los datos y
analizarlos con el objetivo de abordar diversas preguntas formuladas durante el desarrollo de la
investigacion académica.
4.7.2. Técnica de interpretacion

La técnica de interpretacion se refiere a un proceso cognitivo mediante el cual buscamos
descubrir significados mas amplios de eventos especificos, con el propésito de proporcionar
evidencia concreta que sea beneficiosa tanto en el ambito académico como para abordar
problemas existentes.
4.8. Métodos para comprobar la veracidad de las hipétesis planteadas

Se empleard el método inductivo para la elaboracion de conclusiones y premisas
generales a partir de las encuestas y resultados recopilados. Se compararan estos resultados

especificos y particulares con las hipotesis planteadas y estudios previos relacionados.
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CAPITULOV
DIAGNOSTICO DEL AREA DE ESTUDIO
5.1.Distrito de Huepetuhe.
5.1.1. Aspecto historico.

La region de Manu posee una tradicion perceptible desde la Ilegada de extranjeros, que
se remonta al tiempo del Imperio Inca. En ese periodo, Inca Pachacutec y Tupac Inca Yupanqui
incorporaron la region a su gobierno. La presencia extranjera continud con la llegada de los
hispanos, inmediatamente después de la conquista del Cusco. Durante este tiempo, la poblacion
de Paucartambo fue testigo de la fundacién de ciudades y la formacion de dominios. En esta
época, el rey Carlos Il de Espafia ordend la reconstruccion de un puente para facilitar el
comercio de diversas mercancias de los empresarios espafioles. Ademas, este valle empezé a
abastecer a la ciudad del Cusco con productos como coca, azUcar, algodon, pimienta, madera y
otros.

En Perq, la historia de la mineria del oro se remonta a la época inca. Sin embargo, no
fue hasta el siglo XX que su reputacion se extendié a Madre de Dios, y en la década de 1960,
Huepetuhe se convirtié en uno de los lugares mineros mas importantes. A partir de entonces,
comenzo a experimentar una gran afluencia migratoria, proveniente principalmente de Puno,
Cusco, Apurimac y, sobre todo, Arequipa.

Ademas de la mineria de oro, la tala es otra actividad econémica que atrae a inmigrantes
al distrito. EI primer pico de estas actividades tuvo lugar alrededor de 1912-1914, durante el

régimen de Guillermo Billinghurst.
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El distrito de Huepetuhe fue establecido por la Ley N° 27285 el 2 de junio de 2000,

durante el gobierno del presidente Alberto Fujimori. Esta compuesto por 7 comunidades, las

cuales son:
= Quimiri
= Punquiri
= Caychihue

= Huepetuhe

= Quebrada Nueva

= Choque Puquiri

= Alto Puquiri
5.1.2. Aspecto climético.

Este lugar tiene un clima célido y himedo, prevaleciendo la temperatura tropical
himeda, dividida en dos estaciones hidroldgicas. La estacion seca abarca desde mayo hasta
octubre, mientras que la estacion Iluviosa va de diciembre hasta abril. En determinadas épocas
del afio, el municipio de Huepetuhe se ve repentinamente afectado por aire frio masivo, Estos
son conjuntos de vientos con climas frios respectivos que provienen del sur y ocurren entre
mayo Yy septiembre, causando fluctuaciones violentas de clima con calor en las noches y aire
frio en las mafianas, marcando el comienzo de la temporada.

5.1.3. Actividades predominantes del distrito de Huepetuhe.
A. Actividad minera.
Hace 12 afios, la explotacion minera de oro alteré aproximadamente 3.000 hectareas de

selva en la zona y modifico el caudal del rio Huepetuhe, con un pico registrado entre 1995 y
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1997. Entre los factores que impulsan la rapida expansion minera en la region se encuentran la
mayor actualizacion de procesos mineros, la informalidad y el aumento de los precios del oro.

En la sub cuenca de Huepetuhe, la extraccién de oro aluvial se realiza de manera semi
mecénica, utilizando maquinaria pesada. Por otro lado, en &mbitos urbanos como Huepetuhe,
se ofrecen servicios de vulcanizacién, mecanica y otros.

Actualmente, las actividades mineras son una fuente directa e indirecta de recursos
econOdmicos para cientos de habitantes del lugar afectado.

B. Actividad comercial.

La poblacion que participa en actividades econdmicas representa el 15% de los
habitantes y se dedica a la comercializacion minorista, mientras que el 0,29% de los habitantes
se involucra en la comercializacion mayorista.

5.1.4. Aspecto socioecondmico.

Alrededor de 1990, personas dedicadas a la extraccion mineral comenzaron a emplear
maquinaria pesada para extraer oro, abriendo numerosas oportunidades para el progreso de
diversas actividades comerciales vinculadas a la mineria. Como resultado de este desarrollo
industrial, la migracién a Huepetuhe también aument6é rapidamente. En la actualidad, el
desarrollo de la ciudad es méas gradual. La expansion de la infraestructura urbana, como plazas
y centros de abasto, entre otros, es una constante. La disponibilidad de servicios basicos, como
agua, tratamiento de aguas residuales, electricidad y recoleccién de residuos domeésticos, asi
como formas de comunicacion (carreteras, radio, television e internet), servicios bancarios,

municipales, sanitarios y educativos, también son aspectos significativos en esta evolucion.
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5.1.5. Demografia del distrito de Huepetuhe.

Tabla 4

Poblacion y sexo del distrito de Huepetuhe.
Sexo Poblacion %
Hombre 4740 55,28%
mujer 3834 44,72%
Total 8,574 100,00%

Nota. Fuente: Censos nacionales 2017.
Poblacién distrital total de Huepetuhe es de 8,574 pueblos al afio 2017, de los cuales el
55.28% del total son hombres y el 44.72% son mujeres. Se deduce que la actividad minera

provoca la migracion de varones en busca de empleo en dicho distrito.

Tabla b

Grupos de edad, de la poblacion de Huepetuhe.
Edad Poblacién %
De 0 a 24 afios 3915 45.66
De 25 a 49 afios 3545 41.35
De 50 a 74 afnos 1069 12.47
De 75 a méas 45 0.52
Total 8,574 100.00

Nota. Fuente: Censos Nacionales 2017.

En cuanto a la edad de los habitantes del distrito de Huepetuhe, el grupo de 0 a 24 afios
representa un 45.66% del total, mientras que el rango de 25 a 49 afios abarca el 41.35%. La
franja de 50 a 74 afios constituye el 12.47% del total de la poblacion, y solo un 0.52%

corresponde a personas de 75 afios 0 mas.

Tabla 6

Distrito o pais donde vive permanentemente.
Distrito o pais donde vive permanentemente. %
Cusco, Cusco, distrito: Cusco. 0.68
Cusco, Canchis, distrito: Sicuani. 0.68
Cusco, La Convencion, distrito: Echarate. 0.65

Madre de Dios, Manu. 89.89%
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Nota. Fuente: Censos Nacionales 2017.

En el distrito de Huepetuhe, la mayoria de la poblacion en dicha jurisdiccion proviene
de la provincia de Manu, representando un 89.89%. Asimismo, un 0.68% de la poblacion
proviene de las provincias de Cusco y Canchis, mientras que el 0.65% restante procede de la
provincia de La Convencion.

Tabla 7
Ocupacién por actividad de la poblacion de Huepetuhe.

En su centro de trabajo se desempefié como: %
Empleador(a) o patrono(a) 2,74%
Trabajador(a) independiente o por cuenta propia 39,69%
Empleado(a) 18,42%
Obrero(a) 36,62%
Trabajador(a) en negocio de un familiar 1,99%
Trabajador(a) del hogar 0,54%
Total 100,00%

Nota. Fuente: Censos Nacionales 2017.

Con respecto a laPEA empleada en el distrito de Huepetuhe, se distribuye de la siguiente
manera: el 2.74% de la poblacion total son empleadores, el 39.69% del total son empleados
auténomos, el 18.42% son empleados, el 36.62% son obreros en diversas actividades de dicha
jurisdiccion, el 1.99% tienen un negocio familiar y, finalmente, el 0.54% son trabajadores
domesticos.

5.1.6. Poblaciones inmersas en la actividad econémica.

Tabla 8

Principales actividades econdmicas del distrito de Huepetuhe.
Actividad economica %
Agricultura, caza y silvicultura 5.55
Explotacion de minas y canteras 22.20
Industrias manufacturas 3.29
Comercio al por menor 15.00
Hoteles y restaurantes 9.37

Transportes y comunicacién 11.36
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Nota. Fuente: Censos Nacionales 2017.

El 5.55% de los habitantes se dedica a la agricultura, caza y silvicultura; un 22.20% esta
involucrado en la explotacion de minas y canteras; un 3.29% trabaja en las industrias
manufactureras; un 15.00% se dedica al comercio minorista, primariamente para satisfacer las
demandas distritales y los caserios rurales; un 9.37% se encuentra en el sector de hoteles y
restaurantes; un 11.36% esté& dedicado a transportes y comunicaciones.

En consecuencia, se puede afirmar que las labores econémicas principales en el distrito
de Huepetuhe incluyen la mineria, la agricultura, la silvicultura, las industrias manufactureras,
la construccion, la venta y la reparacion de autos y camiones, el comercio minorista y los
servicios de traslado, dep6sito y comunicacion.

5.1.7. Poblacion y pobreza en el distrito de Huepetuhe.

Segun datos analizados por el Instituto Nacional de Estadistica e Informatica (INEI), la
poblacion en 2009 en el distrito de Huepetuhe era de 7,095 personas. De este total, el 91.9% se
considera no pobre, una tasa que refleja de manera mas precisa la realidad del pais y la provincia
de Madre de Dios, que también alcanz6 el 87.3%. En cuanto a la provincia del Manu, mantuvo
un buen desempefio con una poblacién no pobre del 88.5%. Por otro lado, la gente en condicion
de pobreza en Huepetuhe es un 8.1% menor que en la provincia de Manu (11.5%) y también en
la provincia de Madre de Dios (12.7%). La poblacion en condicién de pobreza extrema en
Huepetuhe asciende al 1.5%, mostrando una situacion més favorable que la provincia de Manu
(2.8%) y la provincia de Madre de Dios con 1.80%.

Finalmente, al considerar la posicion de pobreza a nivel nacional para el afio 2009,
Huepetuhe ocupa el puesto 1789 en el ranking de distritos. Esto indica una situacion aceptable

en comparacion con otros distritos del pais. Este logro se atribuye, entre otros aspectos, a la
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implementacion sostenible y a largo plazo de actividades econdmicas, principalmente basadas

en la extraccion de oro por parte de poblaciones migrantes.

Tabla 9
Distrito de Huepetuhe Nivel de Pobreza afio 2009.
Poblacion e indicadores de Departamento Provincia Distrito
pobreza madre de dios manu Huepetuhe
Poblacién Total 117,981 21,654 7,095
Total, de pobres 12,7% 11.5% 8,1%
Pobres Extremos 1,8% 2,8% 1,5%
Pobres no extremos 10.9% 8,7% 6,5%
Poblacion no pobre 87.3% 88,5% 91.9%
Ubicacion de pobreza 1,789

Nota. Fuente. INEI y Fondo de Poblacion de las Naciones Unidas UNTPA. “Mapa de la Pobreza
provincias y distritos 2009 El enfoque de la pobreza monetaria (p. 233).

Determinar la pobreza en los condados permite a la regidn priorizar aquellos con las
mayores brechas. Asi, en la zona de Madre de Dios se identifican los 10 barrios con mayor
indice de pobreza.

Figura 1
Nivel de pobreza por distrito Pobreza del Distrito.

PROVINCIA - DISTRITO

MAMNU - FITZCARRALD 16.9%

MAMU - M ANU

TAMBOPATA - LABERINTO
TAHUAMANU - IBERIA

MAMU - HUEFETUHE
TAMBOPATA - INAMEBARI
TAMBOPATA - LAS IFIEDRAS
TAMBOPATA - TAMBIPATA
TAHUAMANU - TAHUAMANU
TAHUAMAMU - [RAPARI
Fuente: Mapa de Pobreza 2018

Nota. Fuente. INEI y Fondo de Poblacion de las Naciones Unidas UNTPA.
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5.1.8. Evolucién de la recaudacion por tipo de gobierno.
La tabla presenta la evaluacion de la recaudacion en el distrito de Huepetuhe, clasificada
por tipo de gobierno. Se pudo constatar que, durante el afio 2021, los gobiernos locales lograron

recaudar una suma de S/7.14 millones.

Tabla 10

Recaudacion por tipo de Gobierno.
ANO MILLONES DE SOLES
2014 3.67M
2015 4.08 M
2016 585 M
2017 595M
2018 7.4 M
2019 4.37TM
2020 6.73 M
2021 7.14 M

Nota. Fuente: Elaboracion propia.

Figura 2

Recaudacién por tipo de Gobierno
S/ITM
S/6M
S/sM

S/ 4M

Recaudacion

S/0
2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021

Nota. Fuente: Elaboracion propia.
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Figura 3
La manufactura y ocupacion creada por la mineria de oro de Madre de Dios.

# #
Tipo de EEEInrES Tamano de Produccion de trabajadores trabajadores # total de

zonas mineria oroenel 2013  en la actividad en servicios trabajadores
minera conexos

w
o
w o ~ Artesanal y
82 Huepetuhe/ ! 10,000 - 5,000 - 15,000 -
SE Delta pequeda. y Lo 15,000* 10,000* 25,000
5 mediana
a

Artesanal y
pequena

15,000 - 10,000 - 25,000 -

10 - 15 TM* 20,000* 15,000* 35,000*

*“La Pampa”

Zonas
prohibidas

Fuente: Tabla elaborada para el presente documento. Las cifras con asterisco representan los rangos entre los que se
encuentran los datos recogidos de las diferentes fuentes consultadas.

Nota. Fuente: Municipio de Huepetuhe (PDC).

El nimero y la calidad del trabajo manual en un albergue minero no solo estan
determinados por la categoria de extraccion, sino principalmente por diversas formas de
explotacion minera y las propiedades del suelo en cuanto a tipo y rentabilidad. A medida que
aumenta el nivel tecnoldgico, disminuye la cantidad de trabajadores necesarios, lo que significa

que el nivel tecnologico esta vinculado al tipo de suelo.
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CAPITULO VI
ANALISIS DE LOS RESULTADOS
6.1.Analisis de los resultados generales de las encuestas.

En el andlisis titulado "Impacto de la pandemia de COVID-19 en la canasta basica
alimentaria de las familias en el periodo 2020-2021, desde la perspectiva de los hogares del
Distrito de Huepetuhe, Provincia del Manu, Regién Madre de Dios", se formularon trece (13)
preguntas, tanto abiertas como cerradas. A partir de estas, se recopil6 la informacion que se
presenta en tablas y gréaficos segun la conveniencia del estudio, acompafiada de su
correspondiente interpretacion.

Resultados de trabajo de campo
Variable 1: demanda de productos

¢ Quién realizo la compra durante la cuarentena? - pregunta abierta.

Tabla 11
Personas que realizaron compras en la cuarentena.
Descripcion Frecuencia Porcentaje
Hermano 4 4,3
Hija 8 8,7
Hijo 7 7,6
Mama 47 51,1
Papa 24 26,1
Papa y Mama 2 2,2
Total 92 100,0

Nota. Fuente: Elaboracion propia.
De las 92 habitantes encuestadas, se obtuvo la siguiente informacién:
e 47 de ellas son madres que realizaron compras durante la pandemia, lo que equivale al

51.1% del total de encuestados.



66

e 24 son padres que también acudieron a realizar compras durante la pandemia,
representando el 26.1% del total de la encuesta.

En el periodo 2020-2021 en el Distrito de Huepetuhe, durante la pandemia, las personas
que asistieron a centros de abastos, centros comerciales o realizaron compras en tiendas
principalmente fueron madres y padres, mientras que los demas miembros de la familia lo
hicieron de manera esporadica.

¢Durante la cuarentena con qué frecuencia realizaba las compras (dias)?, pregunta abierta

Tabla 12
Frecuencia con que realizaron compras en la Cuarentena.
Descripcion  Frecuencia Porcentaje
1 vez a semana 1 11
1 vez a semana 3 3,3
1 vez semana 68 73,9
10 veces al mes 1 1,1
2 veces semana 7 7,6
3 veces semana 3 3,3
5veces al mes 3 3,3
6 veces al mes 2 2,2
8 veces al mes 1 1,1
9 veces al mes 1 1,1
Diario 1 1,1
Inter diario 1 1,1
Total 92 100,0

Nota. Fuente: Elaboracion propia.
De las 92 habitantes encuestadas, se obtuvo la siguiente informacién:
e 68 de los encuestados acudieron a los centros de abastos, centros comerciales (tiendas)
o realizaron compras en el Distrito de Huepetuhe durante la pandemia, lo cual

representa el 73.9% del total de la encuesta.
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Los resultados indican que estos encuestados asistieron a dichos lugares una vez por
semana durante el periodo 2020-2021. Esta eleccion se debi6 a las restricciones sociales
impuestas por el estado y la preocupacion por evitar contagios masivos.
¢ Qué tipo de productos compraron en la cuarentena?, pregunta cerrada

Figura 4
Productos comprados en la Cuarentena.

H productos de consumo
M productos de negocios
M ambos

Nota. Fuente: Elaboracion propia.
De las 92 habitantes encuestadas, se recopilé la siguiente informacion:
e EI76.09% de los encuestados compraron productos de consumo durante la pandemia.
e EI 18.48% de los encuestados se abastecieron tanto para consumo personal como para
fines comerciales.
e EI5.43% representan aquellos que adquirieron productos con el propoésito de venderlos
(comerciantes).
Los datos indican que la mayoria de quienes respondieron en el Distrito de Huepetuhe,
durante el periodo 2020-2021, compraron principalmente productos de consumo durante la

pandemia. Esto sugiere que la mayor parte de la poblacion es independiente o dependiente de
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actividades especificas, ya que solo se abastecieron de productos para consumo personal
durante ese periodo.

¢ Qué productos compran en cuarentena?, pregunta cerrada.

Tabla 13

Productos comprados x Kg de carne en la cuarentena.
Descripcion Frecuencia Porcentaje
Valido Carnes 92 100,0

Nota. Fuente: Elaboracion propia.

La pregunta planteada sobre la demanda de productos que pertenecen a la Canasta
Basica Alimentaria (CBA) se analizara y generalizara para categorias como carnes, cereales,
frutas, verduras, derivados y otros. Sin embargo, se tomara solo una muestra de los seis (6)
considerados, ya gque interpretar todos revela resultados similares. Ademas, es crucial destacar
que los productos de la CBA son esenciales en la dieta de la poblacion y ocupan un lugar
fundamental en las mesas de la ciudadania.

En cuanto a la encuesta realizada a un total de 92 personas, el 100% de ellas demanda
productos de la CBA, que incluyen carnes, cereales, frutas, verduras, derivados y otros, en el
Distrito de Huepetuhe durante el periodo 2020-2021. Cabe destacar que estos productos son
vitales para la alimentacion de la poblacion.

¢ Cuales es el precio del producto antes de la pandemia?, pregunta cerrada.

Tabla 14

Precio de carne x kg antes de la pandemia.
Descripcion Frecuencia Porcentaje
Menor a once 77 83,7
soles
mayor a once 15 16,3
soles

Total 92 100,0
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Nota. Fuente: Elaboracion propia.
Generalizacion de precios mediante tablas (para carnes y derivados, frutas). Del total de
92 personas encuestadas, se obtuvo:
e 77 encuestados mencionan que el precio promedio de la carne (pollo, res y pescado)
antes de la pandemia era menor a once soles, lo que representa el 83.7% del total de la

encuesta. Solo 15 personas mencionan gque era mayor a once soles, lo que representa el

16.3%.
Tabla 15
Precio de fruta x kg antes de la pandemia.
Descripcion Frecuencia Porcentaje
Menor a once soles 77 83,7
Mayor a once soles 15 16,3
Total 92 100,0

Nota. Fuente: Elaboracion propia.

Generalizacion de precios mediante tablas (para carnes y derivados, frutas). De un total
de 92 personas encuestadas, se obtuvo lo siguiente:

e 77 encuestados mencionan que el precio promedio antes de la pandemia de frutas

(platano, papaya y pifia) y derivados (leche, queso y huevo) es menor a dos soles y ocho

soles respectivamente. Esto representa el 83.7% del total de la encuesta. Tan solo 15

personas mencionan que era mayor a dos soles y ocho soles en ambos casos.

Los encuestados proporcionaron informacion sobre el precio promedio de carne, frutas
y derivados antes de la pandemia en el Distrito de Huepetuhe durante el periodo 2020-2021.
La interpretacion en cada caso se realizd mediante precios promedio, ya que cada encuestado

considero diferentes valores.
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Figura 5
Precio de cereales x kg antes de la pandemia.

® menor a cuatro soles
B mayor a cuatro soles

Nota. Fuente: Elaboracion propia.
Generalizacion de precios mediante graficos (para verduras y otros). De un total de 92
personas encuestadas, se obtuvo la siguiente informacion:
e 77 encuestados mencionan que el precio promedio de cereales (arroz, fideos y frejol)
antes de la pandemia era menor a cuatro soles, lo que representa el 83.7% del total de
la encuesta. Tan solo 15 personas mencionan que era mayor a cuatro soles, lo que

representa el 16.3%.
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Figura 6
Precio de verdura x unidades antes de la pandemia.

[ menor a cuatro soles
M mayor a cuatro soles

Nota. Fuente: Elaboracion propia.
e 77 encuestados mencionan que el precio promedio antes de la pandemia de verduras
(cebolla, tomate y zanahoria) y otros (azucar, sal, aceite y fésforo) es menor a dos soles
y tres soles respectivamente, lo que representa el 83.7% del total de la encuesta. Tan
solo 15 personas mencionan que era mayor a dos soles y tres soles en ambos casos.
Los encuestados proporcionaron informacion sobre el precio promedio de cereales,
verduras y otros antes de la pandemia en el Distrito de Huepetuhe durante el periodo 2020-
2021. La interpretacion en cada caso se realizd6 mediante precios promedio, ya que cada

encuestado considero diferentes valores.
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¢, Cudl era el precio del producto inicios de pandemia?, pregunta cerrada.

Tabla 16
Precio de carne x kg a inicios de la pandemia.
Descripcion Frecuencia Porcentaje
Menor a catorce soles 77 83,7
Mayor a catorce soles 15 16,3
Total 92 100,0

Nota. Fuente: Elaboracion propia.

Generalizacion de precios mediante tablas (para carnes y derivados, frutas). De un total
de 92 personas encuestadas, se obtuvo la siguiente informacion:

77 encuestados mencionan que el precio promedio de carne (pollo, res y pescado) a
principios de la pandemia era menor a catorce soles, lo que representa el 83.7% del total
de la encuesta. Tan solo 15 personas mencionan que era mayor a catorce soles, lo que
representa el 16.3%.

Tabla 17
Precio de frutas x kg a inicios de la pandemia.

Descripcion Frecuencia Porcentaje
menor a catorce soles 77 83,7
mayor a catorce soles 15 16,3
Total 92 100,0

Nota. Fuente: Elaboracion propia.

Generalizacion de precios mediante tablas (para carnes y derivados, frutas). De un total
de 92 personas encuestadas, se obtuvo la siguiente informacion:

e 77 encuestados mencionan que el precio promedio a inicios de la pandemia de frutas

(platano, papaya y pifia) y derivados (leche, queso y huevo) es menor a dos soles y nueve
soles respectivamente, lo que representa el 83.7% del total de la encuesta. Tan solo 15

personas mencionan que era mayor a dos soles y nueve soles en ambos casos.
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Los encuestados proporcionaron informacion sobre el precio promedio de carne, frutas
y derivados a inicios de la pandemia en el Distrito de Huepetuhe durante el periodo 2020-2021.
La interpretacion en cada caso se realizd mediante precios promedio, ya que cada encuestado
considero diferentes valores.

Figura7
Precio de cereales x kg a inicios de la pandemia.

E menor a cinco soles
M mayor a cinco soles

Nota. Fuente: Elaboracion propia.
Generalizacion de precios mediante graficos (para verduras y otros). De un total de 92
personas encuestadas, se obtuvo la siguiente informacién:
e 77 encuestados mencionan que el precio promedio de cereales (arroz, fideos y frejol) a
inicios de la pandemia era menor a cinco soles, lo que representa el 83.7% del total de
la encuesta. Tan solo 15 personas mencionan que era mayor a cinco soles, lo que

representa el 16.3%.
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Figura 8
Precio de verdura x unidades a inicios de la pandemia.

E menor a cinco soles
W mayor a cinco soles

Nota. Fuente: Elaboracion propia.

Generalizacion de precios mediante graficos (para verduras y otros). De un total de 92
personas encuestadas, se obtuvo la siguiente informacion:

e 77 encuestados mencionan que el precio promedio a inicios de la pandemia de verduras

(cebolla, tomate y zanahoria) y otros (azUcar, sal, aceite y fosforo) es menor a cuatro

soles en ambos casos, representando el 83.7% del total de la encuesta. Tan solo 15

personas mencionan que era mayor a cuatro soles (verduras y otros).

Los encuestados proporcionaron informacion sobre el precio promedio de cereales,
verduras y otros a inicios de la pandemia en el Distrito de Huepetuhe durante el periodo 2020-
2021. La interpretacion en cada caso se realiz6 mediante precios promedio, ya que cada

encuestado considero diferentes valores.
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¢ Cudl es el precio actualmente?, pregunta cerrada

Tabla 18
Precio de carne x kg actualmente.

Descripcion Frecuencia Porcentaje
menor a catorce soles 77 83,7
mayor a catorce soles 15 16,3

Total 92 100,0

Nota. Fuente: Elaboracion propia.
Generalizacion de precios mediante tablas (para carnes y derivados, frutas). De un total
de 92 personas encuestadas, se obtuvo la siguiente informacion:
e 77 encuestados mencionan que el precio promedio de carne (pollo, res y pescado)
actualmente es menor a catorce soles, lo que representa el 83.7% del total de la encuesta.
Tan solo 15 personas mencionan que es mayor a catorce soles, lo que representa el
16.3%.

Tabla 19
Precio de fruta x kg actualmente.

Descripcion Frecuencia Porcentaje

menor a catorce soles 77 83,7

mayor a catorce soles 15 16,3
Total 92 100,0

Nota. Fuente: Elaboracion propia.
Generalizacion de precios mediante tablas (para carnes y derivados, frutas). De un total
de 92 personas encuestadas, se obtuvo la siguiente informacion:
e 77 encuestados mencionan que el precio promedio actual de frutas (platano, papaya y
piia) y derivados (leche, queso y huevo) es menor a dos soles y diez soles
respectivamente, lo que representa el 83.7% del total de la encuesta. Tan solo 15

personas mencionan que era mayor a dos soles y diez soles en ambos casos.
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Los encuestados proporcionaron informacion sobre el precio promedio de carne, frutas
y derivados actualmente en el Distrito de Huepetuhe durante el periodo 2020-2021. La
interpretacion en cada caso se realiz6 mediante precios promedio, ya que cada encuestado
considerd diferentes valores.

Figura 9
Precio de cereales x kg actualmente.

B menor a seis soles
B mayor a seis soles

Nota. Fuente: Elaboracion propia.
Generalizacion de precios mediante graficos (para verduras y otros). De un total de 92
personas encuestadas, se obtuvo la siguiente informacion:
e 77 encuestados mencionan que el precio promedio actual de cereales (arroz, fideos y
frejol) es menor a seis soles, lo que representa el 83.7% del total de la encuesta. Tan solo

15 personas mencionan que es mayor a seis soles, lo que representa el 16.3%.
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Figura 10
Precio de verdura x kg actualmente.

E menor a seis soles
M mayor a seis sales

Nota. Fuente: Elaboracion propia.

Generalizacion de precios mediante gréficos (para verduras y otros). De un total de 92
personas encuestadas, se obtuvo la siguiente informacion:

e 77 encuestados mencionan que el precio promedio actual de verduras (cebolla, tomate

y zanahoria) y otros (azucar, sal, aceite y fosforo) es menor a tres y cuatro soles

respectivamente, lo que representa el 83.7% del total de la encuesta. Tan solo 15

personas mencionan que es mayor a tres y cuatro soles en ambos casos.

Los encuestados proporcionaron informacion sobre el precio promedio actual de
cereales, verduras y otros en el Distrito de Huepetuhe durante el periodo 2020-2021. La
interpretacion en cada caso se realiz6 mediante precios promedio, ya que cada encuestado

considero diferentes valores.



Variable 2: Ingresos y Gastos.

Tabla 20
Ingreso antes de la pandemia.

Ingresos Frecuencia Porcentaje

0 1 1,1
1000 5 5,4
10000 1 1,1
1100 2 2,2
11000 1 1,1
11800 1 1,1
1200 4 4,3
1300 1 1,1
13500 1 1,1
14000 1 1,1
1500 3 3,3
1800 3 3,3
2000 7 7,6
2100 3 3,3
2200 1 1,1
2500 12 13,0
3000 5 5,4
3300 1 1,1
3500 7 7,6
4000 7 7,6
4500 1 1,1
500 1 1,1
5000 10 10,9
6000 1 1,1
7000 1 1,1
7500 1 1,1
800 5 5,4
8000 1 1,1
8500 1 1,1
900 2 2,2
9890 1 1,1
Total 92 100,0

Nota. Fuente: Elaboracion propia.

Del total de 92 personas encuestadas, se obtuvo:
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e En vista que el andlisis e interpretacion es compleja, puesto que la pregunta es muy
abierta, razon de ello los encuestados proporcionan diferente suma de ingresos segun
sus actividades, profesiones y etc. Pero se presenta evidencias de como fue sus ingresos
antes de la pandemia. Se interpreta:

o Los encuestados que tienen ingresos superiores a 6000 soles, son
(profesionales, comerciantes (mayor cuantia) o bien el caso de trabajador
dependiente que también se dedican alguna actividad comercial o negocio)

o Los encuestados que tienen ingresos menores a 6000 soles son (profesionales,
comerciante (menor cuantia), o personas que se dedican actividades no
especializadas, estudiantes y entre otros).

De acuerdo a los datos recolectados el ingreso promedio antes de la pandemia de los

encuestados fue de 3418.37 soles.
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Tabla 21
Ingreso después de la pandemia.
Ingresos Frecuencia Porcentaje
0 1 1,1
1000 6 6,5
10000 3 3,3
10500 1 1,1
1100 2 2,2
1200 4 4,3
12000 1 1,1
1300 2 2,2
1350 1 1,1
1500 3 3,3
1800 3 3,3
2000 5 54
2100 3 3,3
2200 1 1,1
2500 14 15,2
2700 1 1,1
3000 5 54
3500 5 54
3700 1 1,1
4000 9 9,8
4500 1 1,1
4600 1 1,1
5000 8 8,7
5500 1 1,1
600 1 1,1
6000 1 1,1
7000 1 1,1
800 2 2,2
8000 1 1,1
8200 1 1,1
8700 1 1,1
900 1 1,1
950 1 1,1
Total 92 100,0

Nota. Fuente: Elaboracion propia.
Del total de 92 personas encuestadas, se obtuvo:
e En vista que el andlisis e interpretacion es compleja, puesto que la pregunta es muy

abierta, razon de ello los encuestados proporcionan diferente suma de ingresos segun
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sus actividades, profesiones y etc. Pero se presenta evidencias de como fue sus ingresos
después de la pandemia. Se interpreta:

o Los encuestados que tienen ingresos superiores a 6000 soles, son
(profesionales, comerciantes (mayor cuantia) o bien el caso de trabajador
dependiente que también se dedican alguna actividad comercial o negocio).

o Los encuestados que tienen ingresos menores a 6000 soles son (profesionales,
comerciante (menor cuantia), o personas que se dedican actividades no
especializadas, estudiantes y entre otros).

El ingreso promedio después de la pandemia fue de 3307.61 soles evidenciando una
disminucion en el ingreso dado que muchos perdieron sus empleos o sufrieron un

estancamiento en sus negocios que no fueran de venta de productos de primera necesidad.

Figura 11

Ingresos a través de Bonos.
Ho
|
Mz
H3

Nota. Fuente: Elaboracion propia.
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Del total de 92 personas encuestadas, se obtuvo:
e Que 65 encuestados no recibid ningun bono (color azul)
e Que 21 encuestados afirma que si recibio un bono (color rojo)
e Que 5 personas afirman que si recibié dos bonos (color verde)
e Que 1 encuestado afirma que si recibid tres bonos (color anaranjado)
Es evidente que grandes partes de los ciudadanos no tuvieron acceso al bono, otorgado

durante la crisis sanitaria de COVID19 en “Distrito de Huepetuhe, periodo 2020-2021".

Tabla 22
Distribucidn de Ingresos para gastos alimentarios antes de la pandemia.
Ingresos Frecuencia Porcentaje
1000 6 6,5
1200 2 2,2
150 4 4,3
1500 5 54
200 5 54
2000 4 4,3
2300 1 11
250 2 2,2
2500 4 4,3
300 5 54
3000 1 11
350 2 2,2
3800 1 11
400 10 10,9
4000 1 11
450 2 2,2
500 9 9,8
550 1 11
600 9 9,8
700 7 7,6
714 1 11
775 1 11
800 7 7,6
842 1 11
90 1 1,1
Total 92 100,0

Nota. Fuente: Elaboracion propia.
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Del total de 92 personas encuestadas, se obtuvo:

e En vista que el andlisis e interpretacion es compleja, puesto que la pregunta es muy
abierta, razén de ello los encuestados proporcionan diferente suma de gastos en su
alimentacion segun sus actividades, profesiones y etc. Pero se presenta evidencias de
coémo fue sus gastos antes de la pandemia. Se interpreta:

o Los encuestados que tienen gastos en alimentacion antes de la pandemia
superiores a 2000 soles, son (profesionales, comerciantes (mayor cuantia) o
bien el caso de trabajador dependiente que también se dedican alguna
actividad comercial o negocio), pero a la vez es relativo ya que algunos
encuestados tienen estado civil soltero entonces sus gastos es menor a esa
suma.

o Los encuestados que tienen gastos menores a 2000 soles son (profesionales,
comerciante (menor cuantia), o personas que se dedican actividades no
especializadas, estudiantes y entre otros). el gasto depende del estado civil
que tienen.

Con referente a los gastos orientados al consumo antes de la pandemia fueron en

promedio de 864.90 soles.



Tabla 23
Distribucidn de Ingresos para gastos alimentarios a inicios de la pandemia.

Ingresos Frecuencia Porcentaje
100 1 11
1000 4 4,3
1017 1 11
1028 1 11
1100 1 11
1200 3 3,3
1255 1 11
1300 1 11
1500 3 3,3
1700 1 11
180 1 11
1800 4 4,3
200 4 4,3
2000 2 2,2
2300 1 11
250 2 2,2
2500 2 2,2
2580 1 11
2700 2 2,2
280 1 11
300 4 4,3
3000 1 11
320 1 11
3200 1 11
350 5 54
400 2 2,2
450 4 4,3
4500 1 11
500 5 54
550 5 54
600 4 4,3
650 3 3,3
680 2 2,2
700 4 4,3
750 6 6,5
800 3 3,3
850 4 4,3
Total 92 100,0

Nota. Fuente: Elaboracion propia.



85

Del total de 92 personas encuestadas, se obtuvo:

e En vista que el andlisis e interpretacion es compleja, puesto que la pregunta es muy
abierta, razon de ello los encuestados proporcionan diferente suma de gastos de
alimentacion a inicios de la pandemia, de acuerdo sus actividades, profesiones y etc.
Pero se presenta evidencias de como fue sus gastos a inicio de la pandemia. Se
interpreta:

o Los encuestados que tienen ingresos superiores a 2000 soles, son
(profesionales, comerciantes (mayor cuantia) o bien el caso de trabajador
dependiente que también se dedican alguna actividad comercial o negocio).

o Los encuestados que tienen ingresos menores a 2000 soles son (profesionales,
comerciante (menor cuantia), o personas que se dedican actividades no
especializadas, estudiantes y entre otros).

Los gastos promedio destinados al consumo de productos fueron de 961.63 soles al
inicio de la pandemia evidenciando un incremento de casi 100 soles producto de la priorizacion

de estos bienes, asi como la especulacion de precios.



Tabla 24
Distribucidn de Ingresos para gastos alimentarios actualmente.
Ingresos Frecuencia Porcentaje
100 1 1,1
1000 2 2,2
1003 1 1,1
1029 1 1,1
1200 1 1,1
1218 1 1,1
1400 2 2,2
1500 3 3,3
180 1 1,1
1800 2 2,2
2000 6 6,5
2200 1 1,1
250 3 3,3
2500 2 2,2
2600 2 2,2
280 1 1,1
2800 2 2,2
2900 2 2,2
300 5 54
350 6 6,5
3500 1 1,1
380 1 1,1
4000 1 1,1
420 1 11
450 3 3,3
4580 1 1,1
500 5 54
550 5 54
600 4 4,3
650 3 3,3
680 2 2,2
700 2 2,2
750 7 7,6
780 1 11
800 2 2,2
850 7 7,6
890 1 1,1
Total 92 100,0

Nota. Fuente: Elaboracion propia.

86
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Del total de 92 personas encuestadas, se obtuvo:

e En vista que el andlisis e interpretacion es compleja, puesto que la pregunta es muy
abierta, razon de ello los encuestados proporcionan diferente suma de gastos de
alimentacion actualmente, de acuerdo sus actividades, profesiones y etc. Pero se
presenta evidencias de como es sus gastos actualmente. Se interpreta:

o Los encuestados que tienen ingresos superiores a 2000 soles, son
(profesionales, comerciantes (mayor cuantia) o bien el caso de trabajador
dependiente que también se dedican alguna actividad comercial o
negocio).

o Los encuestados que tienen ingresos menores a 2000 soles son
(profesionales, comerciante (menor cuantia), o personas que se dedican
actividades no especializadas, estudiantes y entre otros).

Por ultimo, el gasto promedio destinado al consumo después de la pandemia fue de
1077.39 soles experimentando otro incremento con respecto a los gastos a inicios de la
pandemia de mas de 100 soles.

Si se realiza una comparacién entre los 3 valores podemos afirmar que ha habido un
incremento promedio de los gastos orientados al consumo de 200 soles si se realiza una
comparacién cuando ain no llegaba la pandemia hasta su término.

6.1.1. Prueba de Hipotesis general.

H1: La pandemia del COVID-19, durante los afios 2020 y 2021, ha tenido efectos
negativos sobre el consumo de la canasta basica familiar alimentario debido a significativos
incrementos en los precios de los productos que contiene dicha canasta. Esta situacion, a su vez,

ha sido provocada por la incertidumbre y el temor de la escasez en la alimentacion familiar,
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Ilevando a priorizar las compras de alimentos basicos sobre otros productos de bienes inferiores.
Esto ha afectado de manera negativa a las familias del Distrito de Huepetuhe, Provincia del
Manu, Region Madre de Dios.

HO: La pandemia del COVID-19, durante los afios 2020 y 2021, No ha tenido efectos
negativos sobre el consumo de la canasta basica familiar alimentario debido a significativos
incrementos en los precios de los productos que contiene dicha canasta. Esta situacion, a su vez,
ha sido provocada por la incertidumbre y el temor de la escasez en la alimentacion familiar,
Ilevando a priorizar las compras de alimentos basicos sobre otros productos de bienes inferiores.
Esto ha afectado de manera negativa a las familias del Distrito de Huepetuhe, Provincia del

Manu, Regién Madre de Dios.

Tabla 25
Demanda de productos x Ingreso y Gastos.
Ingreso y Gastos Total
0 350 700 1050
Demanda de los 40 48 20 2 0 70
productos 41 5 0 0 0 5
42 2 0 0 0 2
60 10 1 3 1 15
Total 65 21 5 1 92
Nota. Fuente: Elaboracion propia.
Tabla 26
Medidas simétricas.

Valor  Error T Significacion
estandar aproxima aproximada
asintético da

Intervalo por R de Pearson ,199 ,141 1,925 ,057¢
intervalo

Ordinal por  Correlacion de -008 117 -,073 ,942°
ordinal Spearman

N de casos validos 2
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Nota. Fuente: Elaboracion propia.

Interpretacion:

De acuerdo con los resultados obtenidos en la Tabla 26, el coeficiente de correlacion de
Pearson presenta un valor de r = 0.199, con un nivel de significancia de p = 0.057, el cual es
mayor al nivel de significancia de 0.05. Asimismo, el coeficiente de correlacion de Spearman
presenta un valor de p =—0.008, con un nivel de significancia de p = 0.942,

En consecuencia, no se rechaza la hip6tesis nula, debido a que no existe evidencia
estadistica suficiente para afirmar, con un nivel de confianza del 95%, que los efectos de la
pandemia de la COVID-19 hayan tenido un impacto estadisticamente significativo en la canasta
béasica alimentaria familiar durante el periodo 2020-2021 en el distrito de Huepetuhe.

No obstante, el valor positivo del coeficiente de Pearson sugiere la existencia de una
tendencia débil al incremento de los precios de los productos de la canasta basica, lo cual
coincide con el contexto econdmico observado durante la pandemia; sin embargo, dicha
relacion no resulta estadisticamente significativa al nivel establecido.

La hipotesis general no resulté estadisticamente significativa debido a las caracteristicas
econodmicas particulares del distrito de Huepetuhe. A diferencia de otros distritos del pais,
Huepetuhe tiene como actividad econdémica predominante la mineria informal, lo cual genera
ingresos promedio superiores al promedio nacional, incluso durante el periodo de pandemia.

Esta condicion permiti6 que muchas familias mantuvieran su capacidad de gasto,
amortiguando el impacto del incremento de precios de la canasta basica alimentaria. En
consecuencia, aunque se observo una tendencia al aumento de precios, esta no se tradujo en una
afectacion estadisticamente significativa sobre la canasta basica familiar, lo que explica que la

hipotesis no se haya rechazado al nivel de significancia del 5%.



6.1.2. Prueba de hipdtesis especifica.
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HEL: La pandemia de COVID-19 gener( escasez y variaciones en el precio de alimentos

de la canasta bésica alimentaria dentro del mercado local en el distrito de Huepetuhe,

impactando directamente en la vida de los pobladores.

HEOQ: La pandemia de COVID-19 No gener6 escasez y variaciones en el precio de

alimentos de la canasta bésica alimentaria dentro del mercado local en el distrito de Huepetuhe,

impactando directamente en la vida de los pobladores.

Tabla 27

Prioridad la demanda x Precios de los productos.

Precios de los productos Total
18 36
Prioridad la demanda 22 70 0 70
23 5 0 5
24 2 15 17
Total 77 15 92
Nota. Fuente: Elaboracion propia.
Tabla 28
Medidas simétricas.

Valor Error T Significacion
estandar aproximada aproximada
asintotico

Intervalo por R de Pearson ,888 ,050 18,312 ,000°
intervalo

Ordinal por Correlacién ,838 ,058 14,570 ,000°
ordinal de Spearman

N de casos validos 92

Nota. Fuente: Elaboracion propia.
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Interpretacion:

De acuerdo con los resultados presentados en la Tabla 28, el coeficiente de correlacion
de Pearson (r=0.888) y el coeficiente de Spearman (p =0.838) evidencian una relacion positiva
muy fuerte entre las variables analizadas. Asimismo, el nivel de significancia obtenido (p =
0.000) es inferior al nivel de significancia de 0.05, lo que permite rechazar la hipotesis nula y
aceptar la hipétesis especifica 1.

Estos resultados indican que, con la llegada de la pandemia de la COVID-19, las
familias del distrito de Huepetuhe priorizaron de manera significativa el consumo de bienes
esenciales de la canasta basica alimentaria, en detrimento de bienes no esenciales, como
productos de lujo o alimentos de consumo ocasional. Esta priorizacion estuvo asociada a la
necesidad de asegurar el abastecimiento de productos bésicos, los cuales, a pesar del
incremento de precios, resultaron mas accesibles y presentaron la ventaja de poder almacenarse
durante periodos medianos y prolongados.

En consecuencia, se concluye que la pandemia influydé de manera estadisticamente
significativa en los patrones de consumo de las familias, orientandolos hacia la adquisicion de
bienes esenciales durante el periodo 2020-2021.

HEZ2: Debido al temor de la escasez de los productos de la canasta béasica alimentaria,
las familias destinan mayores ingresos con respecto al afio anterior a comprar productos de
primera necesidad, en vista de que algunos perdieron sus empleos; sin embargo, el Estado
facilité a algunos de ellos bonos, lo que les permitio solventar sus gastos.

HEO: Debido al temor de la escasez de los productos de la canasta basica alimentaria,

las familias no destinan mayores ingresos con respecto al afio anterior a comprar productos de
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primera necesidad, en vista de que algunos perdieron sus empleos; sin embargo, el Estado

facilito a algunos de ellos bonos, lo que les permitié solventar sus gastos.

Tabla 29
Prioridad la demanda * Ingresos familiares.
Ingresos familiares Total
0 350 700 1050
Prioridad la demanda 22 48 20 2 0 70
23 5 0 0 0 5
24 12 1 3 1 17
Total 65 21 5 1 92
Nota. Fuente: Elaboracion propia.
Tabla 30
Medidas simétricas.

Valor Error T Significacion
estandar aproximada aproximada
asintotico

Intervalo R de Pearson ,122 ,136 1,161 ,249°
por

intervalo

Ordinal por Correlacién de  -,015 ,115 -,140 ,889°
ordinal Spearman

N de casos validos 92

Nota. Fuente: Elaboracion propia.

Interpretacion:

De acuerdo con los resultados presentados en la Tabla 30, el coeficiente de correlacion
de Pearson (r = 0.122) y el coeficiente de Spearman (p = —0.015) muestran una relacion débil y
no significativa entre las variables analizadas. Asimismo, los niveles de significancia obtenidos
(p =0.249 y p = 0.889, respectivamente) son mayores al nivel de significancia de 0.05, por lo

gue no se rechaza la hipétesis nula.
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En consecuencia, no se encontrd evidencia estadistica suficiente para afirmar que el
incremento en los costos de los articulos de la canasta basica haya llevado a las familias del
distrito de Huepetuhe a destinar una proporcion significativamente mayor de sus ingresos a la
adquisicién de estos productos durante el periodo 2020 - 2021.

No obstante, este resultado puede explicarse por las condiciones econdémicas
particulares del distrito, donde la actividad minera informal y otras actividades econdmicas
permitieron a las familias mantener niveles de ingreso relativamente elevados, lo que redujo la

presion sobre la reasignacion del gasto familiar, aun en un contexto de incremento de precios.
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CAPITULO VII
DISCUSION DE LOS RESULTADOS

En relacion con el Objetivo Especifico 1, referido a la tendencia de los precios de la
canasta bésica alimentaria, los resultados muestran un desplazamiento progresivo de los rangos
de precios por etapas (antes de la pandemia, inicios y periodo actual), con incrementos visibles
en rubros clave como carnes, cereales y derivados. Este comportamiento es coherente con la ley
de la demanda planteada por Krugman, Wells y Graddy, donde el precio actia como un factor
determinante que condiciona las decisiones de compra bajo el supuesto de ceteris paribus.
Asimismo, se vincula con la nocion de crisis econémica descrita por Etecé (2022), en la que los
entornos adversos presionan los mercados y restringen el acceso a bienes esenciales. En cuanto
a los antecedentes, estos hallazgos se alinean con Cabrera et al. (2021), quienes reportan presion
econdmica y cambios en los patrones de consumo durante la pandemia, asi como con los
informes de la CEPAL, que advierten impactos econémicos y mayor vulnerabilidad social en
la region. En conjunto, los resultados del OE1 evidencian que el incremento de precios
constituye un elemento central del contexto econémico generado por la pandemia y permiten
explicar la priorizacion del consumo de bienes esenciales, lo que se refleja posteriormente en la
confirmacion de la hipétesis especifica 1.

Respecto al Objetivo Especifico 2, vinculado a los ingresos familiares y el gasto
alimentario, se evidencia una disminucion del ingreso promedio (de S/ 3,418.37 a S/ 3,307.61)
y un incremento sostenido del gasto alimentario (de S/ 864.90 a S/ 961.63 y posteriormente a
S/'1,077.39). Asimismo, se observa que la mayoria de las familias no recibio apoyo econémico
estatal mediante bonos (65 de 92). Estos resultados pueden explicarse desde la teoria

keynesiana, en la medida en que la incertidumbre y las expectativas influyen en las decisiones



95

economicas de los hogares, generando reacomodos del gasto hacia bienes indispensables. De
igual forma, se relacionan con los enfoques de la FAO (1996) y el Banco Mundial (2020) sobre
seguridad e inseguridad alimentaria, donde el acceso a alimentos adecuados depende de la
capacidad econémica del hogar; por ello, cuando el gasto alimentario aumenta y el ingreso
disminuye, se incrementa la vulnerabilidad. Desde el marco conceptual, la aproximacion de
Andrade (2008) permite comprender la dinamica de los ingresos familiares en contextos de
crisis. En contraste con antecedentes, estos resultados guardan relacion con Nauray y Palomino
(2022) y Garzon (2021), quienes describen afectacion de ingresos y reconfiguracion del
consumo durante periodos de restriccion econdémica, asi como con los analisis de la CEPAL
sobre vulnerabilidad social. En sintesis, el OE2 evidencia una presion presupuestal consistente
con la teoria y los antecedentes, aun cuando dicha relacién no se confirme estadisticamente en
el analisis inferencial.

En cuanto al Objetivo General, los resultados indican que durante la pandemia la compra
de alimentos se concentrd principalmente en adultos responsables del hogar (madre 51.1% y
padre 26.1%), predominando una frecuencia semanal de compra (73.9%) y orientandose
mayoritariamente al consumo del hogar (76.09%), registrandose ademas que el 100% de las
familias demandd productos de la canasta basica alimentaria. Este comportamiento se interpreta
desde la teoria econdmica de Krugman, Wells y Graddy, en tanto los hogares priorizan bienes
esenciales cuando enfrentan restricciones econémicas y variaciones de precios, y desde el
enfoque de Osorio, Weisstaub y Castillo (2002), que explica como las crisis reconfiguran los
habitos y practicas alimentarias para asegurar el abastecimiento. En relacion con los
antecedentes, estos resultados coinciden con Garzon (2021) y Cabrera et al. (2021), quienes

describen cambios en los habitos de consumo y una mayor presion sobre los bienes esenciales
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durante la pandemia. De esta manera, el objetivo general se sostiene en la evidencia de una
reorganizacion de la demanda y una mayor presion econémica sobre los hogares.

Finalmente, al contrastar las hipétesis, se observa una evidencia inferencial diferenciada.
En la hip6tesis general, la correlacion entre la demanda de productos de la canasta basica y los
ingresos y gastos familiares no resulta estadisticamente significativa (Pearson p = 0.057;
Spearman p = 0.942), por lo que no corresponde afirmar su confirmacion estadistica, debiendo
interpretarse el fendmeno principalmente desde el analisis descriptivo y el contexto
socioeconémico del distrito. En cambio, la hipotesis especifica 1 presenta un respaldo
estadistico solido, con una relacion muy fuerte y significativa entre la prioridad de la demanda
y los precios (Pearson r = 0.888; Spearman p =0.838; p = 0.000), constituyéndose en el principal
hallazgo inferencial de la investigacion. Por su parte, la hipotesis especifica 2 no se confirma
estadisticamente (p > 0.05), lo que sugiere que la priorizacion de productos esenciales se
mantiene relativamente homogénea entre los niveles de ingreso analizados, mientras que el
impacto se manifiesta con mayor claridad en el aumento del gasto alimentario y la presion
presupuestal. En conclusién, la discusion evidencia coherencia entre los resultados descriptivos,
los fundamentos teéricos y los antecedentes revisados, precisando que la confirmacion
estadistica se concentra en la relacion entre prioridad de la demanda y precios, mientras que la
hipGtesis general y la hipdtesis especifica 2 se sustentan principalmente en evidencia descriptiva

y analisis contextual.
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CONCLUSIONES

Primero: Se concluye que, durante el periodo 2020 -2021, la pandemia de la COVID-
19 gener6 un cambio significativo en la dindmica de precios y en los patrones de consumo de
los hogares del distrito de Huepetuhe, evidenciado en el desplazamiento de los precios de los
bienes de la Canasta Bésica Alimentaria hacia rangos mas elevados particularmente en carnes,
cereales y derivados como resultado de la presion del mercado en un contexto de incertidumbre
y necesidad de garantizar el abastecimiento. Este escenario provoc una reorientacion del gasto
familiar hacia productos esenciales, en detrimento de bienes no prioritarios, debido a su mayor
accesibilidad relativa y capacidad de almacenamiento. Asimismo, los coeficientes de
correlacion de Pearson (r = 0.888) y Spearman (p = 0.838), junto con un nivel de significancia
de p = 0.000, confirman la existencia de una relacién positiva muy fuerte y estadisticamente
significativa entre las variables analizadas, lo que permite rechazar la hipétesis nula y validar la
hipotesis especifica planteada. En consecuencia, se establece que la pandemia influy6 de manera
determinante en la priorizacion del consumo de bienes esenciales, consolidando un cambio
estructural en el comportamiento econémico de las familias durante el periodo de estudio.

Segundo: Se concluye que, durante el periodo 2020 -2021, los hogares del distrito de
Huepetuhe experimentaron una ligera contraccion en el ingreso promedio de S/. 3,418.37 a S/.
3,307.61 junto con un incremento sostenido del gasto alimentario de S/. 864.90 a S/. 961.63 y
S/. 1,077.39, situacion que, sumada a la limitada cobertura de apoyo econémico estatal,
intensifico la presion sobre el presupuesto familiar y elevd la carga relativa del consumo de
alimentos. Este comportamiento evidencia un contexto de mayor vulnerabilidad economica,
asociado tanto a la reduccion de ingresos como al encarecimiento progresivo de los productos

bésicos; sin embargo, desde el punto de vista estadistico, los coeficientes de correlacion de
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Pearson (r = 0.122) y Spearman (p = —0.015), junto con niveles de significancia de p =0.249 y
p = 0.889, indican la existencia de una relacién débil y no significativa entre las variables
analizadas, por lo que no se rechaza la hipotesis nula. En consecuencia, no se encontrd evidencia
suficiente para sostener que el incremento de precios de la canasta basica haya implicado una
mayor proporcién del ingreso destinada a su adquisicién, lo cual puede explicarse por las
particularidades econémicas del distrito, donde actividades como la mineria informal y otras
fuentes de ingreso permitieron sostener niveles relativamente altos de ingresos, atenuando asi
la necesidad de una reasignacion significativa del gasto familiar pese al contexto inflacionario.

Tercero: Se concluye que, durante el periodo 2020-2021, la pandemia de la COVID-
19 en el distrito de Huepetuhe gener6 transformaciones relevantes en la dinamica econémica y
en los habitos de consumo de los hogares, manifestadas en el incremento y fluctuacion de los
precios de los productos esenciales, el aumento del gasto alimentario y la reorganizacion de las
decisiones de compra orientadas a garantizar el abastecimiento del hogar; en este contexto, las
adquisiciones se concentraron principalmente en madres (51.1%) y padres (26.1%), con una
frecuencia semanal predominante (73.9%) y destinadas mayoritariamente al consumo familiar
(76.09%), reafirmando la prioridad de la canasta bésica alimentaria. No obstante, desde el punto
de vista estadistico, los coeficientes de correlacion de Pearson (r = 0.199; p = 0.057) y de
Spearman (p = —0.008; p = 0.942) evidencian una relacion débil y no significativa entre las
variables analizadas, por lo que no se rechaza la hip6tesis nula al nivel de significancia del 5%,
al no existir evidencia suficiente para afirmar un impacto estadisticamente significativo de la
pandemia sobre la canasta basica familiar. Sin embargo, la ligera tendencia positiva observada
sugiere un comportamiento coherente con el contexto inflacionario del periodo, aunque sin

alcanzar significancia estadistica; esta situacion se explica, en gran medida, por las
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particularidades econdmicas del distrito, donde la predominancia de la mineria informal y otras
actividades generadoras de ingresos permitio a las familias sostener su capacidad de gasto,
amortiguando los efectos del encarecimiento de los productos basicos y evitando una afectacion

significativa en la estructura de consumo familiar.
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RECOMENDACIONES

Primero: Se recomienda que las autoridades locales y entidades competentes
fortalezcan programas de seguridad alimentaria orientados a garantizar el acceso oportuno a
productos esenciales, especialmente en hogares vulnerables, asi como promover estrategias de
educacién financiera que mejoren la planificacion del gasto familiar en contextos de crisis;
asimismo, se sugiere impulsar iniciativas de abastecimiento local de alimentos basicos para
asegurar su disponibilidad. Para futuras investigaciones, se recomienda desarrollar estudios
comparativos en distintos contextos e incorporar variables como acceso a mercados, cadenas de
suministro y comportamiento del consumidor, con la finalidad de profundizar el andlisis de los
cambios en los patrones de consumo.

Segundo: Se recomienda que las entidades gubernamentales implementen medidas
orientadas a fortalecer la estabilidad de los ingresos familiares, especialmente en hogares con
mayor vulnerabilidad, asi como ampliar la cobertura de programas de apoyo econémico estatal
para reducir la presion sobre el presupuesto familiar; del mismo modo, se sugiere promover
alternativas de generacion de ingresos Y el fortalecimiento de actividades econémicas locales.
Para futuras investigaciones, se recomienda incorporar variables relacionadas con la
informalidad laboral, la actividad minera y otras fuentes de ingreso predominantes, asi como
desarrollar estudios longitudinales que permitan evaluar los efectos econémicos en el tiempo.

Tercero: Se recomienda que las autoridades locales y regionales fortalezcan los
mecanismos de respuesta ante situaciones de emergencia, asegurando el abastecimiento
continuo de productos de primera necesidad y promoviendo acciones de orientacion sobre
habitos de consumo responsables y gestion eficiente del presupuesto familiar; asimismo, se

sugiere considerar las particularidades economicas del distrito para disefiar intervenciones mas
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pertinentes. Para futuras investigaciones, se recomienda incorporar un mayor ndmero de
variables explicativas, como niveles de ingreso, acceso a mercados y comportamiento del
consumidor, asi como aplicar enfoques metodoldgicos mixtos que permitan una comprension

mas integral del fenémeno estudiado.
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ANEXOS
Anexo N° 1: Matriz De Consistencia.
Problema Objetivo Hipotesis Variables
Problema Central Objetivo Central Hipotesis General Variable Dimensiones Indicadores Instrumentos
Dependiente

;Cuéles fueron los Conocer los efectos La pandemia del COVID- Demanda de Compras Integrante de
efectos fundamentales fundamentales de la 19, durante los afios 2020 productos. familiares. familia que Técnica.
de la pandemia de pandemia de COVID- y 2021, ha tenido efectos realiza las
COVID-19 en los 19 en los bienes de la negativos sobre el compras. -
bienes de la canasta canasta basica consumo de la canasta Diasala Observacion.
basica alimentaria alimentaria que, bésica familiar alimentario semana que se -Encuesta.
gue, provocada por la provocada por la debido a significativos realiza compras
incertidumbre 'y el incertidumbre y el incrementos en los precios Prioridad de Relevanciade  Instrumentos.
temor a la escasez en temor a la escasez en de los productos que la demanda. los productos.
la alimentacion la alimentacion contiene dicha canasta. Demanda de -Guia de
familiar, llevaron a familiar, llevaron a Esta situacion, a su vez, ha productos observacion.
destinar una mayor destinar una mayor sido provocada por la pertenecientes -
parte del ingreso en la parte del ingreso en la incertidumbre y el temor ala CBA. Cuestionario.
compra de alimentos compra de alimentos de la escasez en la Sustitucién Demanda de
basicos en el distrito béasicos en el distrito alimentacion familiar, ke la productos
de Huepetuhe, en el de Huepetuhe, en el llevando a priorizar las demanda. sustitutos.
Manu, regiébn Madre Manu, region Madre compras de alimentos Precios de Precio de los
de Dios, durante el de Dios, durante el béasicos  sobre  otros los productos antes
periodo 2020-20217 periOdO 2020-2021. prOdUCtOS de bienes pra:“ctos_ de la pandemia_

inferiores. Esto ha

afectado de  manera Precio de los

negativa a las familias del productos a

Distrito de Huepetuhe, inicios de la

Provincia del  Manu, pandemia.

Region Madre de Dios.
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Problema Objetivo Hipotesis Variables
Problema Central Objetivo Central Hipétesis General Variable Dimensiones Indicadores Instrumentos
Dependiente
Precio de los
productos
actualmente.
Problemas Objetivos Hipdtesis Especificos Variable
Especifica Especificos Independien
te.
¢Como es la tendencia Conocer la tendencia La pandemia de COVID- Ingresos vy Ingresos Ingreso Técnica.
del precio de los del precio de los 19 gener6 escasez Yy gastos. Familiares. percibido en la
bienes de la canasta bienes de la canasta variaciones en el precio de pandemia. -
bésica alimentaria bésica alimentaria alimentos de la canasta Distribucién de  Observacion.
durante la pandemia durante la pandemia basica alimentaria dentro Gastos los ingresos -Encuesta.
de COVID-19 en el de COVID-19 en el del mercado local en el familiares. para gastos
distrito de Huepetuhe, distrito de Huepetuhe, distrito de Huepetuhe, alimentarios Instrumentos.
provincia del Manu, provincia del Manu, impactando directamente antes de la
region Madre de Dios, region Madre de Dios, en la vida de los pandemia. -Guia de
durante 2020-2021? durante 2020-2021. pobladores. observacién.
Distribucionde -
¢Como es la  Conocer la Debido al temor de la los ingresos Cuestionario.
distribucion de distribucion de escasez de los productos para gastos
ingresos  familiares ingresos  familiares de la canasta basica alimentarios a
antes y durante la antes y durante la alimentaria, las familias inicios de la
pandemia de COVID- pandemia de COVID- destinan mayores ingresos pandemia.
19 en el distrito de 19 en el distrito de con respecto al afio
Huepetuhe, provincia Huepetuhe, provincia anterior a comprar Distribucién de
del Manu, region del Manu, regién productos de primera los ingresos
Madre de Dios, Madre de Dios, necesidad, en vista de que para gastos
durante 2020-2021? durante 2020-2021. algunos perdieron  sus alimentarios

empleos; sin embargo, el
Estado facilitdé a algunos
de ellos bonos, lo que les
permiti6  solventar  sus
gastos.

actualmente.
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Anexo N° 2: Encuesta.

UNIVERSIDAD NACIONAL DE SAN ANTONIO ABAD DEL CUSCO
CARRERA PROFESIONAL DE ECONOMIA

CUESTIONARIO APLICADO A LAS AMAS DE CASA O RESPONSABLES DE HOGAR DEL DISTIOTO DR

1] presenis cuestionario de preguntas es aplicado con el cbjuto de formular of trabajo de imvestigacion de
tesis cuyo titulo es
TESIS: "EFECTOS DE LA PANDENIA DE COVID 19 EN LA CANASTA BASICA ALINENTARMA
FAMILUAR PERIODO 2020 ~ 2021 DESDE EL ENFOQUE DE LAS FAMILIAS DEL DISTRITO DE
HUEPETUHE, PROVINCIA DEL MANU, REGION MADRE DE DIOS"

N
DATOS GENERALES . R
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Anexo N° 3: Vista de variables en SPSS (para andlisis, interpretacion y gréfico).

Nombre Tipo | Anchura |Decimales|  Efiqueta Valores | Perdidos | Columnas| Alineaciin Medida Rol
Persona  Cadena 1 0 persona que re.. Ninguno  Ninguno 11 = lzquierda @b MNominal v Entrada
Frecuencia  Cadena 1 0 durante la cuar... Ninguno  Ninguno 7 = lzquierda @b Nominal Entrada
Tipo Numérico 1 0 ;Que tipo de pr... {1, praducto... Ninguno § =Derecha g Nominal s Entrada
C.came Numénco 1 0 ;Que poducto... {1, cames)... Ninquno 8 =Derecha  ghNominal v Entrada
Ccereales  Numénco 1 0 ¢Que producto... {2 cereales... Ninguno 8 =Derecha  ghNominal Enrada
C frutas Numérico 1 0 jQue poducto... {3, frutas)..  Ninguno 8 =Derecha g Nominal s Entrada
Cverduras ~ Numénco 1 0 iQue producto... {4 verduras}.. Ninquno 8 =Derecha  ghNomnal Entrada
Cdervados  Numérico 1 0 ;Que producto... {5, dervado... Ninguno § =Derecha g Nominal s Entrada
C.otros Numénco 1 0 jQue poducto... {6, otros}..  Ningquno 8 =Derecha  ghNominal v Entrada
PAcame  MNuménco 1 0 iCualeseselp.. {1, menora .. Ninguno 8 =Derecha  ghNominal Enrada
PAcereales Numérico 1 0 jCualeseselp.. {1, menora . Ninguno 8 =Derecha g Nominal s Entrada
PAfutas  Numénco 1 0 ;Cualeseselp.. {1, menora . Ninquno 8 =Derecha  ghNomnal Enrada
P Averduras Numénco 1 0 iCugleseselp... {1, menora .. Ninguno 8 =Derecha  ghNomnal Entrada
P Aderivados Numérico 1 0 jCugleseselp.. {1, menora . Ninquno 8 =Derecha @b Nomina v Entrada
PAotos  MNuménco 1 0 iCualeseselp.. {1, menora . Ninguno 8 =Derecha  ghNomnal Entrada
|.came Numérico 1 0 jeual erael pre.. {1, menora . Ninquno 8 =Derecha @b Nominal s Entrada
lcereales  Numénco 1 0 jeualerael pre.. {1, menora . Ninquno 8 =Derecha  ghNomnal Enrada
| futas Numénco 1 0 jeualerael pre... {1, menora .. Ninguno 8 =Derecha  ghNomnal Entrada
lverduras ~ Numérico 1 0 jeualerael pre.. {1, menora .. Ninquno 8 =Derecha @b Nomina v Entrada
|dervados  Numénco 1 0 joualerael pre... {1, menora .. Ninguno 8 =Derecha  ghNomnal Entrada
|.otros Numérico 1 0 jeual erael pre.. {1, menora . Ninquno 8 =Derecha @b Nominal s Entrada
ACames  MNumérico 1 0 Cualeselpre.. {1, menora .. Ninquno 8 =Derecha  ghNomnal Enrada
ACereales  Numérico 1 0 iCualeselpre... {1, menora.. Ninguno 8 =Derecha  ghNomnal Entrada
AFntas  Numérico 1 0 jCualeselpre.. {1, menora .. Ninquno 8 =Derecha @b Nomina v Entrada
AFrutas  Numénco 1 0 iCualeselpre... {1, menora... Ninguno 8 =Derecha g Nominal v Entrada
AVerduras  Numénco 1 0 jCualeselpre.. {1 menora... Ninguno @ =Derecha  ghNominal v Entrada
ADervadas  Numénco 1 0 iCualeselpre.. {1, menora... Ninguno 8 =Derecha g Nomnal v Entrada
AOtos  Numénco 1 0 jCualeselpre.. {1 menora . Ninguno 8 =Derecha g Nominal v Entrada
|pandemia  Cadena 1 0 ingreso antes p... Ninguno~~ Ninguno 8 = lzquerda  ghNominal v Entrada
|D.pandemia Cadena 1 0 ingreso despue... Ninguno ~ Ninguno 8 = lzquierda g Nominal v Entrada
|Abono  Cadena 15 0 ingreso a partir .. Ninguno~~ Ninguno 8 = lquerda  ghNomna '\ Entrada
D Apandemia Cadena 1 0 distribucion de[... Ninguno -~~~ Ninquno 8 = lquieda b Nominal v Entrada
0lpandemia Cadena @ 0 distribucion de I... Ninguno~~ Ninguno 8 = lquerda  ghNomna '\ Entrada
Olactuam.. Cadena 1 0 distribucion de | Ninguno ~~ Ninguno = lzquierda g Nominal v Entrada
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Pa Persona

mama
mama
mama
mama
mama
mama
mama
mama
mama
mama
marma
hermano
hermano
hermano
hermano
papa
marma
papa y mama
mama
mama
mama

Pa Frecuencia

8 veces al mes
10 veces al mes
9veces al mes
byeces al mes
B veces al mes
3 veces semana
bveces al mes
B veces al mes
Sveces al mes
3 veces semana
3 veces semana
1vez a semana
118z a semana
118z a semana
1 ez 3 semena
2 veces semana
1vez semang

2 eCes semana
1vez semana
1vez semana
1vez semana

Tipo Ccame | ; Ceereale g Chutas |  Cverdura) , C.demvad) g Cotros g PAcame| o P.Acerea gy PAfutas , PAverdu| , PAdenv

3
3
3
3
]
1
1
1
1
1
]
1
1
]
1
1
1
1
1
1
1

1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1

§

P3| P33 3 3 P 3 3 3 3 3 O PO 3 3 PR3 3 3 3 3 R

3
3
3
3
]
]
]
]
]
]
]
]
]
]
]
]
]
1
1
1
1

H

e L S S o N - S S S R - S S e S v S S - G S S S

05

5
5
5
5
5
5
5
5
5
5
5
5
5
5
5
§
§
i
i
i
§

b
b
b
b
b
b
b
b
b
b
b
b
b
b
b
b
b
b
b
b
b

2
2
2
2
2
1
1
1
1
1
2
1
1
2
1
1
1
1
1
1
1

les

2
2
2
2
2
1
1
1
1
1
2
1
1
2
1
1
1
1
1
1
1

2
2
2
2
2
1
1
1
1
1
2
1
1
2
1
1
1
1
1
1
1

]

2
2
2
2
2
1
1
1
1
1
2
1
1
2
1
1
1
1
1
1
1

ados

2
2
2
2
2
1
1
1
1
1
2
1
1
2
1
1
1
1
1
1
1

| verduras| - |.dervado | g5 lotros | @b ACames|  ACereale| g AFmutas |, AVerdura) o, ADervad) g5 A.Qtros | 5 l.pandemi , D.pande galAbono | o DApand . Dlpande - Dlactual
S & Y S f S ry & & %P & Pl & & p & p. &

2
2
2
2
2
1
1
1
1
1
2
1
1
2
1
1
1
1
1
1
1
1

§

2
2
2
2
2
1
1
1
1
1
2
1
1
2
1
1
1
1
1
1
1
1

2
2
2
2
2
1
1
1
1
1
2
1
1
2
1
1
1
1
1
1
1
1

2
2
2
2
2
1
1
1
1
1
2
1
1
2
1
1
1
1
1
1
1
1

5

2
2
2
2
2
1
1
1
1
1
2
1
1
2
1
1
1
1
1
1
1
1

2
2
2
2
2
1
1
1
1
1
2
1
1
2
1
1
1
1
1
1
1
1

§

2
2
2
2
2
1
1
1
1
1
2
1
1
2
1
1
1
1
1
1
1
1

as

2
2
2
2
2
1
1
1
1
1
2
1
1
2
1
1
1
1
1
1
1
1

23500
211000
25000
2800
29890
12000
13500
14000
12500
13000
211600
1900
1900
213500
11200
12000
1600
11800
14000
13000
11000
14000

E mia emia mia
3700 2 2000 2300 2600
8700 3 3800 3200 4000
4600 0 2300 2000 2600
8200 2 2000 1800 2600
10000 2 3000 2600 2600
1500 1 1000 1100 1200
4000 0 1500 1800 2000
4000 1 1500 1000 2000
3000 1 1000 1200 1400
2600 1 1500 1700 2000
10500 1 1000 1500 2000
3000 0 400 800 800
900 0 400 500 500
12000 0 400 500 700
1350 1 500 600 700
1800 1 400 500 600
1000 0 30 400 420
1000 0 400 440 500
4000 0 800 700 750
2600 0 600 700 850
1300 0 350 400 380
4000 0 1500 2000 2200

mente
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Anexo N° 5: Promedio de célculo de variables, excel (para andlisis de datos

correlacional).

VARIABLE 1 | VARIABLE 2 | D(COMPRAS D(PRIORIDAD | D(PRECIOS DE | D(INGRESO | D(GASTOS
FAMILIARES) | DE LA | LOS FAMILIAR) | FAMILIARES)
DEMANDA) PRODUCTOS)
60 700 0 24 36 700 0
60 1050 0 24 36 1050 0
60 0 0 24 36 0 0
60 700 0 24 36 700 0
60 700 0 24 36 700 0
40 350 0 22 18 350 0
40 0 0 22 18 0 0
40 350 0 22 18 350 0
40 350 0 22 18 350 0
40 350 0 22 18 350 0
60 350 0 24 36 350 0
40 0 0 22 18 0 0
40 0 0 22 18 0 0
60 0 24 36 0
40 350 0 22 18 350 0
40 350 0 22 18 350 0
40 0 0 22 18 0 0
40 0 0 22 18 0 0
40 0 0 22 18 0 0
40 0 0 22 18 0 0
40 0 0 22 18 0 0
40 0 0 22 18 0 0
40 350 0 22 18 350 0
40 0 0 22 18 0 0
40 0 0 22 18 0 0
60 0 0 24 36 0 0
40 0 0 22 18 0 0
40 0 0 22 18 0 0
40 350 0 22 18 350 0
60 0 0 24 36 0 0
40 0 0 22 18 0 0
40 0 0 22 18 0 0
40 0 0 22 18 0 0
40 0 0 22 18 0 0
40 0 0 22 18 0 0
60 0 0 24 36 0 0
60 0 0 24 36 0 0
60 0 0 24 36 0 0
60 0 0 24 36 0 0
60 0 0 24 36 0 0
40 0 0 22 18 0 0
40 0 0 22 18 0 0
60 0 0 24 36 0 0
42 0 0 24 18 0 0
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Anexo N° 6: Vista de variables en SPSS (para andlisis de datos correlacional).

Nombre Tpo  Anchura Decimales  Efigueta Valores | Perdidos
Variatle]  Numénica 0 Demanda de pr... Ninguno ~ Ninguno
vanable  Numérico Ingreso y Gastos Ninguno ~ Ninguno
Dimenciont  Numérico Compras famili.. Ninguno ~ Ninguno
Dimencion?  Numerico
Dimencion3  Numérico Precios delos .. Ninguno ~ Ninguno

Dimenciond  Numénico Ingresos familia... Ninguno ~ Ninguno

oo oo oo oo oo oo oo

0
0
0 Priondad[a de.. Ninguno  Ninguno
0
0
0

Dimencion  Numérico Gastos familiares Ninguno ~ Ninguno

Columnas

i
i
i
i
i
i
i

Alngacion
Deracha
Derecha
Deracha
Derecha
Derecha
Derecha

Derecha

Medida
¢ Nominal
& Nominal
¢ Nominal
¢ Nominal
¢ Nominal
¢ Nominal
¢ Nominal
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Ro
\ Entrads
\ Entrada
\ Entrads
\ Entrada
\ Entrada
\ Entrada
\ Entrada

Anexo N° 7: Célculo de alfa de ALFA DE CRONBACH de consistencia interna.

Variable 1: demanda de productos alimenticios basicos.

Resumen de procesamiento de casos

N %
Cas Vélido 92 100,0
0s Excluido 0 0
a
Total 92 100,0

a. La eliminacion por lista se basa en todas las variables del

procedimiento.

Estadisticas de fiabilidad

Alfa de Cronbach N de elementos

,983 92




Variable 2: Distribucion de ingresos y gastos familiares.

Resumen de procesamiento de casos

N %
Cas Vaélido 92 100,0
Excluid 0 ,0
02
Total 92 100,0

a. La eliminacion por lista se basa en todas las variables del

procedimiento.

Estadisticas de fiabilidad

Alfa de Cronbach N de elementos

,796 92

Anexo N° 8: Datos Descriptivos De Las Variables.
VARIABLE 1: DEMANDA DE PRODUCTOS.

En la variable (1), se consideran dos preguntas abiertas:

Persona que realizo la compra durante la pandemia (muestra figura)

Personas que compraron productos durante la pandemia.
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Posona | Cadena 18 0 personaquere... Ninuno — Ninguno 11

Frecuencia  Cadena 14 0 durante la cuar... Niquno ~~ Nimguno 17

lzquierda g Nomina
zquierda g Nominal

\ Entrada
\ Entrada

En la variable (1), se consideran cuatro preguntas cerradas:
¢ Qué tipo de productos compraron en la cuarentena?

Productos adquiridos en la cuarentena.
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Tin Numénco 1 0 jQuetipodepr... (1, poducto.. Noguno 8 Slenchs  ghlomnd ' Enirala

#& Etiquetas de valor *

r Etiquetas de valor

R — Oregtas.

Etiqueta: | |

1 ="productos de consumo”
2 ="productos de negocios”
3 ="ambaos”

| Aceptar || cancelar || Ayuda |

En la pregunta se consideran productos de CBA, se mostrara solo una pregunta de los
seis considerados (carne, cereales, frutas, verduras, derivados y otros), para dar evidencias de
como se hizo la equivalencia, para luego procesar en el SPSS 26.

¢Qué productos compran en cuarentena?

Compra de carne.

Coame  Mméo 1 0 Quepodco. [fcames). Nogm §  Sleacha ghlomind ) Enrada
5 Etiquetas de valor =
Etiquetas de valor
vator: |
Etiqueta; | |

1="cameaes”

En el cuestionario se considera preguntas en cuanto a la COVID19 (precios de los

productos antes e inicio de la pandemia y como es actualmente), para dar evidencias, se presenta
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imagenes de como se hizo la equivalencia en cuanto a carnes, cereales, frutas, verduras,

derivados y otros.
¢Cudles es el precio del producto antes de la pandemia?, para ello se realizd la operacion

matematica de promedio ponderado en cuanto a carne.

Precio de Carne antes de la Pandemia.

: Hierecha  ghNomind ' Entrada

{Cusles es el p... {1, menora .. Ninguno
'

Phrame  MNuméin 1 I

T3 Etiquetas de valor

r Etiquetas de valor 1
N (onogeata.

Etiqueta: |
1="menor a once soles”
2 ="mayar a once sales”

[ Aceptar ][Cam:ala.r][ Ayuda ]

VARIABLE 2: INGRESOS Y GASTOS
En la variable (2), se consideran seis (6) preguntas abiertas: solo se pondra en evidencia

una pregunta del como se hizo el registro.

INGRESO ANTES PANDEMIA

Ingreso antes de Pandemia.

b Elbgieds @lomnd \Entada

0 ingreso antes ... Nnquna ~ Ninguna

pandemiz  Cadena 15
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Anexo N° 9: Fotos tomadas en la investigacion.
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